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Рекомендуемая литература

РАЗДЕЛ I.   ОБЩАЯ ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ТЕОРИЯ

1. Человеческое общество, производство и экономика. 

Человеческое общество возникло в результате эволюции природы. Появление общества означало и возникновение новой, особой формы движения – социальной. Обладая собственными закономерностями, социальная форма движения сохраняет, в то же время, преемственность и общие черты с другими формами движения – физической, химической, биологической и др. В пределах каждой из этих форм функционирование открытых систем невозможно без усвоения из внешней среды вещества, энергии и информации и их преобразования в соответствии с собственным качеством той или иной системы.

     Для функционирования и развития общества необходима трансформация (т.е. изменение, в результате действий людей, формы) усваиваемых из природы субстанций. Некоторая их часть может быть использована в исходном естественном состоянии, но значительная (и всё увеличивающаяся по мере развития общества) доля требует, в целях обеспечения человеческой жизнедеятельности, изменения тем или иным образом структуры и соотношения элементов. Воздействие  человеческого общества на природу в целях создания благ, необходимых для существования и развития общества, представляет собой производство в широком смысле слова.

     Производство является сложной общественной системой. В её рамках, прежде всего, взаимодействуют  два основных элемента, два «полюса» – это непосредственное производство (процесс непосредственного преобразования элементов природы) и потребление – процесс использования результатов данного преобразования. Объективной целью производства вообще является обеспечение жизнедеятельности человеческого общества. Целью непосредственного производства (производства в узком смысле) является обеспечение потребления. Их противоречивое взаимодействие составляет материальную основу существования и развития  общества.

     Результаты производства, соответствуя в той или иной степени объективным потребностям, никогда не совпадают с ними полностью, не тождественны им. Развитие жизнедеятельности порождает новые потребности. С другой стороны, развитие производства ведёт к совершенствованию форм преобразования элементов природы, что, в свою очередь, означает расширение возможностей, границ и форм потребления. 

     Сфера общественной жизни, охватывающая взаимодействие производства и потребления, получила название экономика. Иначе говоря, экономика – это всё, что воплощает противоречивую взаимосвязь производства и потребления в их предпосылках, условиях, процессах осуществления, результатах и формах проявления.

     Сам термин «экономика» заимствован из древнегреческого языка и первоначальный его смысл – «искусство ведения хозяйства», «законы хозяйства». С течением веков смысл термина менялся, расширялся и конкретизировался, хотя в той или иной форме связь с исходным значением всегда сохранялась. Наряду с общим, наиболее широким пониманием       экономики как сферы общественной жизни, воплощающей взаимодействие производства и потребления, возможны и другие, более узкие трактовки данного термина. Под «экономикой» может пониматься совокупность общественных отношений, возникающих в процессе производства – в этом смысле «экономика» есть «экономические отношения». Нередко данный   термин используется для обозначения хозяйственной системы того или иного уровня – мировая экономика, экономика страны, региона, отрасли и т.д. Некоторые научные школы, особенно зарубежные, относят к экономической сфере, преимущественно, рыночные взаимодействия. Наконец, под «экономикой» может подразумеваться отрасль научного знания и учебная дисциплина. 

        Объекты, необходимые для жизнедеятельности людей, приобретают свойство полезности, выступают как блага. Некоторые виды благ, особенно природных, имеются в изобилии – возможно их неограниченное потребление любым человеком. Другие же виды благ относительно недостаточны, ограничены с точки зрения потребностей людей. Относительная недостаточность данных видов благ, с одной стороны, порождает противоречия между людьми в процессе потребления, а, с другой, - способствует возникновению стимулов к производству этих благ. Ограниченность благ ведёт, тем самым, к формированию экономических отношений. В связи с этим, относительно недостаточные, ограниченные в количественном и качественном аспектах полезные объекты  принимают форму экономических благ. При этом экономический характер могут иметь блага как непосредственно потребительского, так и производственного назначения.

     Человек, вовлечённый в экономический процесс, - это уже не просто биологическое существо и социальный индивид; он становится экономическим субъектом, «экономическим человеком». Экономический человек объективно ориентирован на преодоление ограниченности благ. Направленность воли и действий к преодолению недостаточности благ отражается в экономических интересах людей.

     Концепция экономического человека была первоначально разработана в XVIII   веке одним из наиболее известных представителей экономической науки А.Смитом. В последующем эта концепция получила более широкую, обобщённую трактовку, и в современном понимании экономический человек – это социальный субъект, осуществляющий сознательную деятельность в системе общественных взаимосвязей, имеющий экономические интересы и стремящийся к их реализации. Тем самым, и человеческое общество может рассматриваться в том разрезе, в котором оно предстаёт как экономическое общество, а цивилизация – как экономическая цивилизация. 

     Человеческая цивилизация является экономической в том смысле и в тех пределах, в которых проявляет себя феномен ограниченности материальных условий жизнедеятельности общества, недостаточности материальных благ. Характеристика цивилизации как экономической имеет первично-сущностное значение в связи с доминированием материального производства в системе социальной самоорганизации, с первичностью роли экономических процессов в обеспечении жизнедеятельности общества. Экономическая цивилизация – это цивилизация, основное социальное качество которой заключается в производстве экономических благ.

     2. Процесс труда. 

       Содержание производственных взаимодействий, всех экономических взаимосвязей и функционирования общества в целом составляет труд людей. Труд -  это целесообразная деятельность по преобразованию природной и социальной среды. Процесс труда осуществляется как взаимодействие следующих элементов (или, как их назвал К.Маркс, «простых моментов»): непосредственно целесообразная деятельность, предметы труда, средства труда.

     В процессе целесообразной производственной деятельности трудящийся человек использует присущие ему качества, способности, навыки, необходимые для этой деятельности. Совокупность физических и духовных способностей, необходимых для осуществления труда, определяется как рабочая сила. Само возникновение социального субъекта, то есть появление общества, обусловлено трудом, посредством которого осуществляется качественный скачок от биологической – к социальной форме движения.

     Природные   объекты, на которые воздействуют люди в процессе трудовой деятельности, есть предметы труда. Они распадаются на две группы: объекты, впервые вовлекаемые в производственную обработку, и объекты, ранее уже испытавшие воздействие труда и частично изменившие свою природную форму, но нуждающиеся в дальнейшей обработке. Последние именуются сырым материалом, или сырьём.

     Средства труда – это вещи или комплексы вещей, которыми человек воздействует на предметы труда. Средства труда также распадаются на две большие группы: к первой относятся те из них, которые прямо, непосредственно воздействуют на предметы труда в целях их трансформации (эту первую группу называют орудиями труда), ко второй – все прочие объекты и материальные условия, необходимые для осуществления производственного процесса. Таковыми, прежде всего, являются: земля как всеобщее условие и сфера пространственного осуществления процесса труда; здания и сооружения; объекты и приспособления для хранения и транспортировки предметов труда; естественные силы природы – в той мере, в какой они вовлечены в производственный процесс. Итак, предметы труда – это то, на что направлен труд человека; средства труда – это то, чем он воздействует на природу.

     Простые моменты процесса труда сохраняют свою сущность, своё общеэкономическое качество на протяжении всего периода развития общества с момента его возникновения. Однако в ходе этого развития осуществляется количественное расширение и качественное совершенствование простых моментов процесса труда, что составляет основу общественного прогресса. Расширяются и усложняются навыки трудовой деятельности людей, рабочая сила обогащается всё новыми свойствами. В состав предметов труда включаются всё новые природные объекты, а в уже известных обнаруживаются  свойства, позволяющие по-иному, иногда с совершенно неожиданной стороны, воздействовать на предмет труда с получением в результате иных форм благ. В структуре предметов труда возрастает доля сырья, увеличивается роль объектов обработки с заранее заданными свойствами.

     Особое же значение имеет развитие средств труда и, прежде всего, - орудий труда. В предшествующие эпохи, преимущественно, развивались механические орудия труда; в настоящее время их роль по-прежнему очень велика, но расширяется сфера применения химических, биологических и иных новейших форм орудий труда. По мере эволюции общества постоянно расширялась сфера производственного использования естественных сил природы это способствовало развитию энергетической базы процесса труда, что особо характерно для настоящего времени. Резко усилилась также роль управляющих и иных информационных  элементов средств труда, чем обусловлены возможности автоматизации производства.

    3. Факторы производства. Производительные силы и производственные отношения. 

        Предметы труда и средства труда в совокупности составляют средства производства. Люди с их трудовыми навыками, с одной стороны, и средства производства, с другой, - выступают как основные факторы производственной системы, причём являющийся носителем рабочей силы человек предстаёт как личный фактор, а средства производства – как вещественный фактор производства. Будучи соединены и приведены из потенциального состояния в фактически действующее, факторы производства превращаются в производительные силы общества.

     Производительные силы – это совокупность отношений в системе «общество-природа», формой воплощения, носителями которых являются средства производства и люди, приводящие их в действие в процессе труда. Взаимодействие с природой люди осуществляют как социальные субъекты, функционирующие в рамках общества и посредством общественной организации производства. Трудовое воздействие людей на природу организуется через их производственные взаимоотношения друг с другом. Таким образом, производственные отношения – это объективно необходимые взаимосвязи между людьми в процессе организации и осуществления трудового воздействия на природу и при использовании его результатов. Структура единичного производственного отношения определяется противоречивым взаимодействием интересов социальных  субъектов по поводу экономического движения объекта, включённого в воспроизводственную систему.

     Производительные силы и производственные отношения диалектически взаимосвязаны между собой: состояние и развитие производительных сил обусловливает объективную необходимость соответствующих производственных отношений и, в то же время, движение производственных отношений оказывает влияние на производительные силы. Посредством этого взаимодействия осуществляется присвоение благ, под которым понимается всякое использование их полезных свойств. Присвоение содержит в себе две стороны: во-первых, оно представляет собой отношение между человеком и вещью, объектом, теми или иными элементами естественных и искусственных благ; во-вторых, - отношения между людьми по поводу использования благ. Значительная же их часть, как было отмечено, существует в природе или создаётся в процессе производства в ограниченном количестве, не достаточном для полного удовлетворения потребностей всех людей. Социальная сторона присвоения такого рода благ, или система общественных отношений по поводу объективно ограниченных благ, отражается в экономической теории посредством категории собственность. Отношениям собственности принадлежит ведущая роль в системе производственных отношений.

     Производительные силы и производственные отношения в их диалектическом единстве образуют способ производства материальных благ

     Существуют особенности в подходах различных школ экономической науки к трактовке категории «факторы производства» и, прежде всего, к характеристике их структуры. Распространено восходящее к концепциям XVIII в. представление о трёхэлементной структуре факторов производства, к которым относят труд, капитал и землю. Нетрудно заметить, что данная трактовка, в определённой степени, пересекается с рассмотренной выше: велась речь о людях с их трудовыми навыками, о земле в структуре средств производства; под капиталом также, в значительной мере, понимаются средства производства.

     В настоящее время получили распространение расширительные трактовки факторов производства, в связи с чем к ним стали относить предпринимательство, науку, интеллектуальные формы производительных сил, современные системы связи и коммуникаций, экологические параметры производства, информационную инфраструктуру и т.д. В этих подходах много новых и дискуссионных моментов; вместе с тем, очевидно, что анализ общеисторической сущности факторов общественного производства не отрицает, а, напротив, предполагает  необходимость исследования их исторических форм и, особенно, - современной специфики.

     4. Общественный характер производства. Формы общественных взаимосвязей

     При рассмотрении процессов труда и производства ведётся речь об их общественном характере. Это не противоречит тому факту, что существуют возможности производственной деятельности отдельных индивидов, например, охотников, рыболовов и т.д. Подобные формы индивидуально осуществляемого труда в многообразных вариантах проявляли себя в прошлом и имеют место в настоящем. Но главное, о чём нельзя забывать при их анализе, - это социальная обусловленность субъектов труда. Как бы ни был обособлен трудящийся индивид от других людей, он всё же воплощает в себе, в своей деятельности многотысячелетний производственный опыт человечества. Оказавшийся на необитаемом острове Робинзон Крузо не изобретал сам земледелия и скотоводства, производственного применения огня (на что у человечества в целом ушли огромные исторические эпохи), он просто воспользовался уже известным ему опытом других людей, опытом общества. Трудясь изолированно, он выступал как представитель всего общества, как общественный субъект. 

     Таким образом, производство – это социальное явление по своей сущности, оно всегда имеет общественный характер. Этот характер проявляет себя во всех формах трудовой деятельности – даже в относительно редких случаях обособленного труда изолированных индивидов. В подавляющем же большинстве случаев общественная связь участников производства выступает в явной (хотя и не обязательно в простой) форме. Данным фактом обусловлена принципиальная ограниченность «робинзонад» – рассуждений об обществе как о неком «большом Робинзоне», вступающем в отношения с природой подобно отдельному индивиду. Сущность экономической системы невозможно исследовать без анализа содержания и структуры общественных взаимосвязей в процессе производства.

     Экономические взаимосвязи многообразны по формам проявления и уровням реализации; они воплощаются и в отдельных производственных отношениях, и в их группах, блоках, сочетаниях и т.д., в первично-сущностных и более  поверхностных закономерностях, на микро- и макроуровнях экономической действительности. Экономическую природу имеют не только хозяйственные связи, прямо воплощающие взаимодействие производства и потребления, но и выполняющие роль посредствующих звеньев между ними.

     В системе экономических взаимосвязей выделяются их всеобщие формы, воплощающие общественный характер производства на всех исторических этапах его развития и во всех функциональных проявлениях. Эти всеобщие формы, с поправкой на условность их отделения друг от друга, можно сгруппировать в два блока: к первому относятся организационно-экономические взаимосвязи участников производства в процессе труда; ко второму – их социально-экономические взаимосвязи по поводу результатов труда.

     Всеобщий характер имеют такие организационно-экономические взаимосвязи, как кооперация труда и координация трудовых операций, обмен деятельностью, экономическая соревновательность, экономическое управление и дисциплина труда. По мере развития цивилизации особое значение в системе обмена деятельностью приобретает разделение труда.

     Социальные аспекты присвоения результатов труда также воплощают общественный характер воспроизводства, а важнейшие из них относятся к числу всеобщих форм экономических взаимосвязей. В любом обществе произведенный продукт выступает как носитель общественных отношений и принимает форму общественного продукта. Присвоение продукта и его отдельных элементов предполагает реализацию таких всеобщих форм экономических взаимосвязей, как материальные интересы и отношения собственности.

     Исходной всеобщей формой экономических взаимосвязей является кооперация труда. Термин «кооперация» буквально означает «совместная деятельность». Известны различные по сложности разновидности кооперации. Простая кооперация предполагает совместное осуществление однородных по содержанию трудовых операций. Уже в элементарных формах кооперации, известных с древнейших времён, проявляются её системные свойства, приводящие к значительному росту производительности труда, возникновению отношений  координации, соревновательности и управления.

     По мере развития общественного производства в процессе совместной трудовой деятельности возникает специализация  работников на выполнении отдельных операций, что ведёт к дальнейшему росту производительности труда и расширению возможностей удовлетворения потребностей. Одновременно обмен деятельностью перерастает в разделение труда и, соответственно, простая кооперация – в сложную (хотя простые формы обмена деятельностью и кооперации труда при этом не исчезают). В обществе возникает разветвлённая система экономических взаимосвязей индивидов, включённых в механизмы сложной кооперации труда, охватывающей множество хозяйственных единиц и отраслей.

     В условиях преобладания натурального хозяйства кооперация и разделение труда проявлялись, главным образом, во внутрихозяйственных отношениях и имели относительно простые формы. Межхозяйственное разделение труда привело к возникновению обмена продуктами труда и явилось основной предпосылкой перехода от натурального к товарному хозяйству, развития товарно-денежных форм экономических связей и рынка. В настоящее время разделение труда продолжает углубляться. Появляются всё новые виды производств, трудовых операций, форм хозяйственной деятельности, новые отрасли, профессии и т.д. Развивается и территориальное разделение труда, противоречиво сочетающееся, вместе с тем, с тенденцией к унификации форм процесса труда на базе информационных технологий. 

     Материальным носителем экономических взаимосвязей является создаваемый в процессе производства продукт. Будучи результатом совместного труда, он выступает как общественный продукт. Продукт при этом понимается широко – это вещи и услуги, полезные свойства которых могут быть использованы в процессе потребления. На ранних этапах экономической цивилизации весь создававшийся продукт  использовался для обеспечения первичных условий жизнедеятельности – он имел качество «необходимого продукта». По мере роста производительности труда, наряду с необходимым, стал производиться и прибавочный продукт – совокупность благ, превышающих объём тех, которые необходимы для поддержания жизнедеятельности работников. Это существенно усложнило социально-экономические взаимосвязи, поскольку присвоить прибавочный продукт может как его создатель, так и другое лицо.

     5. Общественное воспроизводство. Понятие и структура экономической системы. 

     Раскрыть сущность экономической системы нельзя без анализа производства как постоянно возобновляющегося процесса, непрерывность которого с необходимостью предопределена непрерывностью потребления. Производство как постоянно возобновляющийся, непрерывный процесс, есть воспроизводство. В широком смысле слова производство и воспроизводство тождественны; в узком - к производству относится лишь непосредственно создание благ, в то время, как к потреблению – их использование. Возобновление производства в прежнем масштабе получило название простого воспроизводства, в возросшем – расширенного воспроизводства.

     Общественный характер воспроизводства проявляется в социальных отношениях, опосредствующих связь производства и потребления. Произведенные блага распределяются и обмениваются между группами людей и отдельными членами общества, прежде чем те или иные элементы благ окажутся непосредственно потреблены. Таким образом, воспроизводство в целом  включает в себя фазы производства, распределения, обмена и потребления. Эти фазы составляют исходные элементы структуры экономической системы.
     Между фазами воспроизводственного процесса существует сложная взаимосвязь. Первичной фазой является производство – очевидно, что распределять, обменивать и потреблять можно лишь то, что произведено. Поэтому три последние фазы иногда называют вторичными фазами воспроизводства. Однако вторичность эта диалектична: вторичные фазы оказывают активное обратное влияние на производство; степень их эффективности позитивно или негативно воздействует на производство.

     Процессы воспроизводства воплощают динамический характер экономической системы. Конкретно-исторической формой воспроизводственного процесса и экономической системы общества является способ производства, который определяют также как экономический строй общества. Общественный способ производства является качественно особой экономической системой, воплощающей движение производительных сил и производственных отношений на определённом уровне их развития, когда сохраняется единство внутреннего системного качества как тех, так и других, а также формы связи между ними. Сохранение единства внутреннего системного качества производственных отношений означает, что в рамках способа производства господствующей является одна и та же форма собственности.

   Экономическая система не может функционировать без взаимодействия с другими элементами социальной организации общества – политическими, правовыми, идеологическими, психологическими и иными. Совокупность экономических отношений между людьми получила название базисных отношений, или общественного базиса; неэкономические социальные отношения, в связи с этим, понимаются как надстроечные, или общественная надстройка. Определённый способ производства во взаимодействии с обусловленными им надстроечными  структурами образует соответствующую общественно-экономическую формацию.

     Структура экономической системы общества определяется в общеисторическом плане – взаимодействием фаз воспроизводственного процесса, а в конкретно-историческом – взаимодействием производительных сил и производственных отношений в рамках определённого способа производства. Производительные силы составляют содержание общественного способа производства, а производственные отношения – его форму. Как и всякая система, способ производства может эффективно функционировать при взаимном соответствии содержания и формы.

     Взаимодействие производительных сил и производственных отношений противоречиво. Это противоречие конкретизируется через борьбу интересов различных экономических субъектов. Содержание (производительные силы) выступает как первичная, ведущая сторона, развитие которой определяет и развитие формы (производственных отношений). Последние должны быть адекватны содержанию способа производства, что находит отражение в законе соответствия производственных отношений характеру и уровню развития производительных сил. Существует тенденция более динамичного развития производительных сил сравнительно с производственными отношениями; последние в большей мере подвержены механизмам социальной инерции. Это объясняется экономическими интересами собственников, которые, утвердив своё господство в некоторой данной экономической системе, негативно относятся к переменам в экономике, способным нанести ущерб их положению и оказаться выгодными для новых собственников.

     Фактически в экономической системе имеет место постоянное изменение соотношения формы и содержания, постоянное опережение или отставание одной из сторон – при общей тенденции ведущей роли производительных сил и качественного единства исторически определённого характера их связи с производственными отношениями.

     В практике хозяйствования структура экономической системы принимает форму структуры хозяйственного механизма. Экономические агенты реализуют свои интересы, прежде всего, в качестве хозяйствующих субъектов. Структура  хозяйственного механизма воплощает организационно упорядоченные связи базисной и надстроечной природы между участниками хозяйственной деятельности. Совокупность данных связей может быть сгруппирована в три блока: первый – отношения между собственниками  как субъектами управления и работниками как исполнителями; второй – отношения хозяйствующих субъектов между собой; третий – отношения хозяйствующих субъектов к центру экономической системы. Каждому из этих блоков присущи отмеченные две стороны, воплощающие социальную природу хозяйственного механизма, - базисная (организационно-управленческие аспекты экономических процессов) и надстроечная (элементы надстройки, непосредственно соотносящиеся с производством, - экономическая политика; право, и прежде всего – хозяйственное право; экономическая идеология, экономические традиции и т.д.). Эффективность  структурного взаимодействия данных элементов – важный фактор успешного функционирования экономической системы.

     6. Вариантность подходов к пониманию экономической системы. Этапы развития экономической цивилизации.

     В мировой литературе существуют различные трактовки понятия экономической системы. Под экономическими системами иногда понимают модели в рамках отдельных способов производства или же только систему производственных отношений. Возможно также разделение всего многообразия концепций экономических систем на две большие группы, характеризующиеся чертами общности относительно критерия историзма рассматриваемых систем. Тогда в первую группу войдут теоретические модели, анализирующие экономические системы и их соотношение на основании того или иного принципа исторической последовательности и преемственности; во вторую же – концепции, избирающие иные, неисторические принципы в трактовке природы и соотношения систем. 

     В первую группу, как очевидно, входит концепция способов производства, рассматривающая их соотношение как закономерное историческое движение экономических систем. К этой же группе относится весьма популярное в мире теоретическое направление, руководствующееся, преимущественно, технологическими критериями в определении макроисторической стадиальности и, в частности, природы и соотношения экономических систем. Из вариантов нетехнологического понимания исторической эволюции систем следует отметить концепцию этапов развития рынка, трактующую «магистральное направление» мировой экономической истории как последовательность исторически сменяющихся торгово-рыночных систем.

     Иной исходный критерий присущ теоретическим моделям второй группы, для которой исторические параметры экономических систем либо имеют второстепенное значение, либо вообще не играют никакой роли. Так, известны разработки теории «идеальных типов хозяйства», в рамках которой все «экономические порядки» рассматриваются как тяготеющие либо к «центрально-управляемому», либо к рыночному хозяйству, исторические вариации каждого из которых малосущественны. Проблема исторического соотношения экономических систем также несущественна для теории «локальных цивилизаций», поскольку социальное время этих цивилизаций считается однотипным, «совпадающим», хотя в реальной хронологии они могут отстоять друг от друга на тысячелетия. Экономическая система общества рассматривается при этом как фактор, определяемый природой, «духом» каждой локальной цивилизации, а по существу – как однотипный механизм добывания жизненных средств.

     Набор возможных определений экономической системы чрезвычайно велик; существуют даже особые научные направления – «теория экономических систем»  и «сравнительная характеристика экономических систем (компаративистика)», в рамках которых проблемы сущности и структуры экономических систем являются предметом специального анализа.

    Для  теорий, изучающих  экономические системы с позиций историзма, важное значение имеет анализ этапов развития мировой экономической цивилизации. Такой анализ возможен с точки зрения разных исторических масштабов и с различной степенью детализации.

     Прежде всего, вся история экономической цивилизации распадается на два больших периода: присваивающего и производящего хозяйства. В условиях первого человеческое общество встроено в естественный биогеоценоз: люди лишь присваивают (посредством собирательства, охоты, рыбной ловли) продукты, которые возникают в результате природных процессов. В этом отношении человек ещё не отличается от других биологических видов; отличие состоит в том, что он изготавливает и применяет орудия труда, используемые для присвоения созданных природой продуктов.

     Качественно иными параметрами характеризуется производящее хозяйство: в его рамках создаётся такая комбинация природных объектов и процессов, которая возможна лишь в условиях социальной формы движения, а вне её, естественным образом не могла бы возникнуть. Развитие производящего хозяйства, начавшееся в ходе «неолитической революции», продолжается до настоящего времени. В рамках данного периода достаточно чётко выделяются три этапа (технологических способа производства): аграрный, когда, помимо орудий труда, в качестве основного элемента средств производства выступала земля; машинный (индустриальный) и формирующийся ныне постиндустриальный

     С точки зрения эволюции социальной формы производства и отношений собственности, развитие мировой экономической цивилизации может быть представлено как последовательность трёх формаций – первичной, вторичной и третичной (данный подход разрабатывался в различных вариантах марксистских концепций). Первичная формация охватывает период первобытного равенства, вторичная – эпоху разделения социальных качеств труда и собственности, а в связи с этим, - и существования эксплуатации человека человеком; третичная начинается по мере преодоления эксплуатации и возникновения нового исторического типа социально однородного общества. Разновидностью и конкретизацией данной теории является концепция способов производства, в соответствии с которой выделяются первобытнообщинный, рабовладельческий, феодальный, капиталистический и посткапиталистический (социалистический, коммунистический) способы производства. Очевидно, что первобытнообщинный способ производства может быть соотнесён с первичной формацией, рабовладельческий, феодальный и капиталистический – со вторичной, посткапиталистический – с третичной.

     Многообразием подходов характеризуются и варианты трактовки этапов эволюции экономической цивилизации с точки зрения критериев развития рыночного хозяйства. Здесь, в частности, выделяют периоды доденежного и денежного хозяйства, а в рамках последнего – различные этапы развития денежных и кредитных экономических отношений. Анализируется также историческое движение от местных рынков – к локальным, региональным и далее, вплоть до современного глобального, в системе которого особое значение приобретают электронные разновидности денег и всемирная сеть Интернет.

       7. Взаимосвязь экономической практики и теории. Экономические категории и законы.

    Функционирование хозяйственной системы во многом определяется эффективностью взаимосвязи экономической практики и теории. Было отмечено, что термин «экономика» может употребляться как название научной и учебной дисциплины, но чаще его используют для обозначения объективной экономической действительности, или, иначе говоря, сферы экономической практики. Научное же отражение практики, призванное выявить сущностные закономерности действительности, принимает форму  экономической теории.

     Как и в других науках, возникновение и развитие экономической теории отражает движение практики, т.е. объективной экономической системы, и в этом смысле теория вторична, зависима от практики, определяется её закономерностями и  призвана способствовать её совершенствованию. Соответствие или несоответствие практике, способность объяснить и предсказать её развитие – конечный критерий истинности теории. Теоретические модели могут отражать практику с различной степенью истинности и нуждаться в уточнении, корректировке, дальнейшем развитии. Если же обнаруживается несоответствие их основных положений экономической практике – неизбежным становится отказ от тех или иных теоретических концепций. Абсолютного соответствия теоретических моделей их материальным прообразам достичь невозможно, но задача науки заключается в формировании всё более точного и полного знания об экономических процессах.

     Теория, будучи обусловлена практикой и вторична соотносительно с ней, способна, вместе с тем, оказать существенное влияние на развитие практики. Выступая как ориентир и побудительный импульс для практических действий, теоретические воззрения, концепции, прогнозы могут, в случае их истинности, способствовать совершенствованию практики хозяйствования. И, напротив, ориентация на ложные теории, реализация их рекомендаций – одна из причин, ведущих к значительному ухудшению экономической ситуации. «Экономическое  чудо» в ряде стран после второй мировой войны, успехи Китая в развитии современной экономики – это примеры успешного воплощения на практике теоретических достижений экономической науки. К сожалению, отечественная история в истекшем столетии, в том числе и в течение последнего десятилетия, демонстрирует, сколь разрушительны могут быть результаты следования ложным экономическим теориям.

     По мере развития цивилизации явно обнаружилась тенденция возрастания роли экономической теории, усиления её влияния на хозяйственную практику, что стало особенно ощутимым в настоящее время.

    Экономическая теория отражает движение практики через посредство категорий и законов. Каждая наука оперирует определёнными понятиями, отражающими в идеальной (мысленной) форме те или иные явления и процессы материального мира. Материальные феномены в обобщённом виде представлены в системе мышления как понятия, которые, в свою очередь,  в системе языка обозначаются через термины. Таким образом, понятия – это элементы мышления, в то время,  как соответствующие им термины – это элементы языка.

     Основные для той или иной науки понятия называются категориями этой науки. Экономические категории – это основные понятия экономической науки, отражающие сущность производственных отношений, важнейшие явления, стороны и процессы в системе материальных экономических взаимодействий. Как правило, категории отражают свойства, общие для всех экономических систем (например, такие категории, как производство, потребности, труд, собственность и т.п.). В то же время, при анализе отдельных и, особенно, исторически специфических экономических систем возможно и более узкое понимание сущности категорий. Но все категории, в том числе и самые общие, обладают свойством историзма – они изменяются, отражая эволюцию основ экономической цивилизации.

     Экономическая действительность чрезвычайно многообразна, она содержит множество самых разных явлений, фактов и сторон. Среди них нередки и случайные, малозначащие, второстепенные. Однако задача науки заключается в познании глубинных, сущностных связей и зависимостей, т.е. законов объективной действительности. Экономическая наука призвана исследовать экономические законы – внутренние, глубинные, повторяющиеся, необходимые, сущностные причинно-следственные взаимосвязи между экономическими процессами и явлениями.

     Экономические законы объективны – они не зависят от воли и желаний людей. Невозможно, в силу чьих-либо субъективных предпочтений, отменить или ограничит действие экономических законов, заменить их другими и т.д. Однако, будучи объективными, экономические законы познаваемы. Выявив их объективные требования, общество в целом и отдельные люди могут осуществлять хозяйственную деятельность, понимая, что возможно, а что принципиально не достижимо в рамках данной экономической системы. В связи с этим, формируется рациональная основа для определения экономических целей и средств их достижения.

     Экономические законы представляют собой сложную систему. Как правило, выделяют общие экономические законы – такие, которые действуют во все исторические эпохи, в любой экономической системе, - и такие экономические законы, действие которых ограничено некоторыми историческими рамками. К общим экономическим законам относятся закон пропорциональности, закон роста производительности общественного труда, закон возвышения потребностей и др. Терминологическая характеристика законов второй группы разнообразна – их именуют особыми, особенными, специфическими и т.д.

     Экономические законы не обязательно проявляются в каждом отдельном случае, в каждой хозяйственной операции; действие законов обнаруживает себя во всей массе, в системе экономических отношений. Устойчивая тенденция, воплощающая проявление одного или сразу нескольких экономических законов, называется закономерностью. Будучи познаны, объективные экономические законы находят отражение в системе теоретического знания в форме законов экономической науки. Законы науки характеризуют взаимосвязь между категориями, а через её посредство – и взаимосвязь явлений и процессов хозяйственной практики.

       8. Предмет,  методы и функции экономической теории. 

     Экономическая действительность в целом, вся система хозяйственной практики составляет объект изучения для экономической теории. Хозяйственная практика, отражённая в совокупности экономических категорий и законов, принимает форму предмета науки. Через систему научных категорий и законов осуществляется структурная организация теоретического знания. Каждая наука познаёт свой предмет посредством  системы методов – средств и способов, применяемых в процессе исследования.

     Экономическая теория опирается на общенаучные методы познания. Отталкиваясь от простейших методов (наблюдение, сравнение, обобщение, группировка и т.д.), экономико-теоретические исследования развиваются, используя методы анализа и синтеза, индукции и дедукции, количественного и качественного подходов к экономическим явлениям, их исторического и логического осмысления. В экономической теории широкое применение находят методы моделирования, формализации, в том числе – математической  формализации.

     Особое значение для экономической науки имеет метод абстрагирования. Экономические процессы, как правило, очень сложны и многообразны, они развиваются под воздействием разнообразных причин. В ходе научного познания возникает задача выявления главных, сущностных элементов и сторон экономической действительности и отвлечения от второстепенных и малозначащих сторон. Эту задачу и решает операция абстрагирования, результатом которой становятся научные абстракции – понятия, категории, законы науки, отражающие сущность экономической действительности. Роль метода абстрагирования возрастает и вследствие того, что экономические интересы и противоречия не всегда обладают качеством непосредственной наблюдаемости; сущность интересов и противоречий часто скрыта за многими «слоями» внешних проявлений и деформаций.

     Обобщённое выражение методология экономической науки находит в диалектико-материалистическом методе. Экономическая теория исходит из признания первичности роли материального производства, экономического базиса в функционировании и развитии общества. При этом сущность материальных процессов  нельзя понять без учёта их диалектической природы. Все экономические явления и процессы изменчивы, противоречивы, находятся в постоянном развитии, переходят из одного состояния в другое, испытывают многообразные взаимные влияния. Диалектический подход выявляет невозможность существования вечных «естественных», неизменных экономических систем.

     В последние десятилетия усилилась методологическая роль таких научных направлений, как кибернетика, синергетика, системный подход. Продолжается разработка математических методов экономического анализа.

     Конкретизация форм связи практики и теоретического знания проявляется в функциях экономической теории. Функции экономической теории определяются задачами науки в системе общественных взаимодействий. Основными являются три функции: познавательная, методологическая и мировоззренческая.

     Главная задача экономической науки – познать сущность и закономерности функционирования и развития экономики. Этим определяется ведущая роль познавательной функции, которая предполагает объяснение сущности экономических процессов, прогнозирование   их дальнейшего развития и моделирование оптимального состояния экономической системы. Объяснения и прогнозы относятся к тому, что объективно было, есть и может возникнуть; эти логические операции иногда объединяют понятием «позитивная функция» науки. Моделирование желательных и оптимальных состояний отражает то, что должно быть с точки зрения тех или иных социальных сил и субъектов; в связи с этим ведётся речь о «нормативной функции» экономической теории.

     Методологическая функция заключается в разработке, применении и научном обосновании способов и средств познания экономических процессов. Элементы теоретической системы, воспринимаемые в качестве истинных, превращаются в инструмент дальнейшего познания экономической практики. В этом проявляется диалектика предмета и метода науки: ранее полученное знание превращается в средство продолжающейся познавательной деятельности. Например, понимание категории стоимости позволяет выявить сущность и механизм функционирования всей системы рыночного хозяйства; сама эта категория становится средством познания экономической действительности, т.е. элементом метода.

     Мировоззренческая (идеологическая) функция общей экономической теории обусловлена её природой как общественной науки. В социально-экономически неоднородном обществе всегда существуют различия и противоречия материальных интересов отдельных людей, групп, классов, стремящихся к увеличению своей доли в присвоении ограниченных благ. Восприятие существующей экономической практики, оценка её как справедливой или несправедливой, подлежащей укреплению и защите или критике и изменению всегда присутствует, явно или неявно, в любых теоретических рассуждениях. Идеологически «нейтральную» экономическую теорию можно было бы создать лишь в обществе, где отсутствуют противоречия и борьба материальных интересов, - но такие экономические системы не существуют. Вместе с тем, неизбежная идеологическая сторона теоретических концепций не должна превращаться в апологетику – предвзятую, ненаучную защиту тех или иных интересов в ущерб истине.

         9. Система экономических наук.

      Не только содержание, но и структура экономической теории обусловлена функционированием хозяйственной практики и задачами её совершенствования. Экономическая действительность представляет собой сложную материальную систему, включающую в себя множество уровней, сторон и элементов. Для полноты отражения закономерностей их движения экономическая теория также с необходимостью приобретает форму сложной научной системы, включающей множество элементов – отдельных наук. Объект изучения у них один – экономика, экономическая практика, но они различаются по предмету – той стороне или фрагменту экономической действительности, которые условно представляются в качестве отдельных, самостоятельно существующих объектов и подлежат специальному изучению в этом качестве.

     В настоящее время насчитывается несколько сотен самостоятельных теоретико-экономических дисциплин. Существуют различные варианты их классификации. Наиболее простой из них предполагает разделение всей совокупности научных знаний об экономике на общую экономическую теорию, изучающую экономическую цивилизацию в целом, и частноэкономические дисциплины, предмет которых ориентирован на отдельные стороны или элементы экономической действительности. Одним из вариантов дальнейшей конкретизации является разделение совокупности частноэкономических наук на специальные (или функциональные) и отраслевые. К числу первых относятся, например, экономическая статистика, экономика труда, теории денег, финансов, бухгалтерского учёта, маркетинг, теория международных экономических отношений и т.д. отраслевые экономические науки – это экономика промышленности, сельского хозяйства, транспорта, других отраслей и подотраслей в их рамках.

     Система экономических наук развивается, отражая развитие хозяйственной практики. Постоянно возникают новые дисциплины (в последние годы, например, - экономика туризма, экономика шоу-бизнеса и др.) и междисциплинарные направления (финансовый менеджмент, экономическая психология, этика бизнеса и т.п.). Между отдельными экономическими науками и учебными дисциплинами нет абсолютных границ, они частично пересекаются по предмету, что отражает единство и синтетическую природу реальных хозяйственных процессов. Очевидна, например, синтетическая природа такой научной и учебной дисциплины, как региональная экономика. 

     В классификации экономических наук существует много дискуссионных вопросов. Наиболее острые из них связаны с выявлением содержания и структуры общей экономической теории. На этот  статус претендует политическая экономия, рассматривающая экономическую цивилизацию как целостную систему, и «экономикс» – комплекс дисциплин, ориентированных на анализ рыночного механизма, а также теория экономических систем, теория эволюционной экономики, экономическая компаративистика и др. Одной из актуальных задач современного развития экономической науки является синтез достижений отдельных направлений общей экономической теории.

        Возрастание системной целостности всемирного хозяйства и переход к глобальным экономическим закономерностям первично-сущностной роли порождает новые теоретические проблемы и приводит к возникновению новых направлений экономико-теоретических исследований. Происходит модификация предмета традиционных отраслей экономической теории во взаимодействии с формированием предметного «поля» новых, в том числе пограничных и комплексных дисциплин. Поскольку новый, постиндустриально-информационный способ производства возникает как феномен глобального порядка, то современная политическая экономия объективно приобретает характер глобальной экономической теории, или методолого-теоретического фундамента исследований глобализирующихся форм экономической цивилизации. В то же время, эти исследования неизбежно пересекаются с предметным полем таких дисциплин, как экономическая глобалистика и теория всемирного хозяйства. В настоящее время существует значительная неопределённость в их предметном разграничении, но общая логика организации и эволюции теоретико-экономического знания, по-видимому, предполагает развитие политической экономии постиндустриально-информационного общества в качестве методолого-теоретического блока или аспекта в рамках более широкой и комплексной проблематики экономической глобалистики и теории всемирного хозяйства.

     10. Этапы развития и основные школы экономической науки. 

     Необходимость  осмысления и прогнозирования хозяйственных процессов – это неотъемлемая сторона и условие существования человеческого общества, поэтому формы экономического мышления, экономических воззрений возникли вместе с обществом. В первобытных общинах и на ранних этапах рабовладельческого строя экономические воззрения составляли одну из сторон традиционных форм общественного сознания.

     Как самостоятельная наука экономическая теория сформировалась в античную эпоху. Основы теоретико-экономического анализа были заложены в трудах древнегреческих учёных Ксенофонта, Платона и Аристотеля (V-IV в.в. до н.э.). Они рассматривали экономическую структуру современного им рабовладельческого общества, изучали принципы функционирования господствоавшего тогда натурального хозяйства, анализировали причины возникновения рыночных отношений, свойства товара и денег. Древнеримская наука несколькими веками позже уделила особое внимание вопросам организации хозяйства в крупных рабовладельческих имениях, проблемам повышения их эффективности.

     Мыслители феодальной эпохи продолжили античную традицию в трактовке соотношения натурального и товарного хозяйства, но давали более высокую оценку роли труда в жизни общества. В период разложения феодализма и перехода к рыночно-капиталистическому хозяйству происходит формирование принципиально новых направлений экономической теории. «Центр тяжести» анализа переносится от внутренних проблем отдельных замкнутых хозяйств к рыночным закономерностям взаимодействий  между хозяйствами, вовлечёнными в систему общественного разделения труда. 

     Возникает буржуазная политическая экономия, представленная вначале школой меркантилистов (XVI-XVII в.в.). Меркантилисты отождествляли богатство с благородными металлами и видели источник богатства в торговле, в связи счем особое внимание уделяли сфере обращения. Представители классической буржуазной политической экономии (XVII-XIX в.в.) связывали возникновение богатства со сферой производства, вначале – лишь в сельском хозяйстве (школа физиократов), затем – во всех отраслях материального производства. Крупнейшие представители классической школы (У.Петти, А.Смит, Д.Рикардо) заложили основы трудовой теории стоимости, выдвинули идею об объективных экономических законах, изучали классовую структуру буржуазного общества и его противоречия.

     Эта линия анализа была продолжена и углублена «политической экономией труда», представленной, главным образом, марксизмом. Принципиальная заслуга марксизма заключается в том, что впервые вся экономическая система была проанализирована с точки зрения интересов трудящихся классов. К.Маркс и его последователи обосновали вывод о неизбежности преодоления капиталистической и иных форм эксплуатации, об объективности перехода к посткапиталистическому этапу цивилизации. На основании теоретических разработок К.Маркса возникли экономические концепции социал-демократии, ленинизма и других направлений социалистической ориентации.

     Развитие экономической науки в ХХ в. прошло под знаком нарастающих симптомов посткапиталистической трансформации общественного производства. Если неоклассики (А.Маршалл и др.) уделили основное внимание вопросам ценообразования и равновесия в условиях свободноконкурентного рыночного механизма, то теории государственно-монополистического капитализма и регулируемого рыночного хозяйства (Дж. Кейнс и  кейнсианство) исходили их признания необходимости государственного воздействия на экономику. Не отрицает этой необходимости и неолиберальное направление, но оно особую роль отводит  экономической свободе и частной инициативе, актуальность чего продемонстрировала современная «предпринимательская революция» в развитых странах. 

     В последние десятилетия усилилось влияние институционализма – теоретического течения, дающего расширительную трактовку предмета экономической теории и исследующего особенности постиндустриально-информационной экономики. Особое направление в системе мировой экономической мысли представляют в настоящее время теории перехода от административно-командного к социально-рыночному хозяйству.

     11.  Сущность и структура отношений собственности. 

      Отношения собственности выступают как одна из всеобщих форм экономических взаимосвязей и ключевой элемент экономической системы общества. Особая роль отношений собственности в экономике требует выявления их сущности и структуры.

     В обыденном понимании собственность, как правило, отождествляется с вещами, которыми владеет человек. Научное понимание категории «собственность» является, во-первых, более широким, а, во-вторых, что самое главное, предполагает рассмотрение общественных отношений, связанных с присвоением благ. Процесс присвоения имеет техническую, организационную и социальную стороны. Этот процесс, действительно, воплощает определённые формы отношения человека к вещам в ходе их использования; но, кроме того, в обществе возникают и отношения между людьми по поводу присвоения благ. Особое значение эти отношения приобретают в связи с присвоением благ, имеющихся и производимых в ограниченном количестве, т.к. в данном случае неизбежно возникают противоречия между экономическими интересами отдельных людей. Присвоение благ одними экономическими субъектами предполагает отчуждение других субъектов от возможностей использования полезных свойств этих благ.

     Отношения людей по поводу присвоения ограниченных благ, социальная форма присвоения – вот в чём заключена экономическая сущность собственности. Поскольку вне социальной формы невозможно ни производительное, ни личное присвоение, то отношения собственности лежат в основе общеэкономической связи производства и потребления. Присвоение благ в различных социальных формах и посредством различных механизмов происходит на всех фазах воспроизводственного процесса. Отношения собственности выступают, в связи с этим, как одна из всеобщих форм социально-экономических взаимодействий членов общества.

     Отношения собственности прошли длительную эволюцию, развиваясь вместе с общественным  производством. На ранних этапах экономической цивилизации, когда низкий уровень производительных сил обеспечивал создание лишь необходимого продукта, в отношениях присвоения преобладал организационный момент. Появление прибавочного продукта существенно усложнило систему присвоения, т.к. стало возможным присваивать результаты не только собственного труда, но и прибавочного труда других людей. Возникает разделение исходно единых социальных качеств собственников и работников. Это разделение в условиях эксплуататорских способов производства принимает форму антагонистического противостояния. В настоящее время, в связи с возрастанием роли информационных форм ресурсов и богатства, обладающих свойствами неисчерпаемости и неуничтожаемости в процессе потребления, обнаружилась историческая предельность принципа ограниченности благ.

     Отношения собственности составляют первичный уровень системы производственных отношений; все элементы этой системы и уровни хозяйственного механизма выступают как та или иная модификация социального присвоения благ, отношений между людьми по поводу присвоения благ.  

      Анализ    структуры отношений собственности предполагает выявление субъектов и объектов этих отношений. Субъектом присвоения благ может выступать общество в целом; это могут быть также группы людей и отдельные индивиды. Основные объекты, по поводу которых между ними возникают отношения – это условия (факторы) производства, непосредственный процесс труда и его результаты. Условия и результаты производства в качестве объектов собственности имеют форму вещей и услуг. Процесс труда в разрезе отношений собственности предстаёт как взаимосвязь управления и исполнения, причём управленческие функции осуществляет собственник. 

     В воспроизводственном аспекте все объекты собственности предстают как неразрывно связанные друг с другом и обусловливающие друг друга. Однако логически исходными признаются отношения собственности на средства производства. Для характеристики субъектов собственности применительно к такому объекту, как средства производства, используется, чаще всего, понятие формы собственности. Если субъектом присвоения средств производства является общество в целом, то говорят об общественной собственности, если в этой роли выступает часть общества – то о частной. Кроме того, естественная неизбежность личных форм потребления порождает и такую общеэкономическую и общеисторическую форму собственности, как личная.

     Исторические типы собственности отражают приоритетность её общественных или частных форм в отдельных способах производства. В первобытной экономике доминировала общественная собственность в форме собственности общин; в эксплуататорских хозяйственных системах – частная собственность (в формационных типах рабовладельческой, феодальной и капиталистической собственности). В настоящее время усиливаются тенденции формирования единой всемирной (глобальной) собственности, выступающей как одна из важных современных модификаций общественной собственности.

     Формационно-исторические типы собственности отражают специфику отношений между собственниками и работниками в разрезе исторических особенностей отдельных способов производства. В то же время, в каждом из них существовали отношения между разными собственниками, внешне приобретавшие наиболее заметную роль  в системе хозяйственного механизма. Это особенно наглядно в рыночном хозяйственном механизме, субъектами которого (экономическими агентами) выступают формально равноправные участники товарно-денежных сделок. Однако отношения между разными собственниками, в том числе  и рыночные, всегда вторичны сравнительно с отношениями между собственниками и работниками. Продавать и покупать на рынке можно лишь то, что создано трудом работников и присвоено собственниками.                                                

     Структура отношений собственности на всех уровнях и во всех формах их движения отражает существующую в некоторой данной экономической системе совокупность экономических интересов и противоречий между ними. Поскольку отношения присвоения пронизывают все формы экономических взаимосвязей, то собственность составляет первично-сущностный уровень всех производственных отношений. В то же время, собственность на средства производства можно рассматривать как самостоятельное отношение, как основной элемент экономических взаимодействий. Собственностью на

 средства производства определяется характер соединения факторов производства, социально-экономическая сущность способа производства. Отношение между собственниками и непосредственными создателями благ, работниками – это основное производственное отношение, а противоречие между ними – основное противоречие системы производственных отношений.

     Объективная роль собственности обусловливает и значение проблемы собственности в системе теоретического знания. Вопрос о собственности – это основной вопрос политической экономии. Задачей науки является исследование того, в какой мере фактически существующие отношения между собственниками и работниками отвечают состоянию и тенденциям развития производительных сил, способствуют росту эффективности экономики. Научный анализ должен выявить принципы, направления и механизмы совершенствования отношений собственности на микро- и макроуровне экономической системы. Опыт стран, успешно развивающих хозяйство, убедительно демонстрирует важность соответствия отношений собственности прогрессивным тенденциям развития экономики и необходимость повышения эффективности этих отношений на основе научного подхода к их изучению и реформированию.

12. Экономическое содержание и правовая форма собственности

       Сложная структура отношений собственности предопределяет особую важность проблемы фактической реализации собственности. Реализация собственности связана с действительным достижением интересов, экономических целей субъектов присвоения. Чаще всего их интересы реализуются через присвоение дохода, поэтому субъект присвоения доходов, порождённых экономическим движением благ, и выступает как фактический собственник. Это, в первую очередь, относится к реализации собственности на средства производства – в экономическом смысле фактическим собственником земли, оборудования и других объектов производственного назначения являются те люди, которые присваивают доходы, обусловленные функционированием данных хозяйственных объектов.

     Проблема реализации собственности связана с выявлением соотношения фактического и формального собственника. Эти качества могут совпадать и воплощаться в одном социальном субъекте, но могут быть и разъединены, представлены в разных субъектах. Тогда формальным собственником, носителем «титула» собственности является один человек или группа людей, а фактически присвоение дохода осуществляют другие люди. Часто это связано с долговыми отношениями. Должник, продолжающий оставаться формальным собственником, фактически передаёт заимодавцу значительную часть прибавочного, а иногда и необходимого продукта. 

     Полное или частичное несовпадение качеств фактического и формального собственника имеет место и тогда, когда формальная система собственности не отражает фактических отношений присвоения, или отстаёт от динамично меняющейся хозяйственной практики. 

     Имея экономическую сущность, то есть воплощая связь между производством и потреблением, отношения собственности получают, вместе с тем, организационно-техническую «проекцию», с одной стороны, и надстроечную – с другой. С технической стороны особую важность приобретают механизмы отношений людей к вещам, формы, методы и средства использования (потребления) полезных свойств вещей. В то же время, экономическая реализация собственности невозможна вне надстроечных форм – политических, правовых, идеологических. Собственники как субъекты экономической власти стремятся обеспечить реализацию своих интересов через контроль над инструментами политической власти и, прежде всего, через подчинение своим интересам институтов государства. Государство санкционирует социальные отношения. Процедуры и нормы, обеспечивающие интересы собственников, придавая этим нормам силу юридических законов. Важное значение имеет и идеологическое обоснование необходимости и правомерности фактических или формирующихся отношений собственности. Собственники стремятся подкрепить свою экономическую, политическую и юридическую власть также и идеологическим господством, внедряя в систему общественного сознания, в том числе, в мышление и психологию не-собственников, представления о неизбежности и справедливости выгодной собственникам системы экономических отношений, независимо от реальной эффективности или неэффективности этой системы.

     Значение юридических инструментов реализации собственности проявляется в формоорганизующей роли правовых норм в системе хозяйственного механизма.

      Соотношение   фактической реализации и формального титула собственности отражается через взаимосвязь её экономической сущности и юридической оболочки. Степень их соответствия анализируется, в частности, посредством таких юридических атрибутов, как пользование, владение и распоряжение. Посредством  этих атрибутов отражается трансформация собственности как экономического отношения – в отношение юридическое, приобретение ею юридической формы – «права собственности».

     В системе хозяйственного механизма собственность может реализоваться только в определённой юридической форме. Поэтому полнота и точность  правового обеспечения движения собственности и, в целом, производственных отношений – важная задача социального управления. Особое внимание этой проблеме уделяют современные теории прав собственности, анализирующие механизмы передачи прав и согласования обязанностей экономических субъектов в хозяйственных взаимодействиях и, прежде всего – в операциях обмена и связанных сними механизмах извлечения доходов.

     На базе современного развития производительных сил и адекватных им отношений собственности происходит модификация юридических форм хозяйствования. В число юридических атрибутов собственности, наряду с традиционными формами пользования, владения и распоряжения и в процессе их конкретизации, ныне включаются всё новые элементы. Среди них наиболее важны права на доход, на безопасность, на возмещение ущерба, а также негативное «право», т.е. ответственность за негативные результаты действий собственника и, в первую очередь, - за экологически вредные последствия эксплуатации объекта собственности. Чёткая юридическая фиксация прав и ответственности хозяйствующих субъектов (получившая название «спецификации    прав собственности») выступает как важнейшая форма объективного экономического процесса детализации и конкретизации собственнических полномочий, регулирования противоречий, совершенствования структуры и, в целом, повышения эффективности реализации отношений собственности. 

     Современные теории прав собственности анализируют «расщепление пучка» полномочий и правомочий собственника. Средством извлечения доходов во всё большей мере становится сегодня не всеобъемлющая система собственнических полномочий, а их некоторая часть, доля, сторона. В условиях современного рынка эти доли, стороны собственнических полномочий и возможности присвоения обусловленных ими или их комбинациями доходов превращаются в объекты разнообразных сделок: обмена, купли-продажи, сдачи в аренду, передачи менеджерских функций, трастовых и фьючерских операций и т.д. 

     Традиционная система отношений между собственниками и не-собственниками , в том числе, между собственниками и лишёнными собственности работниками, всё в большей степени уступает место новой многоуровневой и многоаспектной системе экономических взаимосвязей, получивших название «отношения принципал-агент». «Принципал» понимается как экономический субъект, наделённый теми или иными собственническими полномочиями и правомочиями, которые он продаёт «агенту», осуществляющему на базе приобретённого им «пучка правомочий» предпринимательскую или иную трудовую деятельность, извлекая доход из экономического движения объекта собственности. В свою очередь, агент также может перепродать все или часть купленных им правомочий другому агенту и приобрести в отношении последнего права принципала в объёме проданного «пучка правомочий».

     «Расщепление» экономических полномочий и юридическая спецификация прав собственника ведут к двум важнейшим следствиям. Во-первых, значительно усложняется структура объектов и субъектов отношений собственности. Экономическое движение одного и того же объекта становится источником доходов для нескольких или многих субъектов. В то же время, один субъект может извлекать доходы из движения многих объектов, причём это относится не только к традиционным собственникам капиталистического типа, но и к широкому кругу членов общества, представляющих другие социальные слои. Во- вторых, подобная система отношений значительно расширяет сферу предпринимательской активности, вовлекая в предпринимательскую деятельность всё большее количество «агентов».

     Необходимо также подчеркнуть, что формоорганизующая роль юридических отношений иногда преувеличивается  и отождествляется с сущностью собственности. Однако юридические нормы, регулирующие движение отношений собственности, «право собственности» – это лишь одна из тех надстроечных оболочек, в которых проявляется движение экономических взаимосвязей. Правовые нормы, предписывающие экономическим субъектам «правила» их участия в процессах присвоения благ, лишь тогда будут эффективны и лишь в той степени будут реально соблюдаться, когда и в какой они адекватны объективно необходимым отношениям собственности.

13. Современная эволюция отношений собственности 

в развитых странах

      Вплоть до позднеиндустриального периода магистральное направление цивилизационного развития было связано с поляризацией социально-экономических качеств труда и собственности, с остроконфликтными формами противоречий между ними. Общеэкономическая связь производства и потребления выражалась через внешнее классовое противостояние работников - первичных субъектов труда, и собственников – первичных субъектов потребления. Противоречия между ними порождали многочисленные социальные потрясения и были источником представлений о несправедливости общественного мироустройства и необходимости его изменения.

      В условиях постиндустриального перехода, на основе значительного увеличения объёмов производства и потребления традиционных форм благ и уменьшения зависимости социальной жизнедеятельности от вещных форм богатства, получила развитие тенденция преодоления конфликтности интересов работников и собственников; наметилось сближение социально-экономических качеств труда и собственности. Данная тенденция реализуется в настоящее время в развитых странах в нескольких основных формах.

     Технико-технологическая разнородность, присущая элементам современных производительных сил, является причиной существования и взаимодействия различных технических и социальных способов присвоения, разных форм собственности, на базе которых возникают и функционируют особые уклады в хозяйственной системе. Современная смешанная экономика характеризуется переплетением функций и форм хозяйственной деятельности предприятий разных секторов, отсутствием чётких границ между укладами. В решении таких ключевых проблем, как научно-технические инновации, структурная перестройка экономики, вопросы занятости и социального обеспечения – приоритетными в разных аспектах оказываются действия и государства, и частных фирм, индивидуальных и корпоративных, и предприятий муниципального сектора. Вместе с тем, рост обобществления экономики проявляется в прогрессирующем ограничении роли и традиционных форм реализации частной собственности. За юридическим титулом частной собственности развивается процесс формирования посткапиталистических производственных отношений. Государственные институты, профсоюзы и иные общественные организации во всё большей степени контролируют вопросы, связанные с условиями найма и увольнения, оплаты и безопасности труда, включения работников в процесс управления, присвоения ими не только необходимого, но и элементов прибавочного продукта, соблюдения социальных прав и гарантий. Об уменьшении сферы преобладания традиционных форм реализации частной собственности свидетельствуют цифры, показывающие долю расходов государства в ВВП. Эта доля по совокупности стран, входящих ныне в ОЭСР, составляла в 1870 г. – 8%, в 1919 – 15%, в 1937 г. – 21%, в 1980 г. – 44%, а ныне превысила 50%; в некоторых же из стран «социально ориентированной рыночной экономики» она превышает две трети валового продукта.  

     Проблема трансформации отношений собственности не сводится к формированию нескольких укладов экономики. Внутри каждого из укладов развиваются сходные процессы модификации взаимосвязи труда и собственности. Однотипность данных процессов предопределена, прежде всего, экономически; она обусловлена объективным возрастанием роли «человеческого капитала», конкурентными преимуществами микро-, мезо- и макроэкономических систем, наиболее эффективно использующими потенциал человеческого капитала, учитывающими усиление взаимного влияния экономических и социальных факторов в современной экономике.

      Распространение акционерной формы собственности и преодоление ограничений на минимальную величину номинала акций привело к тому, что во многих развитых странах значительная, а в некоторых – и большая часть населения превратилась в совладельцев акционерного капитала. Эти процессы получили поддержку со стороны государства – средства, направляемые наёмным персоналом на приобретение акций государственных и частных корпораций, стали освобождаться от налогов; при проведении приватизации получила распространения практика выпуска так называемых «народных акций», льготные условия приобретения которых сделали их доступными для широких слоёв населения. Например, 60% акционерного капитала фирмы «Фольксваген» в ходе её приватизации было распродано в форме «народных акций».

     Ещё более устойчивы и динамичны факторы демократизации собственности, обусловленные превращением части прибыли фирм в элементы доходов наёмного персонала и включением наёмных работников в процессы управления на всех уровнях организационно-административной структуры предприятий. Эти процессы затрагивают как корпорации традиционного типа, так и, в наибольшей степени, - те фирмы, в которых реализуются различные варианты превращения наёмных работников в совладельцев капитала. В некоторых странах участие работников в прибыли фирмы является обязательным, независимо от того, выступают ли они совладельцами или нет; так, во Франции – для всех фирм с числом занятых более 50 человек, в Финляндии – в соответствии с законом «О рабочих фондах»; во многих случаях введение систем участия в прибыли осуществляется по решению большинства работников фирмы или профсоюза и т.д. В Великобритании уже к началу 90-х годов в динамично развивающихся отраслях машиностроения, в приборостроении и электротехнике треть наёмных работников была охвачена различными системами участия в прибылях; в сфере финансов этот показатель достиг 70%.

      Наибольший экономический и социальный эффект достигается в том случае, если трансформация собственности на микроуровне предполагает изменение принципов распределения доходов и включение наёмных работников в присвоение прибавочного продукта наряду с превращением их в юридических совладельцев предприятий. Получили известность многообразные формы и комбинации соучастия работников в капитале своих фирм – это обычная покупка акций, покупка за счёт премий, различные варианты льготной продажи (в частности, с помощью государственных кредитов), «рабочий акционариат», выкуп в рассрочку (в том числе, в счёт будущей прибыли), формирование собственности профсоюзов и др. Различные варианты программ по стимулированию превращения работников в совладельцев предприятий действуют в настоящее время более чем в 100 странах.

      Широкую известность получила действующая в США  с середины 70-х годов программа ESOP (Employee Stock Ownership Plan), в ходе реализации которой в 90-е годы доля занятых на предприятиях, полностью или частично принадлежащих работникам, достигла десятой части совокупных трудовых ресурсов, и этот показатель в последующем увеличивался примерно на 10% ежегодно. К настоящему времени в США принято уже около двух десятков законов о развитии различных программ типа ESOP; у третьей части реализующих эти программы фирм более половины капитала принадлежит работникам. В Швеции свыше четверти всех предприятий перешли в полную собственность работников.

      Новый характер взаимосвязи труда и собственности ведёт к значительному росту эффективности производства. Конкурентные преимущества становятся ощутимы уже в тех случаях, когда работникам принадлежит всего десятая часть капитала фирмы; если же их доля достигает половины акционерного капитала, то он растёт в 2-4 раза быстрее, в чем в обычных корпорациях. В США рентабельность компаний, применяющих ESOP, в полтора раза выше средней. 

     Извлечение доходов, порождаемых теми или иными достижениями в сфере интеллектуальной деятельности, можно наблюдать на всех этапах развития экономической цивилизации. Однако в условиях перехода к постиндустриально-информационному способу производства интеллектуальная собственность и интеллектуальный капитал приобретают качественно новую роль. Именно эти социально-экономические феномены превращаются в главную форму преодоления противоположности между трудом и собственностью. Объективный характер тенденции преодоления этой противоположности проявил себя в течение ХХ века во многих вариантах. Это и внешне-надстроечное обобществление производства в системе командной экономики, и «диффузия» акционерной собственности, и «революция менеджеров», и развитие коллективной собственности работников, о чём шла речь выше. Но по мере развития постиндустриальных информационных технологий всё более очевидным становится тот факт, что главное направление формационной модификации отношений собственности - это соединение в одном лице качеств создателя и носителя интеллектуальных форм богатства, субъекта интеллектуального труда и субъекта присвоения доходов, возникающих в результате этого труда.

      Интеллектуальное богатство, будучи во многих аспектах неотделимо от личности его создателя и носителя, выступает как воплощение новой исторической формы индивидуальной собственности; в то же время, её индивидуализированные качества диалектически сочетаются с формами коллективного и общественного присвоения. С технологической стороны степень использования потенциальных возможностей индивидуализированного компьютерного рабочего места зависит от включения в информационные потоки посредством присоединения персональных компьютеров к широким компьютерным сетям, вплоть до глобальных. Явно выявляется зависимость интеллектуальной деятельности личности от совокупного интеллектуального богатства общества. В то же время, формационная новизна данных явлений делает условным и односторонне-ограниченным само использование термина «капитал» (например, в понятиях «человеческий капитал», «социальный капитал») для обозначения возникающих отношений, аналога которым не было на предыдущих этапах развития экономической цивилизации.
14. Структура и инфраструктура рынка

     Рынок представляет собой систему экономических отношений между людьми, механизм, помогающий осуществлять взаимодействие между покупателями и продавцами и продавцами.

      Основными субъектами, вступающими на рынке в отношения по поводу производства, обмена, распределения и потребления товаров, являются: 

1) государство – все правительственные учреждения, имеющие юридическую и политическую власть для осуществления контроля над другими рыночными субъектами и рынком для достижения общественных целей;

2) фирмы – самостоятельно принимающие решения экономические единицы, стремящаяся к максимизации прибыли, использующая приобретенные и собственные факторы производства для изготовления продуктов и услуг;

3) домохозяйства представляют собой экономические единицы в составе одного или нескольких лиц, которые владеют факторами производства, реализуют их фирмами и государству, а также занимаются собственным производством продуктов и услуг для собственного потребления, либо для реализации на рынке при помощи потребительского капитала.

     Объектами рынка (т.е. тем, что продается на рынке) могут быть практически любые результаты человеческой деятельности, а также природные блага.

     В зависимости от реализуемых объектов можно выделить в структуре рынка следующие сегменты:

1) рынок товаров, включающий:

· рынок средств производства;

· рынок потребительских товаров.

2) рынок капиталов, который в свою очередь можно разделить на:

· рынок кредитов;

· денежный рынок;

· рынок ценных бумаг.

3) рынок услуг:

· рынок материальных услуг;

· рынок нематериальных услуг.

4) рынок труда.

     Рынок можно структурировать и по другим критериям. Например, по географическому признаку выделяют:

1) локальный рынок;

2) региональный рынок;

3) национальный рынок.

     4)мировой рынок.

     По характеру продаж выделяют:

1) розничный рынок;

2) оптовый рынок.

     По уровню насыщенности товарами:

1) дефицитный рынок;

2) равновесный рынок;

3) профицитный рынок.

     По степени зрелости:

1) формирующийся рынок;

2) зрелый рынок.

     Совокупность учреждений, организаций, государственных и коммерческих предприятий и служб, образовательных учреждений, обеспечивающих функционирование рынка представляет собой инфраструктуру рынка. Инфраструктура способствует  более эффективному функционированию рыночной экономики, упрощает товарообмен.

     Элементами инфраструктуры рынка являются:

1) Кредитная система;

2) Эмиссионная система;

3) Товарные, фондовые и валютные биржи;

4) Аукционы, ярмарки, тендеры;

5) Биржи труда, службы занятости, организации, осуществляющие переподготовку и переквалификацию работников;

6) Налоговая система;

7) Страховые компании;

8) Рекламные и информационные агентства;

9) Объединения деловых кругов;

10) Таможенная система;

11) Профессиональные союзы;

12) Система высшего и среднего экономического образования и т.д.

     Рыночная экономика не свободна от некоторых недостатков.

Английский экономист А.С.Пигу именовал ситуации, когда рынок действует неэффективно «фиаско рынка». Итак, к отрицательным сторонам рыночной экономики относятся:

1) нестабильность рыночной экономической системы, цикличность развития; 

2) появление организаций, монополизирующих рынок;

3) возникновение внешних эффектов (экстерналий), например, загрязнение окружающей среды, возникновение промышленных шумов;

4) сложности с производством общественных благ (существуют проблемы с капиталовложениями в сферы образования, здравоохранения, оборонную промышленность);

5) порождает высокий уровень дифференциации населения по доходам;

6) не в состоянии обеспечить полную занятость и стабильный уровень цен.

     Впрочем, экстерналии могу нести и положительный заряд. Например, особняк, построенный нуворишем для удовлетворения своих эгоистических потребностей, может оказаться архитектурным памятником и доставлять эстетическое удовлетворение рассматривающим (хотя бы издали) его людям. Звуки музыки (разновидность промышленного шума), доносящиеся  из находящейся поблизости филармонии, могут служить развитию музыкального вкуса проживающих по соседству граждан. 

15. Блага и их классификация

     Категория «товар» связана с категорией «благо», являющейся более широким, чем товар, теоретическим обобщением.

     Благо представляет собой предмет, услугу, явление, продукт труда в котором человек испытывает необходимость, нуждается в нем.

    Для того, чтобы предмет стал благом требуется выполнение следующих условий:

1) человеческой потребности;

2) свойств предмета, делающих его годным для удовлетворения этой потребности;

3) познание человеком связи между потребностью и свойствами предмета;

4) возможность распоряжаться данным предметом (предмет не принадлежит индивиду; находится вне пределов его досягаемости; стоит слишком дорого).

     Предмет перестает быть благом, если не выполняется хотя бы одно из этих условий. Например, человек ощущает потребность во вкусной пище (первое условие); существует соль, которая может помочь ему удовлетворить эту потребность (второе условие); однако человек не знает о взаимосвязи своей потребности и соли (третье условие) или соль находится на территории, которая ему недоступна (четвертое условие).

     Блага можно разделить на материальные и нематериальные. К материальным благам относятся полезные материальные вещи и права на владение ними. Нематериальные блага делятся на две группы: внутренние и внешние.

     К внутренним нематериальным благам относятся собственные качества и способности человека (например, деловые способности, профессиональное мастерство, способность получать удовольствие от чтения и музыки).

     К внешним нематериальным благам можно отнести репутацию, а также деловые и социальные связи людей (например, отношения с коллегами по работе, одноклассниками, одногруппниками, соратниками, друзьями, соседями, родственниками).

     Блага могут быть передаваемыми и непередаваемыми. К непередаваемым благам относятся личные качества и способности человека к действию и наслаждениям, часть деловых связей, зависящих от доверия к личности, а также благоприятные климатические условия, воздух, гражданские привилегии и права, возможность пользоваться общественной  собственностью. Все остальные блага относятся к передаваемым. 

     Кроме этого выделяют блага первого, второго, третьего и т.д. порядков. Блага первого порядка человек использует непосредственно для потребления; блага высших порядков (второго, третьего и т.д.) – для производства благ первого порядка. Например, молоко является благом первого порядка, корова безрогая – второго, коровница строгая (точнее, ее труд) – третьего, пастух, который бранится с коровницей строгою – четвертого и т.д.

     Одно и то же благо может быть одновременно благом первого и более высокого порядка (второго, третьего и т.д.). Например, молоко, используемое для непосредственного потребления является благом первого порядка, а молоко, применяемое для изготовления простокваши и молоко для каши является благом уже второго порядка.

     Блага подчиняются следующим законам:

1) Благо высшего порядка нельзя использовать для удовлетворения потребностей, если не располагать комплементарными (дополнительными) благами низшего порядка (например, пшеница, не может быть использована для приготовления хлеба, если нет орудий, позволяющих изготовить из нее муку);

2) Блага высшего порядка являются благами, потому что они используются для производства благ первого порядка.

     Блага также можно разделить на экономические (или хозяйственные) и неэкономические.

     Экономическими являются блага, надобность в которых превышает доступное распоряжению количество, т.е. их меньше, чем потребность в них. Соответственно, неэкономические блага – это блага, надобность в которых меньше количества, доступного распоряжению. Одно и то же благо в разных условиях может быть и экономическим и неэкономическим. Например, вода в обычных условиях является неэкономическим благом, но в местности, испытывающей недостаток во влаге, становится благом экономическим.

16. Свойства благ

     Основными свойствами благ являются следующие: ценность, стоимость, полезность, потребительная стоимость.

     Потребительная стоимость блага – это его способность удовлетворять потребности людей. Если благо не обладает потребительной стоимостью оно просто не найдет покупателя, не будет реализовано.

     Полезность также выражает способность блага удовлетворять потребности, однако делает это несколько в иной форме, чем потребительная стоимость. Мы можем дать количественную оценку полезности, и если невозможно сказать точно, что данное благо во столько-то раз ценнее другого, то уж ранжировать товары в зависимости от их полезности каждый индивид в состоянии. Категория «потребительная стоимость» несет только качественную нагрузку, и нельзя сказать, что потребительная стоимость одного товара больше потребительной стоимости другого.

     Свойства товара «стоимость» и «ценность» также близки по смыслу, означая некую субстанцию, которая позволяет сравнивать разные товары и делать вывод о том, что один товар является более дорогим, чем другой. Однако, существуют нюансы, позволяющие говорить о их кардинальном различии.

     Категория «ценность» отражает субъективную оценку индивидом блага, «стоимость» же является объективной характеристикой. Величина ценности блага для каждого человека своя, стоимость зависит от количества труда, капитала, земли, предпринимательства, затраченных на его производство.

     В экономической литературе советского периода использовался исключительно термин «стоимость», что уже само по себе подозрительно. Дело в том, что официально признанной в тот период являлась марксистская теория трудовой стоимости, сводящая величину стоимости блага только к затратам труда. Можно сказать, использование объективистского термина «стоимость» являлось идеологически оправданным.

     Сведение величины стоимости к затратам труда, причем труда физического, приводило к неверной ценовой политике, к принижению роли умственного труда, капитала и земли в создании товара. Попытки искусственного определения цены на основе учета затрат труда были заведомо обречены на провал, и не только потому, что в создании стоимости участвуют все факторы производства, но и в связи с невозможностью математического сведения сложного труда к простому, творческого труда к рутинному.

     В Советском Союзе была сделана попытка реализовать на практике марксистскую трудовую теорию стоимости. Попытки определять цены товаров на основе затрат труда на их производства привели к завышению цен на одни товары и услуги и занижению на другие. Как следствие: дефицит одних товаров и избыток других; слишком высокие доходы одних категорий работников и чрезвычайно низкие заработки, как правило, у пролетариев умственного труда. Реализация принципа трудовой стоимости в ценообразовании в конечном итоге привела к тому, что «в состоянии купить окажутся только те, кто придет первым, или только те, кому специфические обстоятельства (например, личные связи) обеспечили привилегированное положение»
.

     Проблема «ценности-стоимости» чрезвычайно важна и претендует на роль основного вопроса экономической науки. Как известно, основная проблема онтологии  заключается в ответе на вопрос о первичности материи или сознания. В той или иной степени основной вопрос  онтологии проявляется и в других гуманитарных и естественных науках. Например, в гносеологии в зависимости от ответа на вопрос о познаваемости мира, мы можем стать на  идеалистические или  материалистические позиции. В эстетике тезис о том, что красота задана в предмете («черном ящике», «вещи в себе») извне, ее независимости от сознания человека является материалистическим. В физике проблема состоит в определении природы материи – волновой (идеализм) или корпускулярной (материализм).

     В экономической науке идеалистическим является признание субъективной природы ценности. Материалисты считают, что в основе стоимости лежат затраты на производство товара.

17.Товар и процесс обмена

     Экономическое благо, предназначенное для обмена, называют товаром. Благо перестает быть товаром, когда владеющий им экономический субъект отказывается от намерения обменять его или когда оно попадет к индивиду, который не намеревается дальше обменивать его и намеревается заняться потреблением.

     Экономический обмен благ предполагает: в распоряжении субъекта находятся блага, имеющие для него меньшую ценность, чем другие блага, которыми распоряжается другой субъект, тогда как у последнего в оценке благ наблюдается другое соотношение; субъекты обладают возможностью осуществить обмен благ. В итоге оба контрпартнера, в идеале, получают выгоду от сделки. 

     Все товары характеризуются особой способностью к сбыту, или ликидностью.

     Во-первых, способность товаров к сбыту ограничена по отношению к лицам, которым можно сбыть товар. Владелец товаров не может сбыть товары лицам, которые: 

· не имеет потребности в данных товарах;

· по правовым или физическим причинам не могут приобрести данный товар;

· не знают о возможности приобрести  товар;

· оценивают товар на сумму меньшую, чем продавец.

     Во-вторых, ликвидность ограничена местностью, в которой можно реализовать товар, т.е. в данном районе должен быть круг лиц, имеющим потребность в данном товаре. Кроме этого, не должно быть правовых или физических препятствий для доставки товара в данную местность, а также должны окупаться расходы, связанные с перевозкой. 

     В-третьих, ликвидность товаров ограничена количественно. Например, учебник по экономической теории может быть реализован относительно небольшой аудитории, в то время как романы популярной сочинительницы детективов продаются в уму непостижимых количествах.

     В-четвертых, способность товаров к сбыту ограничена сезоном, в течение которого может быть реализован товар, так один товар можно продать только зимой, другой – исключительно летом, третий является демисезонным.

     Интерес представляет определение английским экономистом У. С. Джевонсом категорий товар, нетовар и антитовар.

     Товар это вещество, действие или услуга которые приносят наслаждение и предотвращают страдание.

     Нетовар есть предмет, потребление которого не приносит ни наслаждения, ни страдания.

     Антитовар не приносит удовольствия и доставляет страдание, представляет собой материю или действие, от которых нужно избавиться.

     Отношения обмена впервые возникают в форме аутистического обмена – обмена между человеком и природой. Как отмечает французский экономист А. Тюрго, ценой природы, которую она требует от человека в этой сделке, являются время и усилия, затраченные человеком. Преобладающей формой обмена в наши дни аутистический обмен выступает только в случае изоляции индивида. Примером аутистического обмена можно считать обмен между творческим индивидом и природой, в результате которого первый получает информацию в форме откровения (вдохновения). 

     Специфической формой обмена в древних или архаичных обществах является дарообмен. Если в современной европейской традиции дарение не предполагает обязательного возврата эквивалента подарка (по крайней мере в денежной форме), то для традиционной экономической системы обратный дар необходим.

     Можно выделить некоторые разновидности дарообмена
:

1. Ограниченный обмен (например, два племени обмениваются женщинами для заключения брака);

2. Отложенный обмен (за отданную женщину в следующем поколении возвращалась ее дочь);

3. Обобщенный, или круговой обмен (например, существует три клана: первый дарит нечто второму, второй – третьему, третий – первому).

     Исторически первой формой межличностного обмена выступает бартерный обмен, т.е. обмен продукта на продукт в определенной пропорции без участия товара – посредника.

      Рациональной формой развития отношений обмена выступило появление косвенного обмена, при котором обмен товаров производится при помощи одного или нескольких посредников. 

       Разновидностью косвенного обмена выступает денежный обмен. Применение денег в качестве посредников при обмене значительно упрощает процедуру поиска контрагентов для совершения сделки и приводит к тому, что их производственные возможности уменьшаются в гораздо меньшей степени.

     В случае если в качестве инструмента обмена выступает один вид денег, то можно говорить о моноцентричной экономике
; однако, может существовать несколько сфер обмена, каждая из которых обслуживается определенными деньгами – это характерно для мультицентричной экономики. Условно можно говорить о мультицентричности современной экономики: существует ряд благ, которые можно приобрести за деньги; то, что не реализуется на рынке, приобретается при помощи других инструментов обмена.

     В качестве посредников при совершении обменной операции могут выступать отдельный человек или несколько лиц, специализирующихся на выполнении подобных сделок – можно назвать подобный тип обмена косвенным коммерческим обменом.

     Косвенный коммерческий обмен может выступать в бартерной, денежной и смешанной (бартерно-денежной) формах (например, посредник Z приобретает у индивида Х товар А за некий товар С, а затем продает товар А индивиду Y за деньги).

     Дальнейшая эволюция отношений обмена протекает в форме появления новых орудий обмена (например, кредитных денег), ускоряющих процедуру обменной сделки (покупателю нет необходимости накапливать необходимую сумму для покупки в течение долгого времени), а также ведущих к увеличению производственных возможностей индивида (на занятые деньги можно привлечь к производству дополнительные ресурсы), а также новых объектов обмена – ценных бумаг, помогающих за счет возможности мобилизации дополнительных средств в еще  большей степени увеличить производственные возможности.

18. Деньги и их свойства

     Товар, обладающей наивысшей ликвидностью и используемый в качестве посредника при обмене товров, является деньгами.

     Можно выделить 6 основных форм денег:

1. Анималистические (от лат. animal – животное) – скот, меха, раковины и т.д.;

2. Вегетабилистические (от лат. vegetabilis – растительный) – табак, зерно и т.п.;

3. Гилоистические (от лат. hyle – вещество) – металлы, соль, камни и т.п.;

4. Бумажные;

5. Депозитные, или кредитные (векселя, чеки и т.п.);

6. Электронные.

     Особой формой денег являются денежные суррогаты: региональные деньги, военные (оккупационные) деньги, долговые расписки, жетоны метро и таксофонные жетоны, талоны на получение продуктов.

     При разложении первобытного общества обмен излишками происходил без помощи денег, говоря современным языком, это был бартерный обмен. С развитием обмена получение  необходимого товара требовало целого ряда вспомогательных обменов. Постепенно выделяется один товар - посредник, общепризнанный как средство обмена. В разное время, у разных народов в качестве такого товара выступали зерно, раковины, скот, меха. В американской колонии Вирджиния деньгами служил табак. В немецкой Новой Гвинее употребляются как деньги согнутые клыки кабана. В Калифорнии в том же качестве использовались головы иволги. В Меланезии употреблялись деньги из камня и раковин. В Южной Америке в качестве в качестве денег использовались гуттаперчевые знаки, выпускаемые компаниями уличных повозок. В Мексике употреблялись как деньги бобы какао, а на западном берегу Африки такое же назначение имели маленькие циновки. 

     Постепенно роль товара – посредника при обмене закрепилась за серебром и золотом. В самом начале роль денег выполняли весовые объемы данных металлов, затем слитки, и, наконец, монеты, представляющие собой небольшие слитки с определенным весом и пробой, удостоверенные государственным штемпелем. Наиболее удобной в обращении и распространенной оказалась круглая форма монеты.

      Постепенно стали проявляться недостатки денег, изготовленных из драгоценных металлов: 

· металлы, переходя из рук в руки, постепенно изнашиваются, теряют вес, что приводит к неудобствам при обмене товаров;

· металлические деньги достаточно легко подделать;

· государству трудно регулировать количество денег в обращении, которое зависит в основном от уровня добычи золота и серебра.

     В результате металлические деньги были постепенно вытеснены из обращения бумажными деньгами, также несвободными от недостатков, но все же являющимися более износостойкими, менее доступными подделке, и устраивающими государство в наибольшей степени, так как оно может выпускать их или изымать из обращения в любых разумных количествах. Английский экономист Дж. С. Милль саркастически заявлял, что государство может «осчастливить» с помощью бумажных денег все общество и, что напечатав несколько букв на клочках бумаги, государство получает в свои руки философский камень.

     Любые деньги характеризуются (в большей или меньшей степени) следующими свойствами:

· качественная однородность (например, бумажные деньги должны быть выпущены на одинаковой бумаге с одинаковыми водяными знаками);

· делимость (в обращении должны находиться как мелкие деньги для удобства совершения небольших покупок, так и крупные);

· сохраняемость (деньги не должны изменять своих физических и химических свойств на протяжении долгого периода времени для удобства хранения);

· портативность (высокая ценность, заключенная в небольшом объеме);

· узнаваемость (экономический субъект должен с первого взгляда определить, что перед ним находятся деньги);

· безопасность (защищенность от хищения или подделки);

· удобство использования.

     Бумажные деньги обладают другим важным свойством – декретностью, т.е. государство законом, декретом закрепляет роль денег за бумагой с напечатанными на ней цифрами.

     Разные формы денег в разной степени обладают данными и некоторыми другими свойствами. Например, деньги в форме скота, не обладая делимостью и портативностью, обладают дополнительными свойствами – самоходностью и размножаемостью.

19. Электронные деньги

     Появление электронных денег знаменует собой наступление нового этапа развития денежных материалов. Электронные деньги выступают в форме банковских электронных кредитных и дебетовых карточек.

     Электронные карточки дают право их владельцам осуществлять безналичные платежи за приобретаемые товары путем перевода средств со счета владельца карточки на счет получателя платежа, а также на получение наличных бумажных денег в банках и специальных автоматах, расположенных на улице, в магазинах, фойе банков, кинотеатров, гостиниц и т.п. За пользование электронной карточкой учреждение, выпустившее ее взимает плату в виде комиссионных за каждое использование карточки, или в форме периодических платежей (ежегодных, ежемесячных).

     Безналичные платежи при помощи электронных карточек осуществляются при помощи ввода их в терминал компьютера, считывающего информацию и совершающего операции по переводу денежных средств. При вводе карты в терминал ее владелец должен набрать известный только ему код, подтверждающий, что доступ к денежным операциям получает законный владелец (этот процесс носит название «авторизация карточки»), а не жулик, похитивший платежное средство.

     Кредитные карточки предусматривают платежи, превышающие объем средств, находящихся на счету клиента, на сумму определенную в договоре о кредитовании между владельцем карточки и банком; при помощи дебетовых карточек осуществляются операции в пределах остатка средств на счету. Право на получение кредитных карточек имеют клиенты с положительной «кредитной историей» (т.е. зарекомендовавшего себя исправным плательщиком своих долгов).

     Электронные деньги появились в 60-е гг. прошлого века в США и получили затем широкое распространение в развитых странах Западной Европы и Юго-Восточной Азии.

     Наиболее популярными видами электронных карточек являются карты систем «Виза» (VISA), «Америкэн экспресс» (American Express), «МастерКард/ЕвроКард» (MasterCard/EuroCard), “Динерс Клаб” (Diners Club). 

     Например компания «Америкэн экспресс» выпускает кредитные карточки трех видов: Green (объем кредита минимальный), Gold (средний объем кредита), Platinum (объем кредита максимальный).

     В России широкую популярность получила разновидность дебетовых карточек - зарплатные (или стипендиальные) карточки, дающие возможность студентам многих учебных заведений РФ (в т.ч. некоторых ростовских вузов) получать стипендию в безналичной форме. В данном случае выгоды банка состоит в том, что все получатели денег по подобному типу карточек не обналичивают их немедленно, поэтому какое-то время банк может использовать финансовые средства клиентов для своих целей. Среди банков, действующих в г. Ростове-на-Дону и использующих данный тип услуг можно выделить Балтийский банк и «Гута-банк».

     Развитие платежей с помощью электронных карточек в недалеком будущем (с увеличением числа специальных терминалов) может привести к полному вытеснению бумажной формы денег за счет своих явных преимуществ: электронные деньги более портативны, их труднее похитить, государство получает возможность полного контроля за денежными доходами и расходами населения. С другой стороны, открывается широкое поле деятельности для хакеров и других разновидностей компьютерных взломщиков и хулиганов.
20. Функции денег

     Основными функциями денег являются: мера стоимости, средство обращения, средство накопления.

     Выполняя функцию меры стоимости деньги выражают стоимость товаров в качественно одинаковых и количественно сравнимых величинах. Например, чтобы измерить массу товара необходимо особое приспособление. Чтобы измерить стоимость товара нет необходимости взвешивать благородный металл (хотя некоторые товары ценятся на вес золота). Для определения цены товара достаточно мысленно приравнять его к определенному количеству денег. Таким образом, деньги выполняют эту функцию идеально, как мысленно представляемые полноценные деньги.

     Определенное весовое количество золота, установленное государством в качестве денежной единицы или содержание в составе основной денежной единицы разменных денежных единиц называют масштабом цен.
     В настоящее время бумажные деньги не обмениваются на золото, поэтому в подавляющем большинстве стран в качестве масштаба цен выступает только содержание в основной разменной денежной единицы  в десятичной системе (обычно в 1 основной – 100 единиц разменной). В прошлом существовали более замысловатые масштабы цен.

     Деньги выполняют роль посредника в обращении товаров, причем  деньги выполняют эту функцию реально, непрерывно переходя из рук в руки. Благодаря этому появляется возможность замены товарных, металлических денег бумажными. В процессе выполнения деньгами данной функции, происходит разрыв во времени между куплей и продажей товаров, что может привести к кризисам перепроизводства из-за обрыва процесса обращения денег.

      Деньги, выполняя функцию средства обращения, обслуживают кругооборот товаров, находятся в непрерывном движении. Это движение и представляет собой денежное обращение.

      Денежное обращение осуществляется в рамках денежной системы – формы организации денежного обращения, регулируемой отдельными государствами и международными организациями.

          В отдельных источниках объявляется, что деньги являются абсолютно ликвидным средством обмена. Однако, как мы полагаем, это абсолютно неверное  утверждение, поскольку существуют ситуации, когда деньги не в состоянии осуществлять процедуру обмена. Это происходит, например, в условиях гиперинфляции, когда по известным причинам выгодным становится бартерный обмен. Продавцу невыгодно принимать деньги в уплату за товар, поскольку он должен немедленно от них избавиться, использовать в другой сделке, пока их реальная ценность не уменьшилась.

      Как приближение к скорости света, приводит к нарушению действия некоторых физических законов, так гиперинфляция, своеобразная  экономическая скорость света, приводит к нарушению экономических законов (деньги перестают быть ликвидными, деление дохода на потребляемую и сберегаемую части теряет смысл, прогрессивная система налогообложения перестает действовать). 

     Деньги выполняют функцию средства накопления, когда выпадают из процесса обращения и превращаются в сбережения, накапливаясь в сберегательных учреждениях и на руках у населения. Среди причин, которые вынуждают население не расходовать деньги немедленно, несмотря на непредсказуемость будущего и скоротечность жизни можно выделить:

· необходимость совершения дорогостоящих покупок (например, товаров долговременного пользования, которые стоят дороже, чем величина месячного дохода);

· необходимость иметь при себе средства для ежедневных расходов (карманные деньги);

· осторожность;

· предусмотрительность; 
· расчетливость;

· возможность постепенно увеличивать будущие расходы;

· независимость; 

· предприимчивость;

· возможность оставить наследникам состояние;

· скупость.
     Соответственно, стимулами к расходованию денег являются: 

· желание наслаждаться жизнью; 

· недальновидность,

· щедрость; 

· нерасчетливость; 

· тщеславие; 

· мотовство. 

     Например, в романе Стендаля «Красное и белое» один из героев промотал несколько состояний, как это было положено молодому человеку из хорошей семьи.

     Накопление денег в форме сокровища именуется «тезаврацией» (от греч. thesauros — сокровище). Тезаврация бумажных денег не имеет особого смысла из за высоких уровней инфляции в современном мире. Примером тезаврации могут служить действия пушкинского Скупого Рыцаря, когда он «в шестой сундук- сундук еще не полный – горсть золота накопленного всыпал».

Раздел 2. Микроэкономика

21.Закон спроса 

     Между рыночной ценой товара и тем его количеством, на которое предъявляется спрос существует определенное соотношение: чем ниже цена, тем выше спрос и, наоборот, чем выше цена, тем ниже спрос. 

     Подобная обратная зависимость между ценой и спросом называется законом спроса.

     Геометрически закон спроса можно выразить при помощи кривой спроса (рис. 1.):
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     Рис.1. Кривая спроса

      Линии на графике обозначены латинскими буквами, означающими английские термины: P- price- цена, Q- quantity – количество (в данном случае, количество или объем спроса), D – demand – спрос.

     Первооткрыватель кривой спроса французский экономист ХIХ века О. Курно при построении кривой спроса, следуя обычной математической практике, располагал цену как независимую переменную на оси ординат, а объем на оси абцисс. Английский ученый А. Маршалл изменил это расположение на обратное, ныне уже привычное. Причина нарушения математических правил заключается в том, чтобы объединить кривую спроса на одном графике с кривой предложения, при этом количество становится независимой переменной, а цена – величиной, которую необходимо найти.

     Конфигурацию кривой спроса можно объяснить при помощи известных в экономической теории эффектов: эффекта дохода и эффекта замещения.
     Эффект дохода (income effect) – влияние, которое изменение цены товара оказывает на реальный доход потребителя; например, снижение цены увеличивает реальный доход и ведет к увеличению спроса.

     Эффект замещения (substitution effect) – ситуация, когда снижение цены приводит к тому, что покупатель начинает замещать более дорогие товары более дешевыми.

     Исключения из закона спроса (когда спрос растет вместе с ценой):

1. Если приобретение  какого- либо товара занимает большую долю в расходах индивида и цена на него увеличивается, то увеличивается и спрос. Такой товар называют «товаром Гиффена». Классическим товаром Гиффена для многих стран Европы (в т.ч. России) является картофель. 

2. При ажиотажном спросе, вызванном ожиданием повышения цен. 

3. Для некоторых редких и дорогостоящих товаров (золото, драгоценности), являющихся средством сбережения.

4. При переключении спроса на более качественные товары. 

5. При показательном потреблении (например, когда индивид приобретает дорогой предмет с целью доказательства своей состоятельности перед определенными лицами). Данный феномен иногда называют «эффект сноба».

     На изменение спроса влияют некоторые неценовые факторы (см. рис.2.).
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Рис. 2 Изменение величины спроса

     Перемещение кривой спроса из положения D в положение D1(влево вниз) означает уменьшение спроса, перемещение же в положение D2 (вправо вверх) – увеличение спроса.

     К основным неценовым факторам спроса относятся:

1. Доходы населения (рост доходов ведет к увеличению спроса и наоборот)

2. Структура населения (например, преобладание в населении пожилых людей может привести к высокому спросу на лекарства, преобладание нового поколения – на пепси-колу).

3. Изменение цен на товары-заменители (субституты) и товары-дополнители (комплементарные товары). Рост цен на субституты ведет к увеличению спроса на данный товар, так как потребители переходят к покупке более дешевого товара; падение цены на комплементарный товар приводит к уменьшению спроса на данный товар; рост цен на комплементарные товары – к уменьшению спроса; соответственно, снижение цены на товар-дополнитель ведет к увеличению спроса. 

4. Изменение потребительских вкусов под влиянием рекламы, моды: обычно активно рекламируемый или модный товар пользуется повышенным спросом. Также изменение потребительских вкусов может быть вызвано появлением на рынке нового продукта.

5. Ожидания населения относительно изменения цен: если население ожидает, что в будущем цены повысятся, то, очевидно, в настоящее время следует ждать рост спроса.

6. Количество потребителей на рынке. Разумеется, чем большее количество людей предъявляет спрос на товар, тем выше его величина.

     Спрос, предъявляемый на товар отдельным покупателем называют индивидуальным спросом; спрос группы потребителей – это рыночный спрос.

     Рыночный спрос может быть рассчитан путем простого суммирования индивидуального спроса.

22. Эластичность спроса

     Мера (степень) реакции одной величины на изменение другой называют эластичностью.

     То, в какой степени объем спроса на рынке возрастает при данном снижении цены или сокращается при данном увеличении, характеризует степень эластичности спроса. 

      Коэффициент эластичности спроса равен:

Еd =|((Q/Q) : ((Р/P)|,
или Еd= |(Q (в %): (Р( в %)|,

или Еd =|(Q2-Q1):Q1| : |(P2- P1):P1 |.

     Эластичность спроса, как мы видим, рассчитывается по модулю, так как между ценой и спросом существует обратная зависимость – в результате результат всегда будет иметь отрицательное значение.

     Однако все данные формулы могут давать разные результаты при при одном и том же, но разнонаправленном изменении цены. Например, изменение цены с 2 до 5 дает 150%-е повышение, а изменение с 5 до 2 – 60%-е уменьшение. То же самое происходит и с процентным изменением объема. Чтобы нивелировать подобную погрешность рассчитывается формула средней точки для определения эластичности:

Ed=(Q2-Q1) /(Q1+Q2): (P2-P1)/(P1+P2).

      Казалось бы, согласно определению, эластичность определяется только на определенном интервале кривой спроса. Но можно также рассчитать мгновенную эластичность спроса в любой точке кривой спроса. По аналогии, вспомним, каким образом определяется скорость автомобиля. Из курса физики все помнят формулу скорости: это отношение изменения расстояние как изменению времени – v=Δs: Δt (данная функция аналогична формуле эластичности E=ΔQ: ΔP). Для того, чтобы найти мгновенную скорость, необходимо найти предел отношения изменения расстояния к отношению времени при изменении времени, стремящемся к нулю, т.е. найти производную функции. Вспомним, геометрический смысл производной: это тангенс угла, образуемого осью, по которой откладывается аргумент функции, и касательной к графику функции.

     Итак, предположим, что кривая спроса задана степенной функцией Q=1/P. Тогда мгновенная эластичность спроса будет равняться тангенсу угла, образуемого касательной к этой кривой в данной точке и осью цены. Касательную можно построит по формуле Q=kP+b, при этом k=tg α =f΄(1/P). При этом нельзя забывать, что аргумент функции спроса, по воле А. Маршалла, откладывается по оси ординат, т.е. нужно искать тангенс угла, образуемого касательной именно с этой осью координат.

     Кроме этого, если график спроса задан линейной функцией типа Q= b – kP, то эластичность спроса в любой точке можно рассчитать по формуле Ed= kP:(b – kP).

     Всего существует 5 теоретических вариантов расположения кривой спроса в зависимости от эластичности спроса:

1. Единичная эластичность спроса (unitary elasticity of demand) – ситуация, когда изменение цены на один процент приводит к аналогичному изменению объема спроса (Еd=1).

     В данном случае кривая спроса может образовать с ось объема угол в 45˚, процентное изменение цены равно процентному изменению объема спроса. 

2. Совершенно (абсолютно) неэластичный спрос (perfect inelastisity of demand) – ситуация, когда спрос не реагирует на изменение цены (Еd=0).

     Объем спроса не изменяется при изменении цены, т.е. (Q=0. Таким образом, Еd=     0/ (Р =0.  

3. Неэластичный спрос (Еd<1).

     Линия спроса образует с осью абцисс угол менее 90˚, но более 45˚. Значительное изменение цены ведет к небольшому изменению спроса, т.е. |(Р| > |(Q|. Следовательно, Еd<1.

4. Эластичный спрос (Еd>1).

     Линия спроса образует с осью объема угол меньше 45˚, но больше 0˚. Значительное изменение объема спроса ведет к небольшому изменению цены, т.е. |(Q| > |(P|. Следовательно, Еd>1.

5. Совершенно (абсолютно) эластичный спрос (perfect elastisity of demand) – ситуация, когда изменение спроса не зависит от изменения цены (Еd= ∞).

     Цена в данном случае не изменяется при изменении объема спроса, т.е. (Р=0. Таким образом, lim    (Qd/(P =∞.  

                                                          (P→0
     Как правило, товары первой необходимости характеризуются неэластичным спросом по цене, так как повышение цены на них не приводит к существенному снижению спроса. Напротив, товары длительного пользования, предметы роскоши чаше всего эластичны: многие потребители могут отказаться от покупки при повышении цены, надеясь приобрести товар, когда цена понизится.

     На эластичность спроса на товар влияет не только цена. Перечислим основные неценовые факторы эластичности:

· Наличие товаров – заменителей. Чем больше товаров – субститутов, тем больше эластичность спроса. 

· Временной фактор. Чем длительнее период времени, в течение которого потребитель способен выбирать товар, тем выше эластичность. Например, цены на центральном рынке любого города являются достаточно низкими, а спрос эластичным, поскольку покупатель на нем имеет много времени для выбора подходящего товара. Напротив, цены на вокзале кусаются, спрос неэластичен, так как у путешественников жесткий лимит времени для покупок: они могут приобретать товары только во время остановок. 

· Значимость товара для потребителя. Спрос на товары очень важные для потребителя обычно неэластичен. Например, потребитель, покупавший всю жизнь одну газету станет за ней в очередь в киоск «Союзпечати» даже в случае значительного увеличения цены на нее.

· Удельный вес расходов на данный товар в общих расходах потребителя. Чем большее место в бюджете экономического субъекта занимают расходы на данный товар, тем выше эластичность. 
23.Закон предложения

          Прямая зависимость между изменением цены и изменением предложения товаров на рынке и представляет собой закон предложения.

      Предложение можно определить как шкалу, показывающую разные количества продукта, которые производитель желает и способен произвести и предложить к продаже на рынке по каждой конкретной цене из ряда возможных цен в течение определенного периода времени (см. рис.1).
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Рис.1 Кривая предложения

     График предложения может быть задан в виде степенной функции типа Q=Pn или в виде линейной функции Q=kP+b.

     Товарное предложение может изменяться под воздействием некоторых неценовых факторов.

     Главным неценовым фактором изменения предложения является изменение цен на ресурсы, или изменение издержек производства в результате технических нововведений, изменения источников ресурсов, налоговой политики, стоимости факторов производства. 

     Повышение налогов, например, на продажи или  на собственность увеличивает издержки производства и сокращает предложение. Когда государство субсидирует производство какого-либо товара, оно фактически снижает издержки и увеличивает его предложение. Зачастую правительство облагает налогом или субсидирует производство определенных продуктов с целью изменить объем их предложения с целью улучшить распределение ресурсов.

     Следующей неценовой детерминантой предложения является изменение цен на товары, связанные с данными по технологии производства, приводящее к переливу ресурсов, например, к уходу предприятия из отрасли, которое ведет, в конечном итоге, к уменьшению предложения товаров. Повышение цен на товары, схожие с данными по технологии производства приводит к сокращению предложения. Например, если цены на компьютерные мониторы выросли, то фирма, производящая телевизоры, скорее всего, перейдет на выпуск мониторов, сократив при этом предложение прежней продукции. Ресурсы, используемые при изготовлении телевизоров (в т.ч. труд) достаточно легко можно приспособить к производству технологически схожих мониторов.

     На величину товарного предложения влияют также ожидания изменения цены на продукцию в будущем. Если производитель считает, что цены на его продукцию в будущем увеличатся, то он, скорее всего, придержит товар на складе, увеличит объем товарных запасов. Ожидание снижения цены заставит продавца немедленно избавиться от продукта.

     Неценовые факторы, приводят к перемещению кривой предложения в плоскости графика (см. рис.2).
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Рис.2 Изменение величины предложения

     Перемещение кривой влево-вверх (в положение S1) означает уменьшение предложение, вправо-вниз (S2) – увеличение.

24.Эластичность предложения

     Измерив эластичность предложения, мы можем понять, каким образом величина предложения товара реагирует на изменение цены на него.

      Коэффициент эластичности предложения рассчитывается по формуле, похожей на формулу коэффициента эластичности спроса, только вместо величины предложения мы берем величину спроса:

Еs =((Qs:Qs) : ((Р:Р) 

или Еs (Qs (в %) : (Р ( в %),

где S означает предложение (англ. supply).

     Существует 5 теоретических вариантов эластичности предложения:

1. Единичная эластичность предложения (unitary elasticity of supply) – ситуация, когда изменение цены на один процент приводит к аналогичному изменению объема предложения (Еs=1).

     В данном случае кривая предложения может образовать с ось объема угол в 45˚, процентное изменение цены равно процентному изменению объема предложения. 

2. Совершенно (абсолютно) неэластичное предложение (англ. perfect inelastisity of supply) – ситуация, когда предложение не реагирует на изменение цены (Еs=0).

Объем предложения не изменяется при изменении цены, т.е. (Q=0. Таким образом, 
Еs=     0:(Р =0.

3. Неэластичное предложение (Еs<1).

     Линия предложения. образует с осью абцисс угол менее 90˚, но более 45˚. Из графика видно, что значительное изменение цены ведет к небольшому изменению предложения, т.е. |(Р| > |(Q|. Следовательно, Еs<1.

4. Эластичное предложение (Еs>1).

     Линия предложения образует с осью объема угол меньше 45˚, но больше 0˚. Из графика видно, что значительное изменение объема предложения ведет к небольшому изменению цены, т.е. |(Q| > |(P|. Следовательно, Еs>1.

5. Совершенно (абсолютно) эластичное предложение (англ. perfect elastisity of supply) – ситуация, когда изменение предложения не зависит от изменения цены (Еs= ∞).

Цена в данном случае не изменяется при изменении объема предложения, т.е. (Р=0. Таким образом, lim (Qs: (P =∞.  

                                            (P→0 

     Одним из определяющих элементов эластичности предложения какого-либо товара или услуги является мобильность факторов его производства и выпуска. Чем более мобильным является ресурс, чем легче переключить его на производство другого товара, тем более эластичным будет являться предложение.

Важным фактором, определяющим эластичность предложения, является время. Эластичность предложения по цене имеет тенденцию увеличиваться на долгосрочных временных интервалах. На краткосрочных временных интервалах предложение продукта трудно увеличить (необходимо подвезти продукции со склада; организовать дополнительный выпуск, если произведен недостаточный объем продукции).

Необходимо также отметить, что с течением времени адаптация производителей к новым рыночным условиям  улучшает возможности соответствия выпуска их продукции к возросшему спросу, что приводит к увеличению эластичности предложения товаров (см.рис.1).
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Рис.1. Зависимость эластичности предложения от времени

     На графике линия S1 обозначает предложение на коротком промежутке времени (оно является фактически абсолютно неэластичным). На среднем временном интервале (S2) эластичность предложение будет близка к единице. Наконец, на длительном отрезке времени (S3) можно говорить об абсолютно эластичном предложении.

25.Взаимодействие спроса и предложения

     Изобразив на одном графике кривые спроса и предложения, мы сможем рассмотреть процесс образования равновесной цены (рис.1).
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     Рис.1 Образование равновесной цены

     На графике eq означает «равновесие» (equilibrium).

     При цене, равной Рeq, величина спроса и предложения уравновешивается, равновесный объем требуемых и предлагаемых товаров составляет  величину Qeq.

     Кривая спроса выражает уменьшение предельной полезности для потребителя, а кривая предложения – рост предельных издержек производителя.

     Так как равновесие спроса и предложения соответствует лишь одной точке графика, то при любой цене, превышающей равновесную предложение будет превышать спрос – т.е.возникает избыточное предложение товаров, или профицит (см. рис. 2); при любой цене ниже равновесной спрос превысит предложение, что означает дефицит товаров (см.рис.3). 

     Величина профицита (Qpro) равна разности между объемом предложения и объемом спроса при данной цене:

Qpro=Qs – Qd;

объем дефицита (Qdef) равняется разности между объемом спроса и объемом предложения при данной цене:

Qdef= Qd – Qs.
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Рис.2 Образование профицита
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     Рис.3 Образование дефицита

           График образования равновесной цены называют “крестом” или “ножницами” Маршалла благодаря следующему его замечанию: “Мы могли бы с равным основанием спорить о том, регулируется ли стоимость полезностью или издержками производства, как и о том, разрезает ли кусок бумаги верхнее или нижнее лезвие ножниц”.

     Английский экономист венгерского происхождения Н. Калдор ввел в науку термин «паутинообразная модель», обозначающий своеобразную разновидность «креста Маршалла» (рис.4).
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Рис.4. Паутинообразная модель образования равновесной цены

     Предположим, что на рынке установлена на данный товар некоторая цена Р1. При данной цене объем предложения (Q1) явно превышает объем спроса Q0. Поэтому продавец будет вынужден снизить цену до уровня Р2. По данной цене, наоборот, спрос превышает предложение Q2. Необходимо повышать цену до уровня Р3 и т.д. до тех пор пока не будет установлена равновесная цена.
26. Потребление и потребности

     Поскольку осуществляемое человеком производство материальных благ представляет по существу изменение, преобразование материи, то и потребление является фактически переделкой материи, уменьшающей или разрушающей ее полезность. Часто потребление вещи представляет собой то, что мы держим эту вещь у себя, а она постепенно разрушается, приходит в негодность под воздействием многочисленных факторов, называемых в совокупности временем.

     Необходимо проводить различие между, во-первых, товарами для потребителей, такими как продовольствие, одежда и т.п., удовлетворяющими потребности непосредственно и , во-вторых, товарами для производителей (именуемых иначе инструментальными или промежуточными товарами), такими как различные виды станков, оборудование, сырье, удовлетворяющими потребности косвенно, способствуя производству товаров первой группы.

     Таким же образом, все потребление можно разделить на два типа: личное потребление и производственное, или производительное потребление.

     Личное потребление осуществляется вне производства и является индивидуализированным процессом, за исключением некоторых видов благ, предполагающих коллективное потребление: например, лекция, кино, футбол, театр. 

     Производительное потребление предполагает использование косвенных благ для создания потребительских товаров. Процесс производства, т.о. есть ни что иное, как процесс производительного потребления.
     Конечной целью потребления является удовлетворение потребностей. Потребности человека практически неутолимы и безграничны (некоторые из них можно удовлетворить на короткое время, но они обладают способностью к быстрому воспроизводству, регенерации). 

     Немецкий ученый Ф. фон Германн считает
, что потребности могут быть: 

1) абсолютными и относительными, 

2) высшими и низшими, 

3) положительными и отрицательными, 

4) прямыми и косвенными, 

5) общими и особенными, 

6) беспрерывными и прерывистыми, 

7) постоянными и временными, 

8) обычными и чрезвычайными, 

9) настоящими и будущими, 

10) индивидуальными и коллективными, 

11) частными и государственными. 

     Одни потребности исходят из биологических  нужд человека, другие возникают под влиянием сложившихся в обществе обычаев и привычек (специфические виды пищи, одежды, жилья диктуются во многом социальной средой). Задачей экономической деятельности является удовлетворение всех этих потребностей.

     Потребности людей постоянно изменяются  под воздействием всевозможных причин: изменения возраста, привычек, вкусов; из-за рекламы, веяний моды и т.д.

27.Выбор в экономике

     На пути удовлетворения потребностей лежит ограниченность экономических ресурсов. Все виды ресурсов, а именно земля, труд, капитал, предпринимательская способность являются относительно редкими, т.е. их объема не хватит для удовлетворения безгранично растущих потребностей.

      В связи с этим возникает проблема экономического выбора. Потребитель или производитель (когда он осуществляет производительное потребление) оказываются поставленными перед необходимостью распределить имеющиеся ресурсы таким образом, чтобы более полно удовлетворить собственные потребности. Выбирать необходимо и между очередностью и степенью удовлетворения потребностей.

     Одна и та же потребность может быть удовлетворена при помощи различных благ.

     В то же время, одно благо может служить для удовлетворения различных потребностей.

     В современной экономической науке важное значение имеет категория «чрезмерное потребление», или «перегрузка», т.е. ситуация когда на одно благо претендует несколько человек; в результате, например, возникает очередь или дефицит. Если несколько человек одновременно пытаются войти в дверь, в которую может войти один индивид, то неизбежно возникают конфликты. Потребление в данном случае может регулироваться «правилами статуса, отдающими приоритет людям старшего возраста, инвалидам, руководителям организации и женщинам; однако для того, чтобы полностью исключить возможные конфликты, эти правила должны быть исключительно сложными»
.

     Проблема может быть решена путем свободной перепродажи мест в очереди: если некий субъект стоит одиннадцатым в очереди, а благо могут приобрести десять человек, то он может обратиться к одному из стоящих впереди, с предложением уплатить за право попасть в число великолепной десятки. Данная проблема в художественной форме разработана в романе Г. Грина «Десятый». В этом произведении фашисты в оккупированной Франции устроили лотерею среди заключенных одной из тюрем: «победителем» жеребьевки являлся каждый десятый заключенный; «призом» являлся расстрел. Один из вытянувших неудачный жребий обратился к сокамерникам с предложением передать семье того, кто заменит его на эшафоте, все свое (достаточно крупное) состояние, и доброволец нашелся. Экономически все выглядит безупречно, но английского писателя, прежде всего, интересует этическая сторона проблемы, а здесь не все так гладко.

     Проблематика выбора является одной из центральных в современной экономической науке и даже выходит за ее пределы. Редкость и выбор характеризуют любые ресурсы, в какой бы форме не протекало их распределение – в рамках экономического или политического процессов, в семье (включая выбор супруга и планирование размеров семьи), при организации научных исследований (включая распределение учеными своего времени между различными научными проблемами), при распределении времени между работой и рекреационными мероприятиями; при решении о затратах времени или благ.

     На потребительский выбор влияют:

1) личностные факторы:

· возраст;

· этап жизненного цикла семьи;

· образование; 

· пол.

2) психологические факторы (например, избирательное запоминание и искажение, темперамент, характер);

3) культурные факторы (например, принадлежность к субкультуре, религиозной конфессии);

4) социальные факторы (принадлежность к определенной социальной группе или политической партии).

5) экономические факторы (доходы, цены на товары, совокупная и предельная полезность)

     На уровне экономического потребления проблема решается в рамках теории потребительского выбора.

28. Предельная полезность

     Главным фактором потребительского выбора является полезность блага, а также так называемые бюджетные ограничения, зависящие от цены на товар и денежного дохода потребителя. Он вынужден идти на компромиссы, выбирая между альтернативными продуктами, чтобы при существующих ограничениях удовлетворить свои потребности в максимальной степени.

     Необходимо помнить, что полезность меняется с увеличением количества потребляемой продукции. В большинстве случаев, совокупная полезность, начиная с определенного момента, растет медленнее, чем увеличивается объем потребляемого блага. В связи с этим целесообразно ввести в анализ категорию «предельная полезность», т.е. полезность, которую потребитель извлекает из дополнительной единицы блага. 

      Предельная полезность равна отношению изменения совокупной полезности к изменению объема потребляемого блага:

МU=ΔTU:ΔQ,

где MU-предельная полезность;

ΔTU – изменение совокупной полезности;

ΔQ – изменению объема потребляемого блага.

    Предельная полезность n-го блага равна разности между совокупной полезностью n-го блага и совокупной полезностью предыдущего блага:

МUn=TUn – TUn-1.

     Также предельную полезность можно найти как предел приращения совокупной полезности к приращению объема, при условии, что приращение объема стремится к нулю (т.е. найти производную функции, при помощи которой задано изменение совокупной полезности):

МU= lim   (TU/(Q =f' (TU).

                                             (Q→0
      Предельная полезность, как правило, убывает с увеличением потребления блага, – данная зависимость получила название закона убывающей предельной полезности.

     Иногда с ростом объема потребляемых благ дополнительная полезность в начале увеличивается, но по достижении определенного объема потребления закон убывающей предельной полезности все же начинает действовать.

      Данная закономерность проявляется не всегда. Согласно закону коллекционера (своеобразный закон возрастающей предельной полезности) для собирателя дополнительная единица коллекционируемого блага приносит большую дополнительную полезность, чем предыдущая. Каждый человек в той или иной степени является коллекционером, только коллекции у всех разные.

     Если при потреблении определенной величины продукта совокупная полезность начинает снижаться, величина предельной полезности принимает отрицательные значения.

     При покупке товаров человека прежде всего интересует дополнительная (предельная) полезность очередной единицы блага и поэтому при равной цене на товары А и В он предпочтет тот из них, который принесет ему большую предельную полезность; если же цена различна, то высокая предельная полезность не является решающим фактором при выборе, нужно соотнести предельные полезности благ с ценой; соответственно потребитель купит, например, благо А, если выполняется неравенство: 

MUa : Рa > MUb : Рb.
     Потребитель максимизирует получаемую им полезность при данном доходе в том случае, если каждая денежная единица (рубль, доллар, фунт), затраченная на приобретение различных товаров, приносит одинаковую предельную полезность – эта закономерность называется «правило максимизации полезности» и записывается следующим образом:

              MUa / Рa = MUb / Рb = … = MUn / Рn►TUmax, 

где MU – предельная полезность, TU – совокупная полезность, Р – цена, a, b,…, n – виды товаров.
29. Карта безразличия, бюджетная линия и оптимум потребителя

     Графически потребительские предпочтения можно представить, используя кривые безразличия, представляющие собой совокупность потребительских наборов, каждая из которых соответствует набору двух товаров, обеспечивающих потребителю равную совокупную полезность (см. рис.1). 
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Рис.1 Кривая безразличия

      Набор товаров А  и В в каждой точке кривой безразличия приносит потребителю одинаковую совокупную полезность. Например, если кривая безразличия проходит через точки (6;4) и (2;7), то это означает, что набор из 6 товаров В и 4 товаров А приносит потребителю совокупную полезность, соответствующую набору из 2 товаров В и 7 товаров А:

TU (6 B+4A)=TU (2B+7A)=const.

     Кривая безразличия соответствует некоторой постоянной величине совокупной полезности. Любому иному показателю совокупной полезности будет соответствовать другая кривая безразличия. Для каждого потребителя мы можем построить бесконечно большое число кривых безразличия. Данный график носит название «карты безразличия» (см. рис. 2).
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Рис.2 Карта безразличия

     При этом любой набор товаров, соответствующий каждой точке кривой безразличия U2 приносит потребителю большую совокупную полезность, чем любой набор товаров, соответствующий каждой точке кривой безразличия  U1.

     Как уже было сказано выше, выбор потребителя ограничен его денежным доходом и ценами на товары. В самом простом виде, бюджетное ограничение потребителя при выборе  двух товаров можно представить в виде бюджетной линии (см. рис. 3). Каждой точке бюджетной линии соответствует набор товаров А и В, который потребитель может приобрести при данном доходе и ценах на товары. Любое изменение дохода или цен (кроме пропорционального) приводит к перемещению бюджетной линии в плоскости графика.
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Рис.3 Бюджетная линия

     Доход потребителя (I) при построении данного графика равен сумме произведений цен товаров на их объемы:

I= Pa·Qa + Pb·Qb.

     В общем случае (при условии, что потребитель тратит все деньги на покупку товаров  n) формула будет выглядеть следующим образом:

I= Pa·Qa + Pb·Qb+…+ Pn·Qn.

     Объединив на одном графике карту безразличия и бюджетную линию, мы получим график потребительского выбора (рис.4). 
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Рис.4 График потребительского выбора

    Так как мы можем построить бесконечно большое число кривых безразличия, то бюджетная линия обязательно будет являться касательной к одной из них. Точка касания (на графике – точка Е) называется точкой потребительского оптимума, так как расположена на наиболее высоко лежащей из доступных потребителю кривых безразличия. Таким образом, набор товаров АЕ  плюс ВЕ принесет потребителю наивысшую при его доходе совокупную полезность.

     График потребительского выбора является графической иллюстрацией правила максимизации полезности, т.е. в точке Е.

выполняется равенство MUa : Рa = MUb : Рb.

30. Труд как фактор производства

     Труд представляет собой целенаправленную деятельность человека по адаптации, видоизменению окружающей среды, по производству полезных благ.

     Категория «труд» имеет много общего с категориями «отдых» и «учеба». Казалось бы нет ничего более противоположного, чем труд и отдых. Тем не менее, человек занятый любимой работой, может и отдыхать ее выполняя. С другой стороны, отдыхать можно и работая спустя рукава. Преподаватель может многому научиться у студентов в процессе своей деятельности, недаром древние греки говорили: «обучая, учусь». В свою очередь, учеба может быть тяжелой работой, хотя многие студенты приходят в храм науки отдыхать.

     Практически любой труд предполагает затраты физической, умственной и нервной энергии. Например, работа землекопа содержит долю умственного труда. Ведение шахматной партии включает в себя помимо напряженной умственной работы и физические затраты, например, на передвижение шахмат по черно-белой плоскости.

      Конкретным трудом называют труд представителя определенной профессии, качественно отличающийся от труда другого профессионала.

     Абстрактный труд – это затраты в процессе труда всех видов энергии безотносительно к специфике определенной профессии.

     Квалифицированный, или сложный труд представляет собой труд индивида, получившего специальную подготовку, соответственно, неквалифицированным, или простым будет являться труд субъекта, не располагающего подобным образованием. 

     Физический и умственный труд могут являться как квалифицированным, так и неквалифицированным. Например, иного подготовленного и рассудительного работника метлы можно назвать пролетарием квалифицированного труда; с другой стороны, деятельность многих видов служащих (всякого рода делопроизводителей, агентов, кассиров, секретарей, лаборантов, методистов и прочих менеджеров низшего звена) к квалифицированному труду не относится.

     Кроме этого, выделяются следующие виды труда: «свободный и наемный, индивидуальный и коллективный, содержательный и формальный, творческий и рутинный, престижный и непристижный»
.

     Австрийский экономист Л. фон Мизес выделяет также интровертный и экстровертный труд
. 

     Экстровертный труд имеет целью получение дохода.

     Можно выделить три разновидности интровертного труда:

· Работа ради усовершенствования тела и разума;

· Труд, имеющий целью реализацию религиозных убеждений;

· Труд как рафинированная игра с целью избавиться от гнетущих мыслей и прогнать беспокойство.
     По мнению австрийского ученого, труд может приносить радость, и источниками ее являются:

· Ожидание вознаграждения за труд;

· Эстетическое удовольствие от созерцания продукта своей работы. Например, А. С. Пушкин, однажды, увидев плоды своей работы воскликнул: «ай да Пушкин, ай да сукин сын»; студент после лекции может наслаждаться своим конспектом: аккуратно выведенными буквами, ровными строчками, определениями, подчеркнутыми разноцветными карандашами.

· Удовлетворение от освобождения от тягости труда по завершении работы. Например, человек, не разгружавший вагон с цементом в течение суток на двадцатиградусном морозе, не может понять удовлетворение индивида, отдыхающего после завершения подобной трудовой операции;

· Удовлетворение специфических потребностей (в т.ч. эротических (как сознательных, так и подсознательных) или жажды кровопролития) Например, многие учителя и преподаватели выбрали свою профессию из подсознательного стремления, по И. Бродскому, «вытягивать жилы из недорослей местных». Скупой рыцарь у Пушкина сообщает: «нас уверяют медики: есть люди, в убийстве находящие приятность».

     Л. фон Мизес также отмечает, что существует достаточно много людей, работающих непродолжительное время, а затем живущих на заработок; особенно такой порядок характерен для отсталых стран; фактически заработанный доход используется для покупки свободного времени.

31. Формы и системы заработной платы

     Заработная плата выступает в двух формах: сдельной (поштучной) и повременной.

     Повременная форма оплаты труда состоит в том, что индивид получает доход за количество отработанного времени. При сдельной форме зарплата выдается за количество и качество выработанной продукции.

     В отраслях, где можно реально измерить объем изготовленной продукции обычно используется сдельная форма. Но существуют сферы общественного производства, где определить объем и качество выпущенной продукции очень тяжело. В таких отраслях применяется повременная форма оплаты труда. В условиях автоматизированного производства, на предприятиях, использующих конвейерные технологии, строго фиксировано время на изготовление одной единицы продукции. Поэтому, на данных предприятиях можно использовать повременную форму оплаты, несмотря на возможность количественного измерения выпуска продукции.

     В образовательной сфере оплата также повременная, поскольку не существует критериев оценки работы преподавателей. Конечно, косвенным показателем качества преподавания может служить уровень успеваемости учащихся, но если бы от него зависела зарплата преподавателя, то все выпускники получили бы золотые медали или красные дипломы. Тестирование студентов и школьников также не является показателем их знаний: прежде всего, тест – всегда отчасти лотерея; кроме этого, правильные ответы можно вызубрить, наконец, тестовая система не всегда способствует развитию творческих способностей учеников. В англо – немецкой традиции все же существует система, позволяющая использовать сдельную форму оплаты труда в образовании: один и тот же предмет ведут несколько преподавателей; студенты вольны выбирать лекции любого из них; уровень зарплаты профессора зависит от количества записавшихся на его курс студентов. Использование подобного метода не всегда ведет к положительным результатам: Например, лекции великого немецкого философа в Берлинском университете А. Шопенгауэра посещались десятком слушателей, так как «студенты предпочитали слушать Гегеля, который читал свои лекции в те же часы, что и Шопенгауэр»
. Правы ли были студенты – неизвестно, хотя в настоящее время А. Шопенгауэр является не менее известным философом, чем создатель диалектики.

     На практике повременная и сдельная формы оплаты труда в чистом виде применяются редко. Чаще всего используются смешанные системы заработной платы: 

· Сдельно - и повременно-премиальные (или бонусные), связанные с выплатой дополнительного вознаграждения определенного размера за качество или объем выполненной работы; 

· Бригадная сдельная – заработная плата распределяется внутри бригады в соответствии с определенными критериями (квалификацией или отработанным временем);

· Косвенно-сдельная – выплачивается вспомогательным рабочим (наладчикам, ремонтникам, работникам инструментальных цехов, контролерам и т.п.);

· прогрессивные и регрессивные системы; 

· аккордная система – зарплата выплачивается сразу за весь объем выполненных работ; 

· штрафные (дифференцированные) системы, предусматривающие оплату труда не выполнивших норму рабочих по пониженным ставкам;

· комбинированные системы, сочетающие преимущества штрафных и прогрессивных систем.

     Одной из форм оплаты труда является авторский гонорар, выплачиваемый за создание произведений в сферах литературы, искусства и науки. Авторский гонорар получают кроме создателей оригинальных произведений также редакторы, рецензенты, составители указателей и т.п. В настоящее время величина авторского гонорара определяется в процентах от оптовой стоимости тиража издания.
32. Земля как фактор производства

     Земля как фактор производства – это сочетание собственно земельных, лесных и минеральных ресурсов, акваторий (водных ресурсов), воздушного, а в последние годы и космического пространства, которые могут быть использованы в производстве. Данный фактор было бы более правильным именовать «природой».

     Трудовая теория стоимости на определенном этапе развития экономической науки стала служить теоретическим основанием для преуменьшения роли природных факторов в экономике (например, в марксистской теории); в частности, нынешние экологические проблемы отчасти связаны с научной недооценкой роли фактора производства «земля». Земля является все же наиболее важным фактором производства, даже более важным, чем труд (несмотря на заявления типа: «внимание к человеческому вкладу в производство так же естественно, как внимание к роли художника в скульптуре»
; но вспомним заявления Микеланджело относительно того, что он только отсекает лишнее от созданного природой и заключенного в мраморе), поскольку появление человека обусловлено развитием природы.

     Особенностями сельскохозяйственного производства является то, что:

· в случае утраты части земельных угодий восстановить их практически невозможно; 

· цена земли постоянно растет, что связано с увеличением спроса на продукты питания и жилье из-за постоянного роста населения;

· труд в сельском хозяйстве носит сезонный характер, как в растениеводстве, так и в животноводстве;

· значительная часть произведенной в аграрном секторе продукции в нем же и потребляется. Например, зерно может быть использовано в качестве посевного фонда или в выступать роли кормов;

· природные ресурсы практически не поддаются увеличению (например, лесные ресурсы увеличиваются, но чрезвычайно медленно; территория);

· земельные ресурсы практически неспособны к перемещению;

· земельные ресурсы бесконечно разнообразны по качеству.

     Причиной отставания увеличения средств производства от роста населения является снижающееся плодородие почвы, т.е. увеличение затрат на обработку участка земли приносит относительно меньшее приращение продукта. Данное положение экономисты доказывают при помощи метода «приведения к нелепости»: если бы увеличение затрат приводило к пропорциональному или увеличенному приросту продукта, то хлеб необходимый для прокормления всего человечества можно было бы вырастить в цветочном горшке
. 

33. Земельная рента

     Земельная рента является платой землевладельцу за право пользоваться природными качествами земли. Так как качество земельных участков неоднородно, т.е. они различаются по плодородию или наличию в недрах полезных ископаемых, то, рента будет более высокой с наиболее плодородных участков, а самый неплодородный участок, используемый для обработки, в обычных условиях вообще не приносит своему владельцу ренту.

     Например, для производства одинакового объема зерна (100 ц) на самом плодородном участке затрачено 20 тыс. руб., на менее плодородном – 40 тыс. руб., и на самом неплодородном – 60 тыс. руб. Зерно со всех трех участков будет продано не менее, чем за 60 тыс. руб. (в ином случае производство на третьем участке не имело бы смысла). В результате владелец первого участка получит дополнительный доход в размере – 40 тыс. руб., а второго – 20 тыс. руб. только за счет того, что они владеют более плодородными участками земли. Этот дополнительный доход и является земельной рентой. Если, вследствие увеличения спроса на хлеб, для выращивания зерна будет использован еще менее плодородный участок, затраты на котором составят 80 тыс. руб., то рента с первого участка вырастет до 60 тыс. руб., на втором – до 40 тыс. руб., и, наконец, третий, прежде самый неплодородный участок, также станет приносить ренту в размере 20 тыс. руб.

     Процесс образования земельной ренты можно проиллюстрировать и другим способом. Предположим, что затраты на производство на трех участках неоднородных по плодородию участках одинаковы (30 тыс. руб.). Тогда различными станут результаты: на самом плодородном участке продукции будет произведено больше (60 ц), чем на менее плодородном (40 ц), а на последнем – больше, чем на самом неплодородном (20 ц). В результате рента с первого участка составит 40 ц, со второго – 20 ц. Если, для выращивания зерна будет использован еще менее плодородный участок, на котором будет произведено 10 ц зерна, то рента с первого участка вырастет до 50 ц, со второго – до 30 ц; появится рента и на третьем участке – 10 ц.

     Принцип образования земельной ренты можно выразить при помощи неоклассической категории излишка производителя (рис.2).
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Рис. 2. Земельная рента как излишек производителя

     На графике D означает спрос на продукт земли, S предложение продукта, треугольник OBC – величину земельной ренты.

     В современной экономической науке категория «рента» используется не только для обозначения дохода от использования земли, но и как доход за использование в производстве любого фактора, так или иначе связанного с природой. Можно сказать, что человек получает определенный объем «экономической» ренты в денежном эквиваленте за предложение на рынке своих уникальных, врожденных, природных способностей. Если спрос на определенную продукцию увеличивается, то в производство вливаются субъекты менее талантливые от природы, что ведет к росту доходов более одаренных работников.

     Важным фактором, влияющим на формирование ренты, является не только его естественное плодородие, но и расстояние до рынка сбыта продукции. Может случиться так, что более плодородный, но далеко расположенный от рынка сбыта участок земли будет приносить своему владельцу меньше ренты, чем менее плодородный, но близкий к рынку участок. Доставка сырья или готовой продукции с последнего участка на рынок окажется более дешевой, чем с первого.

     Рост издержек в результате необходимости обрабатывать все более отдаленные от рынков сбыта участки может привести к миграции крестьян: «жители деревень, в которых принята залежная система земледелия, прожив достаточно долгое время на одном месте, часто переселяются туда, где земля много лет не обрабатывалась и восстановила свое природное плодородие»
.

     При расчете расстояния до рынка сбыта учитывается не просто обычная евклидова метрика, при которой во внимание принимается расстояние по прямой, а радиально-кольцевая метрика, учитывающая наличие дорог, мостов, географических препятствий.

     Рента владельца земли, отделенной от рынка естественной преградой, может возрасти, если эта преграда устраняется в результате естественного изменения ландшафта. Например, болото, лежащее на пути к рынку, может превратиться в сухой участок почвы в результате изменения климата.

     Наконец, величина ренты может измениться в результате появления нового рынка сбыта.

     Нельзя смешивать ренту с арендной платой. «Рента – это та доля продукта земли, которая уплачивается землевладельцу за пользование первоначальными и неразрушимыми силами почвы»
. Арендная плата включает в себя ренту, а также процент:

1. за находящийся на данном участке земли капитал, 

2. за улучшения почвы, произведенные владельцем или предыдущим арендатором (орошение или осушение, удобрение, огораживание). 

     Таким образом, получается, что владелец худшего участка земли получает арендную плату, состоящую только из процента за вложенный в участок капитал.

     В некоторых источниках смешиваются понятия «цена земли» и «рента». По существу, это то же самое, что ставить знак равенства между понятиями «цена акции» и «дивиденд». Цена акции напрямую зависит от величины дивиденда – то же самое можно сказать и о зависимости цены земли от величины ренты, но считать их синонимами нельзя.

     Собственник земли сам обрабатывающий участок и не сдающий его в аренду, сам получает ренту и процент на вложенный на землю капитал, фактически начисляя их сам себе.

     Доходы, полученные землевладельцем от искусственного увеличения плодородия почвы нельзя считать рентными, поскольку они получены путем инвестирования капитала, т.е. являются процентом на капиталовложения.

     Рента с земельного участка, расположенного в городе, чаще всего зависит от отдаленности данного участка от центра города, близости объектов социально-экономической инфраструктуры, удобства участка для застройки.

     Земля изначально принадлежит всему человечеству, поэтому возникает социально-этическая проблема: а на основании чего созданное природой богатство эксплуатируется отдельными захватившими ее волею судеб субъектами? На каком основании наследники человека, например, захватившего или выменявшего за побрякушки у индейцев триста лет назад земельный участок на острове Манхэттен, получают ныне огромные доходы? Не мог же их предок предполагать, что на этом месте будет в будущем располагаться центр Нью-Йорка? Подобными вопросами задавался американский экономист ХIХ века Г. Джордж, в книге «Прогресс и бедность» (1879) предлагал установить налог на ренту в стопроцентном размере и сделать этот налог единственным, т.е. упразднить все остальные налоги. Землевладельцы, утверждал реформатор, почти не пострадают, так как все равно будут получать процент на вложенный в землю капитал.

     Оппоненты данного нововведения аргументировали свою позицию следующим образом:

· На практике невозможно разделить земельную ренту и процент на капитал, т.е. различить хотя бы естественное и искусственное плодородие почвы;

· Огромного земельного налога все равно не хватит на покрытие всех государственных расходов, т.е. некоторые другие налоги все равно придется оставить;

· Доходы владельцев участка на острове Манхэттен не отличаются от доходов человека, например, случайно купившего акцию фирмы которая в последствии стала приносить огромные дивиденды;

· Нельзя лишать рентных доходов человека, который уплатил за землю требуемую сумму в надежде именно на высокую ренту.

      В современной экономической науке категория «рента» используется не только для обозначения дохода от использования земли, но и как доход за использование в производстве любого фактора, предложение которого неэластично: «рента за использование труда называется «заработной платой», плата за пользование землей и оборудованием – «рентой», плата за пользование идеи – «роялти» (royalty)»
. Можно сказать, что каждый человек получает определенный объем экономической ренты в денежном эквиваленте за предложение на рынке своих уникальных способностей, а его заработную плату можно разделить на две части: ренту и процент на образование.

34. Капитал и процент

     Капитал представляет собой любой запас благ, приносящий поток дохода. Для удобства анализа в структуре капитала выделяют: физический капитал; денежный (финансовый) капитал; человеческий капитал; социальный капитал; потребительский капитал, политический капитал.

     Физический капитал делится на основной и оборотный.

     К основному физическому капиталу (основные фонды) относятся его элементы, характеризующиеся длительным сроком службы, стоимость которых постепенно переносится на вновь создаваемый продукт. 

     К оборотному капиталу (оборотным фондам) относят части капитала, чья стоимость сразу входит в затраты на создание нового продукта –это, например, сырье и полуфабрикаты,  а также средства, направляемые на выплату заработной платы.

     Основной капитал характеризуется физическим и моральным износом. Физический износ основного капитала означает  постепенное его физическое разрушение в процессе  эксплуатации. Морально изнашивается капитал в случае появления более совершенного оборудования, использование которого приводит к производству подобной продукции с меньшими издержками. . Выделяется 2 типа морального износа:

1. Моральный износ вызывается повышением производительности труда в сферах экономики, выпускающих средства производства: в результате производство тех же машин становится более дешевым;

2. Моральный износ обусловлен производством усовершенствованных средств производства с теми же издержками.

Изношенный капитал требует денежных средств на обновление и восстановление, – эти средства называются амортизационными отчислениями, а сам процесс восстановления капитала – амортизацией.

     Время оборота капитала – суммарный период, в течение которого авансированные средства проходят стадии обращения, производства и снова обращения. Время оборота капитала складывается из 2 частей – времени производства и времени обращения

     Время производства – это продолжительность пребывания капитала в сфере производства. Время производства охватывает период, начиная с поступления на предприятие средств производства (главным образом сырья, топлива, вспомогательных материалов) и заканчивая сдачей готовой продукции на склад предприятия.

     Время обращения – это продолжительность пребывания капитала в сфере обращения. 

     На величину процента (т.е. величину платы за использование капитала) оказывает влияние, прежде всего, спрос на капитал и его предложение. 
     Кроме спроса и предложения на ставку процента влияют и другие многочисленные факторы. Например, ставка процента тем выше, чем дольше срок пользования капиталом заемщиком. Большое значение для определения цены капитала имеет также степень риска кредитора: чем больше вероятность того, что занятый капитал не будет возвращен, тем выше ставка процента.

     Важное значение имеет и время, в течение которого предоставляется кредит: чем меньше это время, тем выше ставка процента. 

     Как и в случае с заработной платой различают номинальную и реальную ставки процента. Номинальная ставка процента представляет собой фактическую ставку без учета темпов роста цен. Реальная ставка равна номинальной минус ожидаемый темп инфляции. Т.е., номинальная ставка процента тем выше, чем большего роста цен ожидает кредитор.

35. Предпринимательство как фактор производства. Прибыль

     Предпринимательство представляет собой специфическую трудовую деятельность по организации производства и распоряжению его результатами. Предприниматель в отличие от менеджера, являющегося наемным управленцем, осуществляет свою деятельность на собственный страх и риск.

     Особое место в экономической деятельности предпринимательству отводил французский ученый Ж.-Б. Сэй. По его мнению, значительное влияние на распределение богатств оказывает способность предпринимателей. В одной и той же области промышленности умный и деятельный человек приобретает богатство, а другой, столкнувшись с неблагоприятными обстоятельствами, разоряется.

     Английский экономист Н. Сениор объяснял феномен образования прибыли «воздержанием» предпринимателя от потребления своего текущего дохода.

     Австрийский экономист Й. Шумпетер считается одним из основоположников теории предпринимательства, главные принципы которой изложены в его работе «Теория экономического развития» (1911).

     Согласно Й. Шумпетеру именно предприниматель является движущей силой экономического развития. Благодаря его организаторским способностям, интуиции, способности к риску экономика получает стимул к совершенствованию.

     Понятие «предприниматель» сходно с понятием «бизнесмен» в узком смысле этого слова. Однако в широком смысле человеком, занимающимся бизнесом, можно назвать любого индивида действующего с целью получения дохода.

     В марксистской теории синонимами категории «предприниматель» являются категории «капиталист», «буржуа». Капиталист, по К. Марксу, эксплуатирует рабочих, получая незаработанный доход – прибавочную стоимость. 

     В советский период истории России отношение к предпринимателям обывателей было исключительно подозрительным и презрительным. Предпринимателей величали нэпманами, спекулянтами, фарцовщиками, цеховиками.

     Прибыль предпринимателя равна разности между доходом и издержками. Выделяют несколько видов прибыли.

     Бухгалтерская прибыль представляет собой разницу между совокупным доходом и внешними издержками – выплатами всем внешним поставщикам факторов производства, т.е. включают в себя заработную плату рабочим, процент на капитал и земельную ренту.

     Экономическая прибыль есть разность между совокупным доходом и общими издержками (внутренними и внешними). К внутренним издержкам относят все неполученные предпринимателем доходы из-за того, что он использует собственные факторы производства на своем предприятии. Например, личный капитал вместо того, чтобы вкладывать в развитие своего предприятия, он мог бы ссудить другому лицу и получать доход в форме процента. Предприниматель вместо того, чтобы трудиться на собственном предприятии имеет возможность работать в другой фирме и получать заработную плату. Величина этих неполученных доходов и должна учитываться при расчете внутренних издержек. Экономическую прибыль можно рассчитать при помощи формулы:

PR=TR-TC,

где PR(profit)-прибыль;

ТR (total revenue) - общий доход;

TC (total cost) – общие издержки (в данном случае – сумма внешних и внутренних издержек).

     Нормальная прибыль равна нулевой экономической прибыли или превышает ее и является необходимым условием заинтересованности предпринимателя в продолжении своей деятельности – в ином случае ему было бы выгоднее свернуть свой бизнес и продавать на сторону находящиеся в его собственности факторы производства.

36. Мобильность факторов производства

     Все факторы производства обладают важнейшим свойством – мобильностью, которое проявляется в способности к географическому перемещению, а так же к возможности использования ресурса при производстве различных благ.

     Высокая мобильность ресурсов способствует применению их по назначению в нужном месте и в нужное время, ведет к усилению эффективности ныне существующей экономической системы.

     Земля среди всех ресурсов обладает наименьшей способностью  к изменению своего географического положения. Действительно, нельзя изменить местоположение участка земли (например, пригодного для строительства) или месторождения полезных ископаемых, хотя существует возможность транспортировки части почвы с целью использования ее полезных свойств на новом месте. В то же время, земельные участок можно использовать для производства различных сельскохозяйственных культур (по системе севооборота - научно обоснованному чередованию сельскохозяйственных культур и пара по полям и во времени), в качестве пастбища или строительного участка. Причем, севооборот даже полезен для земли, приводя к восстановлению и повышению плодородия почвы, рациональному использованию земли. Примером является трехпольный севооборот (с чередованием озимые – зерновые - яровые (ячмень или овес, горох или бобы) - пар) или зерно-паровые севообороты многолетних трав (клевера, люцерны, эспарцета) и пропашных культур (картофеля, свёклы, кукурузы, подсолнечника, хлопчатника). Кроме этого технологическая мобильность земли имеет большое значение для процессов образования земельной ренты. Например, одна и та же площадь земли может быть плодородной при производстве одного вида злаков и менее плодородной  в процессе выращивания другой разновидности зерновых культур.

     Значительная часть капитала (кроме отдельных частей основного капитала – производственных сооружений, мостов, дорог, трубопроводов и т.п.) обладает достаточной высокой степенью географической мобильности. Технологическая мобильность основного капитала, напротив, довольно низка: тяжело, к примеру, швейную машинку «Зингер» приспособить к связыванию снопов. Напротив, оборотный капитал (сырье) можно использовать для производства различных видов продукции.

     Географическая (или территориальная) мобильность трудовых и предпринимательских ресурсов является наиболее высокой. Принцип «где родился, там и сгодился» не имеет ничего общего с экономической эффективностью. Как правило, главной причиной перемещения людей по планете является поиск наиболее оптимального ареала для реализации своей способности к труду. К сожалению, существует ряд факторов ее ограничивающих:

· Трудности с перемещением человеческих ресурсов через политические границы;

· Традиционный склад мышления трудящихся, привыкших жить и работать не там, где экономически выгоднее, там, где привыкли и адаптировались;

· Высокие затраты на смену места жительства, особенно у лиц обремененных семьями.

     Создание «единой Европы» в рамках Евросоюза фактически привело к устранению первого фактора в государствах, входящих в данное сообщество. Также практически решена данная проблема и на североамериканском материке. 

     Высокий уровень доходов в Соединенных Штатах, а также отсутствие принципиальных отличий в традициях и обычаях различных регионов страны, имеет следствием тот факт, что в среднем американцы гораздо чаще меняют место жительство и работу, чем представители любого другого государства. Например, в среде преподавателей университетов США принято место работы и проживания каждые примерно каждые пять-шесть лет.

     В России дополнительным фактором, ограничивающим географическую мобильность рабочей силы, является средневековая система прописки (или как ее называют «регистрации»), представляющая по существу один источников дохода для бюрократического аппарата.
      Что касается технологической мобильности человеческих ресурсов, то необходимо различать ее микро- и макроуровень. На микроуровне данная разновидность мобильности труда относительно невысока, так как достаточно сложно добиться переквалификации человека (особенно пожилого или обладающего специфическими способностями). В то же время на макроуровне технологическая мобильность рабочей силы намного выше, так как ежегодно в учебные населения поступает большое число молодых людей, которые в состоянии обучиться даже самой необычной и суперсовременной профессии.

     Весьма популярным в нашей стране в последние годы становится получение второго высшего образования, что также способствует повышению степени технологической мобильности трудовых ресурсов. При этом лица, имеющие диплом технического вуза обычно в качестве второго высшего получают гуманитарное образование, а уже имеющие гуманитарную специальность (например, экономисты) стремятся получить второй диплом в этой же сфере (например, юриста). Популярность экономического и юридического образования в России в последнее десятилетие объясняется, прежде всего, институциональными преобразованиями, произошедшими в стране: в советский период истории преобладали крупные государственные предприятия, потребности которых в гуманитариях были относительно скромными; в настоящее время любое, даже скромное, частное предприятия нуждается в услугах, по меньшей мере, бухгалтера и юриста.

     Степень технологической мобильности определяется и наличием в стране различных учреждений, занимающихся переподготовкой трудовых ресурсов.

     Кроме этого в системе мобильности трудовых ресурсов можно выделить также индивидуальную, семейную и групповую мобильность.

37. Предприятие в рыночной экономике

     Предприятие (фирма) –это субъект рыночной экономики, действующий в большинстве случаев с целью  максимизации прибыли, и ведущий хозяйственную деятельность. 

     Предприятие характеризуется следующими чертами:

· Экономическая обособленность, проявляющаяся  в имущественной обособленности, а также в том, что предприятие имеет завершенный воспроизводственный цикл: оно мобилизует ресурсы преобразует их и получает готовый продукт, реализует его и полученную выручку использует вновь для приобретения ресурсов. 
· Технологическая обособленность: предприятие имеет завершенный технологический цикл производства. 
· Юридическое оформление обособленности. Проявляется в наличии устава предприятия, счета в коммерческом банке, ведении бухгалтерского баланса, наличии товарного знака и т.д.

     Фирмы, включающие несколько подразделений, могут быть организациями:

· Горизонтального типа;

· Вертикального типа;

· Конгломератами.

     Горизонтальный тип комбинирования – все предприятия находятся на одной стадии производственного процесса ( например, производят сборку автомобилей). 

     Вертикальный тип – компания владеет предприятиями на различных стадиях производственного процесса.

     Конгломерат – фирма, включающая предприятия, которые занимаются производством не связанных между собой товаров и услуг.

     Отрасль – это группа фирм, производящие одинаковую или подобную продукцию.

К условиям деятельности предприятий относятся:

· самостоятельное осуществление воспроизводственного процесса. 

· полную экономическую ответственность за результаты своей деятельности. 

·  стремление к получению прибыли;

· конкурентная борьба с другими предприятиями.

По правовому статусу выделяют следующие виды фирм: 

1) частное предприятие (единоличное владение, индивидуальное предприятие);

2) коллективное предприятие (товарищество, партнерство);

3) государственное предприятие;

4) корпорация (акционерное общество);
5) кооператив;
     По размерам можно выделить:

· Малые;

· Средние;

· Крупные предприятия.

     По времени работы выделяют:

· Круглогодичные;

· Сезонные предприятия.

38. Формы предприятий

     Основными формами предприятий являются: частное, коллективное, государственное предприятия и акционерное общество.

     Частное предприятие – фирма, имеющая в одном лице и учредителя и собственника. Владелец имеет материальные ресурсы и капитальное оборудование, необходимое для производственной деятельности, а также лично контролирует функционирование предприятия.

     Можно выделить следующие преимущества частного предприятия перед другими формами предприятий:

· Единоличное владение легко учредить, сравнительно небольшими являются затраты на юридические услуги;

· Владелец располагает относительной свободой действий;

· К недостаткам частного предприятия можно отнести:

· Ограниченность финансовых ресурсов;

· Владелец сам должен выполнять все обязанности по управлению предприятием;

· Неограниченная ответственность, т.е. собственник такой фирмы рискует не только активами предприятия, но и своим собственным имуществом.

     Коллективное предприятие – представляет собой форму организации бизнеса, при которой два или более отдельных лица владеют и управляют предприятием.

     Выделяется несколько типов коллективных предприятий:

     1) Полное товарищество – это объединение физических или юридических лиц, члены которого отвечают по обязательствам товарищества всем своим имуществом. Лица, вступившие в уже существующее товарищество, несут полную ответственность наряду со старыми членами общества за все задолженности, в т.ч. и возникшие прежде, до их вступления в организацию.

     2)Смешанное (коммандитное) общество – модифицированная форма полного товарищества. Основная его особенность заключается в том, что наряду с одним или несколькими участниками, отвечающими перед кредиторами товарищества всем своим имуществом, являющимися внутренними членами общества, – они именуются полными товарищами, или комплементариями, в товарищество входят так называемые коммандитисты, рискующие в пределах своего вклада. Обычно узнать смешанное общество можно по названию. Например, «Рябушинский, сыновья и К˚». В данном случае, Рябушинский и его отпрыски являются полными товарищами, а К˚ - коммандитистами.

     3)Ограниченное товарищество –объединение, формирующиеся на основе заранее определенных вкладов пайщиков. Его члены (физические и юридические лица) не несут ответственности за выполнение обязательств общества, а рискуют лишь в пределах своих вкладов.

     Преимуществами коллективных предприятий являются:

· Их достаточно легко организовать;

· Более высокая специализация в управлении;

· Финансовые ресурсы менее ограничены.

     Недостатки данной формы предприятий:

· Несовместимость интересов при управлении;

· Непредсказуемая продолжительность деятельности (выход из товарищества или смерть одного из партнеров зачастую приводит к развалу коллективного предприятия).

· Неограниченная ответственность (в полном товариществе).

     Государственное предприятие – предприятие, имущество которого находится в собственности государства или доля государства в имуществе предприятия такова, что позволяет сразу осуществлять непосредственное управление предприятием со стороны государства или назначенных им представителей. 

      Выделяют следующие типы государственных предприятий: бюджетное предприятие, государственная корпорация, смешанная компания.

     Бюджетное предприятие не имеет ни юридической, ни хозяйственной самостоятельности. По своему положению они относятся к системе государственно-административного управления и непосредственно подчиняются или структурно входят в какие-либо министерства и ведомства. Они не платят налоги. Все доходы и расходы проходят через госбюджет.

     Государственная корпорация образуется в форме акционерного общества, все акции которого принадлежат государству. Помимо государственных фондов они используют заемный капитал в форме облигационных займов, кредитов банков.

     Смешанные компании представляют собой акционерные общества и товарищества с ограниченной ответственностью, акции которых принадлежат государству и частным вкладчикам. Капитал смешанной компании складывается из акционерного капитала, прибыли и эмиссионного дохода.

     Преимуществом государственного предприятия является отсутствие возможностей банкротства, поскольку гарантией его платежеспособности выступает само государство.

     Главными отрицательными моментом деятельности такого типа предприятий служат бюрократическая система управления, отсутствие мотивов к инновациям и радикальным изменениям.

     Акционерное общество (корпорация) – общество с правом юридического лица, обладающее уставным капиталом, разделенное на определенное число равных долей – акций.

     Имущество акционерного общества формируется за счет продажи акций путем открытой подписки, а также путем производственной и коммерческой деятельности.

    Руководящим органом акционерного общества является общее собрание акционеров, избирающее совет директоров, назначающий, в свою очередь правление. Контролирует деятельность правления ревизионная комиссия.

     Среди преимуществ акционерного общества по сравнению другими формами организации бизнеса можно выделить:

· Это наиболее эффективная форма предприятия в вопросах привлечения капитала;

· Ограниченная ответственность – владельцы корпорации рискуют только той суммой, которую они заплатили за акции;

· Передача акций третьим лицам не подрывает целостности корпорации.

     К недостаткам акционерных обществ относятся: 

· Создание корпорации сопряжено с большими расходами;

· Возможность злоупотреблений владельцами и управляющими корпорацией из-за отсутствия личной ответственности за сомнительную производственную деятельность;

· Двойное налогообложение: сначала налогом облагается прибыль корпорации, затем – дивиденды акционеров;

· Разделение функций собственности и контроля (менеджеры корпорации не всегда являются собственниками и часто действуют в своих интересах).

     Реальное управление акционерным обществом осуществляется лицом или фирмой, владеющей наибольшим количеством акций, т.н. «контрольным пакетом». «Гарантированный» контрольный пакет составляет 50%+1 акцию компании, но реально, из-за распыленности акций между многими собственниками, для контроля над корпорацией достаточно владеть гораздо меньшим числом ее ценных бумаг.

39. Издержки производства

     Издержки производства можно классифицировать не только на внутренние и внешние, но и на постоянные и переменные, что особенно важно для понимания природы образования прибыли.

     Постоянные издержки (FC – fixed cost) – это затраты на производство, величина которых не изменяется с ростом объема выпускаемой продукции (оплата труда менеджеров фирмы, рентные платежи, арендная плата, амортизационные отчисления).

     Переменные издержки (VC – variable cost) представляют затраты, величина которых изменяется в зависимости от объема производства (издержки на зарплату рабочих, расходы на сырье, транспортные услуги и т.д.).

     Сумму постоянных и переменных издержек называют общими (или совокупными) издержками (TC – total cost):

TC=FC+VC.

     Постоянные, переменные и общие издержки можно показать на графике (рис. 1).

     Для анализа образования прибыли также важно дать определение средним постоянным, переменным и общим издержкам.

     Средние постоянные издержки (AFC – average fixed cost)  равны отношению постоянных издержек к ценности произведенной продукции:

                                                      AFC=  FC:Q.                     .

     Средние переменные издержки (AVC - average variable cost) равны отношению переменных издержек к ценности выпущенной продукции:

AVC= VC:Q.
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 Рис.1 Общие издержки производства как сумма постоянных и переменных издержек.

     Средние общие издержки (ATC - average total cost) определяются путем деления общих издержек на ценность продукции:

                                                        ATC=  TC:Q; 

или суммированием средних постоянных и средних переменных издержек:

ATC= AFC+ AVC.

     Графики средних постоянных, переменных и общих издержек выглядят следующим образом (рис.2).
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   Рис.2 Средние постоянные, переменные и общие издержки
     Отношение изменения общих издержек к изменению объема произведенной продукции, или дополнительные издержки при выпуске дополнительной единицы продукции, называют предельными издержками (МС  - marginal cost):

                                                     MC= ΔTC : ΔQ, или

MC= ТСn- ТСn-1.

     Также предельные издержки можно найти как предел приращения совокупных издержек к приращению объема, при условии, что приращение объема стремится к нулю (т.е. найти производную функции, при помощи которой задано изменение совокупных издержек):

МС= lim   (TС:(Q =f' (TС).

                                            (Q→0
     Так как переменные издержки не изменяются при изменении объема продукции, то формулы предельных издержек можно переписать следующим образом: 

MC= ΔVC : ΔQ, или

MC= VСn- VСn-1, или

МС= lim   (VС:(Q =f' (VС).

                                           (Q→0
40.Трансакционные издержки

     В последние десятилетия достаточно популярной стала концепция трансакционных издержек. Это издержки, связанные с затратами на поиск информации о ценах, партнерах хозяйственных сделок, издержками заключения контрактов, контролем за их исполнением и т.п.

     В примитивном обществе, где почти все участники экономических отношений знают, что ожидать друг от друга, трансакционные издержки были сравнительно небольшими. Но чем сложнее экономическая система, чем большее количество участников действует на рынке, тем более значительным становится уровень данного типа издержек.

     В традиционной неоклассической теории считалось, что трансакционных издержек не существует. Проблематику данного типа издержек впервые стали исследовать представители неоинституционального направления в экономической науке, и в частности, американский экономист Р. Коуз. 

     Трансакционные издержки в институциональной теории делятся на две основные группы:

· Издержки ex ante (возникающие до совершения сделки купли-продажи);

· Издержки еx post (возникают после совершения сделки).

К первой группе относятся следующие виды издержек:

1. Издержки поиска информации о необходимом товаре;

2. Издержки ведения переговоров о сделке;

3. Издержки измерения качества товара;

4. Издержки заключения контракта.

Вторая группа издержек включает:

1. Издержки предупреждения оппортунизма (например, в случае, когда хозяин квартиры пытается изменить условия аренды);

2. Издержки спецификации и защиты прав собственности (например, хозяин предъявляет претензии по содержанию арендованного оборудования или пытается досрочно расторгнуть договор об аренде);

3. Издержки защиты от третьих лиц (например, государства или организованной преступности).

     Американские экономисты Д. Норт и Дж. Уоллис выделяют в структуре экономики «трансакционный сектор», включающий торговлю, страхование, кредитную сферу, операции с недвижимостью, государственный трансакционный сектор (судебная и правоохранительная сферы).

     Особым видом трансакционных издержек являются т.н. «издержки меню» (menu cost) – затраты продавца, связанные с изменением цены. Например, продавец вынужден нести издержки на замену ценников на свою продукцию. Особенно велики издержки меню в условиях инфляции.

     Важнейшей категорией, связанной с товарным предложением, является категория «издержки сбыта». К ним относятся «все затраты, имеющие целью создать рынок или спрос на продукт»
. Издержки сбыта создают и изменяют запросы населения. Можно также сказать, что часть суммарных издержек, затрачиваемых в процессе производства и сбыта данного продукта, которая изменяет кривую спроса на продукт, представляет собой издержки сбыта.

41. Конкуренция и ее виды

     Конкуренция представляет собой форму взаимного соперничества экономических субъектов за достижение лучших условий производства, за получение наибольшей прибыли.

     По методам различают ценовую и неценовую конкуренцию. 

     Ценовая конкуренция предполагает продажу товаров или предложение услуг по более низким ценам, чем у конкурентов. В условиях развитой рыночной экономики снижение цен может происходить либо за счет снижения издержек производства, либо за счет уменьшения прибыли. Небольшие фирмы могут лишь на очень короткое время снизить цену для конкурентных целей. Крупные компании могут совсем отказаться от прибыли на длительное время с целью вытеснения конкурентов с рынка. В дальнейшем они могут значительно повысить цену и компенсировать понесенные убытки. Снижение цены в условиях ценовой конкуренции обычно происходит без снижения  качества продукции и изменения ассортимента товаров.

     В истории известны случаи, когда соперничество между компаниями в ходе ценовой конкуренции приводило сначала к образованию нулевой, а затем и отрицательной цены (т.е. конкуренты доплачивали покупателями за то, что те брали у них товар).

     Неценовая конкуренция предполагает использование технологических преимуществ, предоставление послепродажных гарантий и услуг, рекламу продукции, что приводит в итоге к предложению на рынке товаров более высокого качества. В условиях неценовой конкуренции производитель обычно учитывает такие факторы как экологичность товара (например, использование товара не приводит к загрязнению окружающей среды), безопасность для потребления, эстетические свойства. В качестве инструментов неценовой конкуренции могут использоваться торговые марки и знаки. В современных условиях неценовая конкуренция имеет гораздо большее значение, чем ценовая.

     Особым случаем конкуренции является недобросовестная конкуренция, представляющая собой, например, продажу товаров по ценам ниже издержек, ложную рекламу, промышленный шпионаж, сепаратные (от лат. separatio — отделение) договоры между некоторыми конкурентами и т.д. Например, известно, что компания «Moeller research products inc.”, занимающаяся производством электроники для шпионажа, большую часть своей продукции реализует не секретным агентам, а специалистам работающим в промышленности. Соответственно, добросовестная конкуренция предполагает конкурентную борьбу с учетов правовых и этических норм.

     Внутриотраслевая конкуренция - это соперничество между производителями аналогичных товаров, удовлетворяющих одну и ту же потребность.

     Межотраслевая конкуренция представляет собой конкуренцию производителей продукции, удовлетворяющих различные потребности. Соперничество в данном случае ведется за наибольшую прибыль. В случае, если в одной из отраслей увеличивается размер прибыли, происходит перелив капитала в эту отрасль из менее прибыльных отраслей.

     Функциональная конкуренция – это конкуренция между производителями определенного товара.

     Совершенная конкуренция предполагает выполнение следующих условий:

· на рынке имеется в наличии большое число независимых производителей; размеры производства каждого малы относительно размеров рынка – поэтому ни один из них не может оказать влияние на рыночную цену;

· соперничающие на рынке фирмы производят однородную продукцию;

· покупатели и продавцы имеют полную информацию о ценах;

· продавцы действуют независимо друг от друга, не сговариваясь о ценах;

· фирмы могут свободно входить в отрасль и выходить из нее.

     В условиях совершенной конкуренции фирма не может влиять на рыночную цену товара, цена как бы задается рынком. Понижать цену ниже рыночной производителю невыгодно, так как он может свободно продать товар дороже; повышать цену выше рыночной так же не имеет смысла, ибо покупатели станут приобретать продукцию у конкурентов по меньшей цене.

     Кривая спроса в условиях совершенной конкуренции является совершенно эластичной и расположена горизонтально.

     Несовершенная конкуренция – это рыночная ситуация, когда не выполняется хотя бы одно из условий совершенной конкуренции.

В условиях несовершенной конкуренции продавец в состоянии манипулировать ценой и объемом производства с целью получения максимальной прибыли.

     Существуют следующие основные модели несовершенной конкуренции: монополия, монопсония, монополистическая конкуренция, олигополия.

42. Чистая монополия

     Когда на рынке имеется только один продавец, то этот продавец обладает монополией. На таком рынке продавец может влиять на цену, контролируя объем производимого товара.

     Монополист максимизирует возможную прибыль, повышая цену и уменьшая количество товаров на рынке.

     Модель чистой монополии (pure monopoly) основана на ряде допущений:

· Продукция монополии не имеет совершенных товаров- заменителей;

· Отсутствует свободный вход на рынок;

· Совершенная информированность монополиста о состоянии рынка.

     Степень, до которой отдельный продавец может использовать монопольную власть, зависит от наличия близких заменителей его продукта и от его доли в общих продажах на рынке. Чтобы обладать монопольной властью, фирме не требуется быть чистой монополией. Необходимой предпосылкой для монопольной власти является то, чтобы кривая спроса на продукцию фирмы была наклонена вниз, а не была горизонтальной, как в случае конкурентной фирмы. 

     Понятие чистой монополии является абстракцией. Есть очень немного продуктов, у которых нет заменителей. 

     Редко когда на национальном или мировом рынке есть только один продавец. Чистая монополия чаще характерна для локальных рынков, чем для общенациональных. 

     Чистый монопсонист - это единственная на рынке фирма, которая является покупателем ресурса или его услуг, предлагаемых на этом рынке, причем возможностей альтернативного сбыта достаточно мало или нет совсем.

      Можно выделить следующие типы монополий:

· Естественная монополия (natural monopoly) – монополия в этом случае обусловлена тем, что на длительных временных промежутках средние издержки в отрасли будут минимальными, если в ней действует одна, а не несколько конкурирующих фирм: «Дж. С. Милль был первым, кто, говоря о монополии употребил эпитет «естественная»; он подразумевал газо- и водоснабжение, дороги, каналы и железные дороги»
;

· Случайная монополия – возникает в результате временного превышения спроса над предложением данного продукта. Носит временный характер;

· Искусственная монополия – возникает в результате ограничений на выпуск данного вида продукции со стороны государства;

· Местная монополия – возникает в местности, куда затруднен доступ определенных видов товаров.
     В рассказе О’Генри «Трест, который лопнул» в результате наводнения небольшой городок на несколько дней превратился в остров, потерявший все связи с внешним миром. Отпетые мошенники Д. Питерс и Э. Таккер, воспользовавшись ситуацией, скупили все запасы виски на новом острове, превратившись в местных монополистов, и увеличили цены за порцию огненной воды в несколько раз по сравнению с ее стоимостью до природного катаклизма.

     В неоклассической теории считается, что монополизация экономики несет отрицательный импульс, ведет к сокращению объемов производства и росту цен. Однако, существуют и противоположная точка зрения. Австрийский экономист Й. Шумпетер критиковал совершенную конкуренцию и защищал монополию при помощи следующих аргументов
:

· Фирмы в рамках совершенной конкуренции  при попытках усовершенствовать технологию могут действовать неэффективно, поскольку в их положении труднее оценить и использовать новые возможности;

· Внедрение новых товаров несовместимо с совершенной конкуренцией;

· Монополизация может увеличить сферу деятельности более умных людей и уменьшить сферу действия менее умных;

· В распоряжении монополиста могут находиться способы производства, недоступные или малодоступные для его конкурентов;

· Мнение о том, что власть монополиста практически безгранична, неверно даже для самых одиозных случаев;

· Наличие усовершенствованных способов производства  и большого управленческого аппарата сдвигает оптимальную для монополиста цену в сторону конкурентной цены.

     Монополист в состоянии увеличить прибыль при помощи так называемой «ценовой дискриминации» - продажи одного и того же товара разным потребителям по разной цене. Продавцу в данном случае важно знать эластичен или нет спрос покупателя на данный товар.

      Если  спрос потребителя неэластичен, монополист может поднять цену товара - спрос уменьшиться на небольшую величину. Соответственно, в случае эластичного спроса на товар цену следует уменьшить. Монополист для определения групп потребителей с эластичным и неэластичным спросом прибегает к сегментированию рынка.

     Существует опасность, что потребители, получившие товар по сниженной цене, станут перепродавать по цене несколько большей, но не такой высокой как для других потребителей. Поэтому монополист вынужден ограничивать реализацию товара в одни руки. Например, обычным покупателям определенный товар продают по цене в 1 тыс. рублей, а пенсионерам – по 800 руб. Предприимчивые престарелые граждане вполне могут, выходя из магазина, перепродавать товар по 900 рублей. Обычно таких проблем не возникает на рынке услуг, которые нельзя перепродать. Трудно, к примеру перепродать стрижку, если парикмахерская обслуживает вас со скидкой (если, конечно, не постричь парик).

     Ценовая дискриминация может возникнуть только в случае, если  продавец в состоянии сегментировать рынок, т.е. тем или иным путем установить насколько эластичен спрос различных покупателей. Необходимо, например, выяснить уровень дохода покупателя, а также каким временем он обладает для совершения сделки купли-продажи (чем меньше это время, тем менее эластичен спрос), насколько важен этот товар для него.

     При помощи ценовой дискриминации монополист присваивает значительную часть потребительского излишка покупателя.

     Ценовая дискриминация может быть выгодна и продавцам и покупателям. Продавцы увеличивают таким образом свои доходы, а многие потребители не имевшие бы возможности приобретать продукцию по очень высокой цене также становятся покупателями.

     Существует 3 основных типа ценовой дискриминации:

· Ценовая дискриминация первой степени: товар продается по наивысшей цене, которую может заплатить каждый конкретный покупатель;

· Ценовая дискриминация второй степени предполагает продажу товара со скидкой при увеличении объема покупки;

· Ценовая дискриминация третьей степени предполагает продажу товарам по разной цене различным группам покупателей.

43.Монополистическая  конкуренция 

     Монополистическая конкуренция осуществляется тогда, когда много продавцов конкурируют, чтобы продавать дифференцированный продукт на рынке, где возможно появление новых продавцов. 

     Книга американского экономиста Э. Чемберлина «Теория монополистической конкуренции» (1933) носит подзаголовок «Реориентация теории стоимости», т.е. он считает, что проблема определения ценности должна исследоваться не только для условий совершенной конкуренции.       

     Предлагая термин «монополистическая конкуренция» ученый из Нового Света осознанно или нет применил стилистическую фигуру «оксюморон», означающую сочетание слов с противоположным значением (например, «белые ночи», «женатый холостяк», «мертвые души», «вор в законе», «обыкновенное чудо»). Действительно, нет ничего в экономике более противоположного, чем конкуренция и монополия.

     Товар каждой фирмы, торгующей на рынке, является несовершенным заменителем товара, реализуемого другими фирмами. Продукт каждого продавца обладает исключительными качествами или характеристиками, которые служат тому, чтобы некоторые  покупатели предпочли его товар конкурирующим фирмам. Дифференциация продукта (product differentiation) означает, что товар, продаваемый на рынке, не является стандартизированным. Дифференциация может происходить из-за действительных качественных отличий между продуктами или из-за предполагаемых отличий. 

        Дифференциация продукта вытекает из многих условий:

· особенности конструкции товара;

· его формы, окраски и упаковки;

· оригинальной рекламы;

· особой торговой марки и товарного знака;

· особого набора услуг, сопровождающего реализацию данного товара;

· конкретного местоположения торгового предприятия;

· персональных свойств продавца (репутации, любезности, деловой сноровки).

    На рынке существует относительно большое число продавцов, каждый из которых удовлетворяет небольшую, но не микроскопическую долю рыночного спроса на общий тип товара, реализуемого фирмой и ее соперниками. При монополистической  конкуренции размеры рыночных долей фирма  общем превосходят 1%, т. е. процент, который существовал бы при совершенной конкуренции. В типичном случае на фирму приходится от 1% до 10% продаж на рынке в течение года.

     В тех случаях, когда существует возможность дифференциации, продолжает Э. Чемберлин, объем сбыта продукции зависит от того насколько удачным является отличие данного товара от товара конкурента, и насколько данное отличие способно заинтересовать покупателей. Улучшение, ухудшение или изменение продукта не обязательно сочетается с изменением цены.

     Хотя на рынке с монополистической конкуренцией товар каждого продавца уникален, между различными  видами продуктов есть достаточно сходства, чтобы сгруппировать продавцов в широкие категории, похожие на отрасль. Товарная группа представляет собой несколько близко связанных, но не идентичных товаров, которые удовлетворяют одну и ту же потребность. 

     Классическое понимание поведения конкурентов состояло в том. что они стремятся понизить цену на свою продукцию. чтобы увеличить сбыт. По Э. Чемберлину, наоборот, каждый из них старается дифференцировать свой товар от продукции конкурентов, ограничить сбыт и повысить цену. Отсюда следует парадоксальный вывод: из-за того, что конкуренция по своей природе является монополистической конкуренцией, она сохраняется вопреки концентрации и монополизации. Т.е. мелкий производитель в состоянии выдержать борьбу против крупного производителя, потому что он сам является частичным монополистом и способен сам контролировать свой рынок. Более того, у крупных производителей есть стимул раздробить свое производство на филиалы и представительства, чтобы приспособить их к местным рынкам. Так конкуренция, по словам Э. Чемберлина, воспроизводит сама себя. 

44. Олигополия

     Олигополия - это рыночная структура, при которой в реализации какого-либо товара занимается не очень много продавцов, а появление новых продавцов затруднено или  невозможно. Частным случем одигополистического рынка является дуополия – рынок на котором действуют 2 фирмы. Товар, реализуемый олигополистическими фирмами, может быть как дифференцированным, так и стандартизированным. 

     Автором термина «олигополия» является английский писатель XVI века и один из первых утопистов Томас Мор.

      Обычно на олигополистических рынках действует от двух до десяти фирм, на которые приходится половина и более общих продаж продукта. На олигополистических рынках, по меньшей мере, некоторые фирмы могут влиять на цену благодаря их большим долям в общем выпускаемом количестве товара. Продавцы на олигополистических рынках знают, что когда они либо их соперники изменят цены или выпускаемое количество продукта, то последствия скажутся на прибылях всех фирм на  рынке. Продавцы осознают свою взаимозависимость. Предполагается, что каждая фирма  в отрасли признает, что изменение ее цены или выпуска вызовет реакцию конкурирующих фирм. Отдельные продавцы на олигополистических рынках должны считаться с реакцией  своих конкурентов. Реакция, которую какой-либо продавец ожидает от соперничающих  фирм в ответ на изменения установленных им цены, объема выпуска или изменения деятельности в области маркетинга, является основным фактором, определяющим его решения. Реакция, которой отдельные продавцы ждут от своих соперников, влияет на равновесие на олигополистических рынках.

      Действия олигополии включает в себя попытки установить контроль над ценами, рекламирование продукции и установление величины выпуска. Немногочисленность конкурентов заставляет их считаться с реакцией друг друга на свои решения. Во многих случаях олигополии защищены барьерами для входа на рынок, схожими с теми, которые устанавливаются монопольными фирмами. Естественная олигополия существует, когда несколько фирм могут поставлять продукцию для всего рынка при более низких долгосрочных средних издержках, чем были бы у множества фирм. 

     Единой модели олигополии не существует. Разработан ряд моделей, объясняющих поведение фирм в конкретных ситуациях, основываясь на том, какие строят предположения фирмы относительно реакции своих соперников. При олигополии проявляется тенденция к уменьшению прибылей из-за конкуренции. Действие олигополистического соперничества на цены толкает фирмы к сговору, чтобы уменьшить конкуренцию и увеличить прибыли.

     Выделяются следующие типы олигопольных рынков:

· Независимая олигополия – конкуренты не вступают в сговор;

· Явная, или открытая, или некооперированная олигополия – конкуренты вступают в сговор между собой открыто;

· Тайная, скрытая, или кооперированная олигополия – конкуренты вступают в сговор между собой тайно;

· Плотная, или компактная олигополия  – 4 ведущих предприятия реализуют не менее 60% продукции на рынке;

· Просторная олигополия - 4 ведущих предприятия реализуют менее 40% продукции на рынке.

     Олигопсония - это такая структура рынка факторов производства, когда небольшое количество фирм закупает все рыночное предложение определенного ресурса. Олигопсония сходна с олигополией в том, что конкурирующие фирмы осознают свою взаимозависимость.

45. Экономика домашнего хозяйства

     Домашнее хозяйство – это экономический субъект, состоящий из одного или нескольких лиц, объединенных общими финансами и местом проживания, поставляющих ресурсы фирмам и государству, а также самостоятельно осуществляющих производственную деятельность.

     Категория «домашнее хозяйство» не является синонимом понятия «семья» - в домашнее хозяйство могут входить люди и не связанные родственными узами. 

     Первыми историческими формами домохозяйств являются родовая, а затем территориальная (соседская) общины.

     Форма домохозяйства нашего времени тесно связана с современной нуклеарной (от фр. nucleaire – ядро) семьей, т.е. семьей, состоящей из родителей и детей. Домашнее хозяйство становится идентичным подобному типу семьи, включая в состоятельных семьях и прислугу. При этом домашнее хозяйство, состоящее из нуклеарной семьи с отделением выросших детей может превратиться в несколько отдельных домохозяйств.

     Выделяют следующие этапы развития нуклеарной семьи и, соответственно, основанного на нем домохозяйства:

· этап холостой жизни;

· юные молодожены без детей;

· «полное гнездо» (семья с детьми);

· «пустое гнездо» (пожилые супруги, дети которых живут отдельно);

· вдовствующее лицо на попечении детей.

     Домашнему хозяйству, основанному на нуклеарной семье противостоит домохозяйство патриархальной семьи, включающее семью родителей и семьи детей. Иногда домохозяйство включает в себя и семьи дальних родственников, т.е. выступает в форме клана, табора.

     Таким образом, экономика домашнего хозяйства имеет своим предметом изучение хозяйственной деятельности всех этих и подобным им исторических, маргинальных и современных форм домашних хозяйств.

     В неоклассической экономической теории домашнее хозяйство рассматривается, прежде всего, как субъект, потребляющий товары, производимые фирмой, а также как поставщик на рынок ресурсов: труда, капитала, земли, предпринимательской способности. 

     Реалии последнего десятилетия (появление и массовое распространение персональных компьютеров и возможность включения их в глобальную компьютерную сеть) позволяет говорить о том, что роль домохозяйства, как субъекта производства будет постоянно возрастать при одновременном относительном снижении роли фирмы и государства: в США к началу 90-х годов прошлого века почти 15 млн. человек осуществляли выполнение своих служебных обязанностей на компьютеризированном рабочем месте, оборудованном в квартире или в доме по месту жительства
.

     В рамках домохозяйства осуществляется существенная экономия средств за счет совместного использования благ. Например, для двух домохозяйств, состоящих из одного человека необходимо два телевизора; домохозяйство, имеющее в составе супружескую пару, может обойтись одним (конечно, для того чтобы одновременно смотреть футбол и бразильский сериал лучше иметь несколько телевизионных приемников). Младшие дети в многодетных семьях часто донашивают одежду старших. Малыш из сказки Астрид Линдгрен даже думал, что ему придется жениться на старой жене старшего брата.

     Американский теоретик Г. Беккер отмечает, что в последние годы экономисты все более склонны распознавать в домохозяйстве «маленькую фабрику»: в ней комбинируются капитальные товары, сырые материалы и труд, необходимые для уборки, готовки, а также производства полезных товаров.
Раздел III. Макроэкономика

46. Типы воспроизводства и экономический рост

     Сущность человеческой жизнедеятельности, предполагающей непрерывность процесса потребления, вызывает необходимость постоянного возобновления процесса производства. Сущность человеческой жизнедеятельности, предполагающей непрерывность процесса потребления, вызывает необходимость постоянного возобновления процесса производства.

     Выделяют 3 основных типа экономического воспроизводства: суженное, простое и расширенное.

     Суженное воспроизводство предполагает уменьшение количественных параметров и деградацию качественных аспектов экономической системы. На ранних этапах развития цивилизации, когда сохранялась зависимость производства от природной среды, подобное явление было результатом влияния природных факторов: стихийных бедствий, истощения естественных ресурсов. В современных условиях суженное воспроизводство обычно является результатом действия социальных причин: войн, политических потрясений, ошибок руководителей государства.

      Простое воспроизводство означает возобновление деятельности экономической системы в прежних количественных и количественных масштабах. Подобный тип воспроизводства характерен для систем с преобладанием натурального хозяйства. 

     Расширенное воспроизводство характеризуется постоянно возрастающим количеством производимых благ, расширением форм благ и совершенствованием их потребительских свойств. Иногда расширенное воспроизводство может сопровождаться даже сокращением количества занятых за счет совершенствования качественных характеристик трудовых ресурсов.

      Расширенное воспроизводство может быть реализовано в рамках интенсивного или экстенсивного способов развития экономики. 

     Интенсивное воспроизводство осуществляется за счет совершенствования качественных параметров экономической системы. 

     Экстенсивное воспроизводство осуществляется за счет увеличения используемых в экономических процессах трудовых и природных ресурсов. Примерами экстенсивного воспроизводства служат методы, применявшиеся для ускорения темпов экономического развития в СССР. Многочисленные гидроэлектростанции, заводы, каналы были построены за счет фактически рабского труда сотен тысяч рабочих (в т.ч. заключенных). Обычной была практика отправки целых предприятий (в т.ч. научно-исследовательских) в деревню для оказания помощи в сельхозработах («копать картошку»). Многие поколения советских студентов летом добровольно - принудительно трудились во всевозможных стройотрядах, а также на уборке различных типов урожаев в колхозах.

     Расширенное воспроизводство приводит к экономическому росту, выражающемуся в росте ряда макроэкономических показателей: ВНП, ВВП, национального дохода и т.д. 

     В экономической науке разработан целый ряд теорий интерпретирующих и объясняющих природу экономического роста.

     Модель экономического роста американского ученого Е. Домара и англичанина Р. Харрода предполагает существование следующих причин, приводящих к поступательному развитию экономики:

· прирост населения;

· увеличение производительности труда;

· накопление капитала.

     Согласно неоклассической теории экономического роста, его причинами являются совершенствование используемых в производстве факторов- труда, земли, капитала – и их эффективное размещение.

     Часто в качестве важного фактора экономического роста называют накопление человеческого капитала.

     Экономический рост сопровождается некоторыми негативными последствиями, что позволяет поставить проблему «цены прогресса». Увеличение количественных показателей развития экономики часто приводит к следующим отрицательным моментам:

· загрязнению окружающей среды;

· росту дифференциации населения по доходам, 

· дегуманизации экономических процессов («прибыль любой ценой»);

· ограничению экономической свободы населения (особенно при попытках достичь повышения темпов экономического развития экстенсивным путем), технологической возможности появления тоталитарных государств нового типа;

· быстрому устареванию профессиональных навыков в результате технического прогресса;

· появлению новых заболеваний, так или иначе связанных с экономическим ростом (например, лучевой болезни, компьютеромании и компьютерофобии и т.п.)

47. Валовой внутренний продукт

     Для характеристики экономической деятельности в стране за определенный период используется система национальных счетов, включающая в себя целый ряд показателей, так или иначе характеризующих процессы производства, распределения и потребления продуктов и услуг.

     Главным среди подобных показателей является ВВП (GDP– Gross Domestic Product) - валовой национальный продукт, определяемый как рыночная ценность всего объема произведенной продукции в стране за год. 

     При расчете валового внутреннего продукта необходимо исключить ценность продуктов, проходящих в течение года несколько производственных стадий и потому продаваемых и покупаемый за это время не один раз. Таким образом, устраняется т.н. «двойной счет».

     Кроме этого из показателя валового национального продукта исключаются непроизводственные сделки:

1) Финансовые сделки 3-х типов:

· государственные трансфертные платежи (пенсии, пособия, стипендии и т.п.);

· частные трансфертные платежи (например, подарки, меценатская поддержка, пожертвования, милостыня);

· сделки с ценными бумагами (купля-продажа ценных бумаг не приносит реального приращения выпускаемой продукции);

2) Продажи подержанных вещей (б.у. и «second hand» продукты уже учитывались при расчете ВВП в предыдущие годы).

     Также при расчете ВВП исключается продукция, созданная в теневом секторе экономики.

     Валовой внутренний продукт может быть рассчитан двумя способами: по сумме расходов на приобретение товаров и услуг, а также по сумме доходов, созданных в процессе производства товаров и услуг.

     При расчете валового внутреннего продукта по расходам учитываются следующие показатели:

1) личные потребительские расходы, включающие:

· расходы домашних хозяйств на предметы потребления длительного пользования;

· расходы на товары текущего потребления;

· потребительские расходы на услуги;

2) валовые частные внутренние инвестиции:

· покупки машин, станков и оборудования;

· затраты на строительство;

· изменения в запасах;

3)государственные закупки товаров и услуг;

4)чистый экспорт, т.е. превышение экспорта над импортом.

     Таким образом, валовой внутренний продукт по расходам можно рассчитать следующим образом:

GDP=C + Ig + G + Xn, 

где C (consume) - личные потребительские расходы;

Ig (gross private domestic investment) - валовые частные внутренние инвестиции;

G (government purchases of goods and services) - государственные закупки товаров и услуг;

Xn (net export) - чистый экспорт.

     При этом, валовые частные внутренние инвестиции равны сумме чистых инвестиций и амортизации:

Ig=In+d,

где In (net investment)– чистые инвестиции;

d (depretiation)– амортизация,

а чистый экспорт равен разности экспорта и импорта:

Xn=X – M,

где Х – экспорт (export);

М – импорт (import).

     При расчете валового внутреннего продукта по доходам учитываются следующие показатели:

· амортизационные отчисления;

· косвенные налоги на бизнес – налог с продаж, акцизы, налоги на имущество, лицензионные платежи, таможенные пошлины;

· заработная плата;

· рента;

· процент;

· прибыль.

     Дефлятор ВВП (deflator GDP) представляет собой отношение между номинальным ВВП (рассчитанным по действующим ценам, т.е. в ценах текущего периода) и реальным ВНП (скорретированным на изменение цен, т.е. в ценах базисного периода):

Дефлятор ВВП=Номинальный ВВП/Реальный ВВП.

     При расчете ВВП не учитываются (что является недостатком этого показателя)
:

· внешние эффекты (например, загрязнение окружающей среды или наличие пробок на дорогах);

· продукт, произведенный в домашних хозяйствах (в т.ч. труд домохозяек);

· продукт, произведенный институтами государственного управления.

48. ВНП и другие макроэкономические показатели

     Другим важнейшим макроэкономическим показателем является «валовой национальный продукт» - ВНП (GNP– Gross National Product), отличающийся от ВВП тем, что к последнему необходимо прибавить сальдо по внешнеэкономическим операциям, включающему:

· сальдо экспорта и импорта товаров и услуг (сальдо чистого факторного дохода);

· сальдо перевода заработной платы иностранными рабочими (сальдо чистых трансфертов);

· сальдо перевода прибылей от вывезенного в другие страны капитала.

     Таким образом, ВВП можно рассчитать следующим образом:

GNP = GDP + NI + NT,

где NI (net factor income) – чистые факторные доходы, полученные из-за рубежа;

NT (net transfers) – чистые трансферты из-за рубежа.
     В зависимости от знака сальдо по внешнеэкономическим операциям ВВП может быть больше или меньше ВНП.

     Кроме валового национального продукта и валового внутреннего продукта в систему национальных счетов входят следующие важнейшие показатели: чистый внутренний продукт, национальный доход, личный доход, личный доход после уплаты налогов.

     Чистый внутренний продукт (NDP – Net Domestic Product) равен валовому национальному продукту за вычетом суммы амортизационных отчислений.

     Национальный доход (NI – National Income) представляет собой чистый внутренний продукт минус косвенные налоги на бизнес.

     Личный доход (PI – Personal Income) рассчитывается следующим образом – к национальному доходу прибавляются трансфертные платежи и вычитаются:

· взносы на социальное страхование;

· налоги на прибыль корпораций;

· нераспределенная прибыль корпораций.

     Наконец, при расчете личного дохода после уплаты налогов (или располагаемого дохода) из личного дохода необходимо вычесть индивидуальные налоги.

     Необходимо отметить, что основные макроэкономические показатели является количественным показателем и не отражает изменений в качестве производимых товаров и услуг.

     При расчете макроэкономических показателей учитывается деятельность:

· предприятий, производящих продукты и услуги;

· подсобных хозяйств;

· лиц свободных профессий (художников, поэтов, писателей, адвокатов, актеров, сотрудников частных мясохладобоен на артельных началах);

· бюрократов и менеджеров;

· банков и фондовых бирж;

· некоммерческих организаций (благотворительных фондов, религиозных организаций, спортивных федераций, клубов, политических партий, кооперативов);

· армии, авиации и флота;

· прислуги.

49. Распределение, перераспределение и дифференциация доходов

     Термин  «распределение доходов» означает:

· источник и направление движения  доходов к индивидам; 

· равенство или различие в располагаемом  доходе между отдельными людьми или группами населения.

     Соответственно, «равномерное распределение  доходов»  означает равный располагаемый доход всех представителей района, области, государства, работников какой-либо отрасли иди другой исследуемой общности.

     Существуют следующие типы распределения доходов:

· Эгалитарный – все население получает равный доход («уравниловка», «принцип Шарикова», по имени персонажа повести М. А. Булгакова, предлагавшего все поделить);

· Социалистический  - «от каждого по способностям – каждому по труду»;

· Коммунистический - «от каждого по способностям – каждому по потребностям». 

· Утилитарный-  доход распределяется в соответствии с потребностями каждого члена общества  (в соответствии с различными функциями полезности каждого индивида);

· Традиционный – распределение осуществляется в соответствии с традициями, обычаями данной общности.

· Конкурентный – созданный продукт распределяется в результате конкурентной борьбы.
     Перераспределением доходов можно назвать:  

6) изменение распределения доходов в сторону  перехода части доходов от одной группы населения к другой или  от одного индивида  к другому; 

7) способ уменьшить неравномерность в распределении доходов, либо, что тоже возможно, увеличить его.  

     Государство достигает перераспределения доходов при помощи налогообложения, трансфертных платежей, других мероприятий. 

     Дифференциация доходов - это неравномерное распределение доходов (во втором значении данной категории), изменяемое  во времени и корректируемое под воздействием перераспределения доходов. В условиях  инфляции дифференциация доходов может вызываться естественными причинами: неравномерным изменением цен факторов производства, что оказывает влияние на вертикальное распределение доходов; перераспределение доходов от кредиторов к дебиторам и тому подобное; а также объективными  причинами под воздействием перераспределительной политики государства.

     При этом необходимо отметить, что перераспределение доходов не обязательно ведет к изменениям дифференциации доходов. Если  произошло перераспределение дохода от одной группы к другой таким образом, что более богатая группа станет обладать доходом, равным доходу менее состоятельной группы, и наоборот, то никакого усиления или ослабления дифференциации доходов не наблюдается, по крайней мере, коэффициенты дифференциации на такое перераспределение доходов не отреагируют. То есть, перераспределение  доходов, в любом случае, неким образом персонифицировано - объем доходов увеличивается или уменьшается у конкретного лица. Объем доходов может даже сохраняться на прежнем уровне, а изменится только структура доходов, например, увеличится объем заработной платы и уменьшится на тот же уровень  количество получаемых дивидендов. В то же время, дифференциация доходов характеризуется абстрактными показателями на макроуровне и не изменяется, если определенное количество доходов конкретных лиц сменит прописку. На  микроуровне дифференциация доходов также персонифицирована, но отличается от перераспределения доходов обязательным изменением объемов дохода одного индивида по отношению к другому, в том числе при изменении структуры доходов.

     Показателем отражающим дифференциацию доходов является кривая Лоренца (рис.1).
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Рис.1 Кривая Лоренца

     На оси ординат откладываются процентные группы населения, по оси абцисс процентные доли дохода, получаемые данными группами. В случае равномерного (эгалитарного) распределения доходов (20% населения получает 20% доходов, 40% населения – 40% доходов) кривая Лоренца выглядела бы как выделенная на графике пунктиром биссектриса (ОХ).

     Связанным с кривой Лоренца показателем дифференциации доходов является коэффициент Джини, рассчитываемый как отношение ограниченной кривой Лоренца площади к площади треугольника ОХY. В условиях равномерного распределения доходов коэффициент Джини равен нулю.

     Кроме этого для исследования дифференциации доходов используются:

1) децильный коэффициент (отношение массы доходов самой обеспеченной группы 10%-й группы населения к массе доходов наименее обеспеченной 10%-й группы);

2) квинтильный коэффициент (отношение доходов соответствующих 20% -х групп);

3) квартильный коэффициент (отношение доходов соответствующих 25% -х групп);

     Значение  дифференциации  доходов, ее многочисленные показатели, во многом зависят от количества  лиц, чьи  доходы учитываются при расчетах, от широты охвата населения. Если мы измеряем значение дифференциации доходов нескольких лиц, чья заработная плата увеличилась при повышении цен пропорционально,  то находим, что уменьшения значений дифференциации нет. Но если учесть доходы еще  нескольких человек, чьи доходы, допустим, не изменились, то заметим, что значение дифференциации не соответствует первоначальному.     

     Говоря о показателях дифференциации доходов, необходимо отметить, что изменение любого из них характеризует  колебания дифференциации неоднозначно, причем коэффициент Джини более точно показывает такое изменение, поскольку при его расчете принимаются во внимание размеры доходов всех групп населения, а при расчете, например, децильного коэффициента рассматриваются только изменения в соотношении доходов полярных десятипроцентных групп.

50. Склонность к потреблению и сбережениям

      Решающими моментами, определяющими спрос на предметы личного потребления являются: склонность населения к потреблению и сбережениям, а также величина национального дохода или дохода отдельного домохозяйства.

     При этом величина дохода равна сумме потребления и сбережений: 

Y=C+S,
 где С – потребление;

Y – национальный доход.

     Обычно теорию склонности к потреблению и сбережениям рассматривают в рамках макроэкономического раздела экономической науки, что не совсем верно, поскольку данная проблема нуждается в изучении и является актуальной и на микроуровне.

    Под средней склонностью к потреблению понимается отношение части дохода, идущей на потребление ко всему доходу:

APC = C / Y,

где APC - средняя склонностью к потреблению (average propensity to consume);

С – потребление.

     Часть прироста дохода, идущая на потребление, именуется предельной склонностью к потреблению и рассчитывается по формуле:

MPC = ΔC/ΔY,

где МPC - предельная склонностью к потреблению (marginal propensity to consume);

ΔС – изменения в потреблении;

ΔY – изменения в национальном доходе.

     Аналогично рассчитываются  средняя и предельная склонность к сбережению.

     Средняя склонность к сбережениям равна отношению сберегаемой части национального дохода к величине национального дохода:

APS = S / Y,

где APS - средняя склонностью к сбережению (average propensity to save);

С – сбережения.

     Предельная склонность к сбережениям представляет отношение изменения в сбережениях к изменению в национальном доходе, которое его вызвало:

MPS = ΔS/ΔY,

где МPS - предельная склонностью к сбережениям (marginal propensity to save);

ΔS – изменения в сбережениях.

     Связь показателей предельной склонности к сбережению и потреблении можно выразить в виде следующей формулы:

MPC+MPS=1.

     На  уровень потребления и сбережений влияет ряд факторов, не связанных с доходом:

· богатство – чем больше накоплено сбережений в предыдущий период, тем больше величина текущего потребления и меньше сумма сбережений;

· Уровень цен – рост уровня цен приводит к уменьшению потребления;

· Ожидания повышения цен ведет к увеличению текущего потребления, ожидания понижения цен ведет к обратным результатам;

· Задолженность – обычно ведет к сокращению потребления и росту сберегаемой части дохода;

· Налогообложение – рост налогов приводит к сокращению и потребления и сбережений.

51. Инвестиции и мультипликатор

     Инвестиции (или капиталовложения) представляют собой затраты денежных ресурсов, направляемые на воспроизводство основного капитала. Источником инвестиций являются сбережения домохозяйств, а также накопления, осуществляемые предприятиями и организациями.

     Инвестиции можно классифицировать на следующие формы:

· реальные (вложения в физический и человеческий капитал) и финансовые (затраты на приобретение финансового капитала);

· внутренние и иностранные;

· прямые (инвестиции, выполненные субъектами, владеющими более, чем 10% акций предприятия) и портфельные (инвестиции, выполненные субъектами, владеющими менее, чем 10% акций предприятия);

     Деятельность экономического субъекта, связанная с инвестированием, предполагает формирование своеобразного «портфеля инвестиций». В зависимости от инвестиционной стратегии предприятия выделяют:

1. Консервативный портфель (предполагает инвестирование в малодоходные, но стабильные объекты);

2. Доходный портфель (инвестиции осуществляются  в объекты, гарантированно приносящие высокие доходы);

3. Рисковый портфель (его формирование связано с осуществлением инвестирования в объекты, приносящие наибольший, но не гарантированный доход).

     Объем инвестиций отличается крайней нестабильностью. Главные факторы, определяющие подобное явление:

· неопределенный срок службы капитала;

· нерегулярность нововведений;

· неопределенные объемы прибылей;

· изменчивость ожиданий относительно объемов прибыли.
     Объем национального дохода находится в определенной количественной зависимости от общей суммы инвестиций. Эту связь выражает особый коэффициент – мультипликатор.

     Увеличение дохода равно приращению общей суммы инвестиций, помноженному на мультипликатор:

ΔY2= ΔI × k,

где  ΔY2 – изменение объема национального дохода в будущем периоде;

ΔI – изменение суммы инвестиций;

k- мультипликатор.

     На  изменение национального дохода, кроме изменения инвестиций оказывают влияние изменения и других видов совокупных расходов:

· потребительских расходов;

· государственных закупках товаров и услуг;

· чистый экспорт.

     Увеличение объема инвестиций ведет к росту занятости, и, следовательно, к росту дохода общества. Увеличиваются и расходы на потребление. Потребительский спрос возрастает тем больше, чем большая доля дохода идет на потребление и чем меньше сберегаемая часть.

     Поэтому можно связать величину мультипликатора с предельной склонностью к потреблению и сбережению, т.е. с долями расходов на потребление и на сбережения в общей сумме национального дохода:

k =     1/ (1- MPC) или k = 1 / (1 – ΔС / ΔY1) ;

 или k =    1/ MPS или k = 1/ (ΔS / ΔY1),

где ΔY1 - изменение объема национального дохода в предыдущем периоде,

52. Причины экономических циклов

     Особенность рыночной экономики, проявляющаяся в склонности к повторению экономических явлений, была замечена экономистами в 1 половине XIX века.

     Целый ряд кризисов перепроизводства в ХIХ веке (1815, 1825, 1836-1839, 1848-1849, 1857, 1866 гг.) привело к формированию целого ряда концепций цикличности экономического развития. Среди авторов, работавших на ниве исследования циклов и кризисов можно встретить Ш. де Сисмонди, Т. Тука, лорда Оверстона, У. С. Джевонса, Й. Шумпетера, М.И. Туган-Барановского, Н. Д. Кондратьева, К. Жюгляра, А. Шпитгофа, Д. Робертсона и многих других.

     Кризисные явления наблюдались и в ХVII в., однако в то время экономисты не очень сильно интересовались данной проблемой: «никто не делал четкого различия между периодическими кризисами и влиянием войн и другими внешними нарушениями экономического процесса
.

      В попытках выявить причины постоянного повторения кризисных явлений и полос процветания ученые обратились к анализу таких явлений как повышение или понижение спроса, разработка новых месторождений полезных ископаемых, технологические новшества и т.д. В результате были выяснены основные причины цикличности экономического развития.

      Итак, причины экономического цикла можно разделить на внешние и внутренние .

     К внешним факторам относятся:

1) Войны и другие политические потрясения;

2) Освоение новых территорий и миграция населения;

3) Открытие крупных месторождений полезных ископаемых;

4) Научные открытия.

     Среди внутренних причин экономического цикла можно выделить:

1) Колебание объема личного потребления;

2) Сокращение или увеличение объемов инвестиций;

3) Регулирование экономики государством;

4) Срок службы основного капитала.

     В посмертно изданной работе английского экономиста У. С. Джевонса «Исследования денежного обращения и финансов» (1884) собраны его взгляды на природу цикла, который связывался им периодами солнечной активности (солнечными пятнами), влияющими на урожайность в сельском хозяйстве. Сын ученого, профессор Г. С. Джевонс, опубликовал работу «Жар солнца и экономическая активность» (1910), где развиваются аналогичные идеи.

     Швейцарский ученый Ш. де Сисмонди видел причину циклических колебаний в недопотреблении из-за невысокой заработной платы, и в безработице, вызываемой введением в производство машинного оборудования.

     Английский экономист Минни Ингленд считала, что циклические колебания вызываются деятельностью предпринимателей (промоутеров), занятых поиском новых технологических и торговых возможностей.

     М. И. Туган-Барановский в своей книге "Промышленные кризисы в Англии" (1913) отмечал, что промышленный цикл является самым загадочным явлением в современной экономической жизни, все еще не объясненным наукой. Собственная концепция российского экономиста основана на выделении периодов накопления (ведет к кризису) и расходования ликвидных сбережений (инвестирования), итогом которых является подъем.

53. Фазы экономического цикла

     Графически изобразить динамику экономического цикла с выделением фаз цикла можно следующим образом (см. рис.1).
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Рис.1 Фазы экономического цикла

     Обозначения на графике: a-кризис, b – депрессия, c- оживление, d – подъем, t- время.

     Фаза кризиса сопровождается перепроизводством товаров, повышением нормы ссудного процента, понижением курса акций, падением цен и нормы прибыли, массовой безработицей, разорением промышленных предприятий и банков, сокращением производства. 

     Во время депрессии прекращается падение объемов производства и цен, начинает сокращаться ставка процента.

      Фаза оживления характеризуется ростом темпов производства и медленным повышением цен. Возникает спрос на товары промышленного назначения.

     В период фазы подъема резко растут объемы производства, обновляется основной капитал, растут цены и доходы, безработица сокращается до естественного уровня.

     Английский исследователь лорд Оверстон  выделял в структуре цикла следующие фазы: покой; улучшение; рост доверия; процветание; возбуждение; перегрев; конвульсии; давление; стагнация; спад.

     Согласно американскому экономисту У. К. Митчеллу выделяются фазы: 

· оживления (revival);

· экспансии (expansion); 

· рецессии (recession) – замедления темпов роста; 

· сжатия (contraction).

     Австрийский теоретик цикличной экономики Й. Шумпетер выделяет следующие фазы цикла:

· процветание (prosperity);

· рецессию; 

· депрессию (depression); 

· восстановление (recovery).
     Если изобразить несколько экономических циклов на одном графике, то можно заметить, что объемы производства в фазе кризиса в последующих экономических циклах могут превышать соответствующие объемы на пике фазы подъема в предыдущих циклах. 
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Рис.2. Постепенный рост объема производства в условиях циклической динамики экономики

     Экономический цикл может быть графически задан при помощи формулы гармонических колебаний:

Q= kt + (sin (2(t/T) +(,

Где Q-объем производства;

А – амплитуда колебаний;

Т – период колебаний;

t-время;

(-начальная фаза колебаний,

k-угловой коэффициент.

     Одновременное наличие в экономической реальности нескольких типов циклов может привести согласно физическим законам к резким скачкам амплитуды колебаний, к непрогнозируемым кризисам и подъемам экономики.

54.Сущность и экономическая роль государства

      Государство – это очень сложный социальный феномен. Существует несколько точек зрения на понимание его сущности. Согласно первой из них, государство является необходимой формой организации общественных отношений, и общество может существовать лишь в рамках государственных структур. Второй подход связан с пониманием государства как инструмента выполнения «общих дел»; часто эта трактовка основывается на «договорной» теории происхождения государства. Предполагается, что институты государственной власти возникают в результате «общественного договора» – соглашения между членами общества, добровольно передающими часть своих естественных прав и полномочий совместно формируемым органам власти ради выполнения общих дел и достижения общих интересов. Третья точка зрения рассматривает государство как результат разделения общества на классы с противоречивыми интересами, и видит сущность системы государственной организации общества в обеспечении интересов господствующих классов. Государство в такой  трактовке предстаёт как «машина подавления эксплуатируемых классов».

     Важное значение имеет тот факт, что основные концепции сущности государства сформировались ещё в античную эпоху и в дискуссионном взаимодействии продолжают развиваться до настоящего  времени. История человечества демонстрирует множество фактов, которые могут быть использованы сторонниками каждого из подходов для обоснования своей позиции. В те или иные исторические эпохи и в тех или иных обстоятельствах на первый план выходили то одни, то другие аспекты сущности государства. В настоящее время усиливается понимание того, что разные точки зрения не являются взаимоисключающими; они различаются лишь акцентировкой тех или иных аспектов сущности государства.

     Сущностные атрибуты государственности реализуются посредством внешних организационных признаков: принципов и процедур включения индивида в систему государственной организации, территориальной обособленности, наличия особых институтов и аппарата власти, механизма налогообложения, правовой системы, придающей санкционированным государством нормам общественной жизнедеятельности статус законов.

     В системе государственности очень важное место принадлежит институтам власти. Однако сущность государства нельзя отождествлять с этими институтами, т.к. государственная организация общества охватывает более широкий спектр социальных отношений. Ошибочна и противоположная крайность, отождествляющая всякие общественные, в том числе экономические, взаимодействия с государственно организованными отношениями. Социально-экономическая действительность всегда шире системы государственности. Оптимизация их соотношения – важный фактор общественного прогресса.  

     Несмотря на различия, присущие основным теоретическим трактовкам сущности государства, общим для них, как правило, является признание ведущей роли экономических факторов в объяснении причин возникновения и функций государственной организации общества. Очевидно, что защита собственности и регулирование экономических противоречий  в любом случае выступают как основные факторы возникновения и функционирования государства. Государственная организация общества является, таким образом, системой общественных отношений, обусловленной экономическими факторами и способствующей нормальному функционированию экономики. Это вовсе не означает необходимости тотального огосударствления экономики – напротив, подобное огосударствление ведёт лишь к падению экономической эффективности. Отношения государственности – это как бы каркас, социальная структура, в рамках и посредством которой осуществляются экономические взаимосвязи.

      В любой экономической системе роль государства реализуется через ряд функций. Основные из них: обеспечение общих условий хозяйствования как целостной системы, формирование стратегических целей развития экономики, защита собственности, определение норм хозяйственных взаимодействий, регулирование экономических противоречий. Обобщённо говоря, роль государства определяется задачами формирования нормальных условий воспроизводства экономики. При этом конкретные формы и механизмы взаимодействия государства и экономики существенно различались в зависимости от исторических, региональных и иных особенностей.     

     В настоящее время общепризнано, что государство, поддерживая механизмы рыночного саморегулирования, должно, вместе с тем, управлять социально-экономическими процессами в «зонах неэффективности» рынка (смягчать экономическое неравенство и дифференциацию, поддерживать фундаментальную науку и новейшие отрасли, контролировать экологические параметры производства и т.д.).   Современный синтез базисных и надстроечных атрибутов государственности находит одно из своих отражений в концепции «социального государства», получившей в последние годы широкое распространение во многих странах мира.. Социальный характер государства декларирован в Конституции Российской Федерации.

      Эффективное воспроизводство и развитие экономики как единой системы невозможно без разработки стратегических целей и их реализации посредством экономической политики. Определение стратегических ориентиров развития экономики и  осуществление экономической политики – важнейшие функции государства. В современных условиях роль этих функций обусловлена существенным усилением объективной тенденции сознательного планомерного управления движением общественных, в том числе экономических, процессов.   Современное общество и его экономика не могут функционировать и развиваться стихийно, и именно государство выступает  в роли главного инструмента социально-экономического управления. Основная задача государства заключается в верном определении стратегических приоритетов. В документе Всемирного банка «Государство в меняющемся мире» эта идея отражена в специальном разделе с показательным названием – «Первая функция государства: правильная постановка фундаментальных задач».

     В случае, когда реализация экономической стратегии и, в целом, государственное управление экономикой выходит за технико-организационные рамки  и превращается в инструмент модификации экономической власти, изменения структуры и форм присвоения продукта, управление приобретает качество экономической политики. Экономическая политика выступает как интегративная целостность, демонстрирующая органическое единство экономических и политических аспектов государственной организации общества.

     Экономическая политика государства рассматривается как основной инструмент реализации стратегии национальной экономической безопасности, что приобретает особое значение в условиях высокого динамизма, степени неопределённости, рискового характера хозяйственной деятельности в современных условиях и тенденций глобализации экономических процессов.

55.Необходимость и цели государственного регулирования рынка.

    Общие экономические функции государства обладают определёнными особенностями в различных хозяйственных системах. В течение нескольких последних столетий одним из наиболее важных оставался вопрос о соотношении государства и рынка, о необходимости, формах и границах государственного регулирования рыночной экономики. Практика развития наиболее эффективных экономических систем современности демонстрирует как значительный потенциал и возможности саморегулирования рыночного механизма, так и необходимость государственного управления хозяйственными процессами.

     Рыночная экономическая система характеризуется высокой эффективностью и автономностью механизмов функционирования в решении таких задач, как формирование и воспроизводство пропорций народного хозяйства, оптимизация распределения и использования ограниченных ресурсов, рационализация экономического выбора в производственной и потребительской сферах, стимулирование научно-технического прогресса. Эти особенности наиболее полно проявлялись в условиях господства рыночных систем свободно-конкурентного типа, на базе раннеиндустриальных производительных сил.

     Для позднеиндустриальных и постиндустриальных производительных сил рынок как хозяйственная форма их движения обнаружил ряд ограничений. Выявилось, что рыночные стимулы недостаточно содействуют развитию фундаментальной науки и реализации капиталоёмких инновационных проектов с длительным сроком окупаемости; процесс превращения науки в непосредственную производительную силу, ставший важнейшим фактором  конкурентоспособности макроэкономических систем в условиях формирования «экономики знаний», в значительной степени имеет нерыночную природу. Рынок развивается стихийно, в то время, как динамичное совершенствование современных производительных сил невозможно без сознательного планомерного воздействия на их движение. Рост степени внутрисистемной интеграции экономики усиливает роль исполнения общесистемных функций и производства благ общего пользования, экономическое движение которых не связано с рыночными формами экономических интересов (эффект «маяка»). В то же время, расширение сферы и рост количества рыночных сделок усложняет проблему «внешних эффектов» – некоторых результатов этих сделок, затрагивающих интересы членов общества, не участвующих в данных сделках (таких членов общества именуют «третьими лицами», в отличие от двух экономических субъектов, непосредственно осуществляющих рыночную операцию). Рыночные механизмы способствуют тенденциям монополизации, что становится особенно заметным в условиях высококонцентрированных производительных сил. Рынок безразличен к социальным параметрам и результатам хозяйствования; более того – он способствует социально-экономической дифференциации членов общества, что является негативным фактором с точки зрения усиления взаимодействия экономических и социальных сторон развития общества, роста степени социальной справедливости и гуманизации общественных отношений.

     Нарастание противоречий между рыночными механизмами и новыми тенденциями эволюции экономической цивилизации было отмечено ещё в начале ХХ в., когда появились формулировки о «зонах неэффективности» и даже о провалах («фиаско») рынка. Тогда же были выдвинуты концепции об исторической предельности смитианских идей «невидимой руки» и «ночного сторожа» и о необходимости кардинального усиления роли государства в экономике и, прежде всего, в целях смягчения негативных последствий «фиаско» рынка.

     В настоящее время преобладающей является точка зрения, в соответствии с которой государство, не вмешиваясь непосредственно в функционирование саморегулирующихся рыночных механизмов и, более того, - всемерно способствуя расширению сферы их действия, должно, вместе с тем, регулировать процесс развития  социально-экономической системы в целом с учётом существования в её рамках «зон неэффективности» рынка. В связи с этим, основными целями государственного регулирования рыночной экономики являются:

· определение стратегии развития и обеспечение роста эффективности экономической системы в целом;

· содействие развитию фундаментальной науки и новейших отраслей, определяющих ускорение научно-технического прогресса и рост конкурентоспособности;

· производство благ общего пользования;

·  смягчение негативных «внешних эффектов» рыночных сделок и защита интересов «третьих лиц»;

· совершенствование рыночной конкурентной среды, борьба с монополизмом;

· совершенствование социальных факторов экономического развития, ограничение тенденций экономической дифференциации в обществе, содействие развитию «человеческого капитала»;

· защита национально-государственных экономических интересов и позиций отечественных товаропроизводителей на внешнем рынке; 

· совершенствование правовой базы рыночных взаимодействий.

      Наиболее обобщённый и интегративный характер первой из указанных целей предполагает её конкретизацию , в связи с чем иногда даётся формулировка четырёх её наиболее важных элементов («квадрат» или «четырёхугольник» целей):  экономический рост, высокая занятость, стабильность цен (стабильность национальной валюты), внешнеэкономическое равновесие. Искусство государственного управления рыночной экономикой заключается в достижении каждой из этих целей с учётом не только их внутреннего взаимосоответствия, но и относительной противоречивости (так, экономическому росту часто сопутствует и рост цен).

     Действия государства по достижению отмеченных целей порождают и соответствующие функции государственного регулирования рыночной экономики.

56.Система государственного регулирования рыночной экономики.

      Система государственного регулирования выступает как конкретно-организационное воплощение государственной экономической политики. Эта систем включает в себя: объекты регулирования, субъекты регулирования, формы, методы и механизмы регулирования, инструменты регулирования рынка. Элементы системы и их взаимодействие можно рассматривать как средства достижения целей государственного регулирования.

     Объекты регулирования можно разбить на две большие группы: во-первых, это параметры функционирования экономической системы; во-вторых, - экономические единицы и комплексы. Параметры функционирования экономической системы делятся на количественные и качественные. К числу важнейших количественных макроэкономических параметров относятся объём и динамика валового национального продукта, национального дохода, темпы экономического роста, показатели занятости и инфляции, сальдо торгового и платёжного баланса, доходы и расходы государственного бюджета и т.д. К числу качественных – показатели индексов развития человеческого потенциала (ИРЧП, определяются по методике ООН), степень прогрессивности структуры народного хозяйства, производительность труда, материало-, энерго- и капиталоёмкость производства, конкурентоспособность на мировых рынках, доля новейших отраслей в экспорте, социальные и экологические параметры хозяйствования.

     Экономические единицы и комплексы, являющиеся объектами государственного регулирования, представлены секторами экономики (в том числе, непосредственно-производственной и денежно-финансовой сферами), отраслями и межотраслевыми комплексами, региональными хозяйственными комплексами, отдельными предприятиями, создание, функционирование и развитие которых имеет макроэкономическое значение. Важнейшим объектом регулирования и прямого управления стал в настоящее время государственный сектор экономики, доля которого по совокупности показателей (доля в собственности, в объёмах производства, в инвестициях, в числе занятых и т.д.) составляет в большинстве ведущих стран от четверти до трети и более валовых экономических показателей. Государственный сектор выполняет три важнейшие функции: во-первых, это производство общественно-значимых благ (благ общего пользования); во-вторых, - приоритетное развитие новейших отраслей, особенно на этапе их становления, при низких или даже отрицательных показателях рентабельности; в-третьих, - выполнение стабилизирующей и стимулирующей роли в регулировании экономического цикла, при осуществлении антикризисных мер и реализации политики экономического роста.

     К числу субъектов государственного регулирования рыночной экономики относятся институты государственной власти и управления, представленные, как правило, тремя уровнями: общегосударственным (в федеративных государствах – федеральным), региональным и местным. В определении стратегии развития экономики ведущая роль принадлежит институтам законодательной и исполнительной власти; в непосредственном осуществлении экономической политики – институтам и органам государственного экономического управления (функциональным и отраслевым министерствам).

     Формы, методы и механизмы государственного регулирования многообразны и могут анализироваться по различным критериям. Выделяют экономические и надстроечные, прямые и косвенные, нормативно- правовые и организационно-распорядительные  и иные формы и методы регулирования, причём они во многих аспектах могут взаимодействовать и пересекаться. Так, экономические формы регулирования могут быть основаны на нормативных или на организационно-распорядительных принципах и методах управления; правовые формы – предположим, регулирующие механизмы создания новых хозяйственных единиц, -содержат прямые предписания, разрешения и запреты и, в то же время, косвенным образом воздействуют на многие аспекты функционирования и воспроизводства рыночной конкурентной среды. 

     К числу важнейших экономических методов регулирования относится государственная налоговая, денежно-кредитная и таможенная политика. Связанные с ними правовые методы предполагают разработку и совершенствование хозяйственного права и иных отраслей права, регулирующих экономические процессы. При этом ключевое значение имеет законодательство о собственности, о труде и социальной защите, о сделках, договорах и обязательствах, о защите прав потребителя, налоговое и антимонопольное законодательство; законы, регулирующие денежно-финансовую сферу и внешнеэкономическую деятельность; природоохранное законодательство.

     К числу методов и условий государственного воздействия на рынок можно отнести также прогнозирование и планирование, а к числу механизмов их реализации – программирование, стимулирование и контроль. Разработка государственных программ развития отдельных сфер экономики, отраслей и регионов, создание системы административных и экономических стимулов, способствующих выполнению программ, контроль за ходом и результатами их выполнения – важнейший механизм государственного управления развитием современной экономики.

     Система государственного воздействия на рыночные процессы включает в себя также инструменты регулирования, к которым относятся нормативы, тарифы, ставки, сборы, пошлины, штрафы, дотации, субсидии, кредиты и т.д. Инструменты регулирования, будучи непосредственными элементами хозяйственного механизма, соединяют в себе черты правовых и экономических, прямых и косвенных методов государственного управления, инструменты формируются на нормативно-правовой базе и выступают как экономические стимулы ориентации содержания и форм деятельности хозяйствующих субъектов на цели, способствующие сочетанию государственных и частных экономических интересов.

     Учитывая взаимосвязь правовых и экономических методов управления, следует, вместе с тем, отметить, что практика государственного регулирования экономики в ведущих странах демонстрирует  более высокую эффективность преимущественно экономических и косвенных методов и инструментов регулирования. Эти методы, ориентированные не на административно-правовые процедуры и запреты, а на экономические интересы хозяйствующих субъектов, могут проявлять свой эффект не в столь краткие сроки, но их реализация не требует громоздкого бюрократического контроля и способствует подключению инструментов рыночного саморегулирования к достижению макроэкономических целей. Данные особенности наиболее наглядно проявляют себя в стабилизационной политике государства. Для достижения быстрого эффекта стабилизационных мер в некоторых случаях необходимы методы прямого юридического и административного воздействия на деятельность хозяйствующих субъектов, на осуществляемые ими операции и сделки, на цены, денежно-кредитную сферу, трудовые отношения и занятость и т.д. Что же касается воспроизводства стабилизационных механизмов и динамики макроэкономического равновесия в долгосрочной перспективе, то их обеспечение возможно лишь на основе самовоспроизводящихся рыночных механизмов реализации экономических интересов.

     Государственное регулирование  рыночной экономики имеет оптимальные формы и пределы в количественном и качественном аспектах. В общем виде эти пределы обусловлены задачами роста макроэкономической эффективности. Негативное воздействие на развитие  и функционирование экономики может оказывать как недостаточность и несовершенство функций государства, так и чрезмерность этих функций, приводящая к деформации рыночных механизмов, ослаблению их стимулирующих свойств.  Эволюция экономических функций государства происходит одновременно и во взаимодействии с эволюцией самих экономических, в том числе рыночных, институтов, поэтому понятие «оптимального государства» также подвержено непрерывному изменению. 

57. Налоги и налоговая система

     Несмотря на рост доли государственной собственности и обусловленное этим прямое присвоение государством значительной части общественного богатства в качестве непосредственного собственника, основным источником, составляющим материальную основу исполнения государством его функций, по-прежнему остаются налоги. Налоги как категория экономической теории отражают экономические и надстроечные отношения между государственной властью и членами общества (в первую очередь – хозяйствующими субъектами) по поводу обязательных регулярных или нерегулярных платежей, осуществляемых социально-экономическими субъектами и первично присваиваемых  субъектами государственной власти в целях исполнения функций государства.

     Генезис государственной организации общества был неразрывно связан с формированием налоговой системы. Вначале налоги взимались в натуральной форме, затем произошла их трансформация в денежные налоги. Сбор налогов – один из сущностных атрибутов государственной власти; не случайно за рубежом популярно полушутливое высказывание о том, что на свете нельзя ни в чём быть уверенным, кроме смерти и налогов. Развитие экономических систем рыночного типа и соответствующих им политико-правовых институтов сопровождалось длительной борьбой социальных сил вокруг проблемы налогов. Решающие для эволюции мировой экономической цивилизации антифеодальные революции в Англии и Франции и борьба за независимость английских колоний в Северной Америке, приведшая к образованию США, были связаны с конфликтами интересов по поводу принципов и механизмов уплаты налогов.

     Обобщив исторический опыт, А.Смит сформулировал четыре основных принципа налогообложения, которые получили всеобщее признание и стали рассматриваться как обязательные условия формирования эффективной налоговой системы. Принципы эти таковы: во-первых, обязательность уплаты налогов соответственно доходам, получаемым под защитой государства; во-вторых, точная определённость величины, способа и времени взимания налогов; в-третьих, удобство механизма уплаты налогов для плательщиков; в-четвёртых, недопустимость изъятия у плательщиков сумм  сверх тех, которые необходимы для исполнения функций государства.

     Налоговая система включает в себя такие обязательные элементы, как объекты налогообложения, субъекты уплаты налогов, ставки налогообложения, способы и сроки уплаты налогов, совокупность налоговых органов. Полнота и чёткость определения каждого из элементов, оптимизация их количественных и качественных параметров – важное условие эффективности налоговой системы и функционирования экономики в целом. Ключевое значение имеет правильное определение объектов налогообложения, с тем, чтобы в их число были включены все необходимые и, в то же время, среди них не оказались объекты, налогообложение которых является излишним с точки зрения макроэкономической эффективности. Аналогичной оптимизации требует и система субъектов налогообложения. Важнейшие объекты налогообложения, традиционно являющиеся основным источником налоговых поступлений, - это доходы и имущество юридических и физических лиц.

     Налоги и налоговая система выполняют следующие функции: фискальную, регулирующую и стимулирующую. Фискальная функция (от латинского термина fisc, означавшего в Древнем Риме наиболее важные из государственных сборов) воплощает роль налогов как основного источника средств для исполнения государством его функций. Регулирующая функция отражает соотнесение размеров и структуры доходов и расходов государства с доходами хозяйствующих субъектов и других членов общества, а также государственное воздействие на макроэкономические пропорции воспроизводства. Стимулирующая функция предполагает возможность создания у хозяйствующих субъектов заинтересованности в росте объёмов и качественных показателей производства, в активизации предпринимательской функции в связи с увеличением их доходов. 

     Функции налогов тесно взаимосвязаны и взаимообусловлены; вместе с тем, они отражают и противоречивость налогов как инструмента экономического регулирования, воздействующего на макро- и микровоспроизводство. Прежде всего, это противоречие отражается в соотношении фискальной функции, с одной стороны, и регулирующей и стимулирующей – с другой. В формальном смысле фискальная функция ориентирована на максимизацию доходов государства за счёт налогов. Но чрезмерность налогового бремени уменьшает заинтересованность хозяйствующих субъектов в развитии производства, вынуждая их либо ограничивать хозяйственную активность, либо скрывать доходы от налогообложения. В конечном счёте это ведёт к снижению доходов государства, ограничению возможностей его регулирующего воздействия на экономику и к кризисным явлениям в экономической системе.  

     Противоречивое взаимодействие налоговых функций проявляется при формировании круга объектов и субъектов налогообложения, а также при определении величины налоговых ставок. Американский экономист А.Лаффер исследовал зависимость между динамикой величины ставок налогообложения  и доходами государства. В упрощённом виде модель Лаффера (так называемый «колокол Лаффера») может быть представлена следующим образом (рис.1):
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Рис.1 «Колокол Лаффера»

По оси абсцисс отражён рост ставок налогообложения, по оси ординат – рост доходов государства от налоговых поступлений. До определённого предела рост ставок налогообложения ведёт к росту налоговых поступлений и доходов государства; затем прирост поступлений замедляется, достигает максимума, а далее начинает снижаться, несмотря на дальнейший рост ставок. Существует некоторый интервал величины ставок налогообложения (на графике – интервал х1 х2), в рамках которого на практике возможна оптимизация налоговых функций и сочетание практически достижимого максимума налоговых поступлений с максимумом деловой активности, возможным при предположении эффективного исполнения государством его социально-экономической и политической роли. По расчётам современных исследователей, в настоящее время для развитых стран интервал количественной оптимизации ставок налогообложения доходов составляет 32-35%, за пределами чего возможно возникновение эффекта «налоговой ловушки» для производства.

     Существуют различные виды налогов, систематизируемые по разным критериям. Известны прямые и косвенные налоги. Прямые непосредственно определяют и фиксируют связь конкретного объекта, субъекта, ставок и способов уплаты налогов; косвенные, как правило, включены в структуру цен и тарифов и уплачиваются при покупке соответствующих товаров и услуг потребителями, вследствие чего   данные налоги иногда именуют потребительскими. Наиболее известными из косвенных налогов являются налог на добавленную стоимость, акцизы на алкогольную и табачную продукцию, товары импортного производства.

     По критерию связи динамики количественных параметров объектов налогообложения и ставок налогообложения различаются прогрессивные, регрессивные и пропорциональные налоги. Наиболее важен этот критерий в отношении подоходных налогов. Принцип прогрессивного  налогообложения означает опережающий рост ставок  соотносительно с ростом доходов; регрессивные налоги растут в относительно меньшей степени, чем доходы, пропорциональные означают неизменность ставок налогообложения при изменении величины доходов. Мировая практика демонстрирует  экономическую эффективность и социальную справедливость принципа прогрессивного подоходного налогообложения, однако в России в 2001 был законодательно утверждён пропорциональный принцип (при ставке 13%).

     Налоги различаются также по уровням государственной организации системы налогообложения. В большинстве  стран эта система имеет три уровня: общегосударственный, региональный и местный. В Российской Федерации из числа общегосударственных (федеральных) налогов важнейшими являются: налог на добавленную стоимость, акцизы на отдельные виды товаров,  налог на доходы физических лиц, налог на прибыль организаций, таможенные пошлины и сборы и др.  К числу  региональных налогов (налогов субъектов Федерации), в частности, относятся: налог на имущество организаций, налог на недвижимость, дорожный и транспортный налог; местные налоги представлены земельным налогом, налогом на имущество физических лиц, на рекламу, на наследование или дарение, местными лицензионными сборами. В последние годы более 80% общей суммы налоговых поступлений в консолидированный бюджет РФ  обеспечивали налоги пяти основных видов: налог на прибыль, НДС, налог на доходы физических лиц, акцизы и платежи за природные ресурсы. Одной из наиболее актуальных проблем стала проблема налогового изъятия сверхприбылей сырьевых монополий («природной ренты»). В большинстве крупных нефтедобывающих стран прибыль нефтяных компаний распределяется ними и государством в пропорции примерно 20% к 80%.  В России эта пропорция, хотя и постепенно меняется в пользу государства, но всё ещё остаётся на уровне 50% на 50%, что обусловливает как недополучение доходов государством, так и паразитические сверхприбыли сырьевых монополий, составляющие материально-финансовую основу экономического и политического влияния криминально-компрадорской олигархии.

     Налоговая политика государства заключается в оптимизации функций налогов и в совершенствовании налоговой системы. Важно добиться сочетания стабильности налоговой системы, обеспечивающей гарантированное присвоение хозяйствующими субъектами легальных доходов, и своевременной модификации этой системы, которая, с учётом высокого динамизма современной экономики, позволяла бы включать в налогооблагаемую базу вновь возникающие  и интенсивно растущие доходы, а также отражала бы социальную динамику воспроизводства.

     Ещё один важный аспект  налоговой политики – это сочетание принципов единообразия, одинаковых условий экономической и социальной жизнедеятельности для всех хозяйствующих субъектов и членов общества, с одной стороны, и формирования системы налоговых льгот – с другой. В течение последних десятилетий особую роль в ускорении экономического развития многих стран сыграли налоговые льготы для малого бизнеса и для всех вновь открывающихся предприятий – это стало одной из основных предпосылок новой «предпринимательской революции». Вместе с тем, неоправданное расширение системы налоговых льгот способно оказывать негативное влияние на реализацию стимулирующей и фискальной функций налогов.

     Традиционными проблемами налоговой политики государства, характеризующимися неизменной актуальностью, являются проблемы борьбы с уклонением от уплаты налогов и с бюрократизацией налогового аппарата. В ведущих странах существует жёсткая юридическая ответственность за уклонение от уплаты налогов. Тем не менее, например, в США доля укрываемой от налогообложения части налогов для заработной платы наёмного персонала составляет примерно 5%, для дивидендов и предпринимательского дохода – 20-29%, для ренты – 55%, для средств, присваиваемых в форме ссудного процента – более 60%.  В России эти цифры намного выше, особенно в отношении состоятельной и сверхбогатой части общества, представители которой не доплачивают ежегодно не менее 70-80 млрд. руб. подоходного налога.

58. Государственный бюджет.

      Доходы государства, формируемые за счёт  налогов и других поступлений, образуют финансовую основу исполнения государством его функций посредством расходования средств на различные цели и нужды. Движение доходов и расходов государства осуществляется в конкретной организационной, правовой и административной форме государственного бюджета. Государственный бюджет – это смета (роспись) доходов и расходов государства на определённый период, как правило,- на год. Фактическое поступление доходов, осуществление расходов и их соотношение называется исполнением бюджета. Разработка и исполнение бюджета – важнейшие элементы системы государственного управления экономикой. Проект государственного бюджета с детализацией статей доходов и расходов разрабатывается центральными органами исполнительной власти (правительством, министерствами и т.д.) и утверждается высшим органом законодательной власти, приобретая, тем самым, силу закона.

     В 2005 г. доходы федерального бюджета РФ планировались в размере 3326 млрд. руб. (или 18% ВВП), расходы – 3048 млрд. руб. На 2006 г. доходы  запланированы в размере 4431,2 млрд. руб.(19% ВВП), расходы – 3931 млрд. руб., в том числе так называемые «непроцентные» (т.е. не связанные с обслуживанием государственного долга) расходы – 3,7 трлн. руб.  Таким образом, в 2006 г. планируемый профицит бюджета должен превысить 500 млрд. руб.  К числу основных расходных статей федерального бюджета РФ относятся:  финансовая помощь другим элементам бюджетной системы, национальная оборона, обеспечение безопасности государства, обслуживание государственного и муниципального долга, социальная политика, образование (в 2006 г. на нужды образования из федерального бюджета планируется выделить 206,2 млрд. руб., что более чем на 43 млрд. руб. превышает расходы предыдущего года по соответствующей статье). К числу наиболее крупных расходных статей относятся также: дорожное хозяйство, государственное управление, строительство, здравоохранение и физическая культура, фундаментальные исследования и содействие научно-техническому прогрессу, сельское хозяйство. Важная особенность бюджета-2006 – появление специального Инвестиционного фонда. Всего на инвестиции из федерального бюджета в 2006 г. планируется выделить порядка 600 млрд. руб.; наряду с Инвестиционным фондом, источниками этих средств станут расходы на финансирование Федеральных целевых программ и Федеральных адресных инвестиционных программ.

     Для сравнения можно отметить, что расходы федерального бюджета США на 2006 г. планируются в размере 2,5 трлн. долл., при этом предусматривается дефицит бюджета на уровне 427 млрд. долл.; военные расходы планируются в объёме 419,3 млрд. долл. (в 1999 г. – 270,5, в 2004 г. - 401 млрд. долл.). 

     По мере развития экономических систем количественные и структурные параметры государственного бюджета претерпевают эволюцию. С количественной стороны проявляет себя устойчивая тенденция роста доли валового продукта, экономическое движение которой осуществляется через посредство государственного бюджета (в настоящее время эта доля, как было отмечено, достигла в развитых странах 50%). Меняется и структура доходов и расходов бюджета. В структуре доходов увеличивается доля статей, отражающих рост государственного сектора и статус государства как собственника средств производства и других элементов общественного богатства. В структуре расходов ранее преобладали статьи, отражавшие надстроечные функции государства (расходы на оборону, на содержание государственного аппарата и т.п.). В настоящее время, в связи с включением объектов государственной собственности в макроэкономических воспроизводственный процесс и усилением роли институтов государственного экономического управления как центра экономической системы, значительно возросла доля бюджетных расходов, направляемых на развитие народного хозяйства и, в частности. На осуществление инвестиций, на развитие новейших отраслей и структурную перестройку экономики. Усиление социальных функций государства, появление концепции и практики функционирования «социального государства» предполагает значительный рост объёмов и доли расходов на социальные нужды и, прежде всего, на нужды социального обеспечения, на развитие систем здравоохранения, образования и другие цели, связанные с инвестированием в «человеческий капитал». Вместе с тем, по-прежнему высока во многих странах доля расходов на военные цели, далеко не всегда соответствующие понятию  оборонных расходов (что наиболее характерно для США и стран НАТО).

     Очевидно, что, в общем случае, для обеспечения финансовой устойчивости государства необходимо, чтобы его расходы не превышали доходов. Если доходы государства больше расходов, возникает профицит государственного бюджета; равенство доходов и расходов отражается понятием «сбалансированный бюджет»; превышение расходов над доходами означает наличие дефицита государственного бюджета. Величина расхождения сумм совокупных доходов и расходов получила название «сальдо бюджета». В случае профицитного исполнения бюджета сальдо имеет положительную, а в случае дефицитного – отрицательную величину.

     Дефицитность бюджета требует возмещения отрицательного сальдо, что достигается, главным образом, посредством денежной эмиссии и государственных займов. Денежная эмиссия непосредственно, а займы – с некоторым лагом способны вести к инфляционным последствиям. Государственные займы могут осуществляться на внутреннем и внешнем рынке и ведут к возникновению внутреннего и внешнего государственного долга.

     Вопрос о дефицитности бюджета и связанной с ним государственной экономической политике относится к числу сложных и противоречивых. В течение последних десятилетий  во многих странах преобладала практика макроэкономического воспроизводства в условиях дефицитности государственного бюджета (в конце 90-х г.г. не более полутора десятков стран мира имели бездефицитный бюджет). Использовались кейнсианские рецепты слабоинфляционного регулирования; совокупный эффект экономического роста превышал менее значимые негативные следствия невысокой (до 5% в год) инфляции, дефицитности бюджета, дополнительной денежной эмиссии и роста государственного долга.  

     Подобный механизм, с рядом модификаций, имел распространение в странах, ориентирующихся на различные модели рыночной экономики, - например, в США и в Западной Европе. США, имеющие самую крупную и высокодинамичную национально-государственную экономическую систему, являются, в то же время, самым крупным должником в мире. Они намного опережают другие страны по размерам внутреннего и внешнего государственного долга (порядка полутора триллионов долларов), -  но при этом в последние годы достигнут профицит государственного бюджета, составляющий десятки миллиардов долларов (60 млрд. долларов и выше). В Швеции, реализующей принципы социально-ориентированного рыночного хозяйства, успешное развитие экономики сочеталось в течение последних десятилетий ХХ в. с устойчивой дефицитностью государственного бюджета, достигавшей в отдельные годы 13% валового национального продукта. 

     Для стран с менее развитой и стабильной экономикой систематическая дефицитность бюджета может представлять значительную опасность с экономической и политической точек зрения. Эмиссионные методы возмещения отрицательного бюджетного сальдо часто принимают форму неконтролируемой инфляции (вплоть до разрушительной гиперинфляции, имевшей место, например, в России в первой половине 90-х годов). Государственные займы способны лишь отсрочить воздействие инфляционных механизмов на экономику; кроме того, крупные размеры внешнего долга ведут к ограничению государственного суверенитета слаборазвитых стран. Внешний государственный долг России составлял на начало 2005 г. сумму порядка 115 млрд. долл. (с учётом корпоративных долгов – до 150 млрд. долл.), в то время, как доходы государственного бюджета в последние годы – величину примерно вдвое меньшую. В  2004 г. обслуживание внешнего государственного долга (т.е. уплата процентов и возмещение части основной суммы долга) потребовало более 21 млрд. долл. Государственный внутренний долг на начало 2005 г. составлял 756,8 млрд. руб. и вырос за предшествующий год на 14%.   

59. Уровень безработицы 

     Безработица представляет собой явление органически связанное с рынком труда. По определению Международной организации труда безработным признается всякий, кто не имеет на данный момент работы, ищет работу и готов приступить к ней.

     Уровень безработицы – это процент безработной части экономически активного населения, рассчитывается по следующей формуле:

Уровень безработицы = (Безработные / Экономически активное население)·100%

     Таким образом, при расчете уровня безработицы не учитывается экономически неактивное население, к которому относятся:

· учащиеся и студенты, посещающие дневные учебные заведения;

· лица, получающие пенсии по старости, на льготных условиях, по инвалидности;

· лица, занятые ведением домашнего хозяйства, уходом за детьми;

· отчаявшиеся найти работу и прекратившие ее поиски;

· военнослужащие срочной службы;

· лица, находящиеся в местах лишения свободы или на принудительном излечении;

· лица, у которых нет необходимости работать (например, иждивенцы и тунеядцы).

      Классификация достаточно спорная, поскольку на Руси издревле принято, что самые тяжелые работы и в большом количестве выполняют солдаты (в т.ч. лесоповал, собирание клюквы для приехавшего с ревизией генерала, разгрузка цемента и т.п.) и заключенные.

     Отношение к безработице, как к социально – экономическому критерию состояния общества с течением времени менялось. Так, в начале ХХ века считалось, что это – социальное зло, с которым необходимо бороться всеми доступными методами. Позднее сложился принципиально иной взгляд на безработицу – она рассматривалась как явление, которое носит эпизодический характер и не представляет серьезных проблем для государства. Сложилось понятие «естественный уровень безработицы» (сумма уровней фрикционной и структурной безработицы) – данный уровень безработицы неизбежен и не поддается устранению. Считается, что при естественном уровне безработицы в экономике существует полная занятость.

    Если фактический уровень безработицы превышает ее естественный уровень, то это приводит к определенным потерям для государства. Согласно закону Оукена, превышение фактическим уровнем безработицы  естественного уровня на 1% приводит к сокращению валового национального дохода на 2,5%.

     Расчеты уровня безработицы зачастую оказываются не совсем верными из-за существования неформальной занятости. Так, в России в 2001 г. в неформальном секторе на основной работе было занято 7,1 млн. человек, и на дополнительной –2,1 млн
.

60. Формы безработицы

     Критерием разграничения форм безработицы, как правило, служат причины ее возникновения и продолжительность, а основными типами считаются структурная, фрикционная и циклическая безработица.

     Фрикционная безработица возникает в связи с переходом работника с одного предприятия на другое или из-за переезда на новое место жительства

     Структурная безработица связана с изменением отраслевой структуры производства (например, с возникновением новых и исчезновением старых отраслей), а также с изменением географической дислокации определенного вида производств. Например, если в Донбассе неожиданно закончится уголь, то работающие там шахтеры попадут в разряд структурных безработных. Им придется либо менять специальность, либо перебираться поближе к другому угольному бассейну.

     Географическая разновидность структурной безработицы напрямую связана с территориальной мобильностью рабочей силы: чем выше степень мобильности, тем ниже уровень безработицы. Принцип «где родился, там и сгодился» не имеет ничего общего с экономической эффективностью. Как правило, главной причиной перемещения людей по планете является поиск наиболее оптимального ареала для реализации своей способности к труду.

     К сожалению, существует ряд факторов ограничивающих мобильность труда:

· трудности с перемещением человеческих ресурсов через политические границы;

· традиционный склад мышления трудящихся, привыкших жить и работать не там, где экономически выгоднее, там, где привыкли и адаптировались;

· высокие затраты на смену места жительства, особенно у лиц обремененных семьями.

     В России дополнительным фактором, ограничивающим географическую мобильность рабочей силы, является средневековая система прописки (или как ее называют «регистрации»), представляющая по существу один источников дохода для бюрократического аппарата.
     Циклическая безработица зависит от динамики экономического цикла: она увеличивается во время кризисов и депрессий и сокращается во время подъема производства. 

     Кроме этого выделяют следующие типы безработицы:

· безработица ожидания (разновидность фрикционной безработицы) – возникает вследствие значительных перепадов в уровне заработной платы на различных предприятиях – работники увольняются и ждут места на предприятиях с высокой оплатой;

· сезонная безработица вызывается временным характером выполнения тех или иных видов деятельности и функционирования отраслей экономики (в сельском хозяйстве, строительстве, курортном бизнесе);

· скрытая безработица – возникает, когда наниматель без увольнения дает возможность работать всем неполное рабочее время (день, неделю, месяц), либо отправляет работников в административный неоплачиваемый отпуск;

61. Денежное обращение

     Деньги, выполняя функцию средства обращения, обслуживают кругооборот товаров, находятся в непрерывном движении. Это движение и представляет собой денежное обращение.

      Денежное обращение осуществляется в рамках денежной системы – формы организации денежного обращения, регулируемой отдельными государствами и международными организациями.

      Важное значение для понимания специфики денежного обращения имеет понятие « денежная масса», представляющая совокупность всех форм денег, обращающихся в стране.

     Денежная масса включает в себя ряд компонентов, именуемых денежными агрегатами.
     Денежный агрегат М0 - это наличные деньги (банкноты, монеты).

     Денежный агрегат М1 = М0 + деньги на текущих счетах в банках.

     Денежный агрегат М2 = М1 + небольшие срочные вклады.

     Денежный агрегат М3 = М2 + крупные срочные вклады.

     Денежный агрегат L = М3 + различные виды ценных бумаг ( акции, облигации, векселя и т.п.).

     Денежные агрегаты отличаются друг от друга по степени ликвидности (самый ликвидный – М0, затем М1, М2, М3, L).

     Чтобы обеспечить эффективное денежное обращение необходимо определенное количество денег, зависящее от суммы цен товаров и скорости обращения денежных средств. Для расчета данного количества используется формула, предложенная американским экономистом Ирвингом Фишером (“формула Фишера”):

MV = ΣPQ,

где М – денежная масса,

V – скорость обращения денег;

P – уровень товарных цен;
Q – объем товарного предложения.

     Скорость обращения денег представляет собой количество оборотов (т.е. количество сделок, в которых деньги принимали участие) одноименной денежной единицы за определенный промежуток времени (обычно за год). Главными факторами, влияющими на скорость обращения денег, являются:

· масштабы бартерных сделок в стране;

· масштабы безналичных операций.

     Особым видом наличных денег в прошлом являлись казначейские билеты, эмитируемые казначейством и не размениваемые, в отличие от банкнот центробанка, на золото; после крушения системы золотого стандарта различие между этими двумя видами денег исчезло – и те и другие в настоящее время на золото не обмениваются.

62. Денежная система

     Главными элементами денежной системы являются:

· основная денежная единица;

· масштаб цен;

· виды денег (монеты, банкноты и т.п.);

· эмиссионная система;

· государственные учреждения, связанные с обслуживанием денежного обращения (центральный банк, казначейство).

     Различают три основных типа денежных систем: биметаллизм, монометаллизм и фидуциарные денежные системы.

      Биметаллизм – это одновременное использование в денежном обращении монет, изготовленных из золота и серебра. Обычно ценностное соотношение между двумя металлами регламентировалось государством. Недостатком, подобной системы, появившейся в VI веке до рождества Христова и просуществовавшей до XIX века, являлось возникновение несоответствий между рыночными и зафиксированными стоимостями золота и серебра. Результатом этого было исчезновение монет, чья относительная стоимость повышалась, из обращения. «Одна из первых трудностей в ранней истории денег состояла в том, что в обращении находились два (или более) металла. Один из этих двух металлов порой оказывался дешевле другого, и более дешевый металл вытеснял более дорогой»
. Например, обесценение серебра по отношению к золоту приводило к тому, что золотые монеты было невыгодно отдавать в обмен на товары; гораздо выгоднее было переплавлять золотые монеты в слитки и обменивать на серебряные. Вытеснение «плохими» монетами «хороших» из обращения носит название «закона Коперника - Грешема», открытый великим польским ученым Н. Коперником в 1526 г. в его докладе или трактате, написанном для польского короля Сигизмунда I.

     Английский экономист Г. Маклеод в своих “ Элементах политической экономии”, вышедших в 1857 г. (он не был знаком с работой польского мыслителя), дал этой тенденции на именование закона Грешема в честь Томаса Грешема, который установил этот принцип в середине XVI в. Между тем, отмечает Ирвинг Фишер, эта тенденция была известна даже древним грекам, так как Аристофан в комедии “Лягушки” говорит: “Наши старые монеты, полноценные и отличной пробы, были в ходу не только среди греческого народа, но и во всем мире. Они были приняты во всех государствах по их верному чекану и высокой пробе. Однако мы теперь их не употребляем и предпочитаем пользоваться скверными поддельными деньгами, плохого чекана, фальшивыми и низкого достоинства, которые заменили наши старые хорошие деньги”. 

     Монометаллизм представляет собой денежную систему, при которой только один металл выполняет функцию средства обращения. При этом в обращении находятся и монеты из других металлов, размениваемые на него. Монометаллизм подразделяется на серебряный («серебряный стандарт») и золотой в зависимости от того какой металл является в обращении основным. Золотой монометаллизм возник в конце XVII в. и наибольшее распространение получил в конце XIX в. Классической формой золотого монометаллизма является «золотой стандарт».

     Золотой стандарт - это денежная система, при которой роль основной валюты выполняет золото, но в обращении находятся денежные знаки, разменные на него. Выделяют три основные формы золотого стандарта: золотомонетный, золотослитковый и золотодевизный. 

     В условиях золотомонетного стандарта осуществляется достаточно свободный обмен бумажных денежных знаков на золото при определенном и относительно неизменном золотом содержании денежной единицы.

     При золотослитковом стандарте банкноты размениваются только на золото в слитках, при условия предъявления их на крупную сумму (например, во Франции в 20-е годы ХХ века – на сумму не менее 215 тыс. франков, что соответствовало слитку золота весом 12,7 кг; в Англии – на сумму 1800 фунтов стерлингов можно было купить золотой слиток в 12,4 кг).

     Золотодевизный стандарт означает возможность обмена банкнот не непосредственно на золото, а на валюту других стран, которую затем можно обменять на золотые слитки.

     В условиях действия фидуциарных денежных систем (лат. fides –вера) деньги теряют товарный характер. Функцию средства обращения выполняют бумажные или электронные деньги, не размениваемые на золото и не обеспечиваемые золотым или каким-либо иным фондом страны.

63. Инфляция

      «Инфляция» означает переполнение денежной сферы обращения денежными знаками сверх действительных потребностей экономики, что ведет к их обесценению.

     Во время инфляции бумажные деньги обесцениваются по отношению к товарам и иностранным валютам. Вследствие этого в первом случае происходит рост цен товаров, во втором – падение курса национальной валюты по отношению к иностранным денежным единицам, сохранившим прежнюю реальную ценность или обесценившимся в меньшей степени.

     В экономической теории выделяют несколько видов инфляции. В зависимости от темпов повышения цен выделяют:

· ползучую (умеренную) инфляцию, для которой характерны относительно невысокие темпы роста цен, примерно до 10% или несколько больше процентов в год. Такого рода инфляция присуща большинству стран с развитой рыночной экономикой, и она не представляется чем-то необычным. 

· галопирующую инфляцию (цены поднимаются стремительно, скачкообразно). 

· гиперинфляцию – состояние экономики, при котором темпы роста цен превышают 50% в месяц на протяжении длительного отрезка времени – полугода или более. 

     Теперь рассмотрим виды инфляции с точки зрения второго критерия - соотносительности роста цен по различным товарным группам, т. е. по степени сбалансированности их роста:

· сбалансированная инфляция;

· несбалансированная инфляция. 

     При сбалансированной инфляции цены различных товаров неизменны относительно друг друга, а при несбалансированной--цены различных товаров постоянно изменяются по отношению к друг другу, причем в различных пропорциях. 

       Сбалансированная инфляция не страшна для предпринимательской деятельности. Приходится лишь периодически повышать цены товаров. Несбалансированность инфляции - большая беда для экономики. Невозможно рационально выбрать сферы приложения капитала, рассчитать и сравнить доходность вариантов инвестирования. 

     С точки зрения очередного критерия (ожидаемость или предсказуемость инфляции) выделяют: 

· ожидаемую; 

· неожидаемую. 

     Ожидаемая инфляция может предсказываться и прогнозироваться заранее, с достаточной степенью надежности; неожидаемая - возникает стихийно, спорадически, прогнозировать ее темпы невозможно. 

     В зависимости от степени открытости инфляции выделяют:

· открытую инфляцию;

· скрытую (подавленную) инфляцию.

     В условиях открытой инфляции рост цен не ограничивается государством. В условиях скрытой инфляции государство искусственно ограничивает рост цен, что приводит к образованию товарного дефицита. Предприятиям невыгодно производить продукцию по низким ценам и поэтому они либо снижают объем выпуска продукции, либо производят товары более низкого качества. В то же самое время, качественные товары продаются по высоким ценам на черных рынках.

     Реставрация денежного обращения в Советской России в период перехода от «военного коммунизма» к НЭПу, сопровождалась излишней денежной эмиссией и гиперинфляцией. М.А. Булгаков, проживавший в то время в Москве, сообщал родственникам в Киев в письме от 17 ноября 1921 г., что фунт черного хлеба в Москве стоит 4600 руб., белого – 14 тыс.; билеты в Большой театр продавались по 150 тыс. руб. Позднее (24 марта 1922 г.) он пишет: «сегодня купил себе английские желтые ботинки на рынке за 4,5 лимона; страшно спешил, потому что через неделю они будут стоить 10»
.

     Рекорд гиперинфляции был установлен в Венгрии после Второй мировой войны. С августа 1945 до июля 1946 г. цены росли в среднем 19 800% ежемесячно. В результате 829 октильонов (10 1011 21) форинтов равнялись по стоимости одному довоенному форинту.

     Весьма велики были темпы инфляции в Германии после Первой мировой войны. Фунт мяса в 1923 г. стоил 2 млн. марок. Реалии германской гиперинфляции отражены в романах Э.М. Ремарка «Черный обелиск» и «Три товарища».

     Более ранний пример гиперинфляции можно найти во Франции периода Директории: с середины 1795 до середины 1796 г. цены выросли здесь на 1800%
.

     Основные причины инфляции, витиевато переплетаясь и тесно взаимодействуя, порождают разные типы общего роста цен, иногда именуемые концепциями инфляции, а именно инфляцию спроса и инфляцию издержек.

     Равновесие может нарушаться, прежде всего, со стороны спроса. В этом случае возникает инфляция спроса. Другая ситуация создается, когда растут издержки производства, т. е. поднимается цена предложения, возникает инфляция предложения. 

     В результате инфляции спроса возникает избыток денег по отношению к количеству товаров, растут цены. Характерно, что занятость в такой ситуации полная, ибо стимулируемая высокой ценой промышленность максимально должна загружать производственные мощности.

     Инфляция предложения (издержек), вызывается ростом любых издержек производства.

     Повышение цены предложения (рост издержек) приводит к смещению кривой предложения влево и вверх. В итоге, через определенное время баланс спроса и предложения устанавливается в точке большей цены.

64. Взаимосвязь инфляции и безработицы. Стагфляция

     Зависимость между инфляцией и безработицей впервые была отражена английским экономистом А. Филлипсом в модели, получившей название «кривая Филлипса» (рис.1).
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Рис. 1. Кривая Филлипса

     На графике по оси абцисс откладывают уровень безработицы, выраженный в процентах (U – unemployment), кривая Филлипса обозначается аббревиатурой РС (Phillips curve).

     Отчасти обратную зависимость между инфляцией и безработицей объясняет теория политико-экономического цикла.

     Сторонники данной теории полагают, что целью политических партий является победа на выборах, а популярность правящей партии зависит от состояния народного хозяйства в период, который предшествует выборам. Первые месяцы после выборов обычно отмечаются введением  различных программ экономии, сокращением бюджетных трансфертов, замораживанием заработной платы (и, соответственно, снижением цен), ростом безработицы и т.д. Накануне выборов, стремясь создать для себя благоприятную политическую конъюнктуру, правительство прибегает к снижению налогового бремени, увеличивает трансфертные платежи, старается снизить уровень безработицы. Таким же образом действует правящая партия, если индекс популярности правительства резко падает. Под «отметкой выживания» правительства следует понимать минимальный уровень поддержки населения, определяющийся с помощью периодических опросов общественного мнения, который еще обеспечивает успех партии, находящейся у власти, на ближайших выборах.

     Таким образом, возникает циклический процесс: в период после выборов темпы экономического роста и цены снижаются, безработица растет; перед выборами происходит быстрое экономическое развитие, снижение уровня занятости населения, и – с небольшим запозданием – разворачивается инфляция. 

     Другой причиной подобного соотношения между инфляцией и безработицей является монопольное положение крупных фирм и профсоюзов. Как только экономика приближается к состоянию полной занятости, профсоюзы более активно начинают требовать повышения заработной платы, что ведет к повышению цен из-за роста издержек.

     Обратная зависимость между инфляцией и безработицей, выявленная А. Филлипсом, подтверждалась в 60-е гг. прошлого века статистическими данными. Однако, в следующие два десятилетия в экономике США наблюдалась тенденция одновременного роста цен и уровня безработицы. Подобное явления получило название «стагфляция» (т.е. стагнация + инфляция). В лучшем случае, считали экономисты, кривая Филлипса обнаруживает тенденцию к перемещению вправо-вверх, т.е. данный уровень инфляции сопровождается более высоким уровнем безработицы; в худшем случае. между инфляцией и безработицей вообще не существует обратной зависимости.

     Экономисты неоклассического направления для объяснения стагфляции выдвинули гипотезу естественного уровня. Имеется ввиду естественный уровень безработицы, который не изменяется при изменении темпов роста цен. В итоге кривая Филлипса превращается в вертикальную кривую.

65.Банковская система 

     В настоящее время банковская система в большинстве стран мира состоит из двух уровней:

1. Центрального (государственного) банка (в США носит название «Федеральная резервная система»);

2. Коммерческих банков и выполняющих отдельные банковские операции специализированных кредитно-финансовых институтов (инвестиционных и пенсионных фондов, страховых компаний и т.п.).

     До появления центральных банков (первым возник Английский банк в17 веке) его функции выполняла государственная казна. Операции, являющиеся прерогативой коммерческих банков, до их возникновения (появились во Флоренции и Венеции в 16 веке) осуществлялись ростовщиками, менялами, нотариусами, ломбардами.

     В рамках командно-административной экономики банковская система является одноуровневой: коммерческие банки запрещены; государственный банк единолично осуществляет соответствующие банковские функции. Госбанк СССР включал формально независимые организации: Стройбанк, Внешторгбанк (являлся акционерным обществом; в числе его «акционеров» состояли: Государственный банк СССР, Министерство финансов СССР, Министерство внешней торговли СССР и т.п.); в состав Госбанка входили сберегательные кассы, привлекавшие депозиты населения.

     Основными функциями центрального банка являются:

· Эмиссионная функция – заключается в выпуске в обращение бумажных и металлических денег;

· Функция кредитования коммерческих банков – т.е. центробанк является своеобразным «банком банков», выдавая коммерческим банкам ссуды обычно во время финансовых кризисов;

· Функция осуществления безналичных расчетов, т.н. «клирингов»;

· Функция хранения золотовалютных резервов государства;

· Функция кредитования и выполнения расчетных операций для правительства;

· Функция хранения резервов коммерческих банков.

     Выполняя последнюю функцию, центральный банк может влиять на объем денежной массы, обращающейся в стране. Банковские резервы представляют собой определенную долю средств коммерческих банков, полученных от его вкладчиков; данные средства коммерческий банк обязан хранить в центробанке и не имеет права использовать для кредитования. Прежде всего, создание резервов преследует цель гарантии возвращения хотя бы части депозитов вкладчикам в случае разорения  коммерческих банков. Увеличивая обязательную норму резервов, Центральный банк фактически уменьшает объем денежной массы и наоборот.

     Центральный банк Российской Федерации (Банк России)- учрежден в 1990 г. (как Государственный банк РСФСР). Офис в Москве. Регулирует денежно-кредитную систему государства, официальные валютные резервы, количество денег в обращении, осуществляет координацию деятельности национальных банков, валютный контроль, международные расчеты, обладает монопольным правом выпуска банковских билетов. Владеет контрольным пакетом акций Сберегательного банке РФ. Имущество банка принадлежит государству. Органом управление Центрального банка РФ является Национальный банковский совет (12 членов: Председатель Банка России, 2 человека от Совета Федерации, 3 – от Государственной Думы, 3 – от Президента РФ, 3 –от Правительства РФ).

     Коммерческий банк представляет собой универсальную кредитную организацию, главной задачей которых является привлечение сбережений населения и свободных денежных средств юридических лиц.

    Классифицировать коммерческие банки можно по следующим критериям:

· по отраслевой ориентации (транспортные, сырьевые, агробанки и т.п.);

· по форме собственности (кооперативные, совместные, с участием государства);

· по территориальному признаку (региональные, республиканские, местные).

66. Понятие и этапы развития мировой экономики

     Понятие мировой экономики является многозначным. Под мировой экономикой понимают совокупность национально-государственных хозяйств, систему  международных экономических отношений, взаимодействие тех частей, элементов и сторон национальных хозяйств, которые включёны в международный рынок; существуют и другие подходы и определения. Характеристика мировой экономики может приобретать различный контекст в зависимости от рассматриваемого этапа  её эволюции, от особенностей различных исторических эпох. Для условий предшествующих веков и тысячелетий некоторые исследователи считают возможным  понимание мировой экономики как совокупности мало связанных, разрозненных, а иногда и изолированных друг от друга хозяйственных систем. Применительно уже к этим условиям возможна, например, историко-статистическая реконструкция динамики хозяйственных ресурсов, объёмов производимого продукта, доходов, уровня производительности труда - как в общепланетарных масштабах, так и в разрезе сравнительной характеристики отдельных хозяйственных систем.

     Отмеченные определения, как правило, акцентируют внимание на какой-либо одной исторической, структурной или функциональной стороне мировой экономики. Если же говорить о её современном состоянии и о системном взаимодействии её сторон и элементов, то можно отметить, что современная мировая экономика – это целостная общепланетарная экономическая система, основанная на глобализирующихся производительных силах, на общемировом функционировании рыночного хозяйственного механизма и всей системы производственных отношений и характеризующаяся выходом на глобальный уровень процессов разделения труда, обобществления производства и развития экономических противоречий.

     Характеристика понятия «мировая экономика» предполагает соотнесение этого понятия с другими, близкими по смыслу, имевшими распространение ранее, или, напротив, получившими хождение в последнее время, и отражаемыми в различных терминах. К  их числу  относятся, например, такие термины, как «мировое хозяйство», «всемирное хозяйство», «мирохозяйственная система», «мировой хозяйственный механизм», «мировой рынок», «глобальная экономика», «глобальная воспроизводственная система»  и др. В научной литературе даётся анализ особенностей контекста, соотношения и рекомендуемых границ применимости  этих и подобных им терминов. Чаще всего, термин «мировая экономика» используется как имеющий наиболее широкий, обобщающий смысл; о «мировом (всемирном) хозяйстве» говорят, когда даётся характеристика  структурно-элементных и структурно-функциональных  аспектов мировой экономики;   термин «глобальная экономика» предполагает акцентировку на проблемы системной целостности, интегративного характера тенденций развития современной мировой экономики и т.д. Что касается источников учебной литературы, то в них, как правило, большинство отмеченных терминов употребляются как синонимы. 

              Современное состояние мировой экономики является результатом её длительного развития. О возникновении мировой экономики как экономики всемирной, общепланетарной можно вести речь применительно к эпохе, когда те или иные формы экономических взаимодействий действительно охватывают весь мир. Поэтому развитие мировой экономики как общепланетарной системы начинается в эпоху Великих географических открытий, создавших условия для перехода от региональных и континентальных экономических отношений ко всемирным.

     Первый крупный этап развития мировой экономики хронологически охватывает период от начала XVI до конца XIX в.  В рамках этого этапа возникающие общемировые экономические связи проявлялись, преимущественно, лишь в одной из сфер воспроизводственного  процесса – в сфере обращения. При этом общемировая торговля имела точечно-очаговую структуру и характеризовалась резкой асимметрией центра и периферии, т.е. Западной Европы, с одной стороны, и других стран и континентов, - с другой. На базе мануфактурного, а затем, после машинного переворота, и фабричного производства, западноевропейские страны безоговорочно доминировали в мире по производству промышленных товаров и, в целом, готовой продукции, в то время, как прочие участники мирохозяйственных отношений выступали в роли поставщиков аграрно-сырьевых товаров. Центрами западноевропейской экономической экспансии на других континентах становились торговые фактории, колониальные анклавы и владения и т.п. Подавляющий разрыв в уровнях производительности труда, а также сочетание экономических и неэкономических методов обогащения превратили международную торговлю в этот период в важнейший инструмент первоначального накопления капитала и перераспределения мирового валового продукта в пользу западноевропейского региона.

      На рубеже XIX-XX вв. мировые производительные силы начинают функционировать на базе системной реализации потенциала машинного переворота в ведущих странах, что, в частности, привело к индустриализации не только промышленности, но и других отраслей народного хозяйства, и, в первую очередь, транспорта. Возникают трансконтинентальные железнодорожные системы и трансокеанский пароходный транспорт. Происходит концентрация производства и капитала и, в первую очередь – в тяжёлой промышленности; возникают монополистические объединения. Рыночно-капиталистическая система вступает в новую стадию развития – стадию монополистического капитализма, одним из атрибутов (признаков) которого становится резкое увеличение объёмов вывоза капиталов из ведущих стран. Этим оказался обусловлен и качественно новый, второй этап развития мировой экономики, хронологические рамки которого – от рубежа XIX-XX вв. до последней трети ХХ в. Экономический раздел мира монополиями и вывоз производительного капитала в колонии и слаборазвитые страны означал, что мирохозяйственные отношения стали распространяться не только на сферу обращения, но и на сферу непосредственного производства. В этом принципиальное отличие второго крупного этапа развития мировой экономики от первого. В то же время, общим для них оставалось доминирование группировки высокоразвитых стран (ведущие из которых превратились в метрополии колониальных империй и зависимых территорий). Первичное значение для всей мирохозяйственной системы сохраняли процессы и закономерности, формирующиеся в ведущих странах, а затем распространяющиеся на остальную часть мира.

     Этот механизм мирохозяйственных взаимодействий начинает претерпевать кардинальную трансформацию на третьем, современном этапе развития мировой экономики, который начался в последние десятилетия ХХ в. и продолжается до настоящего времени. Роль технологической основы мировой экономики в её «точках роста» на этом этапе начинает выполнять постиндустриально-информационное производство, характеризующееся интегративным глобальным информационным и финансовым единством. Ведущее, первичное значение приобретают общепланетарные экономические тенденции и закономерности, относительно которых экономические системы всех стран, в том числе и наиболее высокоразвитых, превращаются во вторичные, зависимые элементы. Соответственно этому, происходит изменение соотношения, «инверсия» внутри- и внешнеэкономических параметров функционирования всех стран и хозяйствующих субъектов: первичное значение, обусловливающее эффективность и конкурентоспособность экономической деятельности и её результатов, приобретают внешнеэкономические стимулы, факторы и показатели. Развиваются процессы экономической глобализации: важнейшие экономические механизмы, тенденции и закономерности (в том числе, процессы формирования издержек, цен, доходов, факторов конкурентоспособности) возникают и эволюционируют на общепланетарном уровне, международные экономические отношения трансформируются во всемирные, международный рынок – в глобальный. В то же время, проявляются и противоречия глобализации  - в частности, это противоречия между глобальным функционированием транснационального капитала и сохраняющейся страново-государственной обособленностью хозяйствования, а также между закономерностями глобализации и регионализации. Эти процессы, тенденции и противоречия в настоящее время продолжают развиваться. 

     Отмеченные три крупных этапа развития мировой экономики характеризуются качественной системной спецификой; вместе с тем, в их рамках возможно выделение детализированных подэтапов, стадий и т.д. Следует отметить также различия между периодизацией развития мировой экономики как общепланетарной системы, с одной стороны, и международных экономических отношений, - с другой. Международные экономические отношения возникли гораздо раньше, чем общемировая экономическая система, они известны с глубокой древности. При характеристике их эволюции  важное значение приобретает анализ ранее существовавших крупных региональных экономических систем – например, хозяйства Римской империи и т.п. – в качестве элементов генезиса субконтинентальных и межконтинентальных экономических систем, в рамках которых формировались предпосылки для последующего возникновения и развития  мировой экономики.
67.Структура и основные субъекты мирового хозяйства.

     Структура мирового хозяйства, как и любой системы, определяется, прежде всего, элементами этой системы и формами взаимосвязей между ними. Элементы мирового хозяйства многообразны; среди них выделяются такие, деятельность которых оказывает наиболее ощутимое влияние на функционирование мирохозяйственной системы, - эти элементы получили название субъектов мировой экономики. Глобальные экономические закономерности отражают необходимые, сущностные, глубинные взаимосвязи между экономическими субъектами, действующими в общепланетарных масштабах. К числу основных субъектов глобальных экономических взаимодействий относятся: транснациональный финансовый капитал в форме, главным образом, транснациональных корпораций и банков; крупные государства и их группировки; региональные интеграционные объединения; международные экономические организации (прежде всего, экономические институты в системе ООН). 

     Можно отметить, что в настоящее время развивается тенденция превращения транснационального финансового капитала в ведущий субъект мировой экономики и процессов глобализации; другие наиболее заметные субъекты обладают относительной автономностью и, как правило, выступают в качестве организационных, функциональных и территориальных форм воплощения и движения капитала в условиях постиндустриального глобально-информационного способа производства. 

     Помимо отмеченных основных субъектов мирового хозяйства, его элементами являются и другие государства – всего их насчитывается в современном мире более двухсот. Существуют различные критерии классификации стран – так, по критерию степени развитости и с учётом исторической традиции выделяют высокоразвитые страны мира (к ним относят примерно три десятка государств, иногда их определяют как «золотой миллиард»), развивающиеся страны и страны с переходной экономикой (бывшие социалистические). Первая группа стран характеризуется относительной однородностью воспроизводственной системы; вторая и третья, напротив, - значительным многообразием и усиливающейся дифференциацией. Так, в группе развивающихся стран выделяются так называемые «новые индустриальные» (НИС), которые по многим экономическим параметрам приближаются к высокоразвитым, нефтедобывающие страны, среднеразвитые страны, наиболее слаборазвитые страны. Существенно различаются формы экономической эволюции и современное состояние стран с переходной экономикой – среди них всё более заметную глобальную роль играет Китай, который в течение последних двух с половиной десятилетий демонстрирует одни из наиболее высоких в мировой экономике темпы экономического роста и вышел к настоящему времени на второе место в мире по объёму валового продукта.

      Классификацию стран мира осуществляют также по критериям степени развития рыночных принципов организации хозяйства, по степени открытости экономики и характеру включения её в мирохозяйственную систему и т.д. 

     Отмеченные выше моменты характеризуют структуру мирового хозяйства в разрезе совокупности его субъектов. Что касается структуры механизма мирохозяйственных связей, то она определяется взаимодействием таких элементов, как мировая торговля, миграция капитала, миграция рабочей силы, глобальные валютно-финансовые отношения, движение экономической информации, научно-технические взаимосвязи и другие общепланетарные экономические формы, воплощающие современное состояние системы разделения труда, специализации и кооперирования.

     Тенденцию к глобальной интеграции отражает тот факт, что в течение полувека после II мировой войны темпы роста мировой торговли увеличивались в полтора-два раза быстрее, чем производство товаров, а экспорт капитала опережал рост торговли. В структуре мировой торговли преобладают промышленные товары – на их долю приходится примерно 50% общего объёма торговых операций; на долю услуг – 30%, на сырьевые минеральные ресурсы и на сельскохозяйственную продукцию – примерно по 10%.

     Экспорт капитала в настоящее время достиг порядка 3 трлн. долл. Вывозимый капитал стал, главным образом, направляться из одних развитых стран в другие (до 70% от общей величины), в связи с чем понятие «экспорт капитала» уступает место понятиям «миграция», «взаимное инвестирование». Смягчилось прежнее резкое противопоставление стран-экспортёров и стран-объектов приложения капитала; изменилась отраслевая ориентация вывозимого капитала – преимущество получили обрабатывающие и, особенно, новейшие отрасли. Появились новые субъекты экспорта капитала из числа государств и международных организаций. В то же время, высокоразвитые страны продолжают играть роль ведущих мировых кредиторов – на их долю приходится около 90% мирового экспорта заёмных средств и более 60% прямых иностранных инвестиций.

     Широкое распространение в системе современного мирового хозяйства получила международная миграция рабочей силы – общее количество работников-мигрантов превышает 100 млн. человек. Резко усилилась роль международного научно-технологического обмена, что отражает сущностную природу постиндустриально-информационного производства как «экономики знаний». Необходимым элементом мирового хозяйства и международных экономических отношений является также мировая валютно-финансовая система. Усиление взаимной связи народнохозяйственных комплексов различных стран, рост степени открытости национально-государственного хозяйства потребовал развития механизма соотношения и обмена валют. Общая тенденция эволюции мирового хозяйства заключается в усилении роли принципа конвертируемости валют и в расширении функций мировых валют.

      Основными субъектами мировой экономики являются ТНК, высокоразвитые страны, региональные экономические группировки  и международные экономические организации. В зарубежной литературе для обозначения данных субъектов часто используется термин «акторы», оражающий роль этих субъектов как активных действующих лиц на арене глобальных взаимодействий.

      В роли ведущих глобальных субъектов, «акторов», в течение последних десятилетий во всё большей степени выступают транснациональные корпорации (ТНК). При этом из числа действующих в мире, по разным оценкам,  от 40 до 60 тыс. ТНК в полной мере глобальные функции исполняют несколько сот (400-500) крупнейших. Если рубеж ХIХ-ХХ вв. ознаменовался выходом наиболее крупных фирм за рамки национально-государственных экономических систем и превращением их в международные хозяйственные (производственные, коммерческие и финансовые) комплексы, то на рубеже ХХ-ХХI вв. происходит процесс превращения крупнейших ТНК в глобальные экономические организации.

      Под контролем ТНК находится не менее половины объёмов производства мирового валового продукта, от двух третей до 80%  мировой торговли, от 80 до 90% патентов и лицензий на новую технику и технологии. ТНК контролируют также 80-90% мирового рынка основных сырьевых и продовольственных товаров (нефти, железной и медной руды, бокситов, олова, лесоматериалов, пшеницы, кукурузы, чая, кофе и т.д.). Если учесть, кроме того, что ТНК и ТНБ осуществляют порядка 90% прямых зарубежных инвестиций, то становится ясно, почему в мировой литературе ведётся речь о захвате этими корпорациями практически неограниченной экономической власти в современном мире.

      Для характеристики перспектив развития мировой экономики особо важен тот факт, что наиболее высокая степень производственной и коммерческой концентрации достигнута в основных отраслях хозяйства и в отраслях, определяющих развитие технического прогресса. Так, всего 4-5 крупнейших глобальных корпораций контролируют более половины мирового производства электронного оборудования, авиационной и автомобильной техники, товаров длительного пользования. Ещё выше степень концентрации в сфере информационных технологий. На глобальном рынке телекоммуникаций господствуют 2-3 компании.

     Экономическая экспансия ТНК осуществляется во взаимодействии с операциями транснациональных банков, т.е. в этом отношении также прослеживается аналогия с процессами, имевшими место на рубеже ХIХ-ХХ вв., с той особенностью, что новая историческая и организационная форма финансового капитала возникает как феномен глобального порядка. 

      На фоне усиления роли транснационального (глобального) финансового капитала в качестве главного субъекта современных экономических взаимодействий наблюдается прогрессирующее ослабление позиций других крупнейших глобальных субъектов – отдельных государств. В то же время, транснациональный капитал по-прежнему стремится использовать в своих интересах экономическую и военно-политическую мощь крупных государств как субъектов глобального масштаба. На долю стран ОЭСР приходится потребление 80% добываемого в мире топлива, две трети мирового валового продукта, 70% мирового товарооборота и зарубежных инвестиций. В этих условиях ТНК ориентируются на симбиоз с экономическими структурами сильных государств и на использование их военно-политических институтов в качестве своих инструментов. Показательна география размещения правлений и головных компаний ТНК – подавляющая их часть находится в странах “большой семёрки” (G-7); здесь же расположено до 80% научно-исследовательского потенциала глобальных корпораций. В современных условиях возникает, таким образом, не только глобальный финансовый капитал, но и новая, глобальная модель государственно - монополистического капитализма. Некоторые исследователи ведут речь о глобальном экономическом и политическом «двоевластии» ТНК и ведущих государств. Средства ТНК используются для укрепления экономических позиций, политического и военного влияния сильных государств; государственные ресурсы, в свою очередь, направляются на поддержку глобальной экспансии ТНК. Большое значение для укрепления глобальных позиций ТНК имеет дипломатическая, информационно-идеологическая и военно-политическая поддержка со стороны ведущих государств. 

      Перерастание транснационального капитала в глобальный и взаимодействие ТНК с госдарственными институтами проявляется также в функционировании таких субъектов глобализации, как региональные межгосударственные экономические и политические группировки. Появление таких группировок – следствие, с одной стороны, узости национально-государственных рамок для деятельности международного финансового капитала, с другой – различия интересов его отдельных территориально-дискретных фракций, действующих преимущественно либо в рамках некоторого географического ареала, либо стремящихся к глобальной экспансии при опоре на ресурсы и потенциал преимущественно одного из регионов мирового хозяйства. Из нескольких десятков  существующих в мировой экономике интеграционных объединений в качестве глобальных субъектов наиболее весомы два: Европейский Союз (ЕС) в составе 25 государств (производит 27-28% мирового ВВП; официальная процедура присоединения к ЕС  10 новых членов  должна завершиться  1 мая 2004 г.) и НАФТА (Северо-американское соглашение о свободной торговле) в составе США, Канады и Мексики (26% мирового ВВП). Степень и формы интеграции, достигнутые к настоящему времени в рамках ЕС (общий рынок товаров, капиталов и рабочей силы, единая валюта, ограничение экономического суверенитета отдельных государств и передача значительной части их прерогатив наднациональным органам, формирование военно-политического союза и тенденции его трансформации в конфедеративное государство), могут, по-видимому, рассматриваться в качестве регионального прообраза будущего единого глобального хозяйства и одного из возможных вариантов эволюции межгосударственных политических отношений.

     Влиятельными субъектами глобальных экономических взаимодействий являются международные организации – Конференция ООН по торговле и развитию, Экономический и социальный совет ООН, Всемирный банк, Международный валютный фонд, Всемирная торговая организация, Продовольственная и сельскохозяйственная организация ООН, Международная организация труда и т.д. Многие из этих организаций имеют официальный статус  специализированных учреждений ООН, но фактически функционируют как обособленные институты, хотя и взаимодействующие друг с другом и с управленческим аппаратом ООН. Объективная логика процессов глобализации, как предполагалось, должна была привести к усилению наднациональных функций международных организаций и превращению их, наряду с основными политическими институтами ООН, в некий прообраз всемирного правительства. После распада Советского Союза роль ООН  и её специализированных учреждений значительно уменьшилась, чему также способствовал финансовый кризис этой организации. Многие международные институты превратились в объекты борьбы за влияние и инструмент манипуляций, средство достижения целей таких основных «акторов» глобальных взаимодействий, как США, иные национально-государственные и региональные элиты.

68.Международные торговые отношения

     Международная торговля товарами является исторически исходной формой международных экономических отношений. В настоящее время она также составляет важнейшую сферу мирового рынка и всей системы мирового хозяйства. Международная торговля товарами включает в себя внешнюю торговлю всех стран мира (термин «товары» в данном случае понимается в узком смысле – как овеществляемые формы товарных благ). Основные субъекты мировой экономики являются, в то же время, основными субъектами международной торговли – это ТНК, ведущие страны мира, интеграционные группировки, мегаполисы. Особенности экономической роли этих субъектов в системе мирового хозяйства проявляются, вместе с тем,  в различных сферах, секторах, уровнях и формах организации мирового рынка, участниками которого они являются. 

Международная торговля товарами в качестве важнейшего структурного элемента мирового рынка характеризуется рядом основных черт и особенностей. Она осуществляется посредством мировых цен, основу которых составляет движение мировых стоимостных отношений, конкретизирующихся через формирование среднемировых издержек, колебания спроса и предложения и конкурентную борьбу на мировом рынке. В систему международной торговли товарами включаются только те товары, которые являются конкурентоспособными на мировом рынке. Эта форма торговли в большей степени, чем внутренняя, испытывает на себе влияние факторов монополизации (вследствие особой роли ТНК и отсутствия общепризнанного международного антимонополистического законодательства и регулирования). Международный товарный рынок находится в значительной зависимости от международных валютно-финансовых отношений и расчётов. Большое влияние на него оказывают неэкономические факторы, особенно состояние и тенденции развития международных политических отношений.

Для отдельных стран участие в международной торговле означает взаимодействие потоков вывоза (экспорта) и ввоза (импорта) товаров, количественное соотношение которых отражается в балансе внешней торговли страны, а разница абсолютных величин определяется как «сальдо» внешней торговли. Сумма экспорта и импорта составляет внешнеторговый товарооборот страны; превышение экспорта над импортом означает наличие положительного сальдо, или активного внешнеторгового баланса; если же импорт больше экспорта, то сальдо имеет отрицательную величину, а баланс внешней торговли характеризуется как пассивный.

Структурными разновидностями экспорта товаров являются: вывоз готовых изделий (с конкретизацией по отраслям), вывоз сырья и полуфабрикатов, реэкспорт, т.е. вывоз товаров, ранее ввезённых из-за границы, вывоз продукции в рамках внутрифирменной торговли ТНК; иногда выделяют также такую разновидность, как временный вывоз – на ярмарки, аукционы, выставки. Аналогично можно охарактеризовать структуру импорта товаров.

Внешнеторговый товарооборот отдельных стран и мировой товарный рынок характеризуются также объёмом, структурой и динамикой в аспектах физического и стоимостного оборота. Физический товарооборот отражает движение товаров в натуральных или условно-натуральн+ых единицах. Например, мировой экспорт нефти составляет около 2 млрд. тонн в год, газа – примерно 370-380 млрд. куб м, а всего энергоресурсов – порядка 4 млрд. т условного топлива. Стоимостной товарооборот исчисляется по ценам реализуемых товаров, причём номинальный стоимостной товарооборот исчисляется в текущих ценах, а реальный – с учётом динамики цен. Обобщённые показатели динамики физического товарооборота, в связи с различиями, а во многих случаях – и несводимостью размерности отдельных групп и наименований товаров, также на практике часто рассчитывают по динамике реального стоимостного товарооборота. Общий стоимостной объём мирового товарного рынка в настоящее время составляет примерно 8-9 трлн. долл. в год.

Структура мирового рынка конкретизируется также в товарно-отраслевом и территориальном разрезах. Динамика отражается в показателях общих темпов роста товарооборота, экспорта, импорта и реализации отдельных групп товаров. За  вторую половину ХХ в. объёмы мировой торговли товарами  увеличились в 17-18 раз и росли примерно в 1,5-2 раза быстрее, чем темпы роста МВП.  Причинами этого являются процессы дальнейшего углубления международного разделения труда, развитие международной специализации и кооперирования, либерализация условий торговли в ведущих странах, развитие международной экономической интеграции, интенсивное включение развивающихся стран в систему мирового рынка. В результате мировая экспортная квота за последние 40 лет выросла в 2,5 раза и достигла к настоящему времени примерно четверти МВП. 

Товарно-отраслевая структура международной торговли отражает как объёмы и динамику производства отдельных товаров и товарных групп в системе мирового воспроизводственного процесса, так и особенности международного разделения труда и производственной специализации. В течение ХХ века в товарно-отраслевой структуре мировой торговли произошли значительные изменения. В начале века преобладала торговля сырьём и продовольствием, а также готовой продукцией потребительского назначения. До I мировой войны доля продовольствия составляла примерно четверть, сырья – 35%; эта структура, в основном, сохранялась и в период между мировыми войнами. С учётом международной торговли топливом, удельный вес продовольственно-сырьевых товаров составлял две трети мирового товарооборота. К началу XXI в. доля этих товаров сократилась до менее чем 20%, в том числе продовольствия – 7%, сырья – до 4%, в то время, как доля продукции обрабатывающей промышленности выросла с одной трети до четырёх пятых. При этом свыше 40% мирового экспорта стали составлять машины и оборудование.

Эти общие тенденции структурной эволюции международной торговли испытывали влияние различных экономических и неэкономических факторов, что приводило к периодам временного изменения структурных соотношений. Так, в результате войн и конфликтов на Ближнем Востоке заметно менялась доля топлива в стоимостной структуре мировой торговли: в 1960 г. она находилась на уровне 10%, в 1982 г. – выросла до 23%, к 2000 г. снизилась до 7%. 

В структуре торговли продукцией обрабатывающей промышленности в течение века происходило постепенное снижение доли металлов (12-15% в начале века и менее 7% к 2000 г.) и текстильных изделий, включая пряжу, ткани и одежду (соответственно, с 10 до 7%). В то же время, выросла доля товаров химической промышленности (с 4 до 10%) и, особенно, оборудования – с 10 до более чем 40%. При этом в торговле оборудованием, во-первых, увеличилась доля взаимной торговли развитых стран; во-вторых, существенно увеличилось значение торговли узлами и деталями – доля этого структурного элемента в экспорте машиностроительной продукции развитых стран только в течение последней трети ХХ в. выросла  с 20 до 50%.

Важной стороной структурной динамики международной торговли товарами является соотношение различных товарных групп по критерию их научно-технологической прогрессивности. В течение последних десятилетий одной из наиболее заметных тенденций было увеличение объёмов торговли наукоёмкой продукцией и рост доли этой продукции в международной торговле. За последние 25 лет удельный вес товаров высокого уровня технологической сложности вырос в 2,5 раза – с 11 до 26%; одновременно росла доля товаров среднего уровня сложности – с 22 до 34%. Таким образом, более 60% мировой торговли приходится на товары высокого и среднего уровня технологической сложности. Во внешнеторговом обороте развитых стран эта доля ещё выше – так, в экспорте Великобритании доля высокотехнологичных товаров составляет 34%,  Японии и США – 37-38%. При этом мировая торговля наукоёмкими товарами тесно связана с развитием международного рынка услуг, т.к. более 80% внешних закупок комплектного оборудования сочетается с торговлей инженерно-консультационными услугами. 

Общие тенденции изменения товарно-отраслевой структуры международной торговли товарами проявились и во внешнеторговом  обороте развивающихся стран, особенно во второй половине ХХ в. В целом, доля торговли сырьём и продовольствием по этой группе стран выше, чем в среднем на мировом рынке, и это отражается в более заметных колебаниях стоимостной структуры их экспорта. Так, доля топлива в экспорте развивающихся стран в 1960 г. составляла примерно 30%, в 1980 – 60%, в 2000 -  14%. В экспорте стран с переходной экономикой (кроме Китая) за 90-е гг. уменьшилась доля машин и оборудования и увеличилась доля продовольствия и сырья, что свидетельствует о тенденциях деиндустриализации хозяйства и неконкурентоспособности их обрабатывающих отраслей на мировом рынке. 

Основные товаропотоки в мировой торговле приходятся на взаимную торговлю высокоразвитых стран, которая охватывает примерно две трети мирового рынка. В 60-е гг. этот показатель был ещё выше и составлял почти три четверти мирового товарооборота. Однако затем произошёл рост доли развивающихся стран вследствие увеличения цен на нефть в условиях мирового энергетического кризиса, а позже, в 80-90-е гг. удельный вес этих стран стал расти за счёт увеличения товарооборота НИС и, в целом, развития обрабатывающих отраслей во многих развивающихся странах. Удельный вес развивающихся стран в мировом экспорте увеличился с 18% в 1970 г. до почти 30% в настоящее время. Из отдельных стран первенство в международном товарообороте удерживают США – их доля хотя и снизилась с 22% в конце 40-х гг. до 12% к настоящему времени, но они опережают своих основных конкурентов – Германию (примерно 10%) и Японию (7,5% мирового экспорта). Следует отметить, что удельный вес Японии начал быстро расти с рубежа 50-60-х гг., когда он составлял менее 0,5%; к середине  90-х гг.  этот показатель вырос почти до 9%, затем стало происходить его снижение. В 60-70-е гг. крупным субъектом мировой торговли был Советский Союз – на его долю приходилось до 10% международного товарооборота; в настоящее же время доля стран СНГ – порядка 2%, в том числе России – около 1%.  

Крупнейшим региональным субъектом мировой торговли является Западная Европа. Её доля в мировом экспорте выросла с 30% в конце 40-х гг. до почти 47% в начале 90-х; затем она стабилизировалась на уровне 41-42 %. Вторая половина ХХ в. характеризовалась постоянным ростом взаимной торговли стран Западной Европы и, прежде всего, - стран «Общего рынка» (ЕЭС, ЕС)    вследствие развития и углубления интеграционных процессов. В то же время, доля США на рынках западноевропейских стран систематически снижалась – в середине 60-х гг. она составляла более 30%; к 2000 г. уменьшилась до 23%. В наибольшей степени данный процесс затронул американо-европейскую торговлю сельскохозяйственной продукцией вследствие протекционистских мер, особенно со стороны стран ЕС. 

Торговля США с Японией и развивающимися странами в течение последних десятилетий характеризовалась постоянными тенденциями роста по абсолютным и относительным показателям. В настоящее время на Японию приходится примерно 9% американского экспорта, на развивающиеся страны – 42-43%. Торговля же США со странами Восточной Европы и СНГ характеризуется традиционно низкими цифрами – их доля в американском экспорте хотя и выросла с 0,5% в середине 60-х гг. до 1,1-1,3% в настоящее время, но по-прежнему отражает роль этого региона как наименее важного торгового партнёра США. 

Асимметричный характер имеет торговля стран Западной Европы с Японией – в европейском экспорте доля Японии составляет всего около 2%, в то время, как в японском удельный вес этого региона приближается к 20%. И хотя эти относительные показатели за последние 40 лет увеличились примерно вдвое с той и с другой стороны, но они по-прежнему свидетельствуют о гораздо меньшей конкурентоспособности западноевропейских товаров на японском рынке, чем японских - на западноевропейском. Доля восточноевропейских стран и региона СНГ в западноевропейском экспорте за тот же период изменилась мало – можно отметить незначительный рост с 4% в 60-е гг. до 5% к настоящему времени. В торговле же с бывших метрополий с бывшими колониями наблюдается, при абсолютном росте, снижение относительных показателей: в европейском экспорте за последние 40 лет доля развивающихся стран снизилась с 17 до 13%. Соответственно этому, в экспорте развивающихся стран уменьшилась доля бывших метрополий – с 40 до 20%, и в той же пропорции возрос взаимный товарооборот развивающихся стран. Включение их в систему международного разделения труда  в качестве производителей и экспортёров не только аграрно-сырьевой, но и готовой продукции, в том числе  товаров обрабатывающих отраслей, обусловило рост возможностей взаимной торговли этих стран. 

Торговля развивающихся и социалистических стран до начала 90-х гг. постепенно росла, в основном, за счёт поставок оборудования из социалистических стран, в экспорте которых удельный вес развивающихся стран с 10% в середине 60-х гг. вырос до почти 18% на рубеже 80-90-х гг.  В течение 90-х гг. товарооборот этих двух групп стран сократился абсолютно и относительно: кризис в странах с переходной экономикой отразился и на их экспортных возможностях; развивающиеся же страны, импортируя оборудование, стали в большей степени ориентироваться на высококонкурентную продукцию развитых и новых индустриальных стран.

69. Международная валютная система

     Денежное обращение на интернациональных рынках осуществляется в рамках валютной системы – формы организации денежного обращения, регулируемой отдельными государствами и международными организациями.

     Международная валютная система начала складываться во второй половине ХIХ века. Ее формирование напрямую связано с лидерством в организации национальных денежных систем золотого стандарта.

     Организационно формирование международной валютной системы в форме золотомонетного стандарта было оформлено в результате соглашения, заключенного представителями более чем 20 государств в  1867 г. в Париже.

     Система золотомонетного стандарта просуществовала до 1 мировой войны. Огромные военные расходы в этот период требовали к не менее огромный объем платежных средств; в результате плохо контролируемый выпуск бумажных денег привел к крушению системы золотомонетного стандарта. В 1922 г. на международной конференции в Генуе была достигнута договоренность о переходе к золотослитковому стандарту; при этом ряд государств, не имевших значительных золотых запасов приняли на вооружение золотодевизную систему.

     Вторая мировая война привела к разрушению и золотомонетного стандарта. В 1944 г. в американском городке Бреттон-Вудс были достигнуты международные соглашения о всеобщем переходе к золотодевизному, а фактически к «золотодолларовому» стандарту, поскольку денежные единицы стран-членов созданного тогда же Международного валютного фонда «привязывались» к доллару США по курсу 1 тройская унция золота = 35 долларов с допустимыми колебаниями (1%.

     В рамках золотого стандарта или системы фиксированных валютных курсов возможна девальвация валюты (от лат. devalvatio, где de — приставка, означающая движение вниз, понижение, и valeo — имею значение, ценюсь), официальное понижение стоимости денежной единицы, осуществляемое путём законодательного уменьшения золотого содержания денежной единицы или снижения курса бумажных знаков по отношению к золоту или к иностранной валюте. Девальвация используется для стабилизации валюты, поощряет экспорт, но увеличивает внешние долги государства, приводит к росту цен на импортные товары. Например, в России в 1897 золотые монеты обменивались на бумажные эквиваленты по номиналу в соотношении 1 : 1, но золотое содержание рубля было снижено с 26,1 до 17,4 доли чистого золота (1 доля = 0,044435 г). Обратным процессом является ревальвация – повышение золотого содержания денежной единицы или повышение ее курса по отношению к золоту или иностранной валюте.

     В начале 60-х гг. прошлого столетия Соединенные Штаты отказались от политики поддержки обмена золота на доллары по фиксированному курсу из-за роста бюджетного дефицита страны, что означало крушение и данной валютной системы. В декабре 1971 американский доллар был девальвирован на 7,89%. Девальвация доллара привела к цепной девальвации валют ряда стран, при этом валюты крупнейших государств - конкурентов США — были ревальвированы. 

     Попыткой спасти золотодолларовую систему было создание «Золотого пула» - международного объединения центральных банков семи западно-европейских стран — Великобритании, ФРГ, Франции, Италии, Бельгии, Нидерландов, Швейцарии и Федерального резервного банка Нью-Йорка (функционировал с 1961 по 1968 гг.) с целью добиться установления рыночной цены золота на лондонском рынке золота на уровне, близком к официальной цене — 35 долл. за тройскую унцию чистого золота. Международный союз не смог добиться выполнения поставленных целей. В 1970—71 году рыночная цена золота превышала официальную цену на 15—25%.

     В итоге, на конференции в г.Кингстон (Ямайка) в 1976 г. был осуществлен переход к системе управляемых плавающих валютных курсов, что привело фактически к демонетизации золота, утрате им функций международной валюты. В качестве специальной международной валюты для интернациональных расчетов были эмитированы на сумму 21, 4 млрд. специальные права заимствования – СДР (special drawing rights). СДР является условной денежной единицей, существующей в виде записей на счетах МВФ пропорционально квотам стран-членов этой организации. СДР используется ими для закупки реальной валюты или для погашения дефицита платежного баланса.

Своеобразным проявлением масштаба цен в современных условиях является валютный курс – выражение цены денежной единицы одной страны в денежных единицах другой. Установление валютного курса при помощи оценки иностранной денежной единицы в национальной валюте называют «прямой котировкой» (например, 1 евро = 35 рублей 20 копеек). Обратная котировка, соответственно, представляет собой цену национальной валюты в иностранной – 1 рубль = 0,035 долларов США.

     Выделяют две системы валютных курсов:

1) Система гибких или плавающих валютных курсов – в этом случае цена валюты определяется в результате  стихийного действия спроса и предложения на данную денежную единицу;

2) Система фиксированных валютных курсов предполагает, когда государство закрепляет за своей денежной единицей определенное содержание иностранной валюты.

70. Россия в системе мирового хозяйства

     К началу 90-х годов Советский Союз по объему внешнеторгового оборота занимал примерно 10-е место в мире; его доля в мировом экспорте и импорте составляла 4,5-5%. Эти цифры были ниже, чем доля СССР в производстве МВП и, особенно, в производстве промышленной продукции, пятая часть которой приходилась на нашу страну. Внешнеторговый оборот в 1990 г. составил 153 млрд. долл.; к середине 90-х гг. этот показатель сократился примерно в полтора раза,  однако падение его было менее глубоким, чем общее сокращение объемов производства в стране вследствие сохранения внешнего спроса на энергоносители. Россия по объемным показателям сместилась на 16-18 места в мировой торговле и уступала таким малым странам, как Бельгия и Сингапур. В 2000-2003 гг. внешнеторговый оборот находился на уровне 140-150 млрд.долл., но существенно изменилось структурное соотношение экспорта и импорта – первый устойчиво составлял 100-103 млрд.долл. в год; соответственно, положительное сальдо внешнеторгового баланса превышало 40-50 млрд. долл. В 2004 г. внешнеторговый оборот России составил 193 млрд. долл., в том числе экспорт – более 130 млрд. долл. Главным образом, вследствие благоприятной внешнеторговой конъюнктуры и, прежде всего, - высоких цен на нефть, золотовалютные резервы России с  2000 г. до середины 2005 г. увеличились с 11 до 150 млрд.долл., несмотря на значительные расходы по обслуживанию внешнего долга (в 2004 г. – более 21 млрд. долл.). Основные внешнеторговые партнёры России – Германия, Китай, Белоруссия, Украина, США, Италия, Нидерланды, Финляндия, Великобритания и Франция.

      Экспортная квота в течение последних десятилетий имела устойчивую тенденцию к росту: в 50-70-е гг. она находилась на уровне 5-7%, в 1990 г. – примерно 10%, в настоящее время – более 20% (по некоторым оценкам – до 40%). Рост экспортной квоты объясняется как относительно меньшим падением производства и экспорта энергоносителей в сравнении с общим падением объемов производства в стране, так и превращением бывших внутрисоюзных поставок в межгосударственные. По ряду товаров экспортная квота за последнее десятилетие выросла еще значительнее: по сырой нефти – с 35 до 43%, по нефтепродуктам – с 15 до 33%, по природному газу – с 30 до 37%, по минеральным удобрением – 69 до 75%, по целлюлозе – с 41 до 83%. В некоторых случаях достигнуты пределы экспортных возможностей по техническим и экономическим причинам – отрицательные последствия нехватки продукции на внутреннем рынке оказываются более весомы, чем выигрыш от ее экспорта.

Одна из основных особенностей развития внешнеторговых отношений России в постсоветскую эпоху – ухудшение структуры внешней торговли, снижение степени ее прогрессивности. В структуре экспорта доля энергоносителей за последние 15 лет увеличилась с 40 до 50%, металлов и драгоценных камней – с 13 до 26%, в то время, как доля машин и оборудования сократилась с 18 до 8% (в основном, это экспорт вооружений в те развивающиеся страны, которые и ранее закупали советскую военную технику). В структуре импорта за тот же период удельный вес машин и оборудования, напротив, сократился с 45 до 36%, а продовольственных товаров - вырос с 20 до 28%. Доля импортных товаров в розничной торговле достигла 50%, в том числе по моющим средствам – более 50%, по парфюмерным  и косметическим изделиям – 67%, по тканям и одежде – свыше 80%, по радиоэлектронной аппаратуре – 87%, по обуви – 88%. Доля импорта в розничной торговле продовольственными товарами во второй половине 90-х гг. составляла 60-70%; в настоящее время она несколько снизилась, но все еще находится на уровне, опасном с точки зрения продовольственной безопасности страны – порядка 55-60%. При этом до 60% импортного продовольствия не соответствует международным и отечественным стандартам качества, но его закупка продолжается вследствие внешнего политического давления. Разрушена ранее существовавшая и не создана новая социально-экономическая и правовая структура аграрного сектора экономики.

Политика неконтролируемой открытости внешних рынков привела к глубокому спаду во многих отраслях промышленности; так, в легкой промышленности падение объемов производства достигло 87%. Простаивает, физически и морально старит оборудование; наметились тенденции деиндустриализации страны. После финансового кризиса 1998 г. и девальвации рубля произошел значительный рост цен на импортную продукцию. Это привело к некоторому оживлению российской экономики, но отечественные товары даже на внутреннем рынке пользуются спросом лишь за счет факторов ценовой конкуренции; их качество, в большинстве случаев, уступает зарубежным аналогам. Наиболее конкурентоспособные на мировом рынке высокотехнологические наукоемкие отрасли и предприятия ВПК, в результате так называемой «конверсии», сократили объемы производства и экспорта а 6-8 раз.

В целом, роль России в системе мировой торговли определяется экспортом энергоносителей, черных и цветных металлов, а на рынках развивающихся стран, кроме того, -  вооружений и военной техники. Наряду с неэффективной структурой экспорта, успешной интеграции России в мировое хозяйство препятствует и ряд других факторов. Прежде всего – это низкая производительность труда и высокая ресурсоёмкость, в том числе  энерго- и материалоёмкость производства. По производительности труда в промышленности Россия отставала от США в 1990 г. – в 4,5раза, в 2000 г. – уже в 7 раз. Удельная энергоёмкость валового продукта, в среднем, в 6-8 раз выше, чем в США и Западной Европе. Это частично объясняется более суровыми природными условиями, но главным образом – неэффективной, нерациональной организацией воспроизводственного процесса. Отмеченные показатели в России значительно хуже, чем, например, в Канаде, имеющей сходные природные условия. Кроме того, в последние годы происходит ухудшение и удорожание условий добычи полезных ископаемых, в том числе энергоресурсов; в сравнении с 80-ми гг. удельные затраты на добычу топлива выросли примерно в 3 раза.

Конкурентоспособность российской  экономики на мировом рынке снижается также вследствие высокой доли устаревшего и изношенного оборудования, технологической отсталости большинства отраслей. Крайне ограничены возможности внутреннего накопления капитала, не преодолён инвестиционный кризис. Внутренний спрос ограничен из-за низкого уровня жизни большей части населения; установка на приближение внутренних цен к мировым не коснулась цены рабочей силы, в результате чего заработная плата на математические порядки ниже, чем у работников аналогичных профессий, выполняющих аналогичную работу  в развитых странах. Эти проблемы усугубляются вследствие вывоза материальных и финансовых ресурсов (в 90-е гг. – не менее 25 млрд. долл. ежегодно; всего за последние 15 лет, по разным оценкам,  – от 300 до 700 млрд. долл.). До 20% нефти и треть прочих минеральных ресурсов вывозится из страны нелегально, что является одним из факторов общей криминализации экономики – от 50 до 80% воспроизводственного движения валового продукта находится под контролем криминальных структур.

Негативное значение имеет и сохраняющаяся бюрократизация общественной, в том числе экономической жизни, контроль коррумпированных чиновников над хозяйственными процессами. Сращивание коррумпированного чиновничества с криминалитетом придаёт общественной системе мафиозные черты. Это препятствует расширению внешнеэкономических связей, притоку иностранных инвестиций, развитию свободных экономических зон и совместных предприятий. В целом, вследствие отмеченных факторов, Россия по обобщённым показателям конкурентоспособности находится сейчас в шестом-седьмом десятке стран мира. 

К числу сложных проблем интеграции России в систему мирового хозяйства относится неурегулированность проблемы внешней задолженности. Официальный государственный внешний долг РФ на 1.01. 2002 г. составлял более 130 млрд. долл.,  на 1.01.2005 г. – 115 млрд. долл. (с учётом долгов региональных и местных структур – до 150 млрд. долл., а с учётом долгов частных компаний и банков – свыше 200 млрд. долл.).

Обслуживание внешнего долга определено правительством в качестве основного экономического и политического приоритета; в предшествующие годы на эти цели уходило до 40% расходов государственного бюджета, что в 90-е гг. составляло  примерно 13-14 млрд. долл. В 2003 г. выплачено более 17 млрд. долл., в 2004 – более 21 млрд. долл. В последующие годы предполагает дальнейший рост этих выплат. Этим, в частности, объясняется тот факт, что при значительном сальдо внешнеторгового баланса, объёмов золото-валютных резервов и средств Стабилизационного фонда (к началу 2006 г. – более 1,5 трлн. руб.) в России не происходит ни существенной модернизации экономики, ни роста уровня жизни населения.

В то же  время, остаются не востребованными долги других стран России, достигающие примерно 150 млрд. долл. Более того, при вступлении РФ в Парижский клуб стран-кредиторов около 30 млрд. долгов было списано сразу и ещё около 20 млрд. – в последующие годы. Ведётся курс на признание требований США о списании долгов Ирака на сумму порядка 8 млрд. долл. – таким образом, американская агрессия против суверенного государства не только не получила должной оценки, но ещё и будет финансироваться Россией, в то время, как минимальная оплата труда в стране почти в четыре раза ниже официального прожиточного минимума. Правительством   признаются претензии других стран к России по долгам, возникновение которых относится ещё к позапрошлому веку – так, Франции было выплачено более 200 млн. долл. в счёт погашения долгов царской России. И в то же время не предпринимается  никаких реальных мер по возвращению царского золота, имущества Российской империи и Советского Союза на суммы в сотни миллиардов долларов, не учитывается фактическая задолженность стран Центральной и Восточной Европы и бывших союзных республик России за многолетние поставки сырья, энергоносителей и оборудования по заниженным ценам. 

Раздел IV. Переходная экономика

71. Командная экономика и необходимость её реформирования
     Развитие мировой экономики в ХХ в. происходило в условиях конкуренции различных формационных, цивилизационных и организационно-хозяйственных систем, типов и укладов. Значительное влияние на мировое экономическое и политическое развитие оказало возникновение и эволюция командно-административной экономики. Появление экономических систем командного типа (и, прежде всего – советской экономики) было одним из симптомов исторической предельности капиталистического способа производства. Составлявшие основу формирования и функционирования советской экономики принципы централизма и планомерности, так же, как и усиление государственного регулирования в хозяйственных системах рыночного типа, - выступали в качестве различных форм единого для мировой экономической цивилизации  процесса роста обобществления производства. Не случайно в хозяйственной системе НЭПа проявились все ключевые особенности и закономерности смешанной экономики, получившие затем более полное развитие в других странах. В то же время, имевшие объективные корни тенденции социализации приняли, при переходе от НЭПа к командной экономике, черты формализма и внешне-надстроечной догматизации, хотя официально эта экономическая система именовалась социалистической.

Командная экономика обладала определёнными преимуществами, связанными с возможностями быстрой концентрации значительных ресурсов в рамках ограниченного интервала времени, направления этих ресурсов на решение ключевых задач экономического, политического и социального характера, особенно в чрезвычайных условиях. После II мировой войны, завершившейся  победой Советского Союза, принципы хозяйствования, присущие советской экономике, получили распространение в ряде других стран Европы, Азии и Америки; о задачах построения социализма было объявлено также в некоторых африканских странах. Командное хозяйство стало мировой системой, произошёл раскол мира на капиталистический и социалистический блоки (с научной точки зрения эти термины не вполне точны). Во второй половине 80-х гг. на долю «социалистических» стран приходилась одна треть производства МВП, 40% промышленной продукции, 12% мировой торговли; в этих странах проживала треть населения мира.  Была создана глобальная интеграционная группировка – Совет Экономической Взаимопомощи (СЭВ); на долю взаимной торговли приходилось 45-50% общего товарооборота стран-членов СЭВ, функционировала единая расчётная валюта – переводной рубль. При этом удельный вес СССР в производстве валового продукта и промышленной продукции СЭВ составлял примерно две трети. Советский Союз вышел на первое место в мире по некоторым объёмным показателям (выплавка стали, добыча нефти, производство минеральных удобрений, цемента, обуви и др.), были достигнуты также мировые приоритеты в ряде направлений фундаментальной науки и НТП (освоение космоса, производство ракетной и авиационной техники, многих видов вооружений).

В то же время, командное хозяйство развивалось в условиях нарастающих экономических и социальных противоречий и диспропорций. Гипертрофированное развитие тяжёлой промышленности и ВПК осуществлялось за счёт перераспределения средств из отраслей II подразделения и, особенно, сельского хозяйства. Командные стимулы развития науки оказались неэффективны в условиях НТР. Показатели уровня и качества жизни отставали от тех, которые демонстрировали страны с хозяйственными системами, основанными на принципах социального рыночного хозяйства. Искусственный характер ограничений частной собственности и товарно-денежных отношений, принудительное навязывание и воспроизводство этих ограничений надстроечными методами, преждевременность, в условиях аграрно-индустриальной технической базы, попыток системных посткапиталистических преобразований привели к возникновению особого социального феномена – антикапиталистического тоталитаризма и, более того, способствовали реставрации докапиталистических общественных отношений.   Объективное противоречие заключалось в том, что мировая экономическая цивилизация в целом уже действительно подошла к рубежу посткапиталистической трансформации, но процесс преобразований формационного масштаба неизбежно порождает и ошибочные, неэффективные и преждевременные страновые и региональные варианты и направления. Одним из этих вариантов и стала социальная система советского типа с присущими ей попытками искусственно ускорить, «подогнать» надстроечными методами ход мировой истории. 

    Присущие командной экономике   негативные явления порождали многочисленные попытки частичных усовершенствований хозяйственного механизма командного типа, начало которым было положено ещё в 50-е годы.  В 60-е годы в СССР была предпринята попытка хозяйственной реформы, в ходе которой предполагалось значительно расширить сферу действия товарно-денежных отношений, экономических стимулов, обеспечить хозяйственную самостоятельность производственных единиц при одновременном преодолении бюрократизма и формализма управления и планирования. Однако вскоре реформа была свёрнута, т.к. она противоречила оставшемуся в неприкосновенности системному качеству командной экономики.

     В последующем предпринимались попытки повышения эффективности командной экономики и посредством изменения или перекомбинирования основных планово-отчётных показателей (валовой, товарной, условно-чистой продукции и т.п.). «Размытость» прав собственности и условность хозяйственного отграничения экономических единиц предопределили и безуспешность использования показателей прибыли и рентабельности, т.к. на народнохозяйственном и отраслевом уровнях действовал принцип «общего котла»: значительная, а иногда и большая, часть прибыли успешно работающих предприятий перераспределялась в пользу центра и убыточных предприятий. Этим обесценивалась идея фондов экономического стимулирования на предприятиях.

     Общие пороки принципов командности проявились на всех континентах и во всех странах, где они были реализованы, несмотря на любые исторические, региональные и национальные особенности. Преодолеть эти пороки не удалось ни в  ходе многочисленных половинчатых реформ, ни посредством ограниченного развития частной собственности и товарно-денежных отношений в соответствии с концепциями «рыночного социализма». Наиболее наглядно сравнительная неэффективность командной экономики демонстрировалась в странах, внутренне разделённых по блоковому принципу (Восточная и Западная Германия, Северная и Южная Корея, материковый Китай и Тайвань). В 80-е годы необходимость отказа от командно-бюрократической организации экономики стала абсолютно очевидной, осознание этой необходимости приобрело  всеобщий характер. Окончательно выявилась природа командно-бюрократического общества как ложной альтернативы капитализму.

     В настоящее время становится всё более очевидным, что системные посткапиталистические преобразования возможны лишь на постиндустриальной технической базе. Командное хозяйство, оставаясь одной из социально-экономических форм индустриализма, не смогло выйти на посткапиталистический уровень развития. В то же время, оно  отразило и воплотило целый ряд действительных тенденций глобальной экономической эволюции. Это относится к процессам сознательного управляющего воздействия на экономику, к развитию объективно необходимых форм государственного регулирования, планомерности, макроэкономической структурной политики.

      Преждевременность ограничений частной собственности и рынка, ошибочность стратегии социально-экономических преобразований и чрезмерность взятых на себя задач глобального масштаба обусловили неэффективность советской экономики. В то же время, кризис псевдосоциализма отнюдь не означает автоматического краха процессов социализации  вообще. В политико-экономическом понимании, социализм – это социально-экономическая система, объективно приходящая на смену капитализму, формирующаяся на базе качественно нового технологического способа производства, воспринимающая все достижения капитализма и «снимающая» его противоречия, обеспечивающая качественно более высокий уровень экономической эффективности производства, а на этой основе – уровень и образ жизни населения; создающая условия для  демократизации и гуманизации общества.

      Лозунги посткапиталистических и практика антикапиталистических преобразований в Советском Союзе способствовали тенденциям формационной модификации в ведущих странах мира. Усиление начал централизма и планомерности, развитие системы государственного регулирования хозяйства, формирование смешанной экономики, улучшение положения трудящихся классов, развитие механизмов социального обеспечения и социальных гарантий, усиление тенденций демократизации и гуманизации, формирование моделей «функционального социализма» – всё это процессы, испытывавшие существенное влияние советского опыта, а иногда и выступавшие как прямое заимствование  или реакция на этот опыт. Таким образом, социалистические новации не только не уводили Россию  в сторону от магистрального пути развития мировой цивилизации, но, напротив, определили её место на «острие» этого развития и, как это часто бывает с авангардными социумами, обусловили особую сложность и концентрацию негативных следствий авангардного развития, - в частности, в результате фокусировки, сосредоточения против цивилизационной «точки роста» глобальных контртенденций. 

     О потенциале социалистической экономики в современных условиях можно судить не только по опыту западноевропейских стран «функционального социализма», но и по феномену «экономического чуда» в Китае.      В то же время, опыт Китая демонстрирует особую важность правильной стратегии трансформации командного хозяйства в систему регулируемой социально-ориентированной рыночной экономики. Практика последних десятилетий показала, что проблема перехода от командного к планомерно-рыночному хозяйству в условиях глобальных постиндустриальных преобразований – это особая, новая для мировой экономики проблема. Возникло и особое направление мировой экономической мысли – теория современной переходной (транзитивной) экономики.

72. Понятия и основные проблемы переходной экономики и переходного периода.

       Неудачи мер частичного реформирования командной экономики обусловили необходимость кардинальной трансформации хозяйственной системы. Трансформационные процессы усложняются противоречивым взаимодействием экономических и надстроечных факторов, внутренних и внешних тенденций и закономерностей развития. Перед странами, поставившими задачи преодоления недостатков командной экономики и создания современной высокоэффективной хозяйственной системы, возникает, по крайней мере, четыре группы сложных проблем социального реформирования.

     Во-первых, это ускорение развития производительных сил и переход от аграрно-индустриального к постиндустриальному технологическому базису. Во-вторых, в сфере производственных отношений и хозяйственного механизма, - это реформирование собственности и переход к современному социально-ориентированному рыночному хозяйству. В-третьих, это преодоление относительной замкнутости хозяйственных систем и интеграция в мировой рынок с учётом современных тенденций глобализации и их противоречивости. В-четвёртых, в сфере надстроечных и социальных отношений, это переход от тоталитарного к демократическому обществу, формирование правового и социального государства, гуманизация общественных отношений. 

     Очевидно, что решение столь сложных задач, особенно с учётом современного динамизма глобального социума и, прежде всего, высокоразвитых стран, требует научно обоснованной и достаточно продолжительной во времени системы направлений, методов и механизмов реформирования. Возникает феномен переходного общества и соответствующей ему переходной (транзитивной) экономики. Переходная экономика представляет собой особую разновидность социально-экономической и хозяйственной системы, основная черта которой – её трансформационный характер, доминирование в общественной жизнедеятельности процессов разработки и осуществления экономических реформ. Исторический интервал, в течение которого должны быть решены задачи, объективно стоящие перед странами с переходной экономикой, приобретает характер переходного периода. В его рамках в течение определённого времени сохраняюися элементы ранее существовавших экономических, политических, правовых и идеологических отношений, психологических норм и установок, традиций, которые с разной степенью интенсивности уступают место новым общественным явлениям, тенденциям и закономерностям. Переходному периоду присущи объективные противоречия, требующие анализа и учёта в практике социального управления, корректировки, в случае необходимости, хода и методов реформ.

     Сами понятия переходной  экономики и переходного периода вообще могут быть соотнесены с различными историческими эпохами, когда происходили меж- и внутриформационные преобразования. Анализ современной переходной экономики требует учёта как общих закономерностей  и механизмов, присущих любым переходным социальным системам,  так и особенностей, характерных лишь для современных процессов трансформации командной экономики в рыночную в условиях глобальной постиндустриальной и посткапиталистической эволюции. В отличие от переходных экономических систем в предшествующие эпохи, как правило, возникавших и функционировавших стихийно, современная переходная экономика может успешно формироваться и решать стоящие перед неё задачи лишь в условиях планомерного сознательного регулирования и корректировки хода реформ на основе научно обоснованных методов социально-экономического управления.

В течение полутора (а для Китая – двух с половиной) десятилетий преобразований в мировой практике проявили себя различные принципы и методы реформирования. По темпам и характеру соотнесения с ранее существовавшими экономическими структурами основную роль сыграли две модели реформирования. Первая получила название «шоковой терапии»; она предполагает быстрое разрушение прежней системы и столь же быстрое «включение» рыночных стимулов и рычагов; при этом важным условием успеха преобразований является значительная  финансовая помощь извне. Данная модель была реализована в бывшей ГДР, Польше, Чехии и официально заявлена в большинстве стран СНГ – однако в этих странах она оказалась неэффективна вследствие столь же «шокового» разрыва тесных производственных связей на территории бывшего СССР, переплетения экономических, политических, национальных противоречий, криминализации экономики, неэффективности и коррумпированности государственного аппарата, ограниченности внешней экономической помощи (кроме стран Прибалтики, которым эта помощь была предоставлена в достаточных объёмах по геополитическим соображениям). В результате для стран СНГ данная модель оказалась «шоком без терапии»; в частности, в России объёмные показатели народного хозяйства уменьшились, в среднем, более чем вдвое (а в высокотехнологичных конкурентоспособных на мировом рынке отраслях – в 6-8 раз), проявили себя тенденции деиндустриализации и деградации экономической системы, произошло обнищание основной части населения, демографический кризис принял форму демографической катастрофы. В восточноевропейских странах вплоть до середины 90-х гг. продолжался экономический спад, они до сих пор не вышли на докризисные количественные показатели хозяйственного развития; в мирохозяйственной системе эти страны зафиксированы на периферии мирового рынка в качестве второстепенных и зависимых элементов.

Вторая модель реформирования предполагает глубокие качественные преобразования социально-экономической системы, но осуществляемые постепенно, посредством ряда шагов и этапов, со своевременной корректировкой предпринимаемых мер, а в случае необходимости – и с отказом  от тех из них, которые явно продемонстрировали свою неэффективность. Данная модель получила название «градуализма»; она наиболее последовательно реализуется в Китае, а также во Вьетнаме. Данная модель предполагает формирование «двухсекторной» переходной экономики – при этом государственный сектор не ликвидируется, а постепенно реформируется на основе его коммерциализации; одновременно формируется рыночный сектор, эффективные элементы которого либо вытесняют со временем, либо просто «перерастают» в количественном и качественном аспектах нереформируемые элементы государственного сектора. Длительность процесса реформирования в этом случае предполагает стабильность  и преемственность политико-правовых структур; в отличие от большинства стран с переходной экономикой, в Китае и во Вьетнаме  прежняя политическая система не была разрушена, она сумела не только приспособиться к новым условиям, но и возглавить ход реформ. Известны и результаты данного варианта реформирования – Китай вышел на второе место в мире по объёмным показателям экономики, значительно повысились качественные характеристики хозяйственного развития, уровень жизни населения, возросла роль и доля этой страны на мировом рынке, укрепилось государство и его геополитические позиции.  

73. Трансформация отношений собственности. Разгосударствление и приватизация.

       Кардинальное реформирование отношений собственности – ключевое условие трансформационных преобразований, основа формирования системы смешанной экономики в условиях  переходного периода. Неудачи попыток частичного реформирования командной экономики во многом были предопределены непоследовательностью, половинчатым характером мер по изменению хозяйственного механизма, которые не подкреплялись действительными преобразованиями системы отношений собственности; глубинные основы этих отношений не менялись и сохраняли прежнюю номенклатурно-бюрократическую сущность. 

      Успех преобразований во многом зависит от понимания того факта, что  сознательное реформирование отношений собственности лишь в том случае может быть успешным, если осуществляемые меры соответствуют объективным закономерностям развития этих отношений, тенденциям развития производительных сил. Решающим критерием необходимости поддержки тех или иных форм собственности может быть в условиях перехода к рынку лишь критерий социально-экономической эффективности. В максимально возможной степени должно быть ослаблено влияние неэкономических мотиваций, отдающих предпочтение тем или иным формам собственности по политико-идеологическим и психологическим причинам.

      Трансформация отношений собственности приводит на уровне хозяйственного механизма к становлению системы реальных рыночных субъектов, действующих в целях реализации экономических интересов. Рыночные хозяйствующие субъекты могут быть и непосредственными субъектами собственности, и выступать в качестве представителей интересов собственников. Ключевое значение имеет преобразование отношений собственности в таких направлениях и формах, которые способствуют утверждению и воспроизводству рыночной экономической среды, подчинению деятельности хозяйствующих  субъектов закономерностям товарно-денежного производства и обращения, взаимодействия субъектов на основе принципов конкуренции и рыночной эффективности. Разнообразие форм собственности и укладов и соответствующих им типов рыночных хозяйствующих субъектов – фундаментальное условие формирования и эффективного развития рыночного хозяйственного рыночного хозяйственного механизма в условиях современной переходной экономики.

      Кардинальное реформирование отношений собственности предполагает как автономное возникновение и распространение индивидуальных, кооперативных и частнокорпоративных предприятий, так и, главным образом, трансформацию государственной собственности. Одной из основных причин неэффективности командного хозяйства была формализация товарно-денежных отношений в условиях тотального огосударствления экономики. Переход к рынку, осуществляющийся посредством трансформации собственности и формирования системы реальных рыночных субъектов, предполагает необходимость разгосударствления экономических отношений, т.е. преодоления государственного хозяйственного монополизма, бюрократического централизма, вмешательства государственных органов и чиновников в оперативно-хозяйственную деятельность экономических единиц и комплексов и в рыночные взаимодействия. Результатом разгосударствления является коммерциализация хозяйственной деятельности экономических единиц, повышение степени их экономической свободы и ответственности до уровня, на котором «включаются» конкурентно-рыночные механизмы ориентации на повышение эффективности хозяйствования.

    Ключевое значение в ходе разгосударствления имеет процесс трансформации государственной собственности, на основе которого в целом меняется роль государства в системе общественного воспроизводства, происходит более чёткое вычленение государственных средств и имущества в составе элементов общественного богатства; меняются механизмы формирования доходов госбюджета и расходования его средств; ценообразование и товарно-денежное обращение (в том числе, объём денежной массы) становятся обусловлены действием объективных законов рыночной самоорганизации; качественно возрастает роль рыночных факторов в формировании макроэкономической структуры и пропорций.

      Необходимо отметить принципиальную возможность двух основных типов разгосударствления; первый предполагает реальную коммерциализацию и развитие рыночных отношений в рамках государственного сектора, второй – коммерциализацию посредством передачи хозяйственных объектов из государственной – в частную собственность, т.е. посредством приватизации. 

      Главными разновидностями первого типа разгосударствления экономики являются; утверждение полного хозяйственного расчёта производственных единиц в рамках государственного сектора; развитие системы госзакупок и госзаказов, - как правило, размещаемых в рамках данного сектора экономики на конкурсных началах; распространение принципов подрядных отношений на всех уровнях хозяйствования; внедрение различных форм аренды госимущества. Все отмеченные варианты разгосударствления требуют разграничения полномочий и ответственности между институтами государственной власти и хозяйственными единицами, юридически остающимися в рамках государственной собственности, а также соответствующего договорного оформления отношений между ними. Это же относится и к иным направлениям и аспектам разгосударствления экономики – например, к разгосударствлению хозяйственных функций центральных и региональных органов власти. Как показывает зарубежная практика, действительная реализация принципов рыночного хозяйствования применительно к государственным предприятиям позволяет им достигать уровня экономической эффективности, однопорядкового с уровнем эффективности частнохозяйственных предприятий.

       В России потенциальные возможности разгосударствления на основе полного хозрасчёта, госзакупок и госзаказов, подрядных и арендных отношений, получивших некоторое распространение во второй половине 80-х гг., далее не были реализованы, несмотря на имевшиеся положительные результаты. Между  тем, данный тип разгосударствления экономики позволил бы осуществить кардинальную трансформацию отношений собственности и переход к рынку без сокращения объёмов и падения эффективности производства, а также без социально-политических потрясений. Следует помнить и о том, что условия долгосрочной  аренды, как правило, предполагали последующий выкуп государственного имущества и переход его в собственность трудовых коллективов, т.е. приватизацию. Однако данный вариант приватизации также не получил распространения, и объясняется это не экономическими, а политико-идеологическими причинами.

      Различные исторические формы приватизации известны с древнейших времён. Особо важную роль  приватизация сыграла на ранних этапах развития капитализма, в связи с превращением условно-феодальной собственности в частнобуржуазную, и позже – в системе государственно-монополистического капитализма, когда сменявшие друг друга «волны» национализации и приватизации отражали эволюцию этапов, форм и механизмов поддержки государством частного бизнеса. Последние два десятилетия ХХ века прошли в высокоразвитых странах под знаком новой волны приватизации, связанной с усложнением форм взаимодействия частного и общественного труда в условиях информатизации и сопряжённой с нею «предпринимательской революции»; вместе с тем, в течение последних трёх-четырёх лет усиливается внимание к совершенствованию форм государственного регулирования экономики и к использованию модифицированных кейнсианских методов управления динамикой макроэкономического равновесия.

        Приватизация, осуществляемая в экономически необходимых масштабах и формах, на основе тщательной проработки её механизмов, этапов и границ, объективно предполагает в качестве результатов формирование эффективной структуры собственности, увеличение доходов государственного бюджета за счёт продажи приватизируемого имущества и расширения налогооблагаемой базы, развитие хозяйственной инициативы и  предпринимательства. На практике далеко не во всех странах с переходной экономикой удалось реализовать объективные цели приватизации. Будучи сложным и противоречивым процессом, затрагивающим интересы различных групп населения, приватизация может претерпевать многообразные деформирующие воздействия и в ряде случаев (в частности, так произошло в российской экономике) не достигла тех результатов, которые предполагались и были возможны посредством трансформации отношений собственности.

74. Роль государства в формировании рыночной экономики.

       Вопрос о роли государства в переходной экономике является одним из наиболее сложных и противоречивых. Необходимость разгосударствления, преодоления то​тальной бюрократизации экономики, о чем шла речь в предыдущем параграфе, - это лишь одна из сторон многоаспектного процесса социально-экономической транс​формации в переходный период. Его объективная противоречивость проявляется, в частности, в том, что наряду с разгосударствлением и во взаимодействии с ним, необходимостью становится одновременный процесс расширения и усложнения функций государства, появления в них новых сторон и элементов, обусловленных задачами становления рынка. В сущности, ключевая проблема, «главный нерв» со​временных трансформационных процессов - это поиск наиболее эффективных, оп​тимальных способов сочетания, взаимодействия государственного регулирования экономики и частной инициативы, предприимчивости, инновационной активности.

Практика рыночных реформ во многих странах убедительно показала, что одной из наиболее серьезных ошибок в переходный период может быть отождествление задач разгосударствления с уходом государства из экономики вообще, с «отсечени​ем» государства от рыночных преобразований. Результатом подобной установки, и это, к сожалению, подтверждается, прежде всего, российской практикой, может быть лишь нарастание тенденций хаоса, резкой народнохозяйственной диспропорциональнос​ти, разрушения производственного потенциала и обострения социальных конфлик​тов. И, напротив, опыт стран, сумевших успешно осуществить переход к современ​ному эффективному рыночному хозяйству, доказывает необходимость государствен​ного управления переходными процессами; во всех этих странах рыночная транс​формация осуществлялась на основе научно разработанных, планомерно реализо​ванных и оперативно корректируемых государственных программ. Рынок современ​ного типа не может возникнуть стихийно, сам по себе; его формирование, функцио​нирование и корректировка возможны лишь посредством государственного регули​рующего воздействия.

Практика реформ и ее теоретические обобщения показывают, что в переходный период особое значение приобретают следующие функции государства:

· определение стратегических целей и тактических методов реформирования эко​номики;

· разработка и осуществление программ хозяйственных преобразований;

· формирование институциональной структуры рынка, и, прежде всего, конкурентной среды и рыночной инфраструктуры;

· перестройка макроэкономической структуры и стимулирование  экономического роста;

· координация соотношения внутри- и внешнеэкономических параметров реформ;

· решение задач эффективного включения национального хозяйства в мировой рынок;

· активная социальная политика; ориентация экономических преобразований в направлении формирования социального рыночного хозяйства;

· контроль за возникающими в переходный период социально-экономическими противоречиями, поиск оптимальных способов их разрешения;
· корректировка, в случае необходимости, хода реформ.

     Необходимо подчеркнуть особую значимость роли государства в верном определении стратегии реформ и соотношения стратегических целей с тактическими методами. В настоящее время всё более явным становится тот факт, что сам по себе переход к рынку – это не цель, а одно из средств социально-экономической трансформации. Стратегической же целью реформ является выход на новый цивилизационный уровень, обеспечивающий эффективное усвоение и динамичное развитие технологических, экономических  и социальных достижений постиндустриального общества; рыночные реформы выступают как средство достижения указанной цели. Важнейшее значение для создания институциональной базы реформ имеет деятельность государства в правовой и иных надстроечных сферах. Перестройка системы законодательства, своевременная разработка и корректировка законов, регулирующих рыночные отношения, юридическое обеспечение контрактных взаимосвязей субъектов рынка, борьба против экономической преступности – ключевые аспекты системы государственного управления развитием общества в переходных условиях. При этом требуется учитывать влияние объективного противоречия между необходимостью стабильности правовой системы, с одной стороны, и её динамизмом – с другой. Стабильность законодательства (и, в частности, налогового) – обязательное условие активизации предпринимательской деятельности, уверенности хозяйствующих субъектов в возможности реализации их экономических интересов, ориентации на легальные формы хозяйствования. Но переходная экономика по своей природе высокоизменчива, в ней неизбежно велика степень экономической неопределённости; происходящие изменения требуют корректировки правовой системы. Что касается механизмов налогообложения, то противоречие между принципами их стабильности и динамизма дополняется типичным для переходной экономики противоречием между фискальной и стимулирующей функцией налогов. 

      Сложные задачи возникают перед государством и в связи с необходимостью перестройки общественной идеологии и психологии, менталитета, с проблемами формирования нового экономического мышления, нового типа «экономического человека». Требуется преодоление как установок иждивенчества, привычки к малонапряжённому труду, так и аморализма, эгоистических и криминальных устремлений к увеличению доходов любыми методами. Современный рынок эффективен лишь при условии «экономизации» и «юридизации» мышления всех членов общества.

75. Социальная политика в условиях переходного периода.

      Возрастание роли социальных факторов в экономике - одна из наиболее заметных тенденций в мирохозяйственном развитии конца XX века. Социаль​ные параметры становятся решающими факторами в повышении экономичес​кой эффективности; в ряде случаев к ним даже переходит приоритет сравни​тельно с «чисто» экономическими. Так, общепризнано, что в высокоразвитых странах наиболее рентабельными являются инвестиции в «человеческий капи​тал»; экономический процесс воспроизводства рабочей силы становится про​изводным, вторичным соотносительно с социальным процессом воспроизвод​ства личности, реализации богатства личностного потенциала, которым опре​деляются собственно производственные качества работника. На первый план выдвигаются не формальные показатели уровня жизни, а интегральные крите​рии качества и образа жизни, «индексы  развития человеческого потенциала», отражающие комплекс условий социальной жизнедеятельности, степень ее совершенства и гармоничности.

В условиях переходной экономики социальная политика является важнейшей составляющей трансформационных процессов, призванной обеспечить соответст​вие реформ прогрессивным тенденциям развития мировой цивилизации, ориента​цию осуществляемых хозяйственных преобразований в направлении создания сис​темы социальной рыночной экономики гуманного демократического общества. Со​циальная политика призвана учитывать сложность объективных противоречий пере​ходного периода и находить приемлемые формы их разрешения.

Основным субъектом социальной политики является государство; но активную деятельность, затрагивающую социальные стороны реформ, осуществляют и другие общественные силы - классы и группы населения, их общественные объединения, партии, профсоюзы, избирательные блоки, лоббистские группировки и т.д. Весо​мое значение имеет социальная политика фирм и регионов.

Посредством верно избранной социальной политики общество может и долж​но не только смягчить неизбежные издержки трансформационного перехода, но и, в последующем, избежать экономических и политических потрясений, порождаемых известными «провалами» (или «фиаско») рынка. И, напротив, пренебрежение к социальным параметрам реформ, недооценка их значимости, идеология и прак​тика «остаточного» отношения к ним, запаздывающая и ошибочная социальная по​литика могут способствовать стихийной ориентации преобразований в направле​нии «дикого капитализма», неэффективной коррумпированной, криминальной, ко​лониально-зависимой экономики и даже разрушению хозяйства и интеллектуального потенциала нации. Учет взаимообусловленности экономических и социальных факторов, возрастания стратегической значимости социальных аспектов  экономического развития - необходимое условие успешности хозяйственных реформ. Недоучёт роли этих факторов – одна из важнейших причин социально-политических конфликтов в России в 90-е гг.; эти проблемы вновь заметно обострились в 2005 г. в связи с непродуманными мерами по поводу так называемой «монетизации льгот». 

Достаточно часто под социальной политикой в условиях перехода к рынку пони​мают лишь государственную поддержку малоимущих слоев населения, выплату по​собий по безработице и т.п. Это, безусловно, необходимые аспекты социальной по​литики, но ими она далеко не ограничивается. В действительности, социальная по​литика включает в себя широкий спектр действий субъектов общественных отношений и реализуется по следующим направлениям:

· создание и расширение социальной базы реформ, стимулирование сближения социальных качеств труда и собственности;                         

· регулирование отношений между предпринимателями и наемным персоналом; смягчение и разрешение социальных конфликтов;

· поддержка сфер, обеспечивающих развитие личности и совершенствование каче​ства жизни (здравоохранение, образование, наука, культура, досуг);

· смягчение негативных последствий реформ для групп населения, объективно не способных включиться в рыночно-конкурентные отношения; развитие систем соц​иального обеспечения и страхования; осуществление политики занятости и пере​подготовки рабочей силы;

· борьба с экономической преступностью;

· обеспечение экологической ориентации экономики.

Успех реформ невозможен без широкой социальной базы, без поддержки со сто​роны имеющих весомое влияние в обществе и количественно значительных групп населения. Очевидно, что эта поддержка будет устойчивой лишь при условии улуч​шения социально-экономического положения этих групп по ходу реформ. Должны быть официально, на уровне высших институтов государственной власти,  сформу​лированы стратегические цели реформ, предполагаемые методы и этапы их  достижения. Цели преобразований и средства их достижения, социальные и экономичес​кие издержки их осуществления, трудности и противоречия, возможные и в какой-то степени неизбежные в переходный период, должны быть понятны всем членам об​щества. Важным условием формирования социальной базы реформ является обще​ственное доверие и утверждение в массовом сознании идеи необходимости прини​маемых мер. Значительный вред могут принести невыполнимые обещания, дезин​формация, непредсказуемые действия, нестабильность и необоснованность эконо​мической политики; следует избегать мер, порождающих вначале завышенные ожи​дания, а затем - разочарование и недоверие.

В современных концепциях переходной экономики получило распространение представление о том, что формирование социальной базы рыночных реформ свя​зано с количественным расширением и укреплением позиций так называемого «сред​него класса». Под средним классом понимаются широкие социальные круги, пред​ставители которых, как правило, сочетают трудовую деятельность с теми или ины​ми качествами собственников и имеют возможность получать доходы, обусловлен​ные как трудом, так и собственностью, причем доходы эти обеспечивают и образ жизни в соответствии с современными стандартами благосостояния. В связи с этим, к среднему классу относят средних и мелких предпринимателей, научно-техничес​кую и творческую интеллигенцию, лиц «свободных профессий», наемных работни​ков, получающих, помимо заработной платы, ощутимые доходы в форме «участия в прибыли» и дивидендов по акциям. Предполагается, что представители интелли​генции и «свободных профессий» приобщены к собственности посредством инди​видуализированного «интеллектуального капитала». Как отмечено в предыдущих главах, во многих странах производится целенаправленная государственная политика поддержки и расширения среднего класса. В США предоставляются налоговые льготы фирмам, реализующим програм​му ESOP (план наделения наемных работников акциями); во Франции существен​ные финансовые привилегии получают фирмы, осуществляющие выплаты рабочим из прибыли. Между тем, в России во второй половине 90-х гг. к среднему классу могло быть отнесено не более 9-14% населения, затем, после дефолта 1998 г., эта доля снизилась, косвенным отражением чего может служить, в частности, факт поражения правых партий на выборах в Государственную Думу в декабре 2003 г. 

Социальная база рыночных реформ может расширяться при распростране​нии частной собственности и частного капитала, если это ведёт к улучшению социально-экономического положения наемных работников. За​дачей социальной политики, помимо приобщения работников к собственности, является регулирование их отношений с предпринимателями, смягчение и пре​дотвращение конфликтов. Необходима разработка трудового законодательст​ва, обеспечение безопасности труда, гарантий его оплаты и других прав работ​ников. Возрастает роль трудовых договоров, в том числе коллективных; во все​мерной государственной поддержке нуждается социальная деятельность проф​союзов.

Стратегически важным аспектом социальной политики является расшире​ние инвестиций в «человеческий капитал». Известно, например, что в США уве​личение, в среднем, продолжительности образования на один год приводит к росту ВВП на 5-15%. Для многих стран, осуществляющих переход от команд​ной к рыночной экономике, качество «человеческих ресурсов» является, по су​ществу, единственным фактором, потенциал которого способен обеспечить выход из системного кризиса и обеспечить впоследствии достойное место в системе мирового рынка. В то же время, известно, что рыночная трансформация болезнен​но сказывается на функционировании находившихся ранее под государствен​ным патронажем сфер здравоохранения, образования, науки и культуры. Здесь наиболее очевидна необходимость корректирующей социальной политики. Ведь развитие платных форм здравоохранения и образования, на фоне деградации ранее существовавших систем, способно лишь усилить социальную дифферен​циацию и напряженность. Недопустимо также свертывание социальных программ поддержки семьи (на уровне как государства, так и предприятий), детских уч​реждений и т.д. Крупней​шие зарубежные экономисты-теоретики Дж. К. Гэлбрейт и Р. Коуз одной из глав​ных ошибок реформ в России считают разрушение институциональной структу​ры ранее существовавшей системы социального обеспечения.

Социальная политика призвана также, как отмечено выше, обеспечить под​держку малоимущих слоев населения, смягчить трудности переходного перио​да для пенсионеров, нетрудоспособных, многодетных семей. Сложной проблемой переходного периода является перестройка струк​туры совокупной рабочей силы, формирования рынка труда и появление безра​ботицы. Необходимостью становится не только создание механизма выплаты пособий по безработице, но и, прежде всего, всемерное стимулирование раз​вития системы переподготовки кадров, переориентация рабочей силы на заня​тость в перспективных отраслях экономики, распространение самозанятости, особенно в связи с расширением сферы информационных технологий, с воз​никновением компьютеризированных рабочих мест на дому. Мировая практика доказывает, что важнейшим фактором роста занятости является распростране​ние малого предпринимательства, обеспечивающего значительную, а во мно​гих странах - и большую часть прироста новых рабочих мест.

Одной из наиболее острых проблем переходной экономики является экономи​ческая преступность. Следует отметить, что существует ряд объективных факто​ров, способствующих ее распространению. Прежде всего, это сформировавшийся еще в условиях командной экономики правовой нигилизм. Так, частнопредприни​мательская деятельность официально преследовалась по закону; между тем, в Со​ветском Союзе уже к середине 80-х годов не менее 20 млн. человек, т.е. порядка 15% совокупной рабочей силы, было включено в различные виды трудовой и пред​принимательской деятельности, позволявшей получать не учитываемые официально доходы. В переходный период социальная нестабильность, неопределенность, от​каз от прежних экономико-психологических установок, норм социального поведе​ния как бы провоцируют и даже оправдывают практику нелегального извлечения доходов. Сказывается, в какой-то степени, и несовершенство формирующейся пра​вовой системы, отставание эволюции ее отдельных элементов от быстроменяю​щейся хозяйственной практики. Кроме того, ослабление государственности в це​лом способствует широкому распространению коррупции.

      Однако наличие отмеченных объективных факторов ни в коей мере не оп​равдывает пассивной государственной политики в отношении преступности, а тем более - идей о неизбежности «этапа криминальной экономики». Общест​во, государство и экономика не могут ждать, пока «внуки бандитов станут циви​лизованными предпринимателями»; эффективность рыночных преобразований уже с первых этапов их осуществления зависит от развития легального пред​принимательства, обеспечивающего не перераспределение общественного бо​гатства в пользу паразитического криминалитета и чиновничества, а развитие системы производительного труда, рост общественного богатства и реализацию интересов всех участников общественного производства. Не только нормальным, но и обязательным условием эффективного развития рыночной экономики является государственный контроль за источниками доходов и, тем самым, - за условиями и формами потребления. Достаточно напомнить, сколь жё​стко в США государство следит за уплатой подоходных налогов. В России же криминализированная верхушка общества, подчинив себе государственный аппарат,  утвердила нерыночные механизмы распределения и потребления, способствующие паразитическому расхищению общественного богатства. 

      Одной из форм криминального псевдопредпринимательства в переходный пе​риод является деятельность, направленная на расхищение природных богатств и нанесение ущерба природной среде. Одним из направлений государственной соци​альной политики, в связи с этим, является контроль за экологическими параметра​ми хозяйственной деятельности и пресечение попыток обогащения за счет хищниче​ской эксплуатации природных ресурсов, изъятие сверхдоходов («природной ренты») и направление части полученных вследствие этого средств  для осуществления природоохранных мер.  Задачи постиндустриальной трансформа​ции требуют высокой экологической культуры производства, совершенствования та​ких параметров качества жизни, как состояние окружающей среды. Между тем, как известно, рыночные механизмы безразличны к экологической стороне хозяйствова​ния; они объективно воспринимают все ресурсы как бесконечно воспроизводимые, а окружающую среду - как пространство, способное бесконечно и безболезненно утилизировать отходы производства. Преодоление неэкологической производствен​ной парадигмы, формирование системных элементов «экологической экономики» могут быть результатом лишь целенаправленной социальной политики, чем предо​пределяется еще одна сторона необходимости ее активизации в условиях переход​ной экономики.

76. Влияние геополитических факторов на социально-экономические процессы в России

     Усложнение взаимодействия глобальных и локальных закономерностей экономического развития – одна из особенностей современной эволюции экономической цивилизации; появилось даже специальное направление в рамках глобалистики - «глокалистика», исследующая противоречия данного взаимодействия, формы их разрешения и воспроизводства. Взаимодействующие с глобальными локальные закономерности проявляются на различных уровнях – это уровни межгосударственных объединений, отдельных государств, регионов в их рамках. Для переходной экономики России влияние геополитических факторов является особо весомым, что определяется как историей, так и современной ролью нашей страны в  системе международных отношений.
     В настоящее время известны многочисленные разработки в области теории переходной экономики. Однако  подавляющая их часть рассматривает процессы социально-экономической трансформации в разрезе внутренних импульсов, закономерностей и противоречий, без достаточного учёта влияния внешних факторов (анализ внешнеэкономических параметров реформ, как правило, имеет технический характер). Между тем, процессы, происходящие в странах с переходной экономикой, - это лишь одна из сторон глобальной социально-экономической трансформации, причём господствующие ныне в мире силы стремятся использовать данные процессы в собственных интересах. Конкретно  это означает установку на закрепление колониально-сырьевой ориентации хозяйства стран с переходной экономикой, включение их в мирохозяйственный механизм в качестве зависимых, второстепенных и третьестепенных элементов, всемерное ограничение их экономического и политического суверенитета, поддержку криминально-компрадорских режимов, инициирование сепаратизма и иных форм внутренней нестабильности. При разработке стратегии и тактики реформ странам с переходной экономикой необходимо исходить из понимания того факта, что международный финансовый капитал не заинтересован в появлении на глобальной арене новых сильных конкурентов, поэтому все его действия прямо и косвенно будут направлены на ослабление  позиций  этих стран и подчинение их своему влиянию. 

     Что касается России, то, добившись крушения ранее существовавшего государства, господствующие в мире   силы теперь ставят задачу её превращения в лишённое политической и национальной независимости «географическое пространство», с учётом того, что и ныне на территории нашей страны находится значительная доля глобальных природных ресурсов (в том числе уникальных). Потенциально Россия остаётся богатейшей страной мира – на каждого её жителя приходится от 400 тыс. до 1 млн. долл.(по разным подсчётам) национального богатства.

     Оценивая геополитические аспекты российских реформ, следует учитывать тот факт, что, несмотря на значительное ослабление оборонного потенциала, Россия всё ещё обладает практическим военно-стратегическим паритетом с США. Этим обусловлена возможность осуществления настоятельно необходимых мер по укреплению российской государственности. Прежде всего, ключевое стратегическое значение имеет укрепление и углубление Союза с Белоруссией ( а в перспективе – с другими бывшими союзными республиками). Объединение экономического потенциала двух стран укрепит их общие позиции в конкурентной борьбе на мировом рынке. Экономическая и геополитическая важность Союза для России обусловлена теми фактами, что через территорию Белоруссии проходит до 70% российского экспорта в страны ЕС и до  30% всего объёма экспорта; на белорусских предприятиях размещено до 20% российского оборонного заказа и, в то же время, поставками из Белоруссии обеспечивается, например,  80% тракторного парка в России и т.д.  Укрепление и углубление Союза  России и Белоруссии – это не только фактор совершенствования реформационных процессов, но и важнейшее условие стабилизации современной геополитической ситуации в мире.

      Ход реформ в России оказался значительно усложнен тем, что они начинались и проводились без достаточного научного обоснования, теоретико-экономической про​работки, при чрезмерном воздействии идеологических и конъюнктурно-политических факторов. Фактически, на уровне властных структур всё теоретическое обоснование необходимости радикальных преобразований ограничилось осознанием неэффективности командного хозяйства и желанием перестроить экономику по образцу высокоразвитых стран. Отсутствие научных представлений об объективных причинах возникнове​ния, цивилизационной природе и историческом месте командно-административного общества привело к чрезмерно негативной его оценке и, в частности, к пренебрежи​тельному нигилистическому отбрасыванию его достижений в научно-технической и со​циальной сферах. Не были осознаны также стратегические цели социально-экономиче​ской трансформации и роль рыночных преобразований как одного из средств достиже​ния этих целей.

Несмотря на всеобъемлющую, казалось бы, критику всего, что так или иначе связа​но с прежним режимом, идеологи и руководители социальных групп, инициировавших и возглавивших ход преобразований, в практике своих действии воспроизвели худшие традиции предшествующей властвующей элиты. Это проявилось в идеях о принципи​альной нереформируемости ранее существовавших социально-экономических струк​тур, о необходимости их тотального уничтожения, которое является, якобы, обязатель​ным условием для создания на освободившемся «чистом месте» более эффективной эко​номики; в установке на достижение поставленных задач «любой ценой» (в том числе, и ценой разрушения экономики и катастрофического снижения уровня жизни подавляю​щей части населения). Стали усиленно распространяться и упрощенные, утопические представления о социальных издержках и перспективах рыночных преобразований

Конкретный механизм рыночных преобразований также понимался чрезвычайно уп​рощенно и, по сути, сводился к двум основным идеям. Первая - это «отсечение» государ​ства от экономики, почти полная ликвидация его экономических функций («главная функ​ция государства - не мешать»), что, как предполагалось, приведет к «включению» рыноч​ных механизмов и автоматическому рыночному саморегулированию экономики, к росту её эффективности в результате успешной хозяйственной деятельности новых coбcтвенников, появляющихся в ходе приватизации. Вторая - это надежда на помощь из-за рубежа, на иностранные инвестиции и «рекомендации», что, в частности, предполагало  безусловное выполнение указаний МВФ и других международных организаций, якобы заинтересованных в успехе «либерально-демократических реформ» в России.

Теоретическая несостоятельность данных идей, отмечавшаяся в научной литературе со времени их появления, была затем полностью продемонстрирована в практике реформ. Стихийного саморегулирующегося рынка на базе современных производительных сил быть не может; его давно нет в развитых странах; тем более невозможен и стихийный переход к рынку современного типа. Во всех без исключений странах, успешно осуществивших во второй половине XX века реформирование рыночного хозяйства, процесс перестройки экономики осуществлялся сознательно, планомерно, на ос​нове детально разработанных и корректируемых по ходу реформ государственных про​грамм. Так было, в Германии, Японии, в новых индустриальных странах.

Не оправдало себя и применение к России рекомендаций, разработанных МВФ для слаборазвитых стран с доиндустриальной экономикой. Кроме того, остались без внима​ния факты очевидного своекорыстия зарубежных «советчиков», их явной незаинтересо​ванности в появлении на мировом рынке нового сильного конкурента в лице успешно реформированной российской экономики, стремления центров мировой экономической и политической силы добиться колониальной ориентации и зависимого, второстепенного положения России в мирохозяйственной системе.

     В то же время, в научной литературе разрабатывались и неоднократно предлага​лись альтернативные варианты реформирования экономики, по-иному трактующие как стратегические цели, так и механизм преобразований. Достаточно полно давалось тео​ретическое обоснование необходимости перехода к социально-ориентированному ры​ночному хозяйству при регулирующей и корректирующей роли государства, аргументировались предложения об отказе от не оправдавшею себя курса, предлагались меры по исправлению ошибок. Давалась критическая оценка концепции «шоковой терапии» и разрабатывались модели «градуализации» реформ, т.е. осуществление кардинальных, но постепенных преобра​зований в форме системных последовательных мер через ряд дозированных шагов, ступеней, этапов при сохранении политической и социальной стабильности и преемст​венности.

77. Основные этапы реформ.

Социальные силы, инициировавшие преобразования в российской экономике, первоначально предполага​ли завершить трансформационный переход в рамках двух относительно непродолжительных этапов: на пер​вом осуществить быстрое и кардинальное реформирование собственности и хозяйственного механизма, на втором - столь же быстрое «включение» рыночных стимулов, почти немедленно и автоматически приводящее к подъему эко​номики и росту уровня жизни. Высказывались многочисленные прогнозы и вы​давались обещания, что кардинальные перемены можно осуществить за несколь​ко месяцев, за «500 дней», что преодоление спада и улучшение условий жизни произойдет к «ближайшей осени» и так далее.

В действительности, трансформационные перемены в экономике России весьма далеки от завершения и к настоящему времени прошли несколько крупных этапов. На пер​вом (1987-1991 гг.) преобразования рассматривались как реформирование социа​листической экономики, поиск ее наиболее эффективной модели. В этот период были существенно расширены хозяйственные права государственных предприятий, осуществлялся их перевод на полный хозрасчет, получили развитие кооперативные, подрядные и арендные формы хозяйствования, в аграрном секторе появились фер​мерские хозяйства. В развитии экономики наметились позитивные тенденции, од​нако они не получили дальнейшей реализации, главным образом, по политическим причинам, вследствие нерешительности, непоследовательности тогдашнего руко​водства страны, отсутствия у него политической воли, ясного понимания целей и ориентиров реформы, пассивного и примиренческого отношения к антигосударст​венным и антисоциальным силам, которые, воспользовавшись атмосферой неста​бильности и неопределенности, стремились ввергнуть страну в хаос и разрушить государство. Имевшие ключевое значение хозяйственные реформы оказались, в дей​ствительности, на втором плане в условиях разгула национализма, сепаратизма и других форм преступности. Криминальный капитал поставил под свой контроль зна​чительную часть кооперативных предприятий и использовал их как инструмент «отмывания» накопленных преступными методами денег и имущества; в этих целях боль​шинство кооперативов приобрело не производственную, а торгово-посредническую ориентацию. Идея реформ стала эксплуатироваться для достижения ничего не имевших с ней общего политических целей (разрушение, под предлогом конверсии,наиболее конкурентоспособных на мировом рынке высокотехнологичных отраслей ВПК, концепция «регионального хозрасчета» в Прибалтике и т.д.).

      В 90-е годы трансформация хозяйства осуществля​лась уже в условиях постсоветских экономических и политических реалий. Главным элементом предпринятых на этом этапе мер стала приватизация (преимущественно в чековой форме), в результате которой доля принад​лежащих государству основных фондов снизилась с 91 % (на начало 1992 г.) до 42 % (в 1995 г.); в акционерном капитале доля государства в середи​не 1995 г. составила 11 %. В ходе изменения системы экономического уп​равления и хозяйственного механизма была реализована идея «отсечения» государства от экономики. Роль господствующей экономической идеоло​гии приобрели заимствованные из-за рубежа концепции монетаризма, ог​раничивающие функции государства регулированием денежной массы в об​ращении (концепции эти были разработаны применительно к условиям вы​сокоразвитой рыночной экономики с хорошо отлаженным денежно-кредит​ным механизмом и долговременными тенденциями экономического роста). На практике российский вульгаризированный псевдомонетаризм привел к хаосу в экономике, возникшему в результате шоковой «либерализации» цен и последовавшей гиперинфляции (за январь 1992 г. потребительские цены выросли на 245 %, к концу 1992 г. в 26 раз, затем в течение 1993г. - еще в 4 раза, в 1995 г. - в 2,3 раза). Крушение национальной валюты привело к долларизации экономики. Фактически была осуществлена инфляционная конфискация сбережений населения и инфляционное перераспределение общественного богатства, что в сочетании с почти бесплатной раздачей государственного имущества новым собственникам (денежная оценка фон​дов предприятий оказалась многократно занижена относительно их реаль​ной стоимости, иногда - во многие тысячи раз) и инфляционно-льготным кредитованием коммерческих банков - привело к осуществлению некоего исторического аналога первоначального накопления капитала. Ограбле​ние населения было продолжено далее посредством криминальной деятель​ности частных «фондов», банков и «финансовых пирамид».

На данном этапе произошла консолидация тех социальных сил, в чьих интересах были осуществлены перемены в экономике. Это номенклатурное чиновничество, количественно выросшее в 2 раза и осуществившее «конвертацию власти в собст​венность», администрация предприятий (в среднем составившая 5 % занятых на пред​приятиях) и криминальные круги.

    Во второй половине 90-х гг. про​должалась приватизация (в основном, в денежной форме), и перераспределение собственности приватизированных предприятий, представленной в фондовом капи​тале. Уже к середине 1996 г. доля государства в акционерном капитале приватизи​рованных предприятий снизилась до 4 %; к началу 1997 г. на государственную соб​ственность приходилось 9,5 %, на муниципальную - 7,4 % от общего количества предприятий, в то время, как частную собственность представляли 68 % предприя​тий. В акционерном капитале приватизированных предприятий, наряду с уменьше​нием доли государства, устойчиво снижалась также доля трудовых коллективов при столь же устойчивом росте доли администрации и внешних держателей акций, осо​бенно крупных. В системе экономического управления были предприняты некото​рые попытки смягчения крайностей псевдомонетаризма, но по-прежнему функции государства почти полностью сводились к регулированию объема денежной массы, лишь «с обратным знаком»: главной задачей была объявлена борьба с инфляцией, в связи с чем проводилась политика «сжатия» денежной массы. В результате, коэф​фициент монетизации ВВП составил в 1998 г. примерно 12,5 - 12,7 %, что пример​но в 3-4 раза ниже, чем в среднем по развитым странам. Инфляция, по сути дела, была переведена из открытой в скрытую форму, симптомами чего являлись факты систематического невыполнения обязательств госбюджета, массовые неплатежи, невыплаты зарплаты, пенсий и т.д. Углубился разрыв между реальным и финансово-спекулятивным секторами экономики, при одновременном возрастании зависимос​ти последнего от международного спекулятивного капитала, что привело к много​миллиардным потерям во время  финансовых кризисов в 1997 и 1998 г.г. 

    В течение рассматриваемого этапа углубился инвестиционный кризис, и выяви​лась настоятельная необходимость всестороннего реформирования налоговой сис​темы. В то время, как никакие чрезвычайные меры не смогли пресечь уклонения наиболее бо​гатых слоев населения от уплаты налогов, продолжалось фактическое «удушение» предприятий реального сектора экономики завышенными и громоздко организован​ными налогами.  Обострились социально-экономические противоречия, которые стали принимать остроконфликтные формы (акции шахтеров, действия профсоюзов по организации забастовок в общегосударственных масштабах и т.д.). Порочность денежной и кредитной политики, нарастание разрыва между реальным и паразитически-спекулятивным секторами экономики привели в августе 1998 г. к финансовому краху.

      После финансового краха в августе 1998 г. было объявлено о необходимости существенной корректировки методов реформирования, о расширении функций государства как субъекта управления реформационными процессами, об усилении  внимания к реальному секто​ру экономики и к проблемам социальных факторов преобразований.  Начался новый этап социально-экономических реформ, продолжающийся до настоящего времени. Предпринятые меры, в сочетании с эффектом девальвации,  способствовали некоторому оживлению экономики в 2000-2005 г.г., но, главным образом, за счёт благоприятной внешнеэкономической конъюнктуры. Из 6-7% прироста ВВП в последние годы на долю развития реального сектора экономики приходится, по оценкам экспертов, не более 1%. Уже в 2004-2005 гг., по мере преодоления эффекта девальвации,  темпы роста вновь стали снижаться; зависимость экономического благополучия страны от экспорта энергоносителей не только не снижается, но, напротив, растёт.

78. Результаты изменений в российской экономике.

За период трансформационных преобразований в народном хозяйстве страны произошли определенные позитивные изменения. Достигнуто насыщение по​требительского рынка, значительно повысилась степень компьютеризации, получи​ла развитие сфера услуг, возникли некоторые элементы рыночной инфраструктуры. Расширились возможности для проявления хозяйственной инициативы и предпри​нимательской деятельности. В последние годы растут золотовалютные резервы, которые к середине 2005 г. достигли 150 млрд. долл. Однако данные позитивные сдвиги оказались обесце​нены прогрессирующим разрушением производственного, научно-технического и, в целом, - цивилизационного потенциала страны.

      За период «реформ» произошло более чем двукратное (по официальным данным) падение объёмов производства, а в конкурентоспособных на мировом рынке высокотехнологичных на​укоемких отраслях оно снизилось в 6 - 8 раз. Наряду с уменьшением объемных показателей, резко снизилась эффективность экономики: в полтора - два раза упа​ла энерго-, фондо- и материалоотдача производства при полуторакратном сниже​нии производительности труда. Продолжается абсолютное сокращение населения (несмотря на приток значительного количества беженцев), уменьшается средняя продолжительность жизни. К  2000 г. доходы более чем 50% населения не достигали уровня прожиточного минимума; этот уровень более чем в 10 раз превышал размер минимальной заработной платы. В течение 2000-2005 г.г. ситуация несколько улучшилась, но доля населения с доходами ниже прожиточного уровня превышает  40%.

       Криминальная приватизация не привела к возникно​вению того «эффективного собственника», задача создания которого была провоз​глашена в качестве приоритетной на начальном этапе реформ. Напротив, новые соб​ственники безоговорочно взяли курс на паразитическое обогащение через расхище​ние результатов труда предшествующих поколений и ограбление поколений буду​щих посредством демпинговой распродажи невозобновляемых природных ресур​сов. В то время, как объем инвестиций в народное хозяйство только за 1992-1996 г. сократился в 4 раза и продолжал снижаться до 1999 г., нелегальный вывоз капитала за рубеж превысил 300 млрд. долл. (по некоторым оценкам – до 700 млрд. долл.).   Незаконным путем из России вывозится 20 % нефти и 33 % минеральных ресурсов; внутри страны расхищается около трети добычи драгоценных металлов.  Ежегодно страна теряет десятки миллиардов долларов (в 2004 г. – более 21 млрд. долл.) в связи с «обслуживанием « внешнего долга.

 За период 1991-2000 г.г. численность персонала в сфере научных исследований и разработок снизилась на 45 %; более чем в два раза уменьшилось число патент​ных заявок. По оценкам экспертов ООН, только прямые ежегодные потери России вследствие «утечки умов» можно оценить в 3 млрд. долл., а с учетом упущенной выгоды - в 50-60 млрд. долл. В то же время, США за счет «импорта» ученых и специалистов получают ежегодно до 100 млрд. долл. дополнительного прироста ва​лового продукта; половина прироста численности американских специалистов в об​ласти программного обеспечения осуществляется за счет эмигрантов из бывшего СССР. За минувшее десятилетие совокупные расходы на научно-технические разработки уменьшились в 20 раз. Сокращение финансирования сфер образования и здравоохранения поро​дило тенденции деградации этих сфер; их коммерциализация привела к росту соци​альной напряженности. Ныне потребности сферы образования в ресурсах обеспечи​ваются меньше чем на 50 %; два миллиона детей школьного возраста растут неграмотными.  Расходы госбюджета на нужды здравоохранения со​ставляют в России в расчете на одного человека 50 долл. в год, в то время, как в США - 3 тыс.; в Западной Европе - 1,5 тыс. дол. в год.

Разрушено сельское хозяйство и утеряна продовольственная безопасность стра​ны; доля импорта в продовольственных товарах превысила 60 %. Только за первую половину 90-х годов поставки грузовых автомобилей сельхозпредприятиям умень​шились в 36 раз; зерновых комбайнов - в 1000 раз. За тот же период были почти повсеместно ликвидированы крупные сельскохозяйственные предприятия и разори​лось более 44 тыс. фермеров; оставшиеся фермеры, владея 5,2 % земельных уго​дий, производят лишь 1,9 % товарной продукции сельского хозяйства. В течение десятилетия с 1991 по 2001 г. производства зерна сократилось в 1,8 раза, молока – в 1,7, сахарной свеклы  - в 2,3 раза;  подушевое потребление молока уменьшилось с 382 до 226 литров в год, мяса – с 75 до 48 кг, рыбы – с 20 до 9 кг. Российский продовольственный рынок стал местом сбыта недоброкачественной зарубежной продукции; действующим в России стандартам качества не соответствуют 36% импортной цельномолочной продукции, 54% мясопродуктов, 72% консервов. В 2000-2005 г.г. к уровню сельскохозяйственного производства пятнадцатилетней давности смогли приблизиться лишь регионы, которые сумели сохранить степень концентрации аграрного производства, соответствующую современным производительным силам

Острой социальной проблемой стала социально-экономическая дифференциа​ция населения. Децильный коэффициент, т.е. отношение доходов 10 % наиболее обеспеченного населения к доходам 10 % наименее обеспеченной его части, коле​бался в 90-е годы, по официальным оценкам, в интервале от 16 :1 до 13 :1. Даже эти, явно заниженные по мнению многих экспертов, цифры свидетельствуют о том, что степень социально-экономической диффе​ренциации в России значительно превышает зарубежные показатели (в США децильный разрыв составляет, по разным оценкам, 8-10 :1; в Западной Европе - 5-6 : 1; в Швеции и Китае - 3-4:1; социально опасным считается превышение этим коэффициентом уровня 10 : 1). В 2001-2005 гг. на долю 10% самых богатых жителей России приходилось (также по официальным данным) более 33% всех денежных доходов, на долю же 10%  наименее обеспеченных – лишь 2,4%.  В настоящее время различия в оплате труда рабо​чих и администрации достигают не менее 20-30 раз, отраслевые различия - 10 раз, региональные - 11 раз; в значительной мере  утрачена зависимость доходов от реального трудового вклада. Возросла численность армии чиновников, достигшая к началу 2000 года 1340 тыс. человек, что более чем вдвое превышает соответствующий показатель по всему Советскому Союзу (в середине 80-х годов – примерно 640 тыс. чел.). За  2000-2005 г.г. количество чиновников возросло ещё на несколько десятков тысяч человек, при этом расходы на содержание государственного аппарата только с 1995 по 2001 г. увеличились почти в десять раз (с 4,4 до 40,7 млрд. руб.).

      По интегральному индексу развития человеческого потенциала Россия к настоя​щему времени оказалась в шестом десятке стран мира. Демографический кризис стал приобретать черты демографической катастрофы. Население России ежегодно сокращается на 800 тыс. человек; значительно уменьшилась средняя продолжительность жизни, что, в первую очередь, обусловлено социально-экономическими факторами. Очевидна не​обходимость кардинальной корректировки  курса экономических реформ.

79. Условия и основные направления корректировки реформ. 

Осуществление корректировки экономических реформ - это сложная и многоаспектная социальная про​блема, требующая политических и теоретических предпосы​лок. Прежде всего,  настоятельной необходимостью является восстановление само​стоятельности внутренней и внешней политики, переориентация деятельности ин​ститутов государственной власти на обеспечение национально-государственных ин​тересов России, ликвидация зависимости властных структур от криминально-олигархического капитала. Должен быть осознан факт нетождественности, различий, а по ряду существенных моментов - и противоречивости целей российского общества по ре​формированию экономики и тех целей, которые преследуют, в связи с этим,  другие государства и находящиеся под их контролем международные организации. 
     Следует отказаться от представления о том, будто переход к рынку является самоцелью, высшей, всеобщей и окончательной целью экономических пре​образований. Данный переход должен рассматриваться в качестве одного из ис​ключительно важных, но все же средств социально-экономической трансформа​ции, действительная цель которой - выход на новый цивилизационный уровень, формирование общества постиндустриального типа со свойственной ему высоко​эффективной экономикой, высоким уровнем и качеством жизни и гуманизацией всех общественных отношений. В связи с этим, недопустимо добиваться внедре​ния тех или иных рыночных институтов, элементов инфраструктуры «любой ценой», без учета социальных и экономических издержек, которые несет при таком внедре​нии общество.

     Необходимо  отказаться также от полностью дискредитировавших себя идеологичес​ких мифов о якобы неизменно более высокой экономической эффективности част​ной собственности в любых условиях, о возможности создания и функционирования рынка только на базе частной собственности и об абсолютном превосходстве её над другими формами собственности. Огромный вред нанесла народному хозяйству России и другая идеологическая догма, тесно связанная с предыдущей, - о возмож​ности автоматического рыночного саморегулирования в условиях современной эко​номики, чем обосновывалось и ограничение экономических функций государства, приведшее к хаосу «либерализации».

В существенной корректировке нуждается практика усвоения и использования зарубежного опыта реформ. Безусловно, сам принцип изучения опыта других стран сомнений не вызывает; необходимо как восприятие их достижений, так и учет допу​щенных ими ошибок. Но не должно быть копирования, повторения осуществляемых кем-то мер, некритического насаждения зарубежных моделей хозяйствования. При проведении социально-экономических преобразований наибольших успехов в тече​ние последних десятилетий достигли не обособленные социальные системы, и не те, которые механически воспроизводили чужой опыт, а те, которые усваивали этот опыт, преломляя через «призму» собственной исторической специфики, культуры, традиций. Успех реформ обеспечивался при интегрировании положительных черт и достижений внутренних и внешних социально-экономических систем и процессов и, вместе с тем, при решительном отказе от устаревших форм хозяйствования и от ошибочных мер, с учетом также ошибок и негативного опыта других стран. Крайне не​убедительно выглядят  объяснения причин, по которым игнорируется наиболее важ​ный для России опыт Китая, начинавшего реформирование хозяйства в значительно более сложных экономических условиях, на более низком уровне рыночных отноше​ний, но достигшего крупных успехов при сохранении социальной стабильности и укреплении государства.

Решающим условием для коренного изменения ориентации и содержания реформ в России, для роста их эффективности является преодоление зависимости государ​ственной власти от узкокорыстных целей компрадорского криминалитета, которому вообще не нужна российская экономика, за исключением экспортно-сырьевых отрас​лей. Корректировка реформ невозможна также без ее научного обоснования, без уче​та и реализации разработок и рекомендаций, содержащихся в научных исследовани​ях по проблемам эволюционной экономики, теории трансформации социально-эко​номических систем, теории переходной экономики и политической экономии.

      При условии реализации отмеченных предпосылок, ключевое значение приоб​ретают следующие направления корректировки реформ:

· превращение государства в основной социальный субъект управления ходом реформ; расширение функций государства по формированию рыночной институциональной струк​туры и возрастание степени планомерности осуществления преобразований;

· разработка и осуществление мер по консолидации единого рыночного пространства; пресечение тенденций экономического и политического сепаратизма;

· изменение принципов формирования конкурентно-рыночной среды; переход от формального к реальному ограничению монополизма; реформирование налоговой системы;

· переориентация денежной, бюджетной и финансово-кредитной политики в целях структурной перестройки экономики, развития новейших отраслей и выхода из инв​естиционного кризиса;

· изменение внешнеэкономической политики в целях расширения и укрепления    поз​иций на мировых рынках высоких технологий;

· усиление роли социальных факторов в ходе экономических преобразований.

Расширение функций государства по формированию социально-ориентирован​ной рыночной экономики предполагает, прежде всего, отказ от концепции и практи​ки номенклатурной и директорской приватизации; наиболее одиозные результаты криминальной приватизации должны быть аннулированы либо с возвращением пред​приятий под контроль государства, либо с выплатой в бюджет сумм, соответствую​щих реальной стоимости приватизированного имущества. Необходима ликвидация самой системы и хозяйственного механизма криминальной экономики. Центр тяже​сти мер по трансформации отношений собственности следует перенести от прива​тизации к рационализации управления государственным имуществом, развитию го​сударственного предпринимательства и превращению предприятий государствен​ного сектора в реальных рыночных субъектов.

     Необходима разработка, на основе научного анализа состояния и перспектив развития экономики, государственных программ по планомерному формированию элементов рыночной инфраструктуры, а также контроль за деятельностью тех уч​реждений инфраструктуры, которые возникают по инициативе частного капитала. Содействуя максимальному расширению экономической свободы и хозяйственной инициативы, государство должно пресекать практику паразитического псевдопред​принимательства.

     В условиях исключительной глубины системного кризиса экономики возможно, а в ряде случаев и необходимо восстановление прямого государственного контроля и управления хозяйственными процессами, в том числе их рыночными параметра​ми. Прежде всего, это относится к макроэкономическим инфрасистемам, к разработке и реализации инвестиционных программ, к регулированию внешнеэкономических операций. В право​вой и административной сферах необходимостью является также не только приня​тие законов, способствующих развитию рыночного хозяйства, но и контроль за их исполнением.

80. Проблемы формирования в России современного рыночного механизма

     Формирование современного рыночного механизма требует, прежде всего, развития  рыночной конкурентной среды. Само количество рыночных хозяйствующих субъектов в России на математический порядок меньше необходимого (в США, как известно, действует более 22 млн. фирм). Возникновению но​вых хозяйствующих субъектов, в значительной мере, препятствует действующий так называемый «разрешительный» (на деле выступающий как ограничительный) прин​цип создания. В соответствии с ним, для официального оформления создаваемого предприятия требуется огромное количество разрешений различных бюрократичес​ких организаций и инстанций, чиновники которых и далее получают возможность вмешиваться, по различным поводам, в дела предприятий. Проводятся бесконеч​ные перерегистрации, перепроверки и переоформления документов, лицензий и т.д., создающие благоприятную атмосферу для коррупции, вымогательства и шантажа. По данным Счётной палаты РФ, правом проверки деятельности предприятий в настоящее время обладают 97 различных государственных организаций. 

    Настоятельной необходимостью является отказ от разрешительного (ограничитель​но-запретительного) и введение регистрационно-заявительного принципа создания новых хозяй​ственных единиц.  Хозяйствующие субъекты  должны не «спрашивать разрешения» у го​сударственных инстанций, а лишь информировать их о создании предприятий, и этого достаточно для официальной регистрации и последующей деятельности, содержа​ние и формы которой, если они прямо не запрещены законом, свободно избираются хозяйствующими субъектами. Именно такая практика существует в большинстве раз​витых стран.

      Следует отметить, что без упрощения процедуры открытия новых предприятий и без совершенствования налоговой системы (в частности, налоговых льгот для малого бизнеса и для всех вновь создаваемых предприятий) вряд ли возможной оказалась бы та «предпринимательская революция», которая развернулась в последние десяти​летия в развитых странах и которая в столь значительной степени способствовала росту эффективности их экономических систем и техническому прогрессу. Это же можно сказать и о борьбе с монополизмом. Для российской экономики чрезвычайно актуальной остается проблема преодоления отраслевого и регионального монопо​лизма рыночных посредников мафиозного типа, особенно на потребительском рын​ке, где мафиозный контроль над ценами имеет своим результатом ограничение спро​са и снижение жизненного уровня широких слоев населения. Показателен пример по фармацевтической отрасли – розничная наценка на лекарства превышает 500%, в результате чего при движении медицинских препаратов от производителей (или первичных импортёров) до потребителей эти препараты дорожают в среднем в шесть раз.

      В области денежной, бюджетной и финансово-кредитной политики ключевыми остаются задачи стабилизации денежной системы, укрепления национальной ва​люты, преодоление «долларизации» экономики, решение проблемы неплатежей, выход из инвестиционного кризиса и, на этой основе, - стимулирование структур​ной перестройки экономики, развитие новейших отраслей. Явно выявилась оши​бочность надежд на широкое привлечение иностранного капитала и возвращение вывезенных из России капиталов как средств модернизации экономики. В условиях распространения системы неплатежей  предприятия не могут осуществлять инвес​тиционную мобилизацию средств. В связи с этим, в значительной корректировке нуждаются основные принципы бюджетной политики, т.к. 70 % неплатежей по на​родному хозяйству исходно порождены неисполнением обязательств бюджета.  Вряд ли можно считать оправданным положение, при котором в условиях переход​ной экономики, требующей широкого комплекса государственных мер по формированию макроэкономической рыночной инфраструктуры, доля федерального бюджета в ВВП составляла по доходам в среднем за 90-е гг. примерно 12 % (в 2000-2003 г.г. – 15-16%; в 2004-2006 гг. – 18-19%), а по расходам - не многим более 15 %  (в 2006 г. – 16%). Задачи денежно-финансовой стабилизации пришли ныне в противоречие с более общими задачами оздоровления экономики в целом. 

 На предшествующих этапах реформ далеко не в полной мере оказалась учтена противоречивая взаимосвязь внутри- и внешнеэкономических факто​ров рыночной трансформации. Хаотическая «либерализация» и криминализация внешнехозяйственных операций нанесли огромный ущерб экономике Рос​сии. Настоятельной необходимостью является устранение существующих пе​рекосов в соотношении частнохозяйственной и государственной форм внеш​неэкономической деятельности. 

     Формы разрешения возникающих при этом противоречий обусловлены задача​ми реализации национально-государственных интересов; особое значение приоб​ретает государственная кредитно-финансовая и информационная поддержка конку​рентоспособных высокотехнологичных экспортных отраслей и предприятий, а так​же внешнеэкономическое государственное предпринимательство. По расчетам экс​пертов, у России есть шансы побороться за рынки 10-15 макротехнологий из тех 50, которые определяют в настоящее время глобальный технический прогресс, и пре​тендовать на увеличение своей доли на мировом рынке наукоемкой продукции с нынешних 0,3 % до 10-15 % - при условии, разумеется, самостоятельности внешне​экономической политики.

    Одним из важнейших направлений и, вместе с тем, обобщающих результатов корректировки хода реформ должно стать усиление их социальной ориентации, воплощение в практику общественных отношений принципов социального государства, декларированных в Конституции РФ. Преж​де всего, нужны радикальные меры по расширению социальной базы реформ. Это требует ориентации не только оптовых и розничных цен товаров, но и «цены труда» на уровень стандартов мирового рынка и увеличения, тем самым, в структуре насе​ления доли «среднего класса», заинтересованного в рыночной трансформации эко​номики. Необходима правовая защита наемных работников в сфере частного бизне​са по вопросам оплаты труда, процедур найма и увольнения, режима работы и безо​пасности, социальных гарантий. Абсолютного исключения из практики социально-экономических отношений заслуживают факты невыплаты пособий на детей, пенсий и зарплаты работникам бюджетных организаций.

      Вместе с тем, должны быть ограничены «аппетиты» сверхбогатой части населе​ния посредством прогрессивного налогообложения доходов и имущества, контроля за потреблением в форме оплаты дорогостоящих товаров и услуг только через сис​тему государственных финансовых учреждений с одновременным выявлением ис​точников доходов, легальности и отсутствия задолженности по уплате подоходных налогов. Обмен национальной валюты на иностранную следует производить лишь для осуществления внешнеэкономических операций и при условии легального про​исхождения обмениваемых сумм.

      Пресечение нелегального вывоза капиталов позволило бы дополнительно на​правлять на развитие хозяйства и социальной сферы те 20-25 млрд. долл., которые ежегодно теряет отечественная экономика. Известно также, что из суммы государ​ственных трансфертов, направляемых на социальную поддержку малоимущих слоев населения, в 90-е г.г. по назначению доходило  не более пятой части; остальное оседало в карманах чиновников и разного рода махинаторов.

      Сложной социальной проблемой в ближайшие годы будет оставаться безрабо​тица, уровень которой, с учётом неполной занятости, превышает 20 % экономически активного населения. Особенно актуальна эта проблема в аграрной сфере. В стране до сих пор не организована система общественных работ; весьма ограниченным по объему и ре​зультатам остается механизм переподготовки рабочей силы, причем функционирует он, в значительной степени, стихийно, без разработки научно обоснованных про​грамм. Проблема безработицы усугубляется легальной и нелегальной миграцией рабочей силы из стран СНГ и дальнего зарубежья, особенно из азиатских и африкан​ских стран.

      Ключевое значение в усилении социальной ориентации реформ имеет расшире​ние государственной поддержки сфер, обеспечивающих воспроизводство личности и осуществляющих инвестиции в «человеческий капитал», - здравоохранения, об​разования, науки и культуры. Жизненно важной потребностью для страны является преодоление тенденции уменьшения доли этих сфер в расходах бюджета (так, доля расходов на образование сократилась в федеральном бюджете с 5,85 % в 1992 г. до 3,48 % в 1997 г.; на 2006 г. планируется рост этой цифры до 5,2 %; весьма низкой остаётся  также доля расходов на здравоохранение – в последние годы она не превышает 1,5-2%). Подобные тенденции обесценивают саму идею и смысл реформ; их преодоление - важнейшая задача корректировки хода социаль​но-экономических преобразований.

Раздел V. История экономических учений

РАЗДЕЛ V.  ИСТОРИЯ ЭКОНОМИЧЕСКИХ УЧЕНИЙ

81. Возникновение экономической теории. Античная экономическая мысль

Возникновению экономической науки предшествовали длительные исторические эпохи формирования социальных закономерностей и их осмысления в системе общественного сознания. Те или иные представления о хозяйственных процессах, о роли, задачах и формах организации производства, об использовании его результатов неотделимы от человеческой жизнедеятельности и возникли вместе с человеческим обществом и процессом труда. Уже первые письменные источники содержат разнообразную информацию по экономическим вопросам. Эти источники, появившиеся в странах Древнего Востока 5-6 тысяч лет назад, отражали особенности хозяйственного развития первых цивилизационных систем.

     Экономической теория как особая форма научного знания, как самостоятельная наука появилась в условиях античного общества. В античном мире – Древней Греции и Риме и в созданных на основе их экспансии эллинистических государствах и в Римской империи – рабовладельческий способ производства достиг наиболее высокой формы развития. Новая система социальной организации была основана на использовании железных орудий труда (а не бронзовых, как в странах Древнего Востока); эта система объективно требовала и привела к возникновению более эффективных форм экономических взаимодействий в рамках рабовладельческого хозяйства. Были преодолены, либо существенно модифицированы и преобразованы реликты общинного хозяйствования; на смену коллективному рабовладению в качестве господствующей формы пришло частное, расширилась сфера товарно-денежных отношений, возросла роль частнохозяйственной инициативы и предпринимательства. В этих условиях и возникли предпосылки для появления теоретических форм научного экономического знания.

     В центре внимания античных авторов находились проблемы натурального домашнего хозяйства, что было обусловлено господством натуральных форм богатства и производственных взаимосвязей. В целом, античная экономическая наука охарактеризовалась крупными достижениями: ею впервые в мировой истории был поставлен вопрос об экономической теории как самостоятельной науке, исследованы важные аспекты соотношения между собственностью и трудом, заложены основы изучения рынка и его атрибутов. В связи с этим, концепции античных авторов можно рассматривать в качестве первого этапа развития научного теоретико-экономического знания.

    Выдающийся учёный и государственный деятель Ксенофонт (430-355 г.г. до н.э.) в трактате «Экономика» подверг вопрос об изучении хозяйства подробному анализу, в результате которого пришёл к выводу о том, что «экономика есть название науки». В качестве основы экономической системы Ксенофонт рассматривал сельское хозяйство; рабство он считал естественным явлением, обусловленным разделением труда. 

     Древнегреческой науке принадлежит также заслуга постановки вопроса о возникновении товарного хозяйства, о связи его с общественным разделением труда. Древнегреческие исследователи рассматривали разделение труда, прежде всего, в аспекте возможностей дифференциации и совершенствования производства продукта, роста производительности труда и натуральных форм богатства. Однако углубление анализа разделения труда приводит к проблеме связи этого процесса с возникновением товарного хозяйства. Ксенофонту известна взаимосвязь масштабов разделения труда и объёма рынка. Ему же принадлежит заслуга постановки проблемы о двух свойствах товара и необходимости теоретического анализа денег. В работе «Доходы города Афины» этот учёный подробно рассматривает две стороны сущности денег: деньги как товар и деньги как всеобщее воплощение общественного богатства.

     Значительное место занимают экономические проблемы в социологическом учении Платона (428-348 г.г. до н.э.). В произведениях «Государство» и «Законы» Платон изображает свой идеал общественного устройства, своё представление о естественном состоянии экономики. Выход из кризиса современного ему греческого полиса Платон видел в стагнации социальных структур, увековечивании классово-сословного деления  общества. Вместе с тем, он осознавал важную роль разделения труда, которое рассматривалось им в качестве основы возникновения и функционирования государства.

     В качестве мер, которые были бы способны предотвратить углубление кризиса полиса, Платон предлагал возвращение к натуральным методам ведения хозяйства, ограничение частной собственности, безоговорочное утверждение сословного деления. Платон видел негативные социальные последствия алчности, жестокой конкуренции, которые были неизбежными спутниками погони за денежным богатством, однако выход он пытается найти в утопических проектах обобществления собственности в рамках господствующих сословий правителей-философов и стражей (воинов), а также в резком ограничении сферы действия товарно-денежных отношений. В поздних произведениях Платону пришлось смягчить свою позицию, но и в этом случае он  предлагал детальную регламентацию рыночного механизма.

     Наиболее глубокая разработка теоретико-экономических проблем античной эпохи содержится в произведениях великого учёного древности Аристотеля (384-322 г.г. до н.э.). Аристотель подробно рассматривал проблемы рабства, трактуя его как естественное явление, основу всей экономической системы. При этом деление людей на свободных и рабов он увязывал с разделением труда на физический и умственный, труд по исполнению и труд по управлению, привлекая получившую после работ Ксенофонта и Платона всеобщее признание идею о необходимости и важности разделения труда для обоснования рабства.

     Преобладание  в системе рабовладельческого способа производства натуральных форм хозяйствования наложило отпечаток на характеристику всеми античными авторами роли рыночных отношений в функционировании экономики, в том числе и отдельных хозяйственных единиц. Действительной и естественной формой богатства Аристотель считал натуральную и, в связи с этим, к сфере собственно экономики он относил производство и потребление благ в рамках натурального хозяйства. Погоню же за денежным богатством и, особенно, ростовщичество он рассматривал как неестественное явление, которому дал название «хрематистика». Однако реальная роль товарно-денежных отношений обусловила обращение Аристотеля к анализу их сущности, и здесь древнегреческий учёный достиг выдающихся результатов. Он чётко формулирует положение о двух свойствах товара, хотя меновая стоимость и рассматривается им в аспекте потребительной стоимости, как одна их разновидностей полезности вещи. Вместе с тем, Аристотель исследует важный теоретический вопрос об объективной основе и пропорциях товарного обмена.  В истории анализа проблем рыночного хозяйства ему принадлежит выдающееся открытие: обоснование необходимости объективного внутреннего равенства обмениваемых товаров. Аристотель углубил и теоретическую характеристику денег, он дал верную в целом характеристику происхождения денег, рассмотрел их природу как особого товара, функции, а также  конкретное движение денег в форме монеты. Исследования Аристотеля на много веков определили проблематику работ в области экономической теории. 

Древнеримская наука развивалась а общем русле античной экономической теории. Экономика Древнего Рима базировалась на тех же формах рабства, что и экономика Древней Греции (эти формы объединяются общим понятием «античное рабство»). Однако в Риме большее распространение получили крупные аграрные хозяйственные комплексы (латифундии), основанные на рабском труде, в связи с чем здесь большее значение имела проблема организации труда сельскохозяйственных рабов. Древнеримские авторы (Катон, Варрон, Колумелла, Плиний и др.) меньше внимания уделяли абстрактным проблемам, но подробнее исследовали вопросы рационализации хозяйства, особенно в рамках латифундий. В методологическом отношении преобладали описательность, эмпирические обобщения, нормативная идеализация опыта лучших хозяйств, ссылки на рассуждения греческих авторитетов..

     Начиная с III века, кризис рабовладельческого хозяйства становится всё более глубоким и необратимым. Эффективность производства резко снижается, политические потрясения следуют одно за другим. В экономике нарастают тенденции натурализации, что, в свою очередь ведёт к хозяйственному обособлению регионов, сепаратизму и к распаду государства. Происходит стагнация научных исследований; экономические воззрения рабовладельцев получают теперь отражение лишь в императорских эдиктах по вопросам экономической политики, посредством которых верхушка господствующего класса пыталась хотя бы временно отсрочить крушение рабовладельческой системы (таковы, например, эдикты императора Диоклетиана в конце III-начале IV в.в. о регулировании на территории империи механизмов ценообразования. В условиях распространения христианства экономические воззрения, как и другие формы общественного сознания, во всё большей степени стали приобретать религиозную оболочку.

82. Экономические воззрения в эпоху феодализма

     Экономические воззрения феодальной эпохи отразили социально-экономическое содержание и противоречия нового строя, пришедшего на смену рабовладельческому обществу. Система производственных отношений феодализма характеризовалась, прежде всего, отношениями между двумя основными классами: феодалами и зависимым крестьянством по поводу использования земли. В данную эпоху продолжало господствовать натуральное хозяйство. Вместе с тем, изменение положения непосредственных производителей в структуре производственных отношений, переход к внутрихозяйственному воспроизводству рабочей силы (в отличие от её внеэкономического внешнего привлечения в рабовладельческую эпоху) – способствовали кардинальному изменению взглядов на проблему социальной значимости труда и на официальную оценку трудящегося человека. Произошёл отказ от рабовладельческих оценок труда как недостойного занятия, удела рабов; - напротив, труд вообще и хозяйственный труд, в частности, стал восприниматься как религиозная обязанность каждого человека.

     Средневековые  авторы значительное внимание уделяли также проблемам ценообразования в условиях феодальной модификации рынка (концепция так называемой «справедливой цены»), дискуссиям о ростовщичестве (его принципиальное отрицание приходилось соотносить с фактическим существованием и воспроизводством) и, главным образом, описанию практики хозяйствования (особенно в монастырях).

     Однако религиозная оболочка феодальной обществоведческой, в том числе экономической, мысли, схоластический характер аргументации, апелляция к религиозному авторитету (главным образом, к так называемому «священному писанию») в качестве основного метода доказательства ограничивали познавательные возможности мышления. Этим обусловлены идеологические предпосылки, препятствовавшие превращению новых идей в научные  концепции и возникновению нового качественного этапа в развитии экономической  теории.

     Экономическая мысль отдельных регионов в феодальную эпоху отразила их особенности и специфику свойственных им противоречий.  Эпоха раннего средневековья характеризовалась в Западной Европе повсеместной натурализацией хозяйства, падением значения городов, наличием существенных пережитков родового строя, большой хозяйственной и социальной ролью общины. Представление об экономических воззрениях данной эпохи дают  так называемые «варварские правды» - Бургундская, Вестготская, Алеманнская, Салическая, Саксонская и др. Эти «правды», т.е своды обычаев племён, расселявшихся на территории бывшей Римской империи, отразили условия разложения родовой системы хозяйствования, возникновения частной собственности, появления королевской власти и привилегий королевских приближённых. Однако основная часть населения рассматривается в качестве свободных людей, нет ещё чёткого деления на сословия. Значительная часть земель, особенно угодий,  находится в совместном владении членов общины (марки), в то время, как движимое имущество, дом и двор уже рассматриваются как полное владение семьи, а затем и отдельных лиц.

     Важными источниками, характеризующими экономическую мысль средневековья, являются различные документы, отражающие экономическую политику государства, церкви, практику хозяйствования в феодальных имениях. Одним из наиболее известных среди документов подобного рода – это «Капитулярий о виллах» Карла Великого. Капитулярий отражает условия VIII-IX веков и представляет собой подробное наставление управляющим королевскими имениями по всем вопросам организации хозяйства. Условия сложившегося феодализма рассматриваются в «Капитулярии» как естественные, само собой разумеющиеся. Уже очень мало осталось свободных «франков», о которых шла речь, например, в «Салической правде»; теперь самая распространённая фигура, когда речь идёт о работнике, - это крепостной, несущий многочисленные повинности, обязанный отрабатывать барщину и вносить оброк. Королевский управляющий имеет права личной власти в отношении зависимых крестьян. 

     В последующие века произошло укрепление феодальной системы хозяйствования, особенно права феодальной собственности на землю и форм крепостной зависимости. Наивысшей точки развития этот процесс достиг в Западной Европе в XIII веке. Официальным выразителем взглядов феодалов выступала католическая церковь, игравшая исключительную роль в экономике, политике и идеологии западноевропейского общества. В собственности церкви находилась треть всех земель, церковь взимала десятину с доходов светских лиц всех сословий; она обладала фактической монополией на образование и научные исследования. Получив в наследство от античности идею «естественного права», церковь стала трактовать её как «божественное право», призванное освящать своим авторитетом феодальное мироустройство. Одним из наиболее известных католических мыслителей является  Фома Аквинский (1225 –1274), создавший в XIII веке целостную систему религиозного мировоззрения. Он активно отстаивал незыблемость феодальной собственности, особенно собственности церкви, и прежде всего – на землю. Церковь в лице Фомы Аквинского отошла от ранних взглядов на богатство и на значение труда для духовенства. На основе биологических аналогий и со ссылкой на божественную волю, Фома Аквинский отстаивал необходимость частной собственности, существования в обществе  имущих и неимущих, господ и зависимых, разделения физического и умственного труда. 

     Естественной основой экономической жизни общества Фома Аквинский считал натуральное хозяйство, в наибольшей степени обеспечивающее устойчивость феодального строя. Однако достаточно широкое развитие к XIII веку городов, торговли  и ремесла ставило перед католическим идеологом задачу их оценки в духе интересов феодалов. Формально он поддерживает концепцию так называемой «справедливой цены». Эта концепция была весьма популярна в течение всего средневековья, она шла ещё от античных идей равенства, внутренней соизмеримости обмениваемых товаров. В условиях средневековья эта концепция выражала интересы цеховых ремесленников и крестьян, добивавшихся эквивалентности при обмене продуктов труда. 

     Однако полное признание принципа эквивалентности в обменных операциях  противоречило бы интересам и практике обогащения феодалов и купцов. В связи с этим, Фома Аквинский прибегает к казуистике, признавая на словах необходимость «справедливой цены» и допуская, в то же время, возможность отклонений от неё. Отклонения эти двоякого рода: во-первых, связанные с субъективной оценкой полезности той или иной вещи разными людьми в разных обстоятельствах; во-вторых, основанные на «необходимости» (с феодальной точки зрения) получить для собственника в обмен на свой товар столько чужого труда, сколько необходимо для поддержания уровня жизни, соответствующего его феодальному статусу. Ясно, что такие поправки оправдывали феодальный произвол в ограблении мелких товаропроизводителей, изъятие их доходов неэкономическими методами, - хотя и отражали практику ценообразования в условиях господства феодальной собственности. Аналогичную половинчатую позицию занимает Фома Аквинский и в отношении ростовщичества, формально осуждая его и находя, в то же время, оправдания для практики ростовщических операций, которые осуществлялись не только частными лицами, но и самой церковью.

     Экономическая мысль средневековой России отразила особенности русского феодального государства – разнообразие условий и форм хозяйствования, предопределённое огромными размерами страны, остроту межклассовых и внутриклассовых противоречий, тесную связь экономических и политических вопросов, обусловленную наличием непрерывной внешней опасности, сочетание как европейского, так и азиатского влияния на развитие внутригосударственных социальных форм.

     Условия раннефеодального периода нашли отражение во многих документах IX-XI веков. В числе наиболее важных из них следует отметить свод норм юридического и социально-экономического характера, известный как «Русская Правда». Важное место в этом своде законов отводится защите земельной собственности феодалов, устанавливается наказание на нарушение межевых, бортных и знаков-символов собственности. В «Русской Правде» зафиксирована сословно-имущественная дифференциация, отразившаяся в различиях величины штрафов за убийство лиц, принадлежащих к различным социальным группам. Основные занятия населения в хозяйственной сфере – это земледелие, осёдлое скотоводство, ремесло, в меньшей степени – охота, рыболовство, бортничество и др. Социально-экономический статус общины уже ослаблен, и если в ранних редакциях «Русской Правды» («Закон Русский», «Правда Ярослава») ещё прослеживается ощутимое влияние обычного права, то в поздних вариантах («Правда Ярославичей», «Устав Владимира Мономаха») уже полностью господствуют нормы феодального права. Крестьяне находятся в различных формах зависимости от феодалов, феодальные производственные отношения получают всё более широкое распространение и отражение в юридических нормах. В городах значительное развитие получает ремесленное производство и торговля, что также вызывает необходимость их регулирования (особенно это относится к гарантиям выполнения торговых соглашений и к регулированию принципов установления, величины и механизмов взимания ссудного процента).

     Экономические условия развития феодализма в России нашли отражение в ряде произведений XIV-XVI веков. Особое значение имеют социально-политические трактаты XV-XVI веков, отличавшихся важными событиями во внутренней и внешней политике страны. Происходит преодоление последствий феодальной раздробленности. Великие князья Владимирские (Московские) завершают создание единого централизованного государства, начатое ими ещё в XII-XIII в.в. Утверждение государства происходит в почти непрерывных войнах, что требовало сильной центральной власти, а также надёжной, вместе с тем, гибкой системы организации армии. 

     Противоречивыми аспектами характеризовалась проблема церковной собственности, и в частности, монастырского землевладения, в связи с чем возникали острые конфликты и дискуссии (например, между «нестяжателями» и «иосифлянами»). Проблемы обеспечения государства ресурсами, организации такой системы хозяйственных отношений и форм землепользования, которая способствовала бы укреплению безопасности государства и боеспособности армии – вот основной круг проблем, волновавший политических деятелей и авторов социально-политических трактатов в XV-XVI в.в.

     Одним из острых вопросов экономической и политической борьбы в этот период были противоречия между вотчинной и поместной формами землевладения. Позиция княжеско-боярской знати нашла отражение в произведениях князя Андрея Курбского.    Идеологом поместного дворянства во время царствования Ивана Грозного выступил И.С.Пересветов. Он обосновывал  необходимость перехода к принципу наделения служилых дворян поместьями и ограничения земельной собственности и политического влияния магнатов (князей и бояр-вотчинников). Считая крепостную зависимость необходимым явлением, Пересветов, в то же время, резко выступает против холопства, характеризовавшегося тогда статусом, близким к рабству. Писатель отмечает, прежде всего, экономическую невыгодность, а также политическую опасность сохранения в государстве холопства. Рекомендует также Пересветов осуществить централизацию финансовой системы, отменить практику «кормлений» и сосредоточить основную часть доходов государства в руках правительства. Это позволило бы, по его мнению, перевести значительную часть государственных служащих на денежное жалованье, усилить их зависимость от центральной власти, обеспечить устойчивые поступления в казну, пресечь сепаратистские тенденции в деятельности магнатов и произвол наместников-воевод. 

     Аналогичные идеи и предложения, но с рассмотрением более широкого круга вопросов, содержатся в произведении другого автора той же эпохи – трактате  «Правительница» монаха дворцовой церкви Ермолая Еразма. Написанное для Ивана Грозного как своего рода руководство в делах управления 
государством, это произведение содержит обоснование развёрнутой системы мер, направленных на укрепление экономической и политической базы феодального государства. Ряд предложений, содержащихся в трактатах авторов XVI века, был реализован на практике, особенно в первый период царствования Ивана Грозного, когда была утверждена новая редакция Судебника (1547 г.) и осуществлены реформы в социально-экономической и политико-административной сферах. 

     Критические оценки всей системы феодальной организации общества и феодальной идеологии содержались в идеях «ересей», отразивших интересы населения городских посадов. Наиболее резкую критику феодальных общественных отношений давали новгородские «еретики» («стригольники» и др.), что было обусловлено высоким развитием ремесла и торговли в Новгородской республике.

     В XVII-XVIII в.в. происходил значительный рост территории российского государства, началось формирование общероссийского рынка и расширились торгово-экономические связи с западноевропейскими странами, в которых  интенсивно развивался буржуазный уклад. Это поставило новые задачи перед экономической практикой и теорией, выходящие за рамки феодальных форм хозяйствования и мировоззрения.

83.Возникновение буржуазной экономической мысли. Меркантилизм

При переходе от феодального к капиталистическому строю, в процессе формирования нового способа производства, значительно изменились и усложнились задачи, стоящие перед экономической наукой. В XV-XVII веках в Западной Европе происходило ускорение развития производительных сил, углублялось разделение труда, значительно возросла роль торговли, денежного обращения, что подрывало экономический базис феодализма, способствовало разложению феодальных производственных отношений и появлению буржуазного уклада и предпринимательства. Начинается процесс первоначального накопления капитала, объективное содержание которого - отделение непосредственных производителей от средств производства и превращение их в пролетариев, причём нарождающаяся буржуазия стремится всемерно ускорить этот процесс насильственными методами, опираясь на поддержку государства. Важную роль в ускорении первоначального накопления капитала сыграли для Европы Великие географические открытия, способствовавшие развитию международной торговли и возникновению колониального хозяйства.

      Формирование буржуазного уклада было связано с переходом от натурального к рыночно-капиталистическому  хозяйству. Это отразилось и в изменении названия науки - появляется термин "политическая экономия" (трактат под таким названием впервые опубликовал  в 1615 г. французский автор А. Монкретьен де Вотвиль). Появление нового термина вместо прежнего - "экономика", господствовавшего в предыдущие эпохи, имело не только формально-терминологический, но и содержательный смысл, т.к. отразило переход от натуральных к рыночным отношениям в качестве господствующей формы экономических взаимосвязей.  Первая школа буржуазной   политической экономии получила название "меркантилизм" (от лат. "mercatio"- торговля).

     Меркантилизм  исходно возник не в качестве теоретической концепции, а как непосредственно-эмпирическое отражение хозяйственной практики и набор рекомендаций для экономической политики. Меркантилистские идеи выдвигались представителями различных профессиональных и сословных кругов общества, теоретиками и практиками, государственными деятелями - причём все они, как правило, не осознавали вначале своей принадлежности к некой единой школе экономической мысли. Такое осознание и распространение термина "меркантилизм" произошло значительно позднее - XVIII веке.

     Меркантилисты отождествляли богатство с деньгами, а деньги с благородными металлами; представители этой школы разрабатывали металлистическую теорию сущности денег. Важнейшей функцией денег они считали функцию средства накопления; в качестве подчинённой ей рассматривали функцию средства обращения, в связи с анализом денег как средства обращения меркантилисты давали характеристику и процесса превращения денег в капитал. Поскольку обогащение государства отождествлялось меркантилистами с накоплением в его границах благородных металлов, то и цель государственной экономической политики они видели в обеспечении этого накопления. Методы же, которыми предлагалось увеличить количество золота и серебра в стране (и, особенно, в распоряжении центральной власти), характеризовались определёнными особенностями на разных этапах развития меркантилизма и в разных странах.

     Теория и практика меркантилизма прошла в своём развитии два основных этапа, носящих названия "монетарная система" (ранний меркантилизм, теория денежного баланса) и "мануфактурная, или коммерческая система" (развитой меркантилизм, теория платёжного баланса). Ранний меркантилизм (XV-XVI в.в.) характеризовался тем, что усиление притока  и накопление денег  в стране рассматривалось как результат политики активного денежного баланса. Для этого монетаристы (Сантис в Италии, Мильс и Мельянс в Англии) рекомендовали меры административно-полицейского   характера: предлагалось запретить вывоз благородных металлов из страны, осуществлять обязательную перечеканку иностранной монеты, создавать специальные "складочные места" для иностранных купцов, запрещать им торговлю за пределами этих мест и обязывать их тратить всю выручку  от продажи привезенных товаров на покупку продукции местного производства. Предлагались и другие, часто весьма детализированные, методы регулирования денежного обращения и накопления. Рекомендации монетаристов были реализованы в практике государственного экономического управления ряда стран, особенно в Испании и Португалии, куда прибывали значительные потоки благородных металлов из заокеанских колоний.

     Дальнейшее развитие международной торговли, быстрое обогащение торговой буржуазии стран - посредниц (особенно Голландии), приток денег в государства, где развивалось экспортное мануфактурное производство, очевидно продемонстрировали историческую ограниченность монетаризма, имевшее положительное практическое значение лишь на самых ранних этапах развития торгового капитала. В этих условиях в борьбе с монетарной системой возникает новое направление -  коммерческо-мануфактурное, сторонники которого отстаивали необходимость активного торгового баланса, который, по их мнению, и может обеспечить приток благородных металлов в размерах, не сравнимых с теми, которые достигались административными методами политики денежного баланса. 

Крупнейшим представителем меркантилизма в мировой экономической литературе является английский экономист Томас Мэн (1571-1641). Он был крупным купцом и одним из директоров Ост-Индской компании. Главное произведение Мэна под символическим названием «Богатство Англии во внешней торговле, или баланс нашей внешней торговли как регулятор нашего богатства» содержит рекомендации по стимулированию посреднической внешней торговли и по развитию производства собственных экспортных товаров. Во второй половине XVII в. меркантилистские рецепты активно использовались в практике государственного экономического управления во Франции; сторонником меркантилизма был известный политический деятель Ж.Б. Кольбер. Политика «кольбертизма» была направлена на поддержку экспортного мануфактурного производства (особенно так называемых «королевских мануфактур», производивших гобелены); стимулировалась внутренняя и внешняя торговля, сооружались порты, каналы, строились дороги. Был значительно увеличен торговый и военный флот Франции, активно осуществлялась колониальная политика.

В России идеи, близкие к концепциям меркантилизма, высказывались рядом авторов в течение XVII-XVIII в.в. Среди них наиболее известны А.Л. Ордин-Нащокин (1605 –1680) (его взгляды отражены в «Новоторговом уставе», 1667 г.), Ю. Крижанич (1618 – 1683) («Политические думы»), И.Т. Посошков (1652 – 1726) («Книга о скудости и богатстве», 1724). Многие принципы меркантилизма были учтены и использованы на практике в ходе реформ Петра I. В условиях формирования и консолидации единого экономического пространства страны и расширения внешнеэкономических связей, русские экономисты выступали за укрепление позиций отечественного купечества, увеличение объёмов и расширение структуры экспорта, ограничение ввоза в страну иностранных товаров, особенно предметов роскоши, проведение таможенной политики, обеспечивающей приток и накопление благородных металлов.

     Наряду с этими мерами, находящимися в общем русле идей меркантилизма, в произведениях русских авторов, как правило, разрабатывался более широкий круг проблем, что отражало особенности масштабов и разнообразия российской экономики. Прежде всего, более значительное внимание уделялось производству, аграрному и ремесленному, а затем мануфактурному; труд в этих отраслях рассматривался как основной источник богатства страны. Внешняя торговля, при признании всей её важности, не оценивалась в качестве доминирующей сферы экономических отношений. Торговля и производство понимались как элементы единого хозяйственного комплекса, причём более значительная роль, в сравнении с подходами западноевропейских авторов, уделялась внутренней торговле и извлекаемым посредством этой торговли доходам («прибытку от внутреннего торгу»).   

     По вопросам экономической роли государства русские экономисты, наряду с обычными для меркантилизма рецептами экономической политики, рекомендовали более широкие и детализированные меры поддержки и развития отечественного производства, в частности, в форме государственных кредитов и заказов. Большое внимание уделялось также вопросам реформирования налоговой системы; предлагались меры по ликвидации подворного и подушевого налогообложения, сословного неравенства и других феодальных принципов организации налогов. Наиболее радикальную программу налоговых преобразований разработал И.Т. Посошков – он предлагал перейти к системе всеобщего налогообложения на основе имущественного и подоходного принципов, что могло бы существенно укрепить позиции буржуазного уклада и ускорить его развитие в России. К сожалению, в условиях консервации крепостнической системы эти предложения не были реализованы.

84. Экономическая мысль России в XVIII веке

     Развитие России в XVIII веке проходило под знаком петровских реформ, оказавших значительное влияние и на экономическую науку. Пётр I проводил, в целом, меркантилистскую экономическую политику, способствуя развитию отечественной промышленности, транспорта и торговли; он стремился также реформировать финансовую, налоговую и таможенно-тарифную системы страны. В то же время, экономические преобразования осуществлялись на основе  усиления крепостнической эксплуатации крестьян.

     Меркантилистские идеи нашли отражение и во взглядах крупнейшего русского экономиста начала XVIII в. Ивана Тихоновича Посошкова (1652 – 1726). В его произведении «Книга о скудости и богатстве» (1724) традиционные для меркантилизма идеи о  необходимости развития торговли сочетались с предложениями об улучшении положения крестьян, о тесной взаимосвязи факторов развития торговли и производства, о задачах реформирования налоговой системы. Посошков предлагал  заменить феодальный принцип подушного налогообложения  поземельным и поимущественным, одновременно ликвидировав налоговые привилегии дворян. В отличие от западноевропейских меркантилистов, Посошков не отождествлял богатство с деньгами; основным источником богатства он считал труд в сельском хозяйстве и промышленности; его воззрения во многом соотносятся с последующими теоретическими разработками физиократов и классической школы.

     В 30-60-е годы XVIII в. в России получили развитие многие прикладные направления экономической науки – экономическая статистика,  экономическая география и демография; подробно изучались проблемы развития производительных сил страны. Многие аспекты этих проблем нашли отражение в трудах известных учёных И. К. Кирилова, В. Н. Татищева, М. В. Ломоносова. По инициативе М. В. Ломоносова и А. А. Нартова в 1765 г. было создано Вольное экономическое общество (ВЭО), которое осуществляло широкую программу изучения народного хозяйства России, вело просветительскую деятельность и издание научной периодики. Одним из известных деятелей ВЭО был А.Т.Болотов – один из основоположников агроэкономической науки в России. Общество просуществовало до 1919 г. и  было возрождено в конце ХХ  века.

     В истории России XVIII век прошёл под знаком укрепления военно-абсолютистского государства. В несколько раз выросло население страны, значительно возрос её международный авторитет, были осуществлены крупные территориальные приобретения в Европе, Азии и Америке. В то же время, нарастали социально-экономические противоречия, обусловленные сохранением и усилением крепостнической эксплуатации крестьян. В предельно острой форме эти противоречия проявились в ходе крестьянского восстания под руководством Е.И.Пугачёва (1773-1775). Требования восставших в стихийной форме отразили взгляды радикальной части крестьянства, считавшей необходимыми полную ликвидацию личной зависимости и передачу крестьянам помещичьих земель.

     Со второй половины XVIII в. проблемы крепостного права и собственности на землю превращаются в главные вопросы социально-экономической теории и практики общественной борьбы в России. Некоторые известные авторы этой эпохи (М.М.Щербатов, А.Я.Поленов, П.И.Рычков, М.Д.Чулков и др.) были сторонниками сохранения системы крепостного права, считая крестьян не способными или не готовыми к самостоятельному ведению хозяйства, без руководства и организаторско-хозяйственных функций со стороны помещиков. Однако и эти авторы предлагали существенно ослабить и упорядочить эксплуатацию крестьян, ограничив число барщинных дней и законодательно определив их повинности.

      В то же время, всё большее распространение получают идеи о настоятельной необходимости ликвидации крепостничества как социально-экономической системы. В 60-е годы крестьянский вопрос оказался в центре внимания депутатов Комиссии по составлению Нового Уложения, которая  должна была осуществить систематизацию российского законодательства. В ходе дискуссий многие депутаты, в том числе дворянские (Г.И.Коробьин и др.) выступили с резкой критикой крепостнической системы, отмечая её экономическую бесперспективность и предлагая законодательно ликвидировать эту систему (тем более, что Наказ Екатерины II депутатам Комиссии был наполнен либеральной фразеологией). Однако ни фальшивые формулировки екатерининского Наказа, ни другие половинчатые правительственные меры (указы Петра III и Павла I об ограничении числа барщинных дней, демонстративное наказание Екатериной наиболее жестоких помещиков и т.п.) не меняли природы абсолютистского режима как формы дворянско-помещичьей диктатуры, важнейшая социальная функция которой состояла в сохранении и укреплении системы крепостнической эксплуатации.

      В этих условиях усилилась критика крепостничества со стороны сторонников просветительского гуманизма (Я.П.Козельский, Н.И.Новиков), а также представителей теории классической школы политической экономии. Распространение идей этой школы в России было связано с научной деятельностью  И.А.Третьякова и С.Е.Десницкого, которые после успешного завершения образования были посланы в университет Глазго, где слушали лекции А. Смита и стали его учениками, а после возвращения работали в Московском университете. Они давали критическую научную характеристику экономической системы России и обосновывали необходимость законодательной защиты трудовой собственности, являющейся результатом производительного труда как главного источника богатства страны и отдельных граждан.

     Неспособность и нежелание правительства если не ликвидировать, то хотя бы смягчить крепостническую эксплуатацию явились важнейшими причинами возникновения революционного направления социально-экономической мысли. Её крупнейшим представителем в конце XVIII в. стал Александр Николаевич Радищев (1749-1802). В главном произведении Радищева – «Путешествие из Петербурга в Москву» (1790) – дана резкая критика экономических и политических устоев крепостнической системы с точки зрения как гуманистических принципов просветительства, так и критериев экономической эффективности. Радищев убедительно сформулировал причины отсутствия у крестьян стимулов к труду: «Нива у них чуждая, плод оныя им не принадлежит. И для того обрабатывают её лениво, и не радеют о том, не запустеет ли среди делания».  А.Н.Радищев был крупным экономистом-теоретиком и в ряде его произведений ( «О земледелии Петербургской губернии», «О податях», «О подушном сборе», «Письмо о китайском торге» и др.) содержится анализ широкого круга сложных и актуальных категорий и проблем экономической теории и практики: ценообразования, инфляции, налогообложения, развития промышленности и торговли, внешнеэкономической политики. Все эти проблемы и перспективы развития российской экономии Радищев связывал с задачами ликвидации феодальных пережитков. Взгляды Радищева оказали значительное влияние на последующее развитие социально-экономических воззрений и практику общественной борьбы в России в XIX веке.

85. Возникновение и основные черты классической школы политической экономии

     Развитие буржуазного хозяйства в XVII-XVIII в.в. вело к укреплению в западноевропейских странах экономических и политических позиций промышленной буржуазии. В аграрном секторе всё шире распространялись отношения капиталистической аренды; в промышленности, особенно в процессе разворачивающегося машинного переворота, начинается утверждение технологического базиса, адекватного капиталистическому способу производства. В новых условиях очевидно выявляется ограниченность теоретических постулатов и практических рекомендаций меркантилизма. Возникает новое направление мировой экономической мысли - классическая школа буржуазной политической экономии. Эта школа получила название классической, так как в произведениях её наиболее крупных представителей дана глубокая характеристика социально-экономической природы буржуазного общества, сущности рыночно-капиталистического хозяйства.

     Хронологические рамки развития классической школы охватывают примерно два столетия - с середины XVII  до середины XIX в. Первые произведения авторов, представлявших эту школу, появились в Англии и Франции - странах, игравших в данный период ведущую роль в экономическом и политическом развитии Западной Европы.

     Классической школе присущи следующие важнейшие черты и особенности, определившие её место в истории мировой экономической мысли:

· центр тяжести теоретического анализа был перенесен из сферы обращения в сферу производства; труд в сфере материального производства стал рассматриваться как основной источник богатства общества;

· была выдвинута идея о действии в хозяйственной системе объективных экономических законов; наука призвана познавать эти законы, а хозяйствующие субъекты - следовать им в своей практической деятельности;

· разрабатывалась концепция естественного экономического порядка, который отождествлялся с рыночно-капиталистической системой хозяйства;

· исследовались сущностные черты и механизмы рыночной экономики; разрабатывалась трудовая теория стоимости;

· анализировалась социально-классовая структура и противоречия буржуазного общества;

· обосновывались и защищались идеи экономического либерализма, свободы хозяйствования и конкуренции, невмешательства государства в экономические процессы.

     К числу первых исследователей, в произведениях которых разрабатывалась трудовая теория стоимости и некоторые другие идеи классической школы, относятся английский экономист У.Петти (1623-1687) и французский - П. Буагильбер (1646 - 1714). В произведениях У. Петти ("Трактат о налогах и сборах» - 1662 г., «Политическая арифметика» - 1676 г. и др.) дана характеристика ключевых исходных элементов трудовой теории стоимости, а также теории денег, заработной платы, прибыли, ссудного процента и цены земли. К заслугам У. Петти можно отнести также разработку понятия дифференциальной земельной ренты и основ экономической статистики; вместе с тем, в концепциях этого автора ещё ощущается влияние меркантилистских идей.

     В работах П. Буагильбера ("Трактат о природе богатства" - 1707 г., и др.), напротив, даётся негативная оценка экономической роли денег; основное внимание уделено аграрному производству. В этом П. Буагильбер явился предшественником особого направления в рамках классической школы, получившего распространение во второй половине XVIII в. и известного вначале как школа "экономистов", а затем - как школа "физиократов".

     В условиях революционной ситуации, сложившейся во Франции во второй половине XVIII в., происходит идейная подготовка революции.  Представители  школы физиократов обосновывали экономическую платформу буржуазии в борьбе с феодальными пережитками (название этой школы буквально означает «власть природы»).   Физиократы отвергали феодальные ограничения и рассматривали буржуазные отношения в качестве естественных, соответствующих действительной природе общества и человека. Они выступали против меркантилистских иллюзий и перенесли центр тяжести экономического анализа в сферу материального производства, а в качестве основы всей экономики рассматривали сельское хозяйство. Однако последнее они считали единственной действительно производительной отраслью, в которой происходит «увеличение материи», и труд в которой является производительным трудом.

     Основателем и виднейшим представителем школы физиократов был Франсуа Кенэ (1694-1774). По профессии Ф. Кенэ являлся врачом, и это отложило отпечаток на его социологические воззрения. Социальный организм он рассматривал как некий аналог биологического и различал для него  больное и здоровое состояние. Последнее отождествлялось с буржуазной системой, которая, тем самым, трактовалась как нормальное для всех исторических эпох состояние социального организма. 

     Важным элементом экономической теории Ф. Кенэ и всей школы физиократов было учение о «чистом продукте». Чистый продукт в общем виде трактовался как избыток, полученный над затратами в ходе производственного процесса. Если не учитывать влияние материальных затрат, то избыток должен быть получен над заработком производителя. Этот заработок Ф. Кенэ, вслед за У. Петти, сводил к минимуму средств существования. Отождествляя прирост стоимости с увеличением материально-вещественной субстанции богатства, Кенэ ошибочно ограничивал сферу производительного труда сельским хозяйством, но его заслугой  является соотнесение проблемы производительного труда с проблемой буржуазных форм доходов.

     Учение Кенэ о социально-классовой структуре общества тесно связано  с концепциями чистого продукта и производительного труда. В обществе, по мнению французского экономиста, существуют три класса: производительный, непроизводительный («бесплодный») и класс земельных собственников. В рамках «бесплодного» класса Ф. Кенэ объединяет городских ремесленников, наёмных рабочих и буржуазию; аналогично этому, в производительный класс включены наёмные сельскохозяйственные рабочие, фермеры-предприниматели и мелкие товаропроизводители-крестьяне. 

     В духе общей концепции  стоимости и богатства рассматривает Ф. Кенэ и проблему капитала. Физиократы не изучали деление капитала на постоянный и переменный, но они много внимания уделили анализу форм оборота капитала. Кенэ выделял так называемые «первоначальные авансы», совершающие полный оборот за десять лет, и «ежегодные авансы», оборот которых укладывается в один годичный хозяйственный цикл. Важнейшей заслугой школы физиократов является также первая попытка систематизированного анализа процесса общественного воспроизводства (Ф. Кенэ является автором самого термина «воспроизводство»). Основа и главные элементы теории воспроизводства общественного продукта  и оборота капитала  физиократов содержатся в произведении Ф. Кенэ «Экономическая таблица». Исходящая из посылок об исключительной производительности земледелия, гармоничности капиталистического воспроизводства и из ограничительных трактовок производительного труда, «Экономическая таблица» Кенэ оказала, вместе с тем, огромное влияние на последующее развитие мировой экономической мысли, так как ставила задачу и содержала разработку моделирования макроэкономического рыночного воспроизводства.

     Одним из крупнейших представителей школы физиократов являлся французский экономист и политический деятель Анн Робер Жак Тюрго (1727 –1781), который был не только выдающимся исследователем, но и пытался воплотить предложения физиократов на практике, будучи министром в кабинете Людовика XVI. В учение лидера физиократов Ф. Кенэ о классах А. Тюрго внёс новое положение о делении производительного и непроизводительного классов на собственников-капиталистов и наёмных работников. Он обратил внимание на процесс отделения непосредственных производителей от средств производства и анализировал генезис класса наёмных рабочих. С именем Тюрго связана ликвидация цеховых ограничений развития французской промышленности, некоторых феодальных повинностей крестьян и другие прогрессивные меры; однако его реформаторская деятельность оказалась весьма непродолжительной. Под давлением реакционных кругов Тюрго был смещён с министерских постов, и в стране продолжился процесс нарастания социальных противоречий, приведший в конечном итоге к революции.

     А. Тюрго является одним из идейных предшественников субъективной школы в экономическом анализе. Среди основных положений работы «Ценность и деньги» (1769) можно выделить следующие:

1. Обмен увеличивает богатство обменивающихся.

2. Ценность можно выразить только в другой ценности.

3. Человек может обмениваться не только с другим человеком, но и с природой, при этом ценой природы в этой торговой сделке являются усилия, затраченные человеком.

     В целом, экономическая теория физиократов явилась важным этапом в развитии классической буржуазной политической экономии. Физиократы стали непосредственными предшественниками А. Смита и Д. Рикардо, в произведениях которых развитие научной буржуазной политической экономии достигает своей вершины.

86. Теоретическая система А.Смита

     Адам Смит (1723-1790) родился в Шотландии, получил образование в университетах Глазго и Оксфорда. Профессиональная деятельность А. Смита, в основном, была связана с преподавательской работой и с научными исследованиями, но в ходе поездок по Великобритании и континентальным  странам Европы он имел возможность ознакомиться с практикой хозяйствования и предпринимательства. Изучение работ физиократов и личное общение с ними во Франции, сравнение хозяйственных систем разных стран позволили А. Смиту углубить осмысление основ его собственного учения, особенностей и новых подходов  к теоретической характеристике экономических процессов.

     Главное произведение А.Смита – «Исследование о природе и причинах богатства народов» (впервые издано в 1776 г.). Это произведение содержит пять крупных разделов; первые два посвящены разработке теоретических проблем, третий – вопросам экономической истории, четвёртый – критическому анализу предшествующей и современной А.Смиту экономической мысли (главным образом, теорий меркантилистов и физиократов); пятый – исследованию проблем государственных финансов.

     Непосредственным мотивом для создания экономических работ Смита, отразившимся и в названии его главного произведения, являлось стремление выяснить природу и черты такой социальной системы, которая позволяла бы с максимальной эффективностью увеличивать богатства страны. Для условий развития экономики Великобритании во второй половине XVIII в. это объективно означало обоснование необходимости утверждения рыночно-капиталистического хозяйства свободно-конкурентного типа, роста размеров функционирующего капитала, ликвидации феодальных пережитков в экономике. Данными факторами определялись ключевые методологические установки, на которых базировалось учение А.Смита, - таковы концепции «экономического человека», «естественного порядка» и «невидимой руки». Смит исходил из идеи «естественного человека», разрабатывавшейся французскими просветителями, и дал её экономическую интерпретацию. В его понимании, любому человеку присущи такие черты, как склонность к обмену, эгоизм, стремление к достижению собственных интересов и к увеличению своих доходов. Смит полагал, что качества «экономического человека», которые он, по существу, отождествлял с качествами буржуазного предпринимателя, определяются естественными, внеисторическими факторами. Этими же факторами обусловлена и та социально-экономическая среда, в которой действует «экономический человек». Критикуя пережитки феодализма в экономических и политических отношениях, меркантилистские рецепты государственного регулирования экономики, А.Смит руководствовался идеей о том, что буржуазный строй, рыночно-капиталистическая система хозяйства – это и есть «естественный порядок» социального мироустройства. В рыночной системе на основе разделения труда действует механизм автоматического саморегулирования, который формирует хозяйственные пропорции и ориентирует эгоистические устремления отдельных людей в общественно-полезном направлении. Стремясь к достижению своих интересов, хозяйствующие субъекты, ведомые «невидимой рукой» рынка, обеспечивают производство товаров в необходимых для общества количественных, качественных и структурных параметрах. Государственное вмешательство в хозяйственные процессы может лишь препятствовать успешному действию «невидимой руки» рыночного саморегулирования, поэтому роль государства – это не более, чем роль «ночного сторожа» -  обеспечить нормальные внешние условия существования, но не вмешиваться во внутреннее функционирование «охраняемого объекта», т.е. экономической системы общества.

     Теоретический анализ этой системы должен исходить, по мнению А.Смита, из проблемы разделения труда. Опираясь на фактическое проникновение капиталистических производственных отношений во все отрасли народного хозяйства, Смит отказывается от различных отраслевых трактовок и ведёт речь о материальном производстве вообще, о труде вообще как создателе материальных благ. Это позволяет ему дать научное объяснение экономики как целостной системы, функционирующей на основе движения совокупного труда, его разделения и взаимодействия отдельных его видов. В разделении труда Смит видит важнейший фактор роста его производительности, а, вместе с тем, и увеличения богатства общества. 

     В непосредственной связи с анализом разделения труда А.Смит рассматривал вопрос о происхождении и природе денег. Его теория денег явилась крупным вкладом в экономическую науку. Смит дал, в целом, верную характеристику генезиса и товарной природы денег. Основываясь на рассмотрении форм  прямого обмена товара на товар и отмечая противоречия этих форм, Смит показал, что в рамках товарного мира объективно выделяется особый элемент, на который возлагается роль посредника в товарном обращении; деньги, по Смиту, - это «великое колесо обращения».

     В анализе товара и его свойств А.Смит сделал существенный шаг вперёд, составивший эпоху в истории политической экономии. Отдельные высказывания и догадки предшествующих исследователей по этому вопросу сменяются у него развёрнутой научной системой. Смит, прежде всего, чётко поставил вопрос о двух свойствах товара и ввёл в научный обиход соответствующую терминологию. На этой основе развивается его анализ стоимости; важнейшей заслугой Смита является то, что посредством  обобщения исторического опыта развития товарного производства и с помощью логического анализа он всесторонне развил идею о труде как источнике стоимости. Сам же труд при этом характеризовался по-разному, - как труд, воплощённый в товаре, обмениваемый на товар и принимающий форму доходов. Смит не видел существенной разницы в этих подходах и соотносил их различные стороны   со спецификой разных исторических эпох и форм хозяйствования.

     В теоретической системе А.Смита значительное место отводится анализу классовой структуры буржуазного общества. Рассматривается экономическая роль трёх основных классов – земельных собственников, капиталистов и наёмных рабочих – и соответствующие формы доходов – земельная рента, прибыль и заработная плата. Смит показал противоречивое взаимное соотношение прибыли и заработной платы, в связи с чем отметил противоречивость интересов капиталистов и наёмных рабочих.

     Анализируя структуру доходов, А.Смит, вместе с тем, ошибочно отождествил их сумму с общей величиной труда, воплощённого в товарах, полагая, что стоимость и распадается на доходы, и складывается из них. Это положение, получившее впоследствии название «догма Смита», отразило условия мануфактурного производства, когда суммы расходов на оборудование были относительно невелики в сравнении с величиной текущих доходов.

     В учении А.Смита о капитале принципиально важным является положение о связи капитала и прибыли, их взаимной обусловленности. В то же время, Смит отождествлял капитал с «запасами», т.е., преимущественно, со средствами производства, вследствие чего во главу угла своего анализа структуры капитала он поставил деление не на постоянный и переменный, а на основной и оборотный. Анализ обращения капитала логически связан с проблемой воспроизводства   общественного капитала, в ходе рассмотрения которой Смит разработал ряд новых положений (баланс совокупного производства и потребления, различение валового общественного продукта и национального дохода, попытки разграничения I и II подразделений общественного производства и др.).

     Согласно А.Смиту,  общие  запасы страны делятся на капитал и потребление, включающее в себя: 

1. часть запаса, предназначенного на потребление;

2. доход;

3. запасы предыдущих лет.

     Капитал делится на основной и оборотный. К основному физическому капиталу относятся его элементы, характеризующиеся длительным сроком службы, стоимость которых постепенно переносится на вновь создаваемый продукт. К оборотному капиталу относят части капитала, чья стоимость сразу входит в затраты на создание нового продукта – это, например, сырье и полуфабрикаты,  а также средства, направляемые на выплату заработной платы.

 А. Смит  к основному капиталу относил:

а) орудия труда и полезные машины, облегчающие и сокращающие труд;

б) доходные постройки (помещения под лавки, склады, мастерские, здания на ферме ит.д.);

в) улучшения земли (расчистка, осушение, огораживание, удобрение и т.д);

г) приобретенные и полезные способности всех жителей или членов общества;

     К оборотному капиталу:

а) деньги;

б) запасы продовольствия; 

в) сырье; 

г) готовые изделия на руках.

   Источниками оборотного капитала являются:

1) продукты земли;

2) продукты рудников (в т. ч. деньги – во  времена А.Смита - металл);

3) продукты рыболовства.

   Источником основного капитала является оборотный капитал ( клад является исключением - не относится не к основному, не к оборотному капиталу).

   Соотношение основного и оборотного капитала отличается в различных отраслях:

1) в торговле используется только оборотный капитал (исключением является торговое помещение);

2) у ремесленникаа – мало основного капитала;

    3) у фабриканта – много основного.

     Главную цель как основного так и оборотного капитала, считает британский ученый, составляет сохранение и увеличение запасов, предназначенных для потребления.

     Являясь обобщением развития капитализма мануфактурного периода, созданная А.Смитом система политической экономии характеризовалась, таким образом, глубоким проникновением в существо капиталистического производства и рыночного хозяйственного механизма. Обоснованные А.Смитом идеи экономического либерализма отразили ключевые тенденции развития хозяйственной практики и теории. Заслугой А.Смита является также определение двух важнейших задач экономической науки: теоретико-познавательной (позитивная функция) и практической (нормативная функция).

87. Теоретическая система Д. Рикардо

     Вершины развития научная буржуазная политическая экономия достигает в произведениях великого английского экономиста Давида Рикардо (1772-1823). Его жизнь проходила в годы всесторонне развивающегося машинного переворота, на базе которого произошёл переход к индустриальному типу экономической цивилизации и капиталистичекий способ производства получил адекватную ему  техническую базу. Д. Рикардо хорошо знал практический механизм капиталистического производства и обращения, т.к. в течение ряда лет являлся биржевым маклером и сумел сильно обогатиться на биржевой игре. Защищал   интересы буржуазии Д. Рикардо и на поприще политической борьбы. Став членом  британского парламента, он присоединился к левому крылу партии вигов и в многочисленных выступлениях по разным вопросам высказывал критику в адрес реакционного правящего большинства, предлагал меры по развитию производства и торговли, совершенствованию денежной системы и смягчению социальных противоречий. В эпоху жизни Рикардо английская буржуазия уже переставала мириться с политическим дуализмом в стране и перешла в активное наступление на права лендлордов с целью захвата в свои руки всей полноты политической власти, что и было достигнуто ею в начале 30-х годов XIX в. 

     В основном произведении Д.Рикардо – «Начала политической экономии и налогового обложения» (1817 г.) даётся не только теоретический анализ буржуазного производства, но и подробно рассматриваются вопросы экономической политики. Д. Рикардо – активный сторонник концепции свободной торговли; он предлагает также конкретные меры по повышению эффективности денежного обращения и реформированию налоговой системы. Предмет политической экономии Д. Рикардо увязывал, прежде всего, с исследованием отношений распределения, но, поскольку важнейшими среди них он считал отношения по поводу распределения  собственности, то фактически речь велась о сущности буржуазной экономической системы.  

     Методология Д. Рикардо  основывается на признании действия объективных экономических законов; научные категории он трактует как отражение реальных экономических отношений людей. Достоинством методологии при этом является умелое использование метода абстракции. Отвлечение от второстепенного и вычленение главного позволяет Д. Рикардо приблизиться к сущности экономических процессов. Важной стороной методологии является также строгая внутренняя последовательность, логика в анализе категорий. Д. Рикардо преодолел свойственную А. Смиту непоследовательность методологии, - в частности, в  трактовках стоимости, - и стремился все категории вывести из научно объясняемой стоимости. Он отметил, с одной стороны, нетождественность определения стоимости трудом затраченным и трудом покупаемым и, другой, - теоретическую и практическую несостоятельность сведения стоимости к труду, покупаемому в обмен на данный товар.

     Принципы теории заработной платы Д. Рикардо определяет, основываясь на общих положениях своей теории стоимости. Он отмечает, что стоимость товара обусловлена трудом, воплощённым в нём, в то время, как стоимость «труда» – это другая категория, связанная с трудом, необходимым для создания стоимостного эквивалента заработной платы. Кроме того, он указывает, что последняя величина меньше, чем вся величина труда, затраченного на производство товара, в связи с чем стоимость «труда»  - это лишь часть всей стоимости товара. Однако саму «естественную цену труда» Д Рикардо сводил к «минимуму средств существования», полагая, что повышение заработной платы сверх этого минимума приведёт к естественному приросту населения, превышению предложения рабочей силы в сравнении со спросом и, в конечном счёте, - к падению заработной платы до указанного «минимума». 

     Заработную плату как элемент стоимости товара Д. Рикардо противопоставляет прибыли. Он обнаруживает обратную зависимость в движении прибыли и зарплаты и указывает, что низкая зарплата – это только другое название для завышенной прибыли. В трактовке категории капитала у Д. Рикардо преобладает неисторический подход, отождествление капитала  с вещами и, в частности, со средствами производства. Подобная позиция вела к представлениям о вечности и гармоничности капиталистического производства и о невозможности экономических кризисов, ошибочность чего наглядно выявилась уже в 1825 г., через два года после смерти Д. Рикардо, когда в Англии разразился первый общий кризис.

     В свете  проблемы распределения стоимости Д. Рикардо изучал и рентные отношения. Важным достоинством его теории ренты явилась критика смитовской концепции о ренте как одном из источников стоимости и, напротив, выведение самой ренты из стоимости, рассмотрение ренты как части и одной из форм воплощённого в продукции аграрного сектора труда. Д. Рикардо разработал теоретическую модель формирования дифференциальной ренты и системы ценообразования, исходя из условий худших участков, т.е. рассмотрел существенные стороны функционирования аграрного сектора экономики при капитализме, взаимоотношения между тремя основными классами в капиталистическом сельском хозяйстве.

     По мнению  английского экономиста, рента – это та доля продукта земли, которая уплачивается землевладельцу за пользование первоначальными и неразрушимыми силами почвы. Д. Рикардо предостерегает от смешивания ренты с процентом, прибылью на капитал, с арендной платой. Арендная плата включает в себя ренту, а также процент за находящийся на данном участке земли капитал, а также за улучшения почвы, произведенные владельцем (орошение или осушение, удобрение, огораживание).

     Так как качество земельных участков неоднородно, т.е. они различаются по плодородию или наличию в недрах полезных ископаемых, то рента будет более высокой с наиболее плодородных участков, а самый неплодородный участок, используемый для обработки, в обычных условиях вообще не приносит своему владельцу ренту 

     Д.Рикардо отмечает, что рента всегда платится за пользование землей только потому, что количество земли не беспредельно, а качество ее неодинаково, с ростом же населения обращается под обработку земля низшего качества или расположенная менее удобно.

     Ценность хлеба регулируется количеством труда, затраченного на производство его на земле того качества, с которого не платят ренты. Не потому хлеб дорог, что платится рента, а рента платится потому, что хлеб дорог.

     Труд природы оплачивается не потому, считает английский экономист, что она делает много, а потому, что она делает мало. Чем скупее она становится на свои дары, тем большую цену она требует за свою работу.

     Если бы высокая цена хлеба была следствием, а не причиной ренты, продолжает Д.Рикардо, то цена его изменялась бы пропорционально повышению или понижению ренты, и рента была бы составной частью цены. Сырой материал входит в состав большинства товаров, но стоимость его, так же как и стоимость хлеба регулируется производительность той доли капитала, которая, будучи приложен к земле последней не платит никакой ренты. Отсюда английский ученый делает вывод: поэтому рента не есть составная часть цены товаров.

     При помощи последнего оригинального рассуждения Д.Рикардо фактически доказывает правильность своей трудовой теории стоимости, убирая ренту из факторов ее образующих.     Однако, Д.Рикардо не учитывал тот факт, что в случае, когда все пригодные под обработку участки земли уже используются в производстве, а спрос на продукцию сельского хозяйства увеличивается, то существует вероятность того, что и самый неплодородный участок также будет приносить ренту.

      Важным фактором, влияющим на формирование ренты, является не только его естественное плодородие, но и расстояние до рынка сбыта продукции. Может случиться так, что более плодородный, но далеко расположенный от рынка сбыта участок земли будет приносить своему владельцу меньше ренты, чем менее плодородный, но близкий к рынку участок. Доставка сырья или готовой продукции с последнего участка на рынок окажется более дешевой, чем с первого.

     Английский экономист полагает, что рента с рудников образуется по тем же законам, что и рента с сельскохозяйственных угодий. Рудники, как и земля, отмечает он, обыкновенно дают их владельцу ренту, и эта рента, подобно земельной, есть следствие, а никоим образом не причина, высокой стоимости их продукта.

     Рикардо был также знатоком системы денежного обращения в своей стране и высказал ряд важных положений о природе и роли денег. Прежде всего, он последовательно продолжал линию классической школы в объяснении товарной природы и происхождения денег. Правильно были им определены и особые закономерности движения бумажных денег. Указав, что собственной стоимостью они не обладают, Рикардо подробно рассмотрел их связь с золотом и определил, что нормальное денежное обращение не требует обязательного размена бумажных денег на золото, но необходимо предполагает соответствие их фактического количества тому количеству золота, которое они реально замещают. Им  были отмечены также преимущества бумажно-денежного обращения и те неоправданные потери, которые несёт общество при использовании лишь благородных металлов в качестве денежного материала.

     Д. Рикардо внёс крупный вклад в развитие теории международных экономических отношений. Он анализировал рост роли внешней торговли в условиях углубляющегося международного разделения труда и разработал концепцию абсолютных и относительных сравнительных преимуществ отдельных стран в производстве и экспорте товаров их рыночной специализации. Система международных экономических отношений также должна, по мнению Рикардо, базироваться на принципах свободы торговли, ценообразования и конкуренции. При этом, прежде всего, будут выигрывать более развитые страны, но и проявится стимулирующее воздействие на хозяйство слаборазвитых стран в связи с их включением в систему мирового рынка.     Английский экономист считал выгодным обмен товарами между государствами даже в том случае, если одна из стран имеет абсолютные преимущества перед другой в производстве всех товаров.

     Теоретическая система Д.Рикардо оказала решающее влияние на развитие мировой экономической мысли в XIX веке. Все последующие научные направления так или иначе исходили из теоретических постулатов Рикардо и ставили задачу либо их систематизации и развития, либо критической оценки и корректировки.
88.Дифференциация классической школы. Теоретическая система 

Дж. С. Милля

     В первой половине XIX века в развитых странах Западной Европы буржуазный уклад превращается из второстепенной в ведущую форму хозяйствования; одновременно выявляются внутренние противоречия рыночно-капиталистической системы. В этих условиях начинается дифференциация классической школы политической экономии. На основе отдельных элементов и сторон учения классиков возникают новые направления экономической мысли, по мере развития которых всё в большей степени проявляют себя различия и противоречия между ними. Наиболее заметную роль сыграли три направления теоретико-экономических исследований, исходно базировавшихся на различных постулатах классической школы.

     Первое направление развивало ту сторону учения классиков, которая была связана с защитой капитализма и обоснованием его преимуществ. Но при этом, в отличие от предшественников, замалчивались или отрицались противоречия капиталистического общества; защита капитализма принимала предвзятый характер, превращалась в апологетику. Английский автор Т.Р.Мальтус выдвинул идею о том, что общественные противоречия объясняются естественными причинами – так называемым всеобщим законом народонаселения, в соответствии с которым население якобы растёт в геометрической прогрессии, в то время как производство – лишь в арифметической. Французский экономист Ж.-Б. Сэй, основываясь на «догме Смита», доказывал гармоничность соответствия форм доходов основным факторам производства - земле, труду и капиталу; он, кроме того, выдвинул положение о невозможности экономических кризисов вследствие равновесия совокупного спроса и предложения («закон рынков» или «теория сбыта» Сэя). Идея о гармоничности капиталистического строя занимает главное место в теоретических построениях таких авторов, как Дж.Мак-Куллох, Н.Сениор (Англия), Ф.Бастиа (Франция), Г.Кэри (США).

     На противоположных позициях стояли левые рикардианцы, или социалисты-рикардианцы -  У.Томпсон, Т.Годскин, Дж.Грэй, Дж.Брэй. Из  учения классиков о труде как источнике стоимости они делали выводы о несправедливости капиталистической системы распределения,  о необходимости присвоения  рабочими результатов их труда и о противоречивости экономических отношений, основанных на частной собственности. 

     Особое место среди последователей классической школы занимали авторы, сделавшие упор на систематизацию и детализацию учения А.Смита и Д.Рикардо; среди них наиболее известны Джеймс Милль, А.К.Шторх, Джон Стюарт Милль (1806-1873). Произведение Дж. Ст. Милля «Основы политической экономии» (1848) содержало наиболее обобщённое и логически обоснованное изложение теоретической системы классической школы, в связи с чем в течении последующего полувека выполняло роль своего рода энциклопедии экономической теории и основного источника в вузовском преподавании политической экономии. Английский ученый, как и Ж. Б. Сэй, выделяет 4 раздела в экономической науке: производство, распределение, обмен и потребление; причем потреблению он уделяет меньше всего внимания, считая его наименее важным.

     Дж. С. Милль полагает, что теория ценности - совершенно сложившаяся теория, практически не нуждающаяся в дальнейшей разработке.

     По мнению английского экономиста, все товары делятся на 3 группы:

1. Абсолютно ограниченные в предложении (т.е. предложение данных товаров абсолютно неэластично), т.е. существуют вещи, количество которых невозможно увеличить сверх определенного узкого предела, например дома и участки для застройки в городе, размеры которого ограничены – в Венеции или каком-нибудь укрепленном городе.

2. Чувствительные к беспредельному приумножению без повышения издержек (предложение абсолютно эластично);

3. Чувствительные к беспредельному приумножению, но не без роста издержек.

     Ценность товаров 1 группы определяется исключительно спросом, 2 группы -–издержками производства, 3 группы -издержками производства при наименее благоприятных условиях.     В конечном итоге ценность зависит от количества труда, необходимого для производства благ.

     Дж.С.Милль считал, что законы распределения отличаются от законов производства и обмена тем, что распределение является делом человеческого установления. Оно является результатом конкуренции и обычая.     Согласно Дж.С.Миллю, рыночный механизм неэффективен, когда речь идет об образовании, т.е. признавал в данном случае «фиаско рынка». Покупатель этого товара, как правило, не в состоянии судить о его качестве. Тем не менее, английский ученый выступал против системы государственного образования, но за государственные экзамены. Он считал необходимыми социальные государственные дотации для детей из бедных семей.

     Дж.С.Милль в отличие от других экономистов – классиков, предлагал широкую программу социальной политики, среди основных положений которой можно выделить:

1. Уничтожение наемного труда при помощи кооперативно производительной ассоциации;

2. Социализация земельной ренты при помощи земельного налога;

3. Ограничение права наследования.

     По мнению Дж.С.Милля, полезности, производимы трудом бывают 3 родов:

1. Полезнсти, заключенные и воплощенные во внешних предметах с помощью труда (данные полезности производятся рабочими; людьми, занятыми перевозкой; оптовыми и розничными торговцами);

2. Полезности, заключенные и воплощенные в самих людях: производятся трудом врачей, священнослужителей, учителей; при помощи самообразования;

3. Полезности, не заключенные и не воплощенные ни в одном предмете, а состоящие только в оказании услуг, в доставлении удовольствия и предотвращении страдания или неудобств: производятся трудом музыкантов, актеров, декламаторов, солдат и военных моряков. Хозяев зрелищных заведений и т.д.

     В первой половине XIX в. получили развитие и теоретические направления, представители которых руководствовались иными, чем классики, исходными принципами в оценке фундаментальных проблем экономической практики и науки. Возникает мелкобуржуазная политическая экономия (С.Сисмонди, П.-Ж.Прудон), отрицающая идею о прогрессивности крупного капиталистического производства и отстаивающая интересы мелких крестьян, ремесленников и торговцев. В Германии представители национальной и исторической школы (Ф.Лист, В.Рошер, Б.Гильдебранд, К.Книс) подвергли критике представление об универсальности экономических законов и о всеобщей значимости абстрактных категорий и постулатов, особенно идей о всеобщей благотворности свободы торговли и конкуренции. Немецкие авторы доказывали, что для менее развитых стран воплощение этих идей в практику международных экономических отношений означало бы неизбежность поражения в конкурентной борьбе и разорения национальной промышленности; принцип свободы торговли должен подвергаться корректировке в форме государственного торгового протекционизма и других методов поддержки отечественного производства.

     Принципиальное отрицание отождествления капиталистического строя с «естественным порядком», идей о гармоничности и вечности капитализма составило основу концепций утопического социализма (Ш.Фурье, А.Сен-Симон, Р.Оуэн). Содержащаяся  в работах представителей этого направления критика противоречий буржуазного общества, отношений частной собственности, эксплуатации трудящихся классов стала одной из теоретических предпосылок  возникновения марксизма.

89. Экономическая теория марксизма

В середине XIX века, после завершения машинного переворота, капиталистические производственные отношения в ведущих странах Европы приобретают развитые формы. Противоречия между феодалами и «третьим сословием» отступают теперь на второй план, но в полной мере проявляет себя система противоречий в рамках капиталистического хозяйства, что привело к формированию объективных предпосылок возникновения марксизма.   Уже в 30-е годы, сначала во Франции, а затем и в других странах Европы широкое распространение получил термин «социализм».  Социально-экономическая теория марксизма возникла на основе обобщения теоретических достижений немецкой классической философии (особенно диалектики Гегеля и материализма Фейербаха), социологического учения французских просветителей, концепций классической политической экономии (и, прежде всего, трудовой теории стоимости А. Смита и Д. Рикардо), идей сторонников социалистического переустройства общества. 

     Принципиальная новизна марксизма  в качестве экономического учения заключалась в направленности трактовки основного вопроса политической экономии: впервые в истории этой науки  была создана теоретическая система, в которой «полюсы» основного противоречия поменялись местами. Все созданные до этого системы теоретико-экономического знания выступали как варианты «политической экономии собственников»; теперь же впервые на смену им пришла «политическая экономия труда», что означало переход к принципиально новому этапу развития мировой теоретико-экономической мысли.

     В течение 40-х годов основоположники марксизма Карл Маркс (1818-1883) Фридрих Энгельс (1820-1895) публикуют свои первые работы, в которых обобщают теоретические достижения предшественников, анализируют социальные противоречия и революционные события в Европе, разрабатывают основы собственной социологической и политико-экономической теории. Из числа произведений, созданных ими в середине 40-х г.г., особое значение имели работы Ф. Энгельса «Наброски к критике политической экономии» (1843) и «Положение рабочего класса в Англии» (1845), К. Маркса «Экономическо-философские рукописи 1844 года» и совместные произведения Маркса и Энгельса «Святое семейство» (1845) и «Немецкая идеология» (1845-1846). В этих работах нашло отражение формирование концепции материалистического понимания истории.  Социальные отношения, рассматриваемые с позиций диалектики и исторического материализма, предстали как упорядоченная и закономерно развивающаяся система, ведущую роль в которой играют базисные – производственные отношения.

      Теоретический и практический потенциал нового подхода к пониманию сущности общественных отношений нашёл отражение в работах, созданных во второй половине 40-х г.г. – произведениях К. Маркса «Нищета философии» (1847), «Наёмный труд и капитал» (1847) и в подготовленном совместно Марксом и Энгельсом «Манифесте Коммунистической партии»(1848). Изложению программы практических революционных действий рабочих предшествует в «Манифесте…» общая характеристика развития ранее существовавших общественно-экономических формаций, логики их эволюции, классовой борьбы, а также содержания, генезиса и исторического места капитализма. Маркс и Энгельс показывают историческую прогрессивность буржуазии и капиталистического способа производства в сравнении с предшествующими социальными формами. Рассмотрев причину буржуазных  революций, вызванных конфликтом между старыми феодальными производственными отношениями и новым уровнем производительных сил, авторы «Манифеста…» далее анализируют, как в ходе дальнейшего развития экономической системы вновь нарастают противоречия, но теперь уже в рамках капиталистического производства. Одной из внешних форм этого выступают экономические кризисы. Становящаяся необходимой, по мнению К. Маркса и Ф. Энгельса, смена системы производственных отношений осуществляется не автоматически; она возможна лишь  посредством революционной  классовой борьбы наёмных рабочих.

     Большое влияние на развитие экономической теории марксизма оказали события общеевропейской революции  1848-1849 г.г. Анализ причин и движущих сил революции, перспектив последующего развития общественных процессов потребовал углубления теоретических исследований капиталистического способа производства, важнейшим результатом чего стало создание главного произведения марксизма – труда К. Маркса «Капитал» (Das Kapital, 1867).

     «Капитал» К. Маркса создавался, в общей сложности, в течение нескольких десятилетий, на основе ряда предшествующих произведений и нескольких черновых вариантов. Из числа предшествующих работ, проблематика которых непосредственно примыкает к содержанию «Капитала», особую важность имеют экономические рукописи 1857-1858 г.г. и книга «К критике политической экономии» (1859 г.). В них К. Маркс обосновывает свою трактовку соотношения фаз воспроизводственного процесса, а также излагает обобщённую концепцию материалистического понимания истории, в связи с чем даёт определения производственных отношений, базиса и надстройки, способа производства, закона соответствия производственных отношений уровню развития производительных сил, анализирует объективную необходимость и исторические функции социальных революций. Капитализм Маркс рассматривает как последний антагонистический способ производства, предельность развития которого соотносится с преодолением системы эксплуататорских отношений и с переходом от предыстории к действительной истории человеческого общества.

     «Капитал» К. Маркса состоит из четырёх томов, причём при жизни автора был издан лишь первый том (в 1867 г.). Подготовку к публикации и издание второго и третьего томов осуществил Ф.Энгельс (в 1885 и 1994 г.г.). Четвёртый том «Капитала» был издан в полном объёме лишь через несколько десятилетий на основе рукописей 1861-1863 г.г.

     Основная цель,  которую ставит перед собой К. Маркс в «Капитале» – это, по его словам, «открытие экономического закона движения современного общества», т.е. капитализма. В значительной мере, реализация этой цели достигается уже в первом томе «Капитала», посвящённом анализу сущности капиталистического способа производства и эксплуатации. Первый том озаглавлен «Процесс производства капитала», состоит он из семи отделов и двадцати пяти глав. Теоретический анализ Маркс начинает с рассмотрения товара, его свойств и противоречий, в аспекте движения, разрешения и воспроизводства которых исследуется возникновение денег, история и логика формирования их функций. Сущность стоимости и стоимостных форм, в том числе денег и цены, объясняется на основе сформулированной К. Марксом концепции двойственного характера труда,  воплощённого в товаре, как труда конкретного и абстрактного. Маркс характеризует далее процесс превращения денег в капитал, рабочей силы – в товар, показывает специфику товара - рабочая сила и отмечает ошибочность концепций предшествующих теоретических школ, отождествлявших понятия труда и рабочей силы. Центральное место в первом томе «Капитала» занимает исследование категории прибавочной стоимости. К. Маркс характеризует прибавочную стоимость как стоимость, создаваемую трудом наёмных рабочих в прибавочное рабочее время сверх стоимости их рабочей силы и безвозмездно присваиваемую капиталистами. В связи с этим, даётся и принципиально новая трактовка сущности капитала как производственного отношения между наёмными рабочими и капиталистами  по поводу создания и присвоения прибавочной стоимости, а также основного экономического закона капитализма как закона максимизации прибавочной стоимости. К. Маркс анализирует также основные формы прибавочной стоимости –абсолютную, относительную и избыточную; структурные элементы капитала – постоянный капитал, используемый для приобретения средств производства, и переменный, направляемый на приобретение рабочей силы. Выявляется сущность заработной платы при капитализме как денежной формы стоимости товара-рабочая сила, исследуются её разновидности – сдельная и повременная. Рассматривая процесс воспроизводства индивидуального капитала, К. Маркс показывает различия между простым и расширенным воспроизводством и отмечает, что процесс расширенного воспроизводства предполагает накопление капитала – превращение части полученной прибавочной стоимости в  дополнительные элементы постоянного и переменного капитала. Расширенное воспроизводство, по К. Марксу, ведёт к изменению структуры капитала, к появлению безработицы, обострению противоречий капиталистической экономики и, в конечном итоге, - к социалистической революции. В первом томе на основе обширного исторического материала проанализирован также процесс первоначального накопления капитала, который, как доказывает К. Маркс, критикуя буржуазных экономистов, отнюдь не сводится к идиллическому собирательству и  бережливости трудолюбивых буржуа. В действительности, он представляет собой систему жестоких мер по отделению непосредственных производителей от средств производства, разграблению государственного имущества, разорению и вытеснению мелкого производства и т.д. 

     Рассмотрев в первом томе сущность, во втором – необходимые формы проявления  капиталистических производственных отношений, К. Маркс переходит в третьем томе «Капитала» к анализу системы рыночно-капиталистического хозяйственного механизма. Синтезируя достигнутые ранее результаты, он рассматривает через их призму буржуазную практику хозяйствования; третий том носит название «Процесс капиталистического производства, взятый в целом». Анализ хозяйственного механизма К. Маркс даёт в аспекте основного экономического закона капитализма: рассматриваются хозяйственно-функциональные и отраслевые формы прибавочной стоимости, в связи с чем исследуется экономическая природа и роль промышленной и торговой прибыли, ссудного процента, земельной ренты и механизмы их формирования, распределения и присвоения.

90. Экономическая мысль России в XIX веке

   Крестьянский вопрос оставался в центре внимания теоретических дискуссий и общественной борьбы в России в течение всего XIX века. В первой четверти этого века, наряду с непоследовательными и половинчатыми правительственными мерами (указ Александра I «о  вольных хлебопашцах», проекты реформ М.М.Сперанского), значительно более заметным явлением стали теоретические разработки и революционная деятельность декабристов. Все декабристы были сторонниками ликвидации крепостного права; в то же время существовали различия подходов по вопросам методов осуществления и последующих перспектив аграрных преобразований. Сторонники умеренного направления (Н.М.Муравьёв, Н.И.Тургенев, М.Ф.Орлов, М.С.Лунин и др.) вначале предлагали освободить крестьян без земли; затем они скорректировали свою позицию и предлагали освобождение с небольшим земельным наделом, - но и в том, и в другом случае  крестьяне вынуждены были бы брать землю в аренду у помещиков. Между тем, практические попытки освобождения крепостных без земли (на основании указа «о вольных хлебопашцах») продемонстрировали нежелание крестьян «освобождаться» на таких условиях, которые реально означали для них нищету и потерю земель, ранее находившихся в их фактическом хозяйственном использовании. Представители радикального направления декабризма (П.И.Пестель, И.Д.Якушкин, П.Г.Каховский, М.А.Фонвизин и др.) предлагали освободить крестьян, предоставив им  значительные земельные наделы с одновременной частичной конфискацией и выкупом помещичьих земель.

     Поражение восстания декабристов и непонимание Николаем I чрезвычайной актуальности и необходимости предлагавшихся ими мер привели к консервации отсталых экономических и политических общественных структур. Был упущен шанс автономного и динамичного развития российского капитализма, усилилось отставание от ведущих стран мира, следствием чего стало, в частности, поражение России в Крымской войне, ослабление международного влияния страны и последующая потеря американских территорий. Обострилась проблема «догоняющего развития», своеобразным проявлением которой в теоретической литературе второй четверти века стала дискуссия между «славянофилами» и «западниками». И те, и другие критиковали российскую действительность и были противниками крепостного права, но выдвигали существенно различающиеся варианты дальнейших путей развития российского общества. «Славянофилы» (Ю.Ф.Самарин, А.И.Кошелев, А.С.Хомяков и др.)  были сторонниками цивилизационной самобытности России, они критиковали крепостное право как явление беззаконное и не соответствующее «исконно русским» началам общественных отношений; чуждыми для России они считали и социальные конфликты, проявившиеся в западноевропейских странах. Аграрные преобразования славянофилы предлагали осуществить посредством  выкупа помещичьих земель. Аналогичные проекты решения земельного вопроса предлагались и «западниками» (П.Я.Чаадаев, Т.Н.Грановский, К.Д.Кавелин и др.), но представители этого направления резко критиковали идею «самобытности» исторического развития России и предлагали максимально быстро и полно усваивать западноевропейский опыт и формы экономического и политического устройства. Западники были сторонниками интенсивного развития промышленности, торговли, транспорта, новых форм правовых, финансовых и налоговых отношений.

     В ходе дискуссий между славянофилами и западниками постепенно сформировалось такое своеобразное течение русской обществоведческой мысли, как «теория крестьянского социализма». Одним из первых и наиболее крупных представителей этой теории стал Александр Иванович Герцен (1812-1870). Герцен вначале был сторонником западничества, но, оказавшись в эмиграции и столкнувшись с крайней ожесточённостью социальных конфликтов, он пришёл к выводу о необходимости иного пути общественного развития, основой которого в России может стать крестьянская община. В работах «О развитии революционных идей в России», «Русский народ и социализм», «Крещёная собственность» Герцен не только призывает к революционному ниспровержению крепостничества и самодержавия, но и разрабатывает идеи дальнейшего социалистического переустройства страны посредством превращения крестьянской общины в главный элемент экономической и социальной системы. 

     Идеи «крестьянского социализма» развивал также сподвижник Герцена Н.П.Огарёв и многие представители революционно-демократического движения. Наибольшее влияние на теоретические дискуссии и практику революционной борьбы во второй половине XIX в. оказали взгляды Николая Гавриловича Чернышевского (1828-1889). В работах «О земле как элементе богатства», «О новых условиях сельского быта», «О поземельной собственности», «Капитал и труд», «Очерки политической экономии (по Миллю)», в публицистическом романе «Что делать?» и в других произведениях Чернышевский дал глубокую политико-экономическую характеристику крепостнического и капиталистического хозяйства, разрабатывал теоретические проблемы некапиталистического пути развития, рассматривал вопросы экономической природы и перспектив эволюции крестьянской общины и других отраслевых форм коллективного труда (промысловых и строительных артелей, кооперативных мастерских, товариществ и т.п.). Чернышевский поставил задачу перехода от политической экономии собственников к политической экономии труда, разрабатывал проблемы философских и методологических основ экономической науки.

     Концепция  «крестьянского социализма» и, особенно, взгляды Н.Г.Чернышевского составляли теоретическую основу воззрений русского народнического движения, которое вышло на историческую арену после крестьянской реформы 1861 г.  Царское правительство пошло на  освобождение крестьян от крепостной зависимости «сверху», с земельными наделами (ощутимо превышающими, кстати, размеры наделов, предлагавшихся умеренными декабристами – но на сорок лет позже, когда историческое время для эффективных реформ было уже упущено). В то же время, в аграрном секторе экономики сохранялись значительные феодальные пережитки и элементы личной зависимости крестьян (статус «временнообязанных» и т.п.). Народники настаивали на необходимости глубоких аграрных преобразований, преодоления всех форм эксплуатации; они были противниками не только помещичьего землевладения, но и капиталистической собственности, - ими ставилась задача «отклонить чашу капитализма от уст России». В 60-70-е гг. ведущую роль играло революционное народничество, наиболее известными  теоретиками  которого были М.А.Бакунин, П.Л.Лавров  и П.Н. Ткачёв. В 80-90-е гг., после безуспешных попыток народовольцев ускорить крестьянскую революцию методами террора, получило распространение либеральное народничество. Его теоретики (В.П.Воронцов, Н.Ф.Даниельсон, А.С.Посников, С.Н.Южаков и др.) выдвинули концепцию «малых дел» – они считали, что положительная роль общины может получить развитие посредством мер просветительского характера, улучшения быта крестьян, совершенствования агрокультуры, распространения кооперативного движения и т.д. Фактическое развитие капитализма в России и расслоение общины либеральные народники считали искусственным  явлением, насаждаемым сверху царским правительством. 

     Несоответствие взглядов поздних народников практике социально-экономического развития страны отмечали представители марксистского направления (Г.В.Плеханов, В.И.Ульянов-Ильин), а также сторонники так называемого «легального марксизма» – П.Б.Струве, М.И.Туган-Барановский, С.Н.Булгаков, - которые, фактически, стояли на позициях буржуазной политической экономии, но в условиях социально-экономической отсталости России опирались на теоретические разработки К.Маркса для обоснования исторической прогрессивности развития страны по пути капитализма.

91. Маржинализм

     Начало семидесятых годов XIX века в истории экономических учений знаменуется так называемой маржиналистской революцией. Почти одновременно 3 экономиста - австриец Карл Менгер (1840 – 1921), англичанин Уильям Стэнли Джевонс (1835 –1882) и швейцарец Леон Вальрас (1834 – 1910) – сформулировали принцип снижающейся предельной полезности как фундаментальный элемент теории ценности. Открытие в одно и то же время независимо работающими учеными из разных стран одного и того же закона является примером «залпового» открытия в науке, что наблюдалось и  в других отраслях знания.

     Интересно, что маржиналистская революция прошла фактически незамеченной для современников. Факт свершения революции был признан историками экономической мысли лишь в начале ХХ века.

     Крупнейшим представителем и основателем австрийской школы предельной полезности является ее основатель, профессор Венского университета Карл Менгер .

     К. Менгер начинает свою основную работу «Основания политической экономии» (Grunsätze der Volkswirtschaftslehre, 1871) с главы о « О сущности благ», где анализирует экономические, неэкономические и разнопорядковые блага. Ценностью, по К. Менгеру, обладают только экономические блага. 

     Экономический обмен благ предполагает: в распоряжении субъекта находятся блага, имеющие для него меньшую ценность, чем другие блага, которыми распоряжается другой субъект, тогда как у последнего в оценке благ наблюдается другое соотношение; субъекты обладают возможностью осуществить обмен благ.

      Крупнейший представитель лозаннской школы экономической науки Леон Вальрас считал, что экономическую науку следует разделить на 3 составные части: чистую экономию, прикладную экономию и социальную экономию. При этом, предметом чистой экономии должно являться изучение природы ценности.

     Главной работой Л. Вальраса является книга «Элементы чистой политической экономии» (Elements d’èconomie politique pure, 1877). Среди проблем анализируемых в этой работе естественно выделяется проблема определения меновой ценности. Вальрас полагает, что величина ценности зависит от того , что товары более или менее редки и более или менее полезны. Чистая политическая экономия, представляющая собой теорию обмена и меновой ценности, является математической теорией.

     Теория производства общественного богатства, организация промышленного производства не подчиняется строгим матеметическим законам и представляет собой прикладную теорию. 

     Вальрас считает, что распределение общественного богатства между людьми является моральным фактором. Отсюда наука о распределении богатства в его представлении является социальной экономической наукой. По мнению Вальраса, свободная конкуренция часто приводит к несправедливому распределению доходов. Он также призывал к ликвидации рентных доходов путем национализации земли.

     Главным научным достижением швейцарского экономиста считается разработка теории общего экономического равновесия. Согласно данной теории, рыночные процессы могут быть выражены с помощью системы уравнений, моделирующих эти процессы.

     Вальрас был первым, кто сформулировал различие меду запасами ресурсов  и производными с их помощью потоками услуг и доходов.

     Основные положения теории У. С. Джевонса: 

· Основную проблему экономики можно свести к строгой математической форме и лишь отсутствие точных данных никогда не позволит ей стать точной наукой;

· Истинную экономическую теорию можно получить обращаясь к чувствам удовольствия и страдания – основным мотивам деятельности человека;

· Чувства удовольствия и страдания меняются по интенсивности и продолжительности.

· полезным предметом является тот, который вызывает удовольствие либо уже имеющейся пользой, либо ожиданием его будущей пользы;

· труд сопровождается страданием, и он будет интенсивным до тех пор, пока следующее его приращение не станет приносить больше отрицательных ощущений, чем приносит удовольствия приращение продукции, произведенной таким образом;

· капитал есть средство существования рабочих, пока они ожидают результатов труда, который не дает немедленного дохода.

92. Историческая школа в экономической науке

Основными представителями так называемой «старой» исторической школы являются немецкие экономисты Вильгельм Рошер (1817 – 1894), Карл Книс (1821 – 1898) и Бруно Гильденбранд (1812 – 1878).

      В своей основной работе «Система народного хозяйства» (System der Volkswirtschaft, 1854-1894) В. Рошер излагает основные черты исторического метода, среди которых можно выделить следующие:

1. сравнивать экономические процессы у всех народов;

2. не ограничиваться наблюдением современных экономических явлений;

3. не ругать и не хвалить экономические учреждения.

     В работах В. Рошера можно проследить следы влияния исторической школы в юридической науке. Он достаточно часто заимствовал аргументацию у юристов и придавал важное значение аналогичным ситуациям, возникавшим, по его мнению, в юриспруденции и в экономической науке.

     Немецкий ученый полагал, что необходимо описывать экономическую природу человека и его экономические потребности, исследовать законы и характер институтов, относящихся к удовлетворению этих потребностей.

     В. Рошер выделяет 3 этапа в истории развития экономики, связанных с господством факторов производства: в начале земли, затем труда и наконец капитала. При этом к капиталу В.Рошер относит и квалификацию рабочих. Прибыль определяется им как зарплата предпринимателя за управление трудом.

     К. Книс считает, что в экономической эволюции различных народов речь может идти только об аналогиях, но не о законах. Хозяйственный строй общества развивается и проходит через целый ряд стадий. Причем ни одна форма организации общества не является абсолютной. Экономическая наука, по Кнису, может лишь описывать возникновение и развитие экономических явлений с этических позиций и не в состоянии дать их теоретическое обобщение. Книс полагает, что рост торговли и улучшение средств связи вызывает тенденцию к синхронизации развития различных стран. Крупнейшим произведением К. Книса является работа «Деньги и кредит» (Geld und Credit, 1873-1879).

    В основной работе Б. Гильденбрандта «Национальная экономия настоящего и будущего» (Die Nationalokonomie der Gegenwert und Zukunft, 1848) подчеркивается принадлежность политической экономии к общественным наукам.

     Б. Гильдебранд выделяет 3 этапа развития хозяйства: натуральный, денежный и кредитный. Он считает историю средством полного обновления экономической науки, причем ссылается на прогресс, который совершил исторический метод  в филологии. Гильдебранд полагает, что поразительно низкая ценность отдельных экземпляров материальных благ, принадлежащих к самым полезным, объясняется их большим количеством.

     В 70-е годы XIX века формируется  “новая историческая школа”, основными представителями которой являются Густав Шмоллер (1838 –1917), Альберт Шеффле (1831 – 1903), Карл Бюхер (1847 – 1930).

     Г. Шмоллер считал, что экономическая наука имеет нормативный характер и включает в себя психологию, социологию, географию. Он выделяет 3 сферы экономической деятельности в экономической практике: 

· частное хозяйство;

· государственное хозяйство;

· харитативное хозяйство.

     В первом типе хозяйства господствует личный интерес, во втором – общественный, в третьем – благотворительность.

     Кроме этого Г. Шмоллер рассматривает следующую последовательность этапов развития экономики:

· деревенская экономика;

· городская экономика;

· территориальная экономика;

· национальная экономика.

     Г. Шмоллер выступал против анализа экономических явлений с помощью допущения о равенстве некоторых параметров, называя такой способ рассуждения «методом изоляции». Он полагал, что в таком случае сущность экономических явлений может быть утрачена.

     К. Бюхер в работе «Возникновение  народного хозяйства» (Die Entstehung der Volkswirtschaft, 1893) следующим образом классифицирует экономическую историю :

1) ступень замкнутого домашнего хозяйства;

2) ступень городского хозяйства;

3) ступень народного хозяйства.   

     Критерием для выделения этапов Бюхер считает длину пути, которую должен пройти продукт от производителя к потребителю. 

     А. Шеффле рассматривал общество как организм (в книге «Строение и жизнь социальных тел» (Bau und Leben des sozialen Körpers, 1875-1878)), который развивается  по дарвиновскому принципу борьбы за существование. В работе “Квинтэссенция социализма» (Die Quintessenz des Sozialismus, 1879) он анализирует роль коллективной собственности в процессе распределения и производства. А. Шеффле считает социализмом всякое вмешательство государства в экономическую жизнь. 

     Представители новой исторической школы критиковали экономистов-классиков по следующим позициям:

1) за утверждение, что сформулированные классиками законы реализуются в любом государстве во всякое время;

2) за узость в оценке психологии человека: представители классического направления, по мнению экономистов-историков, представляя человека в форме «homo economicus», забывали о том, что существуют и другие мотивы поведения человека, кроме погони за достатком, например, связанные с честолюбием, чувством долга, страдания и т.п.;

3) за злоупотребления абстракцией и дедукцией.

     Новым этапом развития исторического направления является появление «юной исторической школы», в которую входили Вернер Зомбарт (1863 –1941) и Макс Вебер (1864 – 1920). В своей главной работе «Современный капитализм» (Der moderne Kapitalismus, 1902), В. Зомбарт выделяет 3 этапа хозяйственного развития общества: индивидуалистическое, переходное и социальное. В основе этих этапов лежат по его мнению различные уклады хозяйственного мышления.

      В работе «Буржуа» (Der Bourgeois, 1913) В. Зомбарт рассматривает 6 основных типов предпринимателей: 

· разбойники (участники военных и заморских походов); 

· феодалы (капитализирующие ренту); 

· государственные деятели (внедряющие промышленные и торговые предприятия); 

· спекулянты; 

· купцы; 

· фабриканты. 

     Макс Вебер в книге «Протестантская этика и дух капитализма» (Die Protestantische Ethik und der Geist des Kapitalismus, 1904) доказывает идею, что европейский капитализм обязан своему происхождению протестантскому религиозно – этическому комплексу, который обеспечивает формирование трудолюбие, бережливость, честность расчетливость. М. Вебер считает, что капитализм может выступать в следующих формах: 

1) как авантюристический; 

2) торговый, 

3) ориентированный на войну; 

4) буржуазно - промышленный. 

     М. Вебер выделяет 2 типа предпринимательства, причем каждому из них свойственно стремление к прибыли, но это желание само по себе не имеет ничего общего с предпринимательством: оно есть и у официантов, чиновников, разбойников. Итак, 1-й тип предпринимательства основан на насилии, деятельности авантюристов. 2-й тип – это рациональное ведение хозяйства, основанное на получении прибыли путем использования возможностей обмена. Ему присуща ориентация на товарный рынок, рациональная бухгалтерская отчетность, честность как основа поведения предпринимателя. 

      М. Вебер разработал оригинальную теорию классов, введя ряд новых категорий: позитивно привилегированный класс, негативно привилегированный класс, стяжательный класс, находящийся  в негативно привилегированной ситуации (рабочий класс). В основании классификации немецкого экономиста лежат три основных фактора: 

1. богатство, или экономический статус;

2. власть, или политический статус;

3. престиж, или социальный статус.
     Между представителями юной исторической школы и Г. Шмоллером с одной стороны и австрийской школой маржинализма с другой развернулась дискуссия, получившая название «спор о методах». В 1883г. К. Менгер опубликовал книгу «Исследование о методах социальных наук и политической экономии в особенности». Г. Шмоллер ответил отрицательной рецензией. К. Менгер, в свою очередь,  выступил с памфлетом «Ошибки историзма немецкой национальной экономии». В результате спор растянулся на десятилетия. Историческая школа защищала эмпирический, индуктивный метод в противовес абстрактному, дедуктивному, характерному для классиков и маржиналистов. М. Вебер пытался примирить спорящие стороны, заявляя о необходимости для объяснения исторических событий составления причинных схем, т.е. он фактически признавал важность абстрактного метода для экономической науки.

93. Неоклассическая школа

     Неоклассическим направлением в современной экономической науке называют целый комплекс учений и школ,  признающих влияние на образование цены как издержек производства, так и предельной полезности блага..

     Формирование неоклассического направления в экономической науке, течения, до сих пор являющегося лидирующим о политической экономии, связано с именем выдающегося английского экономиста Альфреда Маршалла (1842 – 1924).

     Экономическая наука в представлении Маршалла с одной стороны представляет собой исследование богатства, а с другой образует часть исследования человека.

     Определенное и точное денежное измерение самых устойчивых стимулов в хозяйственной жизни позволило экономической науке, считает А. Маршалл, далеко опередить все другие науки, исследующие человека.

     Увеличение богатства, по мнению англичанина, иногда представляет собой надежный измеритель общественного прогресса.

     Научные исследования, полагает А. Маршалл, должны строиться не в расчете на практические цели, достижению которых они способствуют, а в соответствии с содержанием самого предмета, которому они посвящены. Экономическая наука должна остерегаться касаться многих политических вопросов, которые практик не может игнорировать. Поэтому ее лучше обозначать широким термином «экономическая наука» (economics), чем более узким термином «политическая экономия».

     Человек, считает А. Маршалл, не в состоянии создавать материальные предметы как таковые. В умственной и нравственной сфере он действительно способен порождать новые идеи.

     Предельная полезность представляет собой полезность предельной покупки, являющейся той частью количества вещи, которую его убедили купить, когда он уже был на грани сомнения, стоит ли производить расход, требующийся для ее приобретения.

     Закон убывающей предельной полезности А. Маршалл формулирует следующим образом: общая полезность вещи для человека возрастает вместе с каждым приращением у него запаса этой вещи, но не с той скоростью, с какой увеличивается этот запас.

     Далее А. Маршалл формулирует закон спроса и вводит понятие эластичности спроса. Степень эластичности (или быстрота реакции) спроса на рынке зависит от того, в какой мере его объем возрастает при данном снижении цены или сокращается при данном повышении цены.

     А. Маршалл вводит в экономический анализ понятие «потребительский избыток» (или излишек потребителя), представляющий разницу между ценой, которую покупатель готов был бы уплатить, лишь бы не обойтись без данной вещи и той ценой, которую он фактически за нее платит (см.рис.1).
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 Рис.1 Потребительский избыток

     На рисунке цена Р1 представляет собой цену, которую покупатель был готов уплатить за данную вещь, а цена Р2 – цена, уплаченная им в действительности. Таким образом, величина фигуры, ограниченной линией спроса D, осью ординат и перпендикулярами, проведенными от цены Р1 и цены Р2, отражает величину потребительского излишка.

     А. Маршалл считает, что в известном смысле существует только 2 фактора производства – природа и человек. Капитал и организация являются результатом работы человека.

    Он полагал, что здоровье и сила населения – физическая, умственная, нравственная – служат основой создания материального богатства. 

     Непосредственными соратниками, учениками и последователями А.Маршалла являлись Ф.И.Эджуорт, А.С.Пигу, И.Фишер, К.Викселль, Дж.Б.Кларк, Дж.Р.Хикс и др.

     Неоклассическое направление творчески впитало в себя и переработало вначале маржинализм и классику, затем и кейнсианство. Объединение неоклассической микроэкономики с кейнсианской макроэкономикой носит название «великого неоклассического синтеза». Математическая школа в экономической науке, а также ультрасовременный «экономический империализм» являются фактически составными элементами неоклассики. Существует тенденция к появлению синтетических теорий, объединяющих институционализм, эволюционную экономику и неоклассическую концепцию в единый организм.

     Таким образом, неоклассическое направление в настоящее время представляет собой «основное течение» (mainstream) экономической науки, причем с тенденциями консолидации других течений в единое русло.

94. Институциональное направление в экономической теории

      Институционализм (от лат. institutio – образ действия обычай) – направление в экономической науке, возникшее в конце ХIX -  начале XX веков и основанное с одной стороны  на неэкономическом истолковании экономических процессов, а с другой – на признании действия экономических законов за пределами собственно хозяйственной деятельности человека. 

     Возникновение институционального направления вызвано неприятием рядом экономистов гегемонии дедуктивного метода в экономических исследованиях, засильем оторванных от практики экономико- математических моделей. Институциональная школа является последовательницей немецкой исторической школы (ее называют даже американским вариантом исторической школы). 

       Категория «институции» является весьма неопределенной, под ней  понимаются различного рода социальные явления: налоги и семья, государство и профсоюзы, конкуренция и монополия, частная собственность и финансовая система и т.п. 

      Ученые – институционалисты дают иногда диаметрально противоположные определения сущности экономических процессов. Т. Веблен считает их основой психологию, биологию и антропологию, Д. Коммонс – психологию и право, Д. К. Гэлбрейт – технику.  

     Институционалисты опираются на метод социальной психологии, в чем и заключается отличие их подхода от психологизма австрийской школы, опиравшейся на индивидуальную психологию. 

     От исторической школы институционалистов отличает сдвиг от описания исторического прошлого к описанию и классификации ныне существующих явлений. 

     В книге «Теория праздного класса» (The Theory of Leisure Class, 1899) основатель институционализма Торстейн Веблен (1857 – 1929) предлагает использовать при анализе экономических явлений категориальный аппарат биологической динамики и считает эволюцию общества процессом естественного отбора институтов.

     Праздным классом, по Веблену, являются собственники, которые вместо рационального производства переключаются на показательное потребление – т.н. «эффект Веблена».

     Джон Роджерс Коммонс (1862-1945) вводит в анализ категории «коллективные действия» и «трансакции» (сделки). Коллективные действия контролируют действия отдельных индивидов, примеряя противоречивые интересы. Они предполагают определенные правовые рамки. Дж. Р. Коммонс прослеживает роль акционерных обществ, профсоюзов и политических партий в установлении согласованных действий индивидов. Он также выделяет три основных вида трансакций: торговые, управленческие и рационирующие. Каждая трансакция включает в себя переговоры, принятие обязательств и выполнение обязательств. 

      Уэсли Клэр Митчелл (1874-1948) пытался использовать статистический анализ для доказательства положений институционализма. Он исследовал природу экономических циклов, возглавлял  (1920-1945 гг.) Национальное бюро экономических исследований, которое в тот период было ориентировано на сбор и классификацию фактических данных об экономических процессах, не претендуя на оценку экономической политики государства и разработку рекомендаций для него. 

     Джон Кэннет Гэлбрейт (1908) в работе «Общество изобилия» (The Affluent Society, 1958) указывает на недостаточное финансирование государством коммунальной сферы, образования, общественного транспорта, медицины. Главными пороками существующей системы Дж. К. Гэлбрейт считает социальный дисбаланс – неверное распределение усилий на производство товаров для частного и общественного потребления. 

     В работе «Новое индустриальное общество» (The New Industrial State, 1967) Дж. К. Гэлбрейт вводит понятие «техноструктура» – это слой общества, включающий ученых, изобретателей, инженеров, менеджеров, лоббистов и т.д. Техноструктура фактически управляет экономикой, устранив от управления фактических владельцев: акционеров, бизнесменов,.государство. 

     Дж. К. Гэлбрейт полагает, что корпорации, управляемые техноструктурой составляют планирующую подсистему нового индустриального общества, а мелкие фирмы – рыночную подсистему. При этом планирующая подсистема эксплуатирует рыночную. Дж. К. Гэлбрейт считает, что в экономике СССР ведущие позиции также занимала техноструктура, что в конечном итоге должно привести к эволюционной конвергенции рыночной и плановой экономической систем.

95. Кейнсианство

     Данное течение  в экономической науки обязано своим названием английскому экономисту Джону Мейнарду Кейнсу (1883 – 1946). 

     В своей главной работе «Общая теория занятости, процента и денег» (General Theory of Employment, Interest and Money,1936) Дж. М. Кейнс рассматривает экономические явления в обобщенном плане и формулирует их в виде агрегатных категорий типа: совокупный спрос и предложение, национальный доход и т. д. При этом за основу берется массовая психология людей, что дает возможность анализировать количественные параметры экономических процессов в масштабе отдельного государства. 

      Экономические явления делятся Дж. М. Кейнсом на 2 группы :

· независимые переменные (склонность к потреблению, предельная эффективность капитала и т.п.);

· зависимые переменные (например, объем занятости  и национальный доход). 

     По стоимостной структуре общественный продукт делится у Дж. М. Кейнса на 4 части: издержки использования, добавочные издержки, факториальные издержки и доход предпринимателей.

     Свои теоретические воззрения Дж. М. Кейнс называет «общей теорией занятости». На основе данной теории становится возможным создание программы экономической политики государства по достижению полной занятости. Обращение к проблемам занятости для Дж. М. Кейнса было вполне естественным, ибо безработица в 30-е годы приобрела поистине катастрофический характер. Микроэкономическому подходу, в центре анализа которого находилась отдельная фирма, проблемы максимизации ее прибыли и минимизации издержек, Дж. М. Кейнс противопоставляет подход макроэкономический, понимаемый как исследование зависимостей и пропорций между совокупными хозяйственными величинами -–национальным доходом, сбережениями, инвестициями, потреблением.

     Он выступает с критикой закона Сэя, согласно которому предложение автоматически порождает спрос. Признавая в противоположность Ж.-Б. Сэю возможность несовпадения совокупного предложения и совокупного спроса, Дж. М. Кейнс утверждает, что необходимо увеличение общего объема совокупного спроса. Принцип эффективного спроса состоит в необходимости увеличения платежеспособности населения, которого можно достичь при помощи государства. Недостаточный эффективный спрос является причиной таких явлений как низкие темпы роста производства, а также «предпочтения ликвидности» (рост сбережений за счет сокращения потребляемой части дохода). Существуют следующие мотивы для увеличения предпочтения ликвидности:

· мотив, связанный с доходом (операционный, или трансакционный мотив); 

· коммерческий мотив – на ведение дел от получения выручки до реализации продукции; 

· мотив предосторожности – для обеспечения резерва на случай всякого рода неожиданностей, требующих внезапных расходов; 

· спекулятивный мотив.

      Стремление владельцев богатства удерживать его в денежной, наиболее ликвидной форме Дж. М. Кейнс связывает со стабильностью экономики, в противоположном случае наблюдается бегство от денег, когда никого не удается побудить делать сбережения. От предпочтения ликвидности в теории Дж. М. Кейнса зависит ставка процента, т.е., чем выше спрос на наличные деньги, тем выше процент. Высокий процент приводит к уменьшению инвестиций, а, следовательно, и к уменьшению национального дохода.

         Кейнс анализирует особенно тщательно принципы сбережения и расходования средств населением, вводит категории «средняя и предельная склонность к потреблению и сбережениям», «мультипликатор».

       В 1948 г. появилась книга Лоуренса Клейна, озаглавленная «Кейнсианская революция» (The Keynsian Revolution). Революционность теории Кейнса заключается, по мнению будущего нобелевского лауреата, в создании фактически новой отрасли экономической теории – макроэкономики, со своей собственной терминологией и аппаратом графиков. Новым является также стремление Дж. М. Кейнса иметь дело с агрегированными показателями. Наконец, Дж. М. Кейнс предлагает основные методы регулирования эффективного спроса - денежно-кредитную  и бюджетную политику государства.

     Возможность денежно – кредитного регулирования вытекает из теории процента Дж. М. Кейнса. Он полагал, что с помощью государственного вмешательства на денежном рынке можно понижать ставку процента в долгосрочной перспективе. Однако, главным инструментом регулирования Дж. М. Кейнс считал бюджетную политику, в т.ч. увеличение расходов государства, его инвестиционную активность. 

96. Эволюционная экономика

     Интенсивно развивается в последние годы направление в экономической науке, опирающееся на методологию эволюционной биологии, - эволюционная экономика (или институционально – эволюционная теория).

      Эволюционная экономика оформилась в качестве особого направления в экономическом анализе после выхода книги американских авторов Ричарда Нельсона и Сиднея Уинтера «Эволюционная теория экономических изменений» (An Evolutionary Theory of Economic Change, 1982).

       Данная концепция опирается на эволюционную теорию Ч. Дарвина и на ее основные принципы:

1) в популяции наблюдается изменчивость составляющих ее особей;

2) некоторые из изменений унаследованы (наследственность);

3) выживают организмы, получившие  полезный для данных условий жизни признак, успешнее других борющиеся за ограниченные ресурсы (естественный отбор).

     Интересно, что термин «борьба за существование» был впервые использован английским экономистом Т. Мальтусом, и лишь затем Ч. Дарвин подхватил его, перенеся действие этого принципа из сферы человеческой жизнедеятельности (как у Т. Мальтуса) в сферу животного и растительного мира.

     Естественно, что конкурентная борьба в экономической системе рассматривается эволюционистами как аналог естественного отбора в биологии.

     Ключевое для неоклассической теории понятие равновесия в концепции эволюционной экономики рассматриваются как кратковременный  и нетипичный случай в ходе эволюции экономической системы под воздействием внешних и внутренних факторов, в условиях альтернативности вариантов развития и общей неопределенности.

     Используется в эволюционной теории и биологический термин «популяция» – здесь он означает группу однородных экономических субъектов.

      Среди основных методологических положений эволюционной теории можно выделить следующие:

1) экономические субъекты не обладают всей полнотой информации;

2) результаты взаимодействия между субъектами могут быть как положительными, так и отрицательными;

3)  процессы мутаций, имитаций и инноваций в экономической системе  являются объективно не обусловленными и необратимыми.

      Исключительно важное значение для эволюционной теории имеет категория «рутины», т.е. используемые фирмой определенные правила функционирования.

     При помощи использования рутин в повседневной деятельности фирма экономит значительные средства, хотя принимаемые при этом решения чаще всего не являются оптимальными.  Эффективность и адаптированность, по мнению сторонников эволюционной теории, не являются синонимами. Часто наиболее распространенные формы организации бизнеса функционируют не так эффективно как другие, а их преобладание объясняется  их лучшей приспособленностью к существующим условиям.

      Эволюционисты считают необходимым вмешательство государства в экономику в случае, когда преобладание адаптированных форм организации производства становится подавляющим.

     Представители эволюционной школы проводят аналогии межде отдельными категориями биологии и экономики: так в соответствие естественному отбору ставится конкуренция; отрасль соответствует видам живых существ; инновации равны мутациям, а экономический прогресс биологической эволюции; также знак равенства ставится между рутиной и геном.

     Одной из важнейших категорий данного направления является «умение», или план, сценарий, программа действий. При анализе данной категории эволюционисты ссылаются на работы американского философа венгерского происхождения М. Поланьи, отмечавший, что в общей схеме человеческих знаний центральное положение занимают неявные знания (умения), которые не могут быть артикулированы.

     Умения человека напрямую связаны с выбором. При этом опытный работник делает выбор автоматически на основе уже встречавшихся ситуаций. Итак, преимуществом опытного работника перед новичком заключаются в том, что при выборе он сводит решение задачи к одной из программ действий; его недостатком является то, что незамеченная ненормальность обстановки делает исполнение работы неэффективной или неуместной. Новичок также имеет преимущество, заключающееся в непредвзятости, продуманности, осторожности; главными недостатками являются запоздалость принятия решений, плохая координация.

     Главным умение бизнесмена является неявное знание актуальных для целей условий и периферийное осознание многих деталей осуществляемых процедур. Более того, «для бизнесмена четкая артикуляция его методов может оказаться бесполезной и даже иметь противоположный эффект»
. Цели ученого-экономиста, напротив, стимулируют вербальный аппарат.

     Бурное развитие биологии в последние десятилетия, обновление ее категориального аппарата оказывает существенное влияние и на развитие эволюционной экономики, которая становится одной из ведущих концепций в экономической науке.

97. Экономический империализм

     На современном этапе в общественной науке  прослеживается тенденция распространения методов и моделей экономической теории на исследование проблем, традиционно относящихся к предмету других социальных дисциплин. За этим явлением закрепилось название «экономический империализм». Экономическая наука распространила свое влияние  на антропологию и историю, психологию и правоведение, социологию и религиоведение, а также на политологию. Экономический подход проявляет свою плодотворность при анализе таких форм деятельности, как образование, войны и революции, дискриминация, лоббизм, голосование на выборах.

     По мнению главного идеолога «экономического империализма», лауреата Нобелевской премии 1992 года, Гэри Беккера, экономический подход дает целостную схему для понимания человеческого поведения, к выработке которой издавна и безуспешно стремились многие поколения ученых.

     Несомненно, Г. Беккер здесь имеет в виду и марксистскую концепцию, в рамках которой была предпринята попытка объяснения поведения человека в основном при помощи экономических факторов (являющихся, по мнению марксистов, «базисом» общественного организма), при подчиненном положении социальных, культурных, религиозных, политических и т.д. факторов («надстройка»).

     Одной из основных идей Г. Беккера можно считать, то что «человек при принятии жизненно важных решений, руководствуется прежде всего экономическими соображениями»

     По мнению сторонников экспансии экономической науки за пределы собственно хозяйственных проблем, сфера применения принципа рациональности практически безгранична и несводима исключительно к пользованию материальными благами, что многие типы внерыночного взаимодействия можно моделировать по аналогии с рыночным обменом.

     Естественно, что подобный подход сталкивается с вполне уместной критикой. Американский экономист Р. Хайлбронер полагает, что экономической науке принадлежит важная роль, но её слово не является ни решающим, ни окончательным. 

     Поводом для выхода экономической методологии за пределы собственно экономических исследований является соблюдение некоторых принципов неоклассики:

1) принципа методологического индивидуализма ;

2) анализ поведения индивида строится на основе модели «homo economicus»;

3) процесс выявления предпочтений потребителей происходит в рамках рыночных отношений.

     В настоящее время экономический империализм включает в себя ряд разделов, имеющих свой собственный предмет и круг интересов: теорию общественного выбора, теорию человеческого капитала, экономику семьи, новую экономическую историю, экономическую теорию преступлений, теорию распределения времени.

     Примером перенесения экономических методов на характеристику не совсем экономических явлений, служит анализ Г. Беккером «брачного рынка». Он полагает, что заключение брака возможно, если производительность членов семьи в браке превысит их производительность вне семейных уз. В данном случае важнейшим фактором выбора супруга служит комплементарность его качеств, что служит естественной основой для разделения труда в рамках домашнего хозяйства. При поиске подходящей кандидатуры на брачном рынке потенциальный молодожен несет определенные издержки, как и при выборе обычного товара. Причину разводов американский экономист видит в несовершенстве информации, которую супруги получают друг о друге до вступления брак.

98. Теория сетевого капитализма

     Концепция сетевого капитализма сформировалась в начале 90-х гг. прошлого столетия. Ее основы изложены в работах ряда американских экономистов институционального направления.

     Сторонники данного направления полагают, что реальные отношения между субъектами в экономике строятся на основе своеобразных «сетей» - системы локальных взаимосвязей близких по каким-либо параметрам субъектов. Например, «стремясь защитить себя от неблагоприятных воздействий и неопределенности внешней среды, индивид окружает себя «защитной оболочкой», т.е. сетью»
.

     В процессе создания сетей субъекты ориентируются на определенные  близкие им социально экономические институты, среди которых выделяются:

· Община – замкнутая локальная организация с «вечевой» демократией;

· Клика – организация, основанная на взаимной зависимости участников и подчинении индивидуальных интересов коллективным;

· Клиентела – система взаимосвязей между патроном и клиентом, напоминающая феодальную схему «сеньор – вассал»;

· Блат – система неденежного обмена, бартер, основанный на личностных контактах по принципу «ты – мне, я – тебе»;

· Клан – объединение людей на основе родственных связей;

· Проект – временное объединение людей, взаимодействующих между собой на относительно коротком промежутке времени, при этом образовавшиеся взамосвязи в дальнейшем могут быть использованы.

     Сеть строится как система векторных взаимосвязей между людьми, которую можно исследовать при помощи теории графов и матричного анализа.

1. основные параметры сети:

2. доступность – наличие связи между двумя вершинами;

3. избыточность – связи дублируются через другие вершины

4. интенсивность – количество взаимосвязей между вершинами сети;

5. централизация – возникает в случае, когда одна из вершин связана с вершинами, напрямую не контактирующими друг с другом. По этому принципу строится, например, шпионская сеть – шпион знаком только с резидентом и ведать не ведает о других его сотрудниках;

6. открытость – возникает в случае, когда число вершин потенциально не ограничено;

7. латентность – интенсивность использования взаимосвязей в сети;

8. устойчивость, т.е. длительность существования. 

     Существование сетей в экономике оказывает серьезное влияние на монополизацию рынка, его сегментацию, приводит к возникновению легальных барьеров, к ценовой дискриминации субъектов не входящих в сеть. Деятельность сети ведет к своеобразному «дефициту права», так как сеть действует по собственным законом и особой морали (примером может являться сеть взяточников в высших учебных заведениях).

99. Теория общественного выбора

     Одним из наиболее ярких направлений экономического империализма представляет собой теория общественного выбора, сформировавшаяся в качестве самостоятельного направления в конце шестидесятых годов ХХ столетия. 

     В сороковые - пятидесятые годы о рациональном поведении индивидов в политической сфере заявляли такие ученые как Д.Блэк, Э. Даунс, К. Эрроу, Й. Шумпетер.

     Среди современных политологов выделяются Ч. Линдблом, А. Вильдавски, Р. Кэрри, считающие демократическую систему похожей на рыночный механизм. 

     Лидером и основателем теории общественного выбора является лауреат Нобелевской премии 1986 года за развитие основ теории принятия экономических и политических решений, Дж. Бьюкенен, работающий в Виргинском университете. В 1962 г. совместно с Г. Тиллоком он опубликовал работу «Расчет согласия» (The Calculus of Consent), в которой анализируется процесс принятия экономических решений смешанными методами экономических и политических наук. При этом исходная предпосылка исследования была диаметрально противоположна традиционной – решения политиков и общественных организаций трактовались как  происходящие из их собственных интересов. Основной целью политиков, согласно концепции Дж. Бьюкенена, является получение максимума  голосов на выборах, а государственных органов – увеличение своих штатов и власти. На рынке исследователь оперирует понятиями «спрос и предложение», а в теории общественного выбора эти понятия заменяются различными по своим требованиям и целям группам избирателей и лоббистов с одной стороны, и политиков – с другой.

     В работе «Границы свободы» (The Limits of Liberty, 1975) Дж. Бьюкенен отмечает, что сиcтема законов государства представляет собой своеобразный общественный капитал отдача от которого повышается с течением времени
.

     Итак, основным предметом теории общественного выбора можно считать изучение взаимодействия и взаимозависимости политических и экономических явлений.

     Важнейшие проблемы, анализируемые данной теорией – процесс голосования, расходования государственных финансов, деятельность правительства и т.д.

     Если Л. фон Мизес, знаменитый австрийский социолог и экономист, заявлял, что нельзя придать никакой количественной ценности правительственной и административной системе, то представители теории общественного выбора наоборот стремятся измерить при помощи количественных показателей функционирование политической системы, т.е., фактически, «алгеброй гармонию поверить».

      В качестве иллюстрации механизма теории общественного выбора обычно приводят пример принятия решения о производстве товара коллективного пользования в условиях прямой демократии.

      В условиях, когда производство товаров коллективного пользования является делом добровольным, объем их изготовления оказывается ниже оптимального: это связано  с возникновением проблемы так называемого «безбилетника», т.е. члены общества или группы обычно уклоняются от несения своей доли издержек, рассчитывая на других. Выходом в данной ситуации может служить производство коллективных благ с обязательным участием всех членов общества в их финансировании.

100. Особенности развития российской экономической науки в ХХ веке

     В ХХ веке Россия дала миру целый ряд ученых, внесших действительно значительный вклад в современную экономическую теорию. Большая их часть трудилась в первой половине прошлого века, когда экономические наука и образование еще не были так сильно идеологически извпащены марксизмом. 

     Среди трудов российских экономистов нельзя найти обширных трактатов, подобных работам А. Смита, Дж .С. Милля, А. Маршалла. Исследования в основном посвящались частным экономическим проблемам, но при их решении крупнейшие ученые – Михаил Иванович Туган – Барановский (1865 – 1919), Александр Васильевич Чаянов (1888 – 1937), Николай Дмитриевич Кондратьев(1892 – 1938) – занимались решением многих важнейших теоретических вопросов. При этом нельзя сказать, что они исходили из позиций какой- либо из общепризнанных на Западе школ, – скорее всего для них было свойственно творческое сочетание различных экономических концепций.

       Особое направление в истории экономической науки представляют исследования Сергея Николаевича Булгакова (1871 – 1944). В своей важнейшей работе «Философия хозяйства»,  он создает оригинальную религиозно-экономическую концепцию, пытается дать обоснование взаимодействия индивида и внешнего мира как объекта трудовой деятельности. 

     Особое развитие в России получили экономико – математические исследования, что связано с меньшей степенью идеологизации математической науки. Крупнейшим представителем данного направления науки в России является Евгений Евгеньевич Слуцкий (1880 – 1948).

     В опубликованной в 1915г. в одном из итальянских экономически журналов статье «К теории сбалансированного бюджета потребителя», Слуцкий выдвинул идею о возможности сравнения потребителем наборов товаров и построения их своеобразной иерархии с точки зрения их предпочтительности. Благодаря этой работе, российский ученый считается одним из создателем  ординалистского (порядкового) подхода к полезности, который, в отличие от кардиналистского (количественного) подхода, не предполагаеттеоретической возможности измеримости полезности.

     Кроме ученых, которым посвящены отдельные параграфы, можно выделить лауреатов Нобелевской премии по экономике , Леонида Канторовича (1912 – 1986), создавшего теорию оптимального использования ресурсов, а также формально американского экономиста, выпускника Петербургского университета Василия Леонтьева (1906 - 1999), автора метода экономического анализа «затраты – выпуск».

     Послевоенная российская экономическая наука, находившаяся в тисках марксистской идеологии, смогла дать отдельные положительные результаты только в сферах своего пересечения с математическими исследованиями, т.е. там, где влияние Маркса-Ленина было максимально ограниченным. Видными ее представителями российской экономико – математической школы, помимо Л. Канторовича, являлись Виктор Новожилов (1892-1970) и Василий Немчинов (1894-1964).

     Необходимо, тем не менее, отметить, что, как только в начале 90-х гг. прошлого века исчезли идеологические барьеры, российская экономическая наука стала развиваться очень быстрыми темпами: каждый год появляются оригинальные монографии, статьи, учебные пособия. Наши теоретики не копируют при этом слепо западные первоисточники.
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